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PRESENTACION DE LA INFORMACION

En este informe anual en la Forma 20-F, a menos que se mencione lo contrario o que el contexto lo requiera de otro
modo, todas las referencias hechas a “nosotros”, “nos”, “Sociedad” o “SQM?” se refieren a Sociedad Quimica y Minera
de Chile S.A., una sociedad anonima abierta organizada bajo las leyes de la Republica de Chile, y sus filiales
consolidadas.

Todas las referencias a "$," "US$," "ddlares de los Estados Unidos", "USD" y "ddlares" tienen relacién con los délares
de los Estados Unidos, las referencias a "pesos" “CLP” o "Ch$" son a pesos chilenos, las referencias a ThUS$ son a
miles de délares de Estados Unidos y las referencias a "UF" tienen relacion con Unidades de Fomento. La UF es una
unidad corregida segun inflacién y denominada en pesos y se ajusta diariamente para reflejar cambios en el indice de
precios al consumidor del mes anterior en Chile. Al 31 de diciembre de 2014, cada UF era equivalente a US$40,59 o
Ch$24.627.10 de acuerdo al Banco Central de Chile. Al 11 de mayo de 2015, cada UF era equivalente a US$40,88 o
Ch$24.808,81.

La Republica de Chile estd regida por un gobierno democréatico, organizado en catorce regiones mas el Area
Metropolitana (que circunda e incluye a Santiago, la capital de Chile). Nuestras operaciones de produccion estan
concentradas en el norte de Chile, especificamente en la Regién de Tarapaca y en la Regién de Antofagasta

Nuestro ejercicio termina el 31 de diciembre. Como el 31 de diciembre es feriado en Chile, cierta informacién financiera
es reflejada el 30 de diciembre de 2014.

Nosotros usamos el sistema métrico de peso y mediciones en el calculo de nuestras operaciones y otros datos. Las
unidades equivalentes usadas por los Estados Unidos para las unidades métricas mas comunes utilizadas por nosotros son
las siguientes:

1 kilémetro es igual a 0,6214 millas, aproximadamente

1 metro es igual a 3,2808 pies, aproximadamente

1 centimetro es igual a 0,3937 pulgadas, aproximadamente

1 hectérea es igual a 2,4710 acres, aproximadamente

1 tonelada métrica (“TM”) es igual a 1.000 kilogramos o aproximadamente 2.205 libras.

No tenemos conocimiento de ninguna fuente de informacion autoritativa independiente en relacién con tamafios, tasas de
crecimiento o participaciones de mercado para la mayoria de nuestros mercados. De acuerdo con ello, las estimaciones
sobre el tamafio del mercado, sobre la tasa de crecimiento del mercado y la participacion de mercado contenidas en este
informe han sido desarrolladas por nosotros usando fuentes de informacion internas y externas y reflejan nuestras mejores
estimaciones actuales. Dichas estimaciones no han sido confirmadas por fuentes independientes.

Los porcentajes y ciertos montos contenidos en este informe han sido redondeados para simplificar la presentacion.
Cualquier discrepancia de cifras entre los totales y las sumas de los montos presentados en este informe obedecen al
redondeo de cifras.



GLOSARIO

“valores de ensayo” resultado quimico o cantidad de componentes minerales que contiene la muestra.

“recuperaciones metallrgicas globales promedio” Porcentaje que mide la efectividad del tratamiento
metallrgico basandose en la relacién cuantitativa entre el producto inicial contenido en el material extraido de
la mina y el producto final producido en la planta.

“factor de explotacion de mineria promedio” indice o razon que mide la efectividad de la explotacion de
mineral basandose en la relacién cuantitativa entre (mineral in situ menos pérdidas de explotacion) / mineral in-
situ.

“Grupo Controlador” * una persona o sociedad o grupo de personas o sociedades que de acuerdo con la ley
chilena ha ejecutado un acuerdo de realizacion conjunta que tienen participacion directa o indirecta en la
sociedad y tiene facultad de influir en las decisiones de la administracion de la sociedad.

“Corfo” Corporacién de Fomento de la Produccién, formada en 1939, organizacidn nacional a cargo de la
promocién y fomento de la productividad manufacturera chilena y del desarrollo comercial.

“ley de corte” Valor de ensayo minimo o monto quimico de algiin componente mineral sobre el cual la
explotacion es econdmica.

“dilucién” Pérdida de ley de mineral debido a contaminacién con material arido (o desechos) incluido en algin
mineral explotado.

“pérdidas de explotacion” Cantidades de mineral que no se han extraido de acuerdo con los disefios de
explotacidn.

“fertirrigacion” Proceso por el cual los fertilizantes son aplicados al suelo usando un sistema de irrigacion.

“analisis geoestadistico” Herramientas estadisticas aplicadas a planificacion minera, datos geologicos o
geoquimicos que permiten la estimacion de promedios, leyes y cantidades de recursos y reservas de mineral.

“lixiviacién en pilas” Proceso por el cual se lixivia el mineral a partir de menas (ROM) en pilas, o plataformas.
El mineral es lixiviado con soluciones que percolan aguas abajo de la pila y por efecto del talud se colectan en
una plataforma con revestimiento impermeable.

“cobertura de capa horizontal” Masa de roca (capa estratiforme) con grosor en general uniforme que
conforma los campos sedimentarios (roca mineralizada y horizontal en estos casos).

“recursos hipotéticos” Recursos minerales que cuentan con reconocimiento geoquimico limitado, basandose
principalmente en datos geolégicos y muestras de valores de ensayo con espacios de entre 500 y 1.000 metros.

“Recurso mineral indicado” Vea “Recursos—Recurso Mineral Indicado”.
“Recurso mineral inferido” Vea “Recursos—Recursos Mineral Inferido”.

“cultivos industriales” Se refiere a cultivos que requieren procesamiento luego de la cosecha para estar listas
para consumo o venta. Las cosechas de tabaco, té y semillas son ejemplos de cosechas industriales.

“Meétodo Kriging” técnica utilizada para estimar las reservas de mineral en el que la distribucion en el espacio
de variables geofisicas continuas se estima usando puntos de control con valores conocidos.

“LIBOR" Tasa ofrecida interbancaria de Londres.
“reconocimiento limitado” Nivel bajo o limitado de conocimiento geoldgico.
“Recurso mineral medido” Vea “Recursos—Recurso mineral medido”.

“tratamiento metallrgico” Conjunto de procesos quimicos y fisicos aplicados al mineral caliche y a las
salmueras para extraer sus minerales Utiles (o metales).

“profundidad del mineral” Profundidad del mineral que puede ser explotado en forma econémica.

“tipo de mineral” Mineral principal que tiene valor econdémico contenido en el caliche (nitrato de sodio o
yodo)

“Mineral” Un mineral o roca de la que se puede extraer una substancia que tenga valor econdémico.
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“Reserva Mineral Probable” Vea “Reservas—Reserva Mineral Probable.”
“Reserva de Mineral Probada” Vea “Reservas—Reserva Mineral Probada.”

“Reservas—Reserva de Mineral Probable” ** La parte econémicamente extraible de la mina de un Recurso
Mineral Indicado y, en algunas circunstancias, Recurso Mineral Medido. El calculo de reservas incluye dilucion
de materiales y provisiones por pérdidas que pueden ocurrir cuando el material se extrae de la mina. Las
evaluaciones apropiadas, que pueden incluir estudios de factibilidad, se han efectuado e incluyen consideracion
y modificacion mediante factores de mineria, metaldrgicos, econdmicos, de marketing, legales,
medioambientales, sociales y gubernamentales supuestos en forma realista. Dichas evaluaciones demuestran al
momento del reporte que la extraccion se justifica en forma razonable. Una Reserva de Mineral Probable cuenta
con menor nivel de confianza que una Reserva de Mineral Probada.

“Reservas—Reserva de Mineral Probada” ** La parte econdmicamente extraible de la mina que es parte de
un Recurso Mineral Medido. El calculo de reservas incluye diluciéon de materiales y provisiones por pérdidas
que pueden ocurrir cuando el material se extrae de la mina. Las evaluaciones apropiadas, que pueden incluir
estudios de factibilidad, se han efectuado e incluyen consideracién y modificacién mediante factores de
mineria, metallrgicos, econdmicos, de marketing, legales, medioambientales, sociales y gubernamentales
supuestos en forma realista. Dichas evaluaciones demuestran al momento del reporte que la extraccion se
justifica en forma razonable.

“Recursos—Recurso Mineral Indicado” ** La parte de un Recurso Mineral para la cual el tonelaje, las
densidades, la forma, las caracteristicas fisicas, la ley y el contenido del mineral se pueden estimar con nivel
razonable de confianza. El célculo se basa en la informacion de exploracion, muestra y prueba recopilada a
través de técnicas apropiadas de localidades tales como afloramientos, zanjas, pozos, explotaciones y sondeos.
Las localidades se encuentran en espacios muy amplios o inapropiados para confirmar continuidad geoldgica
ylo continuidad de ley pero tienen espacio lo suficientemente cercano para asumir continuidad. Un Recurso
Mineral Indicado cuenta con menor nivel de confianza que el aplicable a un Recurso Mineral Medido, pero el
nivel de confianza es mas alto que el aplicable a un Recurso Mineral Inferido.

Un yacimiento se puede clasificar como Recurso Mineral Indicado cuando la naturaleza, calidad, monto y
distribucion de datos son tales que permiten a la Persona Competente, segln se define el término bajo la Ley
N°20.235, determinar el Recurso Mineral para interpretar con confianza el marco geoldgico y asumir la
continuidad de la mineralizacion. La confianza en la estimacidn es suficiente para permitir la aplicacién de
parametros técnicos y econdmicos y permitir una evaluacién de la viabilidad econdmica.

“Recursos—Recurso Mineral Inferido” ** Se trata de esa parte de un Recurso Mineral para la cual el
tonelaje, la ley y el contenido de mineral se pueden estimar con bajo nivel de confianza. Se infiere a partir de
evidencia geoldgica y se asume pero no se verifica la continuidad geoldgica y/o de ley. La estimacién se basa
en informacion recopilada a través de técnicas apropiadas a partir de localidades tales como afloramientos,
zanjas, pozos, explotaciones y sondeos y dicha informacion es de calidad y/o confianza limitada y/o incierta.
Un Recurso Mineral Inferido cuenta con nivel de confianza mas bajo que el que es aplicable a un Recurso
Mineral Indicado.

“Recursos—Recurso Mineral Medido” ** La parte de un recurso Mineral para la cual el tonelaje, las
densidades, la forma, caracteristicas fisicas, ley y contenido de mineral se pueden estimar con alto nivel de
confianza. La estimacion se basa en informacion detallada de exploracion, muestra y prueba recopilada a través
de técnicas apropiadas de localizaciones tales como afloramientos, zanjas, pozos, explotaciones y sondeos. Las
ubicaciones tienen espacio lo suficientemente cercano para confirmar la continuidad geol6gica y/o de ley.

Un yacimiento se puede clasificar como Recurso Mineral Medido cuando la naturaleza, calidad, monto y
distribucién de datos son tales que no dejan duda razonable, en opinion de la Persona Competente, segun se
define el término bajo la Ley N°20.235, que determina el Recurso Mineral, que el tonelaje y ley del yacimiento
pueden estimarse dentro de limites cercanos y que cualquier variacion de la estimacion no afectard en forma
significativa la viabilidad econdmica potencial. Dicha categoria requiere un alto nivel de confianza en y
entender la geologia y los controles del yacimiento minero. La confianza en la estimacién es suficiente para
permitir la aplicacién de pardmetros técnicos y econdmicos y permitir una evaluacion de la viabilidad
econdmica.

“Recursos—Recurso Mineral” ** Una concentracion u ocurrencia de material natural, sélido, inorganico u
organico fosilizado terrestre de tal forma, cantidad, y calidad que existe una razonable apreciacion acerca de su
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potencial técnico-econémico. La localizacidn, tonelajes, contenidos, caracteristicas geoldgicas y el grado de
continuidad de la mineralizacién son estimados, conocida, o interpretada a partir de especificas evidencias
geoldgicas, metallrgicas y tecnoldgicas.

“sales solares” Una mezcla de 60% de nitrato de sodio y 40% nitrato de potasio usado en el almacenamiento de
la energia de almacenamiento térmico.

“lixiviacién en bateas” un proceso mediante el cual los minerales se extraen de mineral chancado al situar el
mineral en grandes bateas que contienen soluciones de lixiviacion.

“desecho” Roca o mineral que no es econdmica para tratamiento metalurgico.

“Antigiiedad ponderada promedio” La suma del producto de la antigiiedad de cada activo fijo en una
instalacion dada y su valor libro bruto actual al 31 de diciembre de 2014 dividido por el valor libro bruto total
de los activos fijos de la Sociedad en dicha instalacion al 31 de diciembre de 2014.

*  La definicion de un Grupo Controlador que se ha proporcionado es la que se aplica a la Sociedad. La ley
chilena proporciona una definicion més amplia de un Grupo Controlador.

** Las definiciones que usamos para recursos y reservas se basan en las proporcionadas por el Instituto de
Ingenieros de Minas de Chile.
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DECLARACION PRECAUTORIA ACERCA DE DECLARACIONES PROSPECTIVAS

El presente informe 20-F contiene declaraciones que constituyen o pueden constituir declaraciones prospectivas
dentro del significado de la Ley de Reformas de Litigios de Valores Privados de 1995. Estas declaraciones no estan
basadas en hechos historicos y reflejan nuestras expectativas para hechos y resultados futuros. Las palabras tales
como “creer”, “esperar”, “predecir”, “anticipar”, “intentar”, “estimar”, “deberia”, “puede”, “probablemente”,
“podria” o expresiones similares pueden identificar informacion prospectiva. Estas declaraciones aparecen a lo
largo de este informe 20-F e incluyen declaraciones con relacion a la intencion, creencia o actuales expectativas de
la Sociedad y su administracion, incluyendo pero no limitandose a cualquier declaracion concerniente a:

tendencias que afecten los precios y los volimenes de los productos que vendemos;

nivel de las reservas, calidad de los minerales y de las salmueras, nivel y rendimiento de produccion;
el programa de inversion de capital y desarrollo de nuevos productos;

el impacto futuro de la competencia; y

cambios regulatorios.

Dichas declaraciones prospectivas no constituyen garantias de desempefios futuros e involucran riesgos e
incertidumbres. Los reales resultados pueden diferir materialmente de aquellos descritos en dichos informes o
estados prospectivos incluidos en este informe 20-F, incluyendo, sin limite, la informacion contenida en item 4:
Informacion de la Sociedad. Los factores que pueden causar que los resultados reales difieran materialmente
incluyen, pero no se limitan a:

¢ lavolatilidad de los precios globales de nuestros productos;

e los acontecimientos politicos, econémicos y demograficos en ciertos paises de mercados emergentes donde
realizamos gran parte de sus negocios;

e cambios en las capacidades de produccion;

e lanaturaleza y alcance de la futura competencia nuestros principales mercados;

nuestra capacidad para implementar programas de gasto de capital, incluyendo nuestra capacidad de

obtener financiamiento cuando es requerido;

cambios en las materias primas y precios de la energia;

las fluctuaciones de la moneda y las tasas de interés;

riesgos relacionados con la estimacién de nuestras reservas.

cambios en los estandares de calidad o aplicaciones tecnoldgicas;

disputas o procedimientos juridicos desfavorables, regulatorios o laborales.

cambios en las normas gubernamentales; y

factores adicionales objeto de discusion en el item 3. Informacion Clave — Factores de Riesgo.
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PARTE I
ITEM 1. IDENTIDAD DE DIRECTORES, ALTA ADMINISTRACION Y ASESORES
No aplica.

ITEM 2. ESTADISTICAS DE OFERTA Y PROGRAMA ESPERADO
No aplica.

ITEM3. INFORMACION CLAVE

Datos financieros seleccionados

3.A. Datos financieros seleccionados

La siguiente tabla presenta los datos financieros seleccionados al 31 de diciembre de 2014 y los cuatro
afios anteriores. Los datos financieros seleccionados deberian leerse en conjunto con los Estados
Financieros Consolidados y sus notas, “ftem 5 “Revisién Financiera y Operacional y Prospectos” y otra
informacion financiera incluida en el presente informe.

A partir del 1 de enero de 2010, los estados financieros consolidados de la Sociedad han sido preparados
de acuerdo con las Normas Internacionales de Informacion Financiera (NIIF) publicadas por el Consejo
de Normas Internacionales de Contabilidad (IASB).

Aly por el ejercicio terminado el 31 de diciembre de

(en millones de US$)™" 2014 2013 2012 2011 2010
Estado de resultados:
INQIESOS ..ottt ettt 2.014,2 2.203,1 2.429,2 2.145,3 1.830,4
COStO e VENLAS......couiieiirici e (1.431,2) (1.481,7) (1.400,6)  (1.290,5) (1.204,4)
Margen Bruto.........ccceevievieiiiccse s 583,0 721,5 1,028,6 854,8 626,0
OLr0S INQGIESOS....ecvevieveeteiere ettt te et 24.1 96,7 12,7 47,7 6,5
Gastos adminiStrativos .........c.cocoeoeerernnireeenennnnen. (96,5) (105,2) (106,4) (91,8) (78,8)
OtroS gastos @ ........ooveerveeeeeeeeeeeceeeceeeeeeee e, (64,3) (49,4) (34,6) (63,0) (36,2)
Otras ganancias (P&rdidas) ............cccceevererererrrrererenenns 4.4 (11,4) 0,7 5,8 (7,0)
INgresos fiNanCIeros ........ccocevverevenieve s 16,1 12,7 29,1 23,2 12,9
Gastos fiNANCIEroS .........cocovevieerriieieeeeeene (63,4) (58,6) (54,1) (39,3) (35,0
Ingreso por patrimonio de asociados y negocios

conjuntos registrados segun el método de

PArtiCIPACION .....cvvverieirieieis e 18,1 18,8 24,4 21,8 10,7
Transacciones en moneda extranjera...........co.oceenes (16,5) (12,0) (26,8) (25,3) (5,8)
Ganancia antes del impuesto a la renta “.............. 405,0 613,1 873,5 733,8 493,3




Aly por el ejercicio terminado el 31 de diciembre de

(en millones de US$)™ 2014 2013 2012 2011 2010
Gasto por impuesto a larenta® ................c.ccoooevennnc (160,7) (138,5) (216,1) (179,7) (106,0)
Ganancia del ejercicio®® ... 2443 4746 657,4 554,1 387,3
Ganancia atribuible a:

Participacion controladora @ ® ..........ccccoovvvieinnn. 236,9 467,1 649,2 545,8 382,1
Participacion no controladora ............ccccoeveiviveieinennn, 7,4 7,5 8,2 8,4 51
Ganancia del ejercicio @@ ..., 2443 4746 657,4 554,1 387,3
Utilidad bésica por accion™ ...........coccovvvvecevcveceeeeenne. 0,90 1,77 2,47 2,07 1,45
Utilidad béasica por ADSW®) ..o 0,90 1,77 2,47 2,07 1,45
Dividendos por accion®® 1,42 1,04 1,25 1,04 0,66
Dividendos por ADS® ... 1,42 1,04 1,25 1,04 0,66
Acciones vigentes promedio ponderada (000s)® ®© ... 263.197 263.197 263.197 263.197 263.197

(1) Excepto acciones vigentes, dividendos y utilidad por accion y utilidad por ADS.

@)

®)

(4)

La cifra del afio 2014 incluye provisiones por aproximadamente US$7 millones que corresponden a pagos efectuados
en el afio 2015 al Servicio de Impuestos Internos de Chile (“SII”) por gastos que podrian no calificar como gastos
tributarios de acuerdo al Cédigo Tributario de Chile. Dichos pagos se efectuaron después del 3 de marzo de 2015,
fecha en la cual la Compafiia presentd sus estados financieros consolidados estatutarios ante la Superintendencia de
Valores y Seguros de Chile (“SVS). Por lo tanto, este monto no fue reflejado en dichos estados financieros
consolidados estatutarios. Para mas informacion, vea “Item 3D. Factores de Riesgo—Riesgos Relacionados a Nuestro
Negocio—Podriamos estar sujetos a riesgos producto de investigaciones que estan siendo realizadas por el Servicio de
Impuestos Internos y el Ministerio Publico de Chile en relacién con ciertos pagos efectuados por SQM entre los afios
tributarios 2009 y 2014”.

De acuerdo a la NIC 12, los efectos producidos por el cambio en la tasa del impuesto a la renta aprobado por Ley
N°20.780 sobre los impuestos a la renta e impuestos diferidos han sido aplicados al estado de resultados. Para efectos
de los estados financieros consolidados estatutarios de la Compafiia presentados ante la SVS, de acuerdo a las
instrucciones emitidas por la SVS en su Circular N°856 del 17 de octubre de 2014, los efectos producidos por el
cambio en la tasa del impuesto a la renta se contabilizaron como utilidades retenidas. EI monto que fue cargado a
patrimonio fue de US$52,3 millones, lo que gener6 una diferencia de US$52,3 millones entre la ganancia del ejercicio
y el gasto por impuesto a la renta presentados en los Estados Financieros Consolidados Auditados de la Compafiia y
en los estados financieros consolidados estatutarios presentados ante la SVS. Futuras modificaciones seran
reconocidas en el estado de resultados del ejercicio en los estados financieros consolidados estatutarios de la
Compafiia, de acuerdo a la NIC 12.

La Compafiia no ha realizado ningln tipo de transaccion que tendria como efecto potencial la dilucion de sus
utilidades por accion. EI nimero total de acciones emitidas y suscritas al cierre de cada ejercicio es el mismo que el
ntmero promedio ponderado de acciones emitidas y suscritas.

(5) El calculo de utilidades por ADS y de dividendos por ADS se basa en un ratio de 1:1.

(6)

Los dividendos por accién se calculan con base en 263.196.524 acciones para los periodos terminados el 31 de
diciembre de 2014, 2013, 2012, 2011 y 2010.



(7) Los dividendos se pagan a partir de la utilidad neta determinada de acuerdo con las normas de la SVS. Vea “Item 8.A.
Politica de Dividendos”. Para dividendos en Ch$, vea “Item 8.A. Politica de Dividendos—Dividendos.”

(8) Dividendos pagados por afio calendario a los accionistas de la Compafiia. Vea “Item 8.A. Politica de Dividendos”.

Aly por el ejercicio terminado el 31 de diciembre de

(en millones de US$) 2014 2013 2012 2011 2010
Datos del balance general:

TOtal ACHIVOS....c.veeiveeceeiee et 4.663,7 4.767,6 4.416,4 3.871,6 3.372,8
Total PASIVOS......ceiiiicecece e 23711 2.335,4 2.229,0 2.007,2 1.702,0
Total PatrimONIO ........ooviiiiiiriee e 2.292,5 2.432,2 2.187,4 1.864,4 1.670,8
Patrimonio atribuible a la entidad controladora.................. 2.232,6 2.376,6 2.132,8 1.812,8 1.622,8
Patrimonio atribuible a la entidad no controladora............ 59,9 55,6 54,7 51,5 48,0
Capital SOCIAL.......c.oovrriiiiieee 4774 4774 4774 4774 4774

T1POS DE CAMBIO

Chile cuenta con dos mercados de monedas, el Mercado Cambiario Formal, en el que nosotros
realizamos nuestras transacciones y el Mercado Cambiario Informal. EI Mercado Cambiario Formal esta
compuesto por los bancos y otras entidades autorizadas por el Banco Central de Chile. EI Mercado
Cambiario Informal estd compuesto por entidades que no estan autorizadas expresamente a operar en el
Mercado Cambiario Formal, tales como ciertas casas de cambio extranjeras y agencias de viajes, entre
otras. EI Banco Central de Chile tiene la facultad de determinar que ciertas compras y ventas de divisas
extranjeras se efectien fuera del Mercado Cambiario Formal.

Tanto el Mercado Cambiario Formal como el Informal son conducidos por fuerzas del mercado libre.
Las normas actuales requieren que el Banco Central de Chile sea informado de ciertas transacciones y
gue éstas se efectlien a través del Mercado Cambiario Formal.

El dolar observado, que informa el Banco Central de Chile y se publica diariamente en los periodicos
chilenos, se computa tomando el promedio ponderado de las transacciones del dia habil anterior en el
Mercado Cambiario Formal. No obstante lo anterior, el Banco Central de Chile tiene la autoridad de
intervenir comprando o vendiendo moneda extranjera en el Mercado Cambiario Formal para intentar
mantener la tasa observada dentro de un rango deseado. Durante los Gltimos afios, el Banco Central de
Chile ha intervenido para intentar mantener la tasa de cambio observada en cierto rango bajo
circunstancias especiales. Sin embargo, el Banco Central de Chile no necesita comprar o vender dolares
de Estados Unidos bajo ninguna tasa de cambio especifica, generalmente utiliza tarifas medias para sus
transacciones. Otros bancos generalmente realizan transacciones autorizadas bajo tarifas medias
también.

El Mercado Cambiario Informal refleja transacciones realizadas en una tasa de cambio informal (la
“Tasa de Cambio Informal”). No existen limites impuestos al alcance por los cuales la tasa de cambio
del Mercado Cambiario Informal puede fluctuar sobre o bajo la Tasa de Cambio Observada. En los
Gltimos afios, las variaciones entre la tasa de cambio observada y la tasa de cambio informal no han sido
significativas.

El Banco de la Reserva Federal de Nueva York no informa una tasa de compra de las doce horas para los
pesos chilenos.

El dolar estadounidense es nuestra moneda funcional. Sin embargo, a menos que se indique de lo
contrario, montos convertidos a dolares estadounidenses desde pesos chilenos se convirtieron utilizando
el Dolar Observado al 31 de diciembre de 2014, que era de Ch$606,75 por US$1,00. Al 11 de mayo de
2015, el tipo de cambio observado era Ch$606,92 por US$1,00.



Délar Observado®

Ch$ por US$
Afio Menor®  Mayor®  Promedio ®@ Cierre de
Afio/Mes @
2010 468,01 549,17 510,22 468,01
2011 455,91 533,74 483,57 519,20
2012 469,65 519,69 486,59 479,96
2013 466, 50 533,95 495,18 524,61
2014 527,53 621,41 570,34 606,75
Ultimos seis ~ Menor®  Mayor @ Promedio ®®@ Cierre de
meses Afio/Mes @
2014
Noviembre 580,62 605,46 593,91 605,46
Diciembre 606,75 621,41 612,98 606,75
2015
Enero 612,47 632/03 622,11 632,03
Febrero 616,86 632,19 622,95 618,76
Marzo 617,38 642,18 628,86 626,58
Abril 606,39 621,10 614,00 611,28
Mayo (hasta el
11 de mayo de
2015) 605,77 614,48 609,75 606,92

Fuente: Banco Central de Chile

1) Refleja el tipo de cambio de cierre diario mayor y menor de cada periodo.

2 El tipo de cambio promedio mensual se calcula a partir de los tipos de cambio de cierre diarios de cada mes. El
tiE)o de cambio promedio anual se calcula a partir de los tipos de cambio de cierre promedios mensuales de cada
afio.

3) Refleja transacciones observadas durante el Gltimo dia de cada periodo.

3.B. Capitalizacion y Endeudamiento
No aplica.

3.C. Razones para la Oferta y Uso de Fondos
No aplica.

3.D. Factores de riesgo
Nuestras operaciones se encuentran sujetas a ciertos factores de riesgo que pueden afectar el negocio, la

condicién financiera, los flujos de efectivo o los resultados de las operaciones de SQM. Ademas de otra
informacion contenida en este Informe 20-F, usted debiera considerar cuidadosamente los riesgos descritos a
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continuacion. Estos riesgos no son los Gnicos que enfrentamos. Los riesgos adicionales que actualmente no
conocemos 0 que conocemos pero actualmente creemos no son significativos pueden también afectar
nuestras operaciones comerciales. Nuestro negocio, condicién financiera, flujos de efectivo y resultados de
operaciones pueden verse afectados en forma material adversa por cualquiera de dichos riesgos.

Riesgos Relacionados a Nuestro Negocio

Podriamos estar sujetos a diferentes riesgos producto de investigaciones que estan siendo realizadas por el
Servicio de Impuestos Internos y el Ministerio PUblico de Chile en relacién con ciertos pagos efectuados
por SQM entre los afios tributarios 2009 y 2014

El Sl ha estado llevando a cabo investigaciones relacionadas con el pago de boletas y facturas por diversas
sociedades, incluyendo SQM, por servicios que podrian no contar con la documentacién de respaldo
apropiada. ElI Ministerio Publico de Chile ha estado llevando a cabo investigaciones relacionadas con lo
anterior para determinar si dichos pagos pueden o no estar vinculados a supuestas violaciones de las leyes que
rigen las donaciones a campafias politicas y que involucran a varias sociedades chilenas, incluyendo a SQM, y
a empleados publicos.

El 26 de febrero del 2015, el Directorio de SQM constituy6 un comité ad-hoc conformado por tres directores
(el “Comité ad-hoc™) y autorizo al Comité ad-hoc para que lleve a cabo una investigacion relacionada con los
temas referidos en el parrafo anterior y a solicitar todo el asesoramiento externo que considere necesario. Los
miembros originales del Comité ad-hoc fueron José Maria Eyzaguirre B., Juan Antonio Guzman M. y Wolf
von Appen B.

El Comité ad-hoc contraté a sus propios abogados en Chile y en los Estados Unidos de América y a
contadores forenses de los Estados Unidos de América para apoyar en su investigacion interna.

El 12 de marzo de 2015, José Maria Eyzaguirre B. renuncié al Comité ad-hoc y fue reemplazado por Hernan
Bichi B.

El 16 de marzo, el Directorio decidi6 desvincular al ex Gerente General de la Compafiia, Patricio Contesse G.,
luego de la negativa del sefior Contesse de cooperar con la investigacién del Comité ad-hoc.

El 17 de marzo del 2015, renunciaron tres miembros del Directorio que habian sido designados por Potash
Corp., uno de los dos principales grupos de accionistas de SQM. Potash Corp. emitié un comunicado de
prensa indicando que los tres Directores renunciaron porque les preocupaba no poder asegurar que la
Compafiia estuviera llevando a cabo una investigacién adecuada y colaborando efectivamente con el
Ministerio Publico.

El 20 de marzo de 2015, la Compafiia identificé ante el SlI cerca de US$11 millones en pagos de boletas y
facturas que podrian no reunir los requisitos para ser calificados como gastos bajo la norma chilena, debido a
la falta de documentacidn de respaldo por los servicios asociados. Dichos pagos se originaron desde la oficina
del ex Gerente General durante el periodo tributario de seis afios, desde 2009 a 2014. De acuerdo a la ley
chilena, el plazo de prescripcion para reclamaciones tributarias es de hasta seis afios, periodo durante el cual
el ex Gerente General tuvo un presupuesto discrecional anual incluyendo a la Compafiia y sus filiales de
aproximadamente US$6 millones.

El 23 de marzo de 2015, el SlI, en base a la Ley de Impuesto a La Renta, presentd una querella por delito
tributario contra del ex Gerente General, del actual Gerente General y del actual Vicepresidente de Finanzas y
Desarrollo de la Compafiia, en sus calidades de representantes legales de la Compafiia, en relacién a los pagos
por US$11 millones referidos més arriba. Dicha querella y posteriores denuncias presentadas por el Sl estan
sujetas a tramitacion por el Ministerio Publico para determinar si corresponde formalizar a alguna de las
personas en sus calidades individuales.

El 30 de marzo de 2015, la Compafiia presenté rectificaciones a sus declaraciones de renta para los afios
tributarios 2009 a 2014 y ha pagado impuestos e intereses en relacion a dichas rectificaciones por un monto



total de aproximadamente US$7 millones. El monto total se distribuia de manera aproximadamente pareja
durante el periodo de seis afios, pero dado que los montos fueron insignificantes en cada afio individual, la
Compafiia registr6 una provision por el monto total bajo el rubro “otros gastos” del estado de resultados para
el afio terminado el 31 de diciembre de 2014.

El 31 de marzo de 2015, la SVS inici6 un proceso administrativo en contra de cinco de los actuales Directores
0 ex Directores de SQM por la supuesta falta de entrega oportuna y fidedigna al mercado de informacion
relacionada con los pagos que estan siendo investigados, de acuerdo a lo sefialado mas arriba.

El 24 de abril de 2015, la Compafiia informé que habia identificado hasta US$2 millones en pagos efectuados
por sus filiales durante el mismo periodo de seis afios tributarios que fueron autorizados por el ex Gerente
General y que también podrian no contar con la documentacién de respaldo suficiente. Con la misma fecha, se
eligio un nuevo Directorio en la Junta Ordinaria Anual de Accionistas, incluyendo a tres nuevos miembros
que fueron nominados por Potash Corp., y, posteriormente, el Comité ad-hoc fue reconstituido por los
Directores Robert A. Kirkpatrick, Wolf von Appen B. y Edward J. Waitzer.

El 30 de abril de 2015, el Ministerio Publico, luego de revisar las acciones judiciales presentadas por el SlI,
formalizo al ex Gerente General de la Compafiia en conexién con pagos de boletas y facturas que habrian sido
aprobadas por él y que podrian no estar suficientemente respaldadas por los servicios asociados y, en relacion
con lo anterior, con la supuesta presentacion de declaraciones maliciosamente incompletas o falsas o el
empleo de otros procedimientos dolosos encaminados a ocultar o desfigurar el verdadero monto de las
operaciones realizadas o a burlar el impuesto. Si, como resultado de la subsiguiente investigacion, el ex
Gerente General es consiguientemente condenado por el Tribunal Oral, la Compafiia también puede estar
sujeta al pago de una sancion impuesta por el Octavo Tribunal de Juicio Oral en lo Penal de Santiago por un
monto equivalente entre un 50% y un 300% del impuesto pagado. La Compafiia estima que no es necesario
reconocer una provision en esta etapa.

Con fecha 11 de mayo de 2015, el SII presenté una querella criminal adicional en contra del ex Gerente
General y de los actuales Gerente General y Vicepresidente de Finanzas y Desarrollo en sus calidades de
representantes legales de la Compafiia por supuestas violaciones de la Ley sobre Impuesto a las Herencias,
Asignaciones y Donaciones. La querella dice que la Compafiia habria pagado dos boletas en los afios 2009 y
2010 por un monto total de aproximadamente US$175.000 que podrian no contar con la documentacion de
respaldo suficiente. La querella indica que dichos pagos debiesen haber sido clasificados como donaciones, y
que se debiese haber pagado los impuestos correspondientes. Dichos pagos fueron incluidos en las
declaraciones de impuesto rectificadas presentadas ante el SlI el 30 de marzo de 2015. Esta querella esta
sujeta a tramitacién por el Ministerio Publico para determinar si corresponde formalizar a alguna de las
personas en sus calidades individuales.

En los Estados Unidos de América se han presentado demandas colectivas en contra de la Compafiia, del ex
Gerente General de la Compaiiia y del actual Gerente General y Vicepresidente de Finanzas y Desarrollo por
supuestas violaciones de las leyes de valores de dicho Pais sustentadas en la supuesta falta de entrega
oportuna de asuntos relacionados con las materias indicadas y que estan siendo investigadas en Chile.

La investigacion y las solicitudes de las autoridades regulatorias Chilenas no han concluido. No podemos
predecir el resultado ni la duraciéon de dichas investigaciones. Podriamos estar sujetos a procedimientos
civiles, criminales o regulatorios en Chile, y podriamos estar sujetos a procedimientos civiles, criminales o
regulatorios fuera de Chile, incluyendo por la violacién de leyes de valores o de anti-corrupcion en los
Estados Unidos. Hemos estado comunicandonos con nuestros reguladores en Chile y en los Estados Unidos
de América. El responder las solicitudes regulatorias actuales y cualesquier procedimiento civil, criminal o
regulatorio futuro, podria desviar la atencion de nuestros principales ejecutivos de su enfoque en nuestras
operaciones cotidianas. Adicionalmente, gastos que pueden surgir producto de tales solicitudes o
procedimientos, de nuestra revision de las respuestas, de litigios relacionados u otras actividades asociadas
pueden ser significativos. Empleados, ejecutivos y Directores actuales y anteriores pueden solicitar
indemnizaciones, anticipos o reembolsos de gastos, incluyendo honorarios de abogados, con respecto de la
investigacidn actual o de procedimientos futuros relacionados con estos asuntos. Ademds, se nos puede
requerir el pago de indemnizaciones o multas materiales, y se nos pueden imponer otros requerimientos o



medidas de solucion o pagos. Si, como resultado de investigaciones adicionales, se determinara que nuestros
estados financieros presentan errores materiales, la Compafiia podria estar obligada a reemitir informacion
financiera correspondiente a periodos anteriores. La ocurrencia de cualquiera de los anteriores podria tener un
efecto material adverso en nuestro negocio, posicién financiera, flujos de efectivo y resultados de operaciones
y en el precio de nuestras acciones. Sin embargo, la Administracién de la Compafiia, en base a su
conocimiento de la investigacién a la fecha, no cree que habra un impacto material adicional al negocio,
posicion financiera, flujos de efectivo o resultados de operaciones de la Compafiia.

Para mas informacion, vea “Item 8.A.7—Procedimientos Legales.”

Procesos de arbitraje en virtud del Contrato de Arrendamiento del Salar de Atacama, si se resuelven en
nuestra contra, afectarian de manera adversa e importante nuestro negocio y operaciones

SQM Salar S.A. (“SQM Salar”), nuestra filial, posee derechos de explotacion exclusivos y temporales sobre
los recursos minerales existentes en 81.920 hectareas del Salar de Atacama en virtud de lo dispuesto en el
contrato de arrendamiento que suscribié con la Corporacion de Fomento de la Produccion (“Corfo”), entidad
del gobierno chileno, en 1993 (el “Contrato de Arrendamiento”). Las concesiones mineras de explotacion
relacionadas con dichos derechos son de dominio de Corfo y ésta las ha entregado en arriendo a SQM Salar
contra el pago de rentas trimestrales realizadas en favor de Corfo que se basan en porcentajes especificos
asociados al valor de los productos que resulten de los minerales extraidos desde dichas concesiones. Para el
afio concluido el 31 de diciembre de 2014, los ingresos de SQM relacionados con los productos originados en
el Salar de Atacama correspondieron al 39% de nuestros ingresos consolidados (correspondientes a ingresos
de nuestras lineas de potasio y de litio y sus derivados para tales periodos). Todos nuestros productos
originados en el Salar de Atacama son el resultado de operaciones de extraccion efectuadas en virtud del
Contrato de Arrendamiento.

En mayo de 2014, Corfo inici6 un proceso arbitral en contra de SQM Salar sefialando en su demanda (i) que
SQM Salar habria aplicado incorrectamente las férmulas para determinar los pagos de las rentas de
arrendamiento y que ello habria conllevado para Corfo un menor pago de ~US$8,9 millones en el periodo
2009-2013 y (ii) que SQM Salar no habria cumplido con su obligacion de proteger los derechos mineros de
Corfo al no reponer los linderos—vértices de algunas de las concesiones mineras de explotacién entregadas en
arriendo. En virtud de dichos supuestos incumplimientos del Contrato de Arrendamiento, Corfo busca (i) el
pago de a lo menos US$8,9 millones mas cualquier otra cantidad que se le pueda adeudar por periodos
posteriores a 2013 (ii) el término anticipado del Contrato de Arrendamiento (iii) los pagos de las rentas que se
habrian pagado hasta el 2030 como compensacion por el término anticipado del Contrato de Arrendamiento y
(iv) el pago del dafio moral en una cantidad equivalente al 30% de los dafios contractuales que se determinen.
SQM Salar afirma en contrario que ambas partes han aplicado las férmulas de calculo y pago de las rentas de
arrendamiento por mas de 20 afios sin conflicto alguno y de manera consistente y en concordancia con los
términos del Contrato de Arrendamiento, con su compresion comin y con los acuerdos de las partes durante
el plazo del Contrato de Arrendamiento. SQM Salar también sostiene que los incumplimientos alegados por
Corfo son basicamente técnicos y que el término anticipado del Contrato de Arrendamiento sélo puede
fundarse en un incumplimiento contractual sustancial que, en este caso, no existe. SQM Salar estima que sus
argumentos prevaleceran en el proceso. No obstante, un fallo adverso en contra de SQM Salar que imponga
pagos por dafios en las cantidades que pretende Corfo o que permita poner término anticipado al Contrato de
Arrendamiento tendria un efecto material adverso en nuestro negocio, posicion financiera, flujos de efectivo y
resultados de operaciones. Asimismo, no podemos asegurar que Corfo no usara este procedimiento arbitral
para intentar renegociar las condiciones del Contrato de Arrendamiento en una manera que no sea favorable
para SQM Salar. Aunque las partes estan actualmente discutiendo potenciales resoluciones, no podemos
asegurar que tales discusiones serdn exitosas, ni tampoco podemos asegurar que Corfo no adoptara otras
acciones en el futuro en relacion con el Contrato de Arrendamiento que puedan ser contrarias a nuestros
intereses.



Nuestra reputacién de mercado, operaciones comerciales y el precio de nuestros valores podrian verse
afectados adversamente por el resultado negativo de ciertos procedimientos en contra de algunos
miembros recientes de nuestro Directorio y de algunos otros acusados

El 10 de septiembre de 2013, la SVS emitié un comunicado de prensa en el que reveld que habia instruido
ciertos procedimientos administrativos (“Caso Cascada”) en contra (i) de don Julio Ponce Lerou (quien fue
Presidente del Directorio y Director de la Sociedad hasta el 24 de abril de 2015), (ii) de don Patricio Contesse
Fica, quien fue Director de la Sociedad hasta el 24 de abril de 2014 y es hijo de don Patricio Contesse
Gonzalez (Gerente General de SQM S.A. hasta el 16 de marzo de 2015) y (iii) de otros acusados. SQM ha
sido informada que el sefior Ponce y personas vinculadas controlaban el 29,94% del total de las acciones de
SQM al 31 de diciembre de 2014. Véase “Item 6.E Propiedad de Acciones”. La SVS alegd infracciones a las
leyes chilenas del mercado de valores y de sociedades anénimas en virtud de determinados actos realizados
por entidades con participaciones directas o indirectas en la propiedad accionaria de SQM (las “Sociedades
Cascada”). Las imputaciones relacionadas con el Caso Cascada no guardan relacién alguna con acciones u
omisiones de la Sociedad o de cualquiera de sus directores, ejecutivos 0 empleados en el desempefio de sus
funciones como tales.

En relacidn al Caso Cascada, la SVS alegd la existencia de un esquema que involucra a los acusados y
mediante el cual, a través de una serie de transacciones efectuadas entre los afios 2009 y 2011, las Sociedades
Cascada habrian vendido valores de varias empresas, incluyendo valores de SQM, a precios inferiores a los de
mercado a firmas relacionadas con el sefior Ponce y con otros acusados. Dichas firmas, después y tras un
lapso de tiempo, habrian vendido dichos valores, en la mayoria de los casos nuevamente a las Sociedades
Cascada, a precios mayores a los que fueron comprados. La SVS alegd que los acusados infringieron una
serie de normas chilenas del mercado de valores y de sociedades an6nimas con motivo de lo anterior.

El 31 de enero de 2014, la SVS agreg6 a una serie de instituciones financieras chilenas, administradoras de
activos y a algunos de sus controladores, ejecutivos u otros directores, como acusados en el Caso Cascada. El
2 de septiembre de 2014, la SVS emitié una resolucion en contra de los acusados imponiéndoles una multa
total de UF 4.010.000 (aproximadamente US$162,8 millones al 31 de diciembre de 2014) que incluye una
multa en contra del sefior Ponce por UF 1.700.000 (aproximadamente US$69,0 millones al 31 de diciembre
de 2014) y una multa en contra del sefior Contesse Fica por UF 60.000 (aproximadamente US$2,4 millones al
31 de diciembre de 2014). Los acusados estan apelando la decision administrativa de la SVS ante la Justicia
Civil de Chile.

La Unidad de Delitos de Alta Complejidad de la Fiscalia Metropolitana Centro Norte también estd
investigando varias querellas criminales interpuestas en contra de diversas personas involucradas en el Caso
Cascada. Ademas, el Servicio de Impuestos Internos de Chile anuncié una investigacion sobre la naturaleza y
caracteristicas de las transacciones supuestamente efectuadas en el Caso Cascada a fin de determinar si las
personas o sociedades involucradas infringieron la legislacion tributaria chilena o presentaron declaraciones
falsas de renta con el propdsito de evadir impuestos.

De acuerdo con la ley de sociedades andnimas Chilena, los dos directores de SQM afectados por el Caso
Cascada o por las investigaciones descritas anteriormente pueden seguir siendo miembros del Directorio de la
Sociedad y continuar participando en asuntos del Directorio hasta la resolucién condenatoria, definitiva e
inapelable, dictada por los tribunales en las querellas criminales realizadas en su contra en el Caso Cascada.

Si, por cualquier razon, la Sociedad no es capaz de diferenciarse de los acusados, ello podria tener un efecto
adverso material en la reputacion de mercado y en las operaciones comerciales de SQM. Asimismo, durante
el transcurso del Caso Cascada, el sefior Ponce y el sefior Contesse Fica pueden dedicar tiempo y energia a
defender sus derechos. Mas aun, no podemos asegurarle que una resolucién inapelable de las querellas
relacionadas con el actual Caso Cascada o con las investigaciones de la Unidad de Delitos de Alta
Complejidad de la Fiscalia Metropolitana Centro Norte o del Servicio de Impuestos Internos de Chile en
relacion con lo sefialado anteriormente y que sea adversa para los sefiores Ponce y Contesse Fica no tendra un
efecto adverso material en nuestra reputacién de mercado, operaciones comerciales y en el precio de nuestros
valores, o0 que las Sociedades Cascada no venderan acciones de SQM o votaran en favor de incrementar los
dividendos que pagamos a nuestros accionistas.



Recientemente identificamos una debilidad significativa en nuestro control interno sobre pagos
dirigidos por la oficina del ex Gerente General

Nuestra administracion evalué la eficacia de su control interno sobre informacién financiera al 31 de
diciembre de 2014. La evaluacion se basé en criterios establecidos en el marco del “Control Interno —
Marco Integrado (2013)” emitido por el Committee of Sponsoring Organizations of the Treadway
Commission (COSO). La administracion de la Compafiia ha determinado que la Compafiia no mantuvo
un control interno eficaz sobre pagos dirigidos por la oficina del ex Gerente General. En base a dicha
evaluacion, nuestra administracion ha concluido que al 31 de diciembre de 2014, el control interno de la
Compafiia sobre informacion financiera no estuvo eficaz. Vea “Item 15. Controles y Procedimientos—
Control y Procedimientos de Divulgacion”.

Si bien hemos comenzado a tomar medidas para remediar la debilidad material identificada y mejorar
nuestro control interno, si no logramos implementar y mantener tales medidas o si nos encontramos con
dificultades en su implementacién, podriamos tener como resultado (i) un error material en nuestra
informacion financiero o estados financieros que no se prevendria o detectaria, (ii) el incumplimiento de
nuestras obligaciones de reporte bajo las leyes de valores pertinentes o (iii) que los inversionistas pierdan
confianza en nuestra informacion financiera o estados financieros. Si ocurre cualquiera de los anteriores,
podria haber un efecto material adverso en nuestro negocio, posicidn financiera, flujos de efectivo,
resultados de operaciones y el precio de nuestros valores.

La volatilidad de los precios mundiales de fertilizantes y productos quimicos y los cambios en las
capacidades productivas podrian afectar nuestro negocio, posicion financiera y resultados de operaciones

Los precios de nuestros productos se determinan principalmente por precios mundiales, los cuales en algunos
casos han estado sujetos a una volatilidad sustancial en afios recientes. Los precios mundiales de fertilizantes
y productos quimicos varian en funcién de la relacién entre la oferta y la demanda en cualquier momento
dado. La dindmica de la oferta y demanda en nuestros productos esta también ligada a los ciclos econémicos
globales y ha sido impactada por circunstancias vinculadas a dichos ciclos. Ademas, la oferta de ciertos
fertilizantes o productos quimicos, incluyendo ciertos productos que nosotros vendemos, varia
principalmente dependiendo de la produccion de los productores mas importantes (incluyéndonos a nosotros)
Yy sus respectivas estrategias de negocios.

Desde 2008, los precios mundiales de los fertilizantes en base a potasio (incluidos algunos de nuestros
nutrientes vegetales especiales, cloruro de potasio y sulfato de potasio) han aumentado y disminuido como
resultado de los vaivenes de la situacion econémica y financiera global general. A pesar de que los precios de
los fertilizantes en base a potasio se estabilizaron en 2009 después de la conclusion de importantes
negociaciones contractuales entre grandes productores y compradores, durante el segundo semestre de 2013
los precios del potasio descendieron a causa del inesperado anuncio de la empresa rusa OAO Uralkali
(“Uralkali”) poniendo fin a su participacion en la empresa exportadora Belarus Potash Corporation (“BPC”).
Producto del término de la participacion de Uralkali en BPC, hubo mayor competencia por precios en el
mercado. Ademas, en el primer semestre de 2014, observamos una reduccion de los precios de los contratos
entre los compradores chinos y los grandes productores de cloruro de potasio, lo cual aumento la volatilidad
del precio de los fertilizantes. El precio promedio de nuestra linea de negocios de cloruro de potasio y sulfato
de potasio fue de aproximadamente un 11% menor en el afio 2014 con respecto del afio 2013. No podemos
asegurar que los precios y volimenes de ventas de los fertilizantes en base a potasio no bajen en el futuro.

Los precios del yodo siguieron una tendencia al alza desde fines de 2008 hasta 2012 para alcanzar un
promedio de aproximadamente US$53 por kilogramo en 2012, esto es, sobre 40% mas que el precio promedio
del 2011. Durante 2013, aunque la demanda de yodo alcanz6 niveles récord, el crecimiento de la demanda se
debilité y la oferta aumentd, lo cual causé una reduccién de los precios. El precio promedio del yodo
percibido por SQM fue de cerca de US$38 por kilogramo en 2014, aproximadamente un 23% menos que el
precios promedio que percibimos el 2013. No podemos asegurar que los precios o volimenes de venta del
yodo no bajen en el futuro.



Producto de sucesos en los mercados globales durante el afio 2009, la demanda del carbonato de litio
disminuyd, lo que produjo una disminucion en los precios y volimenes de venta del litio. En septiembre de
2009 anunciamos una reduccién de un 20% en los precios del carbonato de litio e hidroxido de litio, como
medida para estimular la demanda. Como resultado, en el 2010 observamos una recuperacion de la demanda
en el mercado del carbonato de litio y que continué en 2011 y 2012. En 2013 seguimos percibiendo un sélido
crecimiento del mercado, impulsado principalmente por un aumento de la demanda relacionado con el uso de
baterias. No obstante, el crecimiento de la demanda coincidié6 con un aumento de la oferta de varios
competidores. En 2014 los precios se mantuvieron en niveles similares, registrando un promedio de US$5.235
por tonelada métrica para esta linea de negocios, lo que representa una disminucion de aproximadamente 4%
con respecto al precio promedio del afio 2013. No podemos asegurar que los precios y volimenes de ventas
del litio no bajen en el futuro.

Creemos que los precios de los productos que elaboramos continuaran estando influenciados, entre otras
cosas, por factores de oferta y demanda y por estrategias de negocio de los productores mas importantes.
Algunos de los productores mas importantes (incluyéndonos a nosotros) han incrementado o tienen la
capacidad de aumentar su produccion. Como consecuencia, los precios de nuestros productos pueden estar
sujetos a volatilidades sustanciales. Una alta volatilidad, un descenso sustancial en los precios o en el
volumen de ventas de uno o mas de nuestros productos podrian tener un efecto material adverso en nuestro
negocio, posicion financiera y resultados de operaciones.

Nuestras ventas a mercados emergentes y estrategia de expansion nos exponen a riesgos relacionados con
las condiciones econdémicas y tendencias en aquellos mercados

Vendemos nuestros productos en mas de 110 paises alrededor del mundo. En el afio 2014, aproximadamente
el 46% de nuestras ventas se efectuaron a paises de mercados emergentes: 18% a América Central y América
del Sur (excluyendo a Chile); 7% a Africa y el Medio Oriente; 11% en Chile; y 10% a Asia y Oceania
(excluyendo a Australia, Japén, Nueva Zelanda, Corea del Sur y Singapur). Esperamos ampliar nuestras
ventas en estos y otros mercados emergentes en el futuro. Ademas, podriamos llevar a cabo adquisiciones o
joint ventures en jurisdicciones en las cuales no operamos actualmente y que estén relacionadas con
cualquiera de nuestros negocios 0 con nuevos negocios en los que creemos poder tener ventajas sustentables
y competitivas. Los resultados y prospectos para nuestras operaciones dependeran, en parte, del nivel general
de estabilidad politica y de la actividad econémica en cada pais. Los acontecimientos futuros en los sistemas
politicos o economias de dichos paises o la implementacion de futuras politicas gubernamentales en los
mismos, incluyendo la imposicion de retenciones y otros impuestos, las restricciones sobre el pago de
dividendos o la repatriacion de capital o la imposicion de nuevas normas medioambientales o controles de
precios, podrian tener un efecto material adverso en nuestro negocio, posicion financiera y resultados de
operaciones.

Los niveles de nuestros inventarios pueden aumentar producto de condiciones adversas en la economia
mundial

En general, las condiciones econdmicas mundiales pueden afectar nuestros inventarios. A fines de 2014
tuvimos niveles de inventarios relativamente altos con respecto a afios anteriores. Los mayores inventarios
representan un riesgo financiero debido a la mayor necesidad de liquidez para financiar el capital de trabajo y
también pueden implicar un mayor riesgo de pérdida de productos. No podemos asegurar que los niveles de
inventarios no contindien en un nivel alto en 2015 o sigan aumentando en el futuro. Estos factores podrian
tener un efecto material adverso en nuestro negocio, posicion financiera y resultados de operaciones.

Nuestro nivel de - y exposicion a - incobrabilidad de las cuentas por cobrar puede aumentar de manera
significativa

Los potenciales efectos negativos de condiciones adversas en la economia mundial sobre la situacion
financiera de nuestros clientes pueden incluir un mayor plazo en las condiciones de pago de nuestras cuentas
por cobrar e incrementar nuestra exposicion a cuentas incobrables. Aunque para minimizar el riesgo,
tomamos medidas tales como el uso de seguros de riesgo de crédito, letras de crédito y prepagos para una
parte de las ventas, el incremento de nuestras cuentas por cobrar en conjunto con la situacion financiera de
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nuestros clientes puede resultar en pérdidas que podrian tener un efecto material adverso en nuestro negocio,
posicién financiera y resultados de operaciones.

Nuevas producciones de yodo o de carbonato de litio de los actuales o nuevos competidores en los
mercados en los que operamos podria tener un efecto negativo en los precios

En los Gltimos afios, competidores nuevos y existentes han aumentado la oferta de yodo y carbonato de litio, y
ello ha tenido un impacto en los precios de ambos productos. Aumentos de produccidn adicionales podrian
tener un efecto negativo en los precios. La informacién sobre el estado de nuevos proyectos de ampliacion de
capacidad de produccién de yodo o de carbonato de litio desarrollados por los actuales y potenciales
competidores es limitada. En consecuencia, no podemos realizar proyecciones certeras sobre las capacidades
de los posibles nuevos participantes en dichos mercados y las fechas en las cuales podrian iniciar sus
operaciones. Si tales proyectos potenciales se concretan en el corto plazo, pueden afectar negativamente los
precios de mercado y nuestra participacion de mercado, y ello, a su vez, podria tener un efecto material
adverso en nuestro negocio, posicién financiera y resultados de operaciones.

Tenemos un programa de gasto de capital que esta sujeto a riesgos e incertidumbres significativos

Nuestro negocio requiere mucha inversion de capital. Especificamente, la exploracion y explotacion de
reservas mineras, los costos de mineria y procesamiento, la mantencion de maquinarias y equipos y el
cumplimiento de las leyes y normas aplicables requieren de gastos de capital substanciales. Debemos
continuar invirtiendo capital para mantener o aumentar nuestros niveles de explotacion y el monto de
productos terminados que producimos.

Adicionalmente, requerimos permisos medioambientales para nuestros nuevos proyectos. Obtener permisos
en ciertos casos puede generar demoras significativas en la ejecucion e implementacion de dichos nuevos
proyectos y, en consecuencia, puede requerir que reevaluemos los riesgos respectivos y los incentivos
econdmicos. No podemos asegurar que podremos mantener nuestros niveles de produccion o generar flujos de
efectivo suficientes, o que tendremos acceso a inversiones, préstamos u otras alternativas de financiamiento
suficientes para continuar nuestras actividades en o por sobre los actuales niveles o que podremos
implementar nuestros proyectos o recibir los permisos necesarios para ellos a tiempo. Cualquiera o todos
dichos factores podrian tener un efecto material adverso en nuestro negocio, posicion financiera y resultados
de operaciones.

Los altos precios de las materias primas y la energia pueden aumentar nuestros costos de produccion y
costo de ventas, y la energia puede dejar de estar disponible a cualquier precio

Dependemos de ciertas materias primas y varias fuentes de energia (diesel, electricidad, gas natural,
incluyendo GNL, petréleo y otros) para elaborar nuestros productos. Las compras de materias primas que no
producimos y la energia constituyen una parte importante de nuestros costos de explotacién y alcanzaron,
aproximadamente, un 15% en el 2014. Adicionalmente, es posible que no podamos obtener energia a
cualquier precio si los suministros de nuestras fuentes de energia se restringen o de otra forma dejan de estar
disponibles. En la medida que no podamos traspasar los aumentos en los precios de las materias primas y la
energia a nuestros clientes, 0 que no seamos capaces de conseguir energia, ello podria tener un efecto
material adverso en nuestro negocio, posicion financiera y resultados de operaciones.

Las estimaciones de nuestras reservas podrian estar sujetas a cambios significativos

Nuestro equipo interno de gedlogos e ingenieros en minas preparan nuestras estimaciones de reservas de
caliche y ellas fueron dltimamente validadas en enero de 2015 por la Sefiora Marta Aguilera y el Sefior
Orlando Rojas. La sefiora Aguilera es Gedloga con mas de 20 afios de experiencia en el campo y se encuentra
contratada por SQM como Gerente de Geologia y Desarrollo Minero. Ella es una persona competente, segin
lo establece la Ley de Personas Competentes y esta inscrita con el N° 163 en el Registro Publico de Personas
Competentes en Recursos y Reservas Mineras de acuerdo a dicha ley. Ha trabajado como Geologo en
depdsitos metalicos como no metalicos, con vasta experiencia en estos ultimos. El Sr. Orlando Rojas es
Ingeniero Civil en Minas y es consultor independiente. Actualmente es socio y empleado como gerente
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general de la empresa EMI-Ingenieros y Consultores S.A., con oficina en calle Renato Sdnchez N°3.357 Las
Condes Santiago, Chile. Es miembro del Instituto de Ingenieros de Minas y esta inscrito con el N°118 en el
registro publico de Personas Competentes en Recursos y Reservas Mineras de acuerdo a la Ley de Personas
Competentes y su Reglamento vigente en Chile. Ha trabajado como ingeniero de minas por un total de 35
afios después de su graduacion de la universidad, de los cuales mas de 30 afios en temas de estimacion de
recursos y reservas.

Las estimaciones de nuestras reservas de salmueras en el Salar de Atacama son preparadas por nuestros
geologos y fueron Gltimamente validadas en marzo de 2015 por don Alvaro Henriquez y don Orlando Rojas.
El sefior Henriquez es Gedlogo con mas de 10 afios de experiencia en el campo de la hidrogeologia y se
encuentra contratado por SQM como Superintendente de Geologia en la Gerencia de Hidrogeologia Salar. El
es Persona Competente, inscrito con el N° 226 en el Registro Publico de Personas Competentes en Recursos
y Reservas Mineras de acuerdo a la Ley de Personas Competentes y su Reglamento vigente en Chile. Ha
evaluado como hidrogeélogo varios proyectos de salmuera, y cuenta con experiencia en evaluacion de
Recursos y Reservas.

En cuanto a la cantidad y a la calidad de las reservas, los métodos para realizar las estimaciones incluyen
numerosas incertidumbres las que podrian sufrir modificaciones al alza o a la baja. Asimismo, las
estimaciones de nuestras reservas no estan sujetas a revisién por Gedlogos externos ni por empresas de
auditoria externa. Un cambio a la baja de la cantidad y/o calidad de nuestras reservas podria afectar a nuestros
volimenes y costos de produccién en el futuro y por lo tanto podria tener un efecto material adverso en
nuestro negocio, condicion financiera y resultados de operaciones.

Los estdndares de calidad en los mercados en los que vendemos nuestros productos podrian ser mas
estrictos en el tiempo

En los mercados en los que operamos, los clientes pueden imponer estandares de calidad a nuestros productos
y/o los gobiernos pueden promulgar normas mas estrictas para la distribucion y/o uso de nuestros productos.
Como consecuencia, podemos no ser capaces de vender nuestros productos si no podemos cumplir con
dichos nuevos estandares. Ademas, nuestro costo de produccion puede aumentar para cumplir con cualquiera
de dichas normas. No poder vender nuestros productos en uno o mas mercados o a clientes importantes
podria tener un efecto material adverso en nuestro negocio, posicién financiera y resultados de operaciones.

Las propiedades quimicas y fisicas de nuestros productos podrian afectar de manera adversa su
comercializacion

Nuestros productos derivan de recursos naturales y, por tanto, contienen impurezas inorgénicas que pueden
no cumplir con ciertos nuevos requerimientos de los clientes o gobiernos. Como consecuencia, es posible
gue no podamos vender nuestros productos si no podemos cumplir con dichos nuevos estandares. Ademas,
nuestro costo de produccion puede aumentar para cumplir con cualquier nueva norma. No poder vender
nuestros productos en uno 0 mas mercados o a clientes importantes podria tener un efecto material adverso en
nuestro negocio, posicion financiera y resultados de operaciones.

Nuestro negocio esta sujeto a muchos riesgos operacionales y de otra indole contra los cuales podriamos
no estar completamente cubiertos a través de nuestras pélizas de seguros

Nuestras instalaciones y operaciones en Chile y en el extranjero se encuentran aseguradas contra pérdidas,
dafios u otros riesgos mediante pdlizas de seguros que son estandares para la industria y que personas
prudentes y con experiencia en negocios similares al nuestro podrian razonablemente considerar suficientes.

Podemos estar sujetos a ciertos eventos que pueden no estar cubiertos por las pdlizas de seguros y que
podrian afectar material y adversamente nuestro negocio, posicién financiera y resultados de operaciones.
Ademas y como consecuencia de grandes terremotos ocurridos recientemente en Chile y de otros desastres
naturales que han ocurrido en todo el mundo, las condiciones en el mercado asegurador han cambiado y
pueden continuar cambiando en el futuro y, como resultado, podriamos enfrentar mayores primas o
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coberturas reducidas, lo que podria tener un efecto material adverso en nuestro negocio, posicion financiera y
resultados de operaciones.

Los cambios en las tecnologias u otros avances pueden resultar en que los clientes prefieran productos
substitutos

Nuestros productos, particularmente el yodo y el litio y sus derivados, son materias primas preferidas para
ciertas aplicaciones industriales, tales como baterias recargables y pantallas LCD. Los cambios en las
tecnologias, el desarrollo de materias primas substitutas u otros avances pueden afectar adversamente la
demanda por estos y otros productos que producimos. Adicionalmente, otras alternativas a nuestros productos
pueden volverse mas econémicamente atractivas en la medida que haya cambios en los precios globales de
commodities. Lo anterior podria tener un efecto material adverso en nuestro negocio, posicion financiera y
resultados de operaciones.

Estamos expuestos a huelgas y obligaciones laborales que pueden impactar nuestros niveles y costos de
produccion

Mas del 96% de nuestros empleados estan contratados en Chile. De ellos, al 31 de diciembre de 2014,
aproximadamente el 68% esta representado por 25 sindicatos de trabajadores. Como en los afios anteriores,
durante 2014 renegociamos los convenios colectivos pertinentes con los sindicatos un afio antes del
vencimiento de los mismos. Al 31 de diciembre de 2014, concluimos renegociaciones con 21 sindicatos que
representan un 91,9% de nuestros empleados sindicalizados y firmamos nuevos acuerdos con cada sindicato
por una duracion de tres afios. En enero de 2015 se cerraron los procesos con dos sindicatos mas, totalizando
un 99,7%. Para cerrar el ciclo de negociacion colectiva, nos falta negociar con dos sindicatos. Estamos
expuestos a huelgas laborales o a acciones ilegales de hecho que pueden suspender nuestras operaciones e
impactar nuestros niveles de produccioén. En caso de producirse una huelga o una accion ilegal de hecho y
extenderse por un periodo sostenido en el tiempo, podriamos enfrentarnos a un aumento de costos e, incluso,
a una interrupcion de nuestro flujo de produccidn, lo que podria tener un efecto material adverso en nuestro
negocio, posicion financiera y resultados de operaciones.

La Ley Chilena N° 20.123, conocida como la Ley de Subcontratacién, establece, como hemos sefialado, que
cuando ocurre un accidente de determinada gravedad en el lugar de trabajo, la sociedad debe detener el
trabajo en el lugar en el que se produjo el accidente hasta que las autoridades del Servicio Nacional de
Geologia y Mineria (“Sernageomin”), el Servicio Nacional de Salud o la Direccion del Trabajo fiscalicen el
sitio y prescriban las medidas que se deben tomar para prevenir riesgos futuros similares. La faena no se
puede reasumir hasta que la sociedad haya tomado todas las medidas prescritas y el plazo para reanudar las
operaciones puede durar un gran numero de horas, dias 0 mas. Dicha ley podria tener un efecto material
adverso en nuestro negocio, situacion financiera y resultados de operaciones.

El 29 de diciembre de 2014 el Gobierno de Chile envié al Congreso un proyecto de ley que introduce
modificaciones al Cadigo del Trabajo en el &ambito de los derechos colectivos, con el objeto de modernizar el
sistema de relaciones laborales, dando mayor fuerza a las organizaciones sindicales. Este proyecto de ley
podria sufrir modificaciones luego de ser discutido en el parlamento durante el afio 2015, por lo que ain no
se puede prever cuales serian los posibles efectos que tendria en nuestro negocio, posicién financiera y
resultados de operaciones.

Juicios y arbitrajes podrian impactarnos en forma adversa

En la actualidad estamos involucrados en juicios y arbitrajes que involucran diferentes materias que se
describen en la Nota 19.1 de nuestros Estados Financieros Consolidados e “item 8.A.7—Procedimientos
Legales”. Aunque intentamos defender vigorosamente nuestras posiciones, nuestra defensa de dichas
acciones puede no llegar a ser exitosa. El término de un juicio o arbitraje en curso puede tener un efecto
material adverso en nuestro negocio, posicion financiera o resultados de operaciones. Ademas, nuestra
estrategia de ser un lider mundial incluye participar en alianzas comerciales y productivas, en negocios
conjuntos y en adquisiciones para mejorar nuestra posicion competitiva global. En la medida que tales
operaciones aumentan en complejidad y son llevadas a cabo en diferentes jurisdicciones, podriamos estar
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sujetos a procedimientos legales que, si resultan en contra nuestra, podrian tener un efecto material adverso
en nuestro negocio, posicion financiera y resultados de operaciones.

El Codigo Laboral de Chile ha establecido nuevos procedimientos en materias laborales que incluyen juicios
orales ante jueces especialistas. La informacion disponible muestra que la mayoria de estos juicios orales han
sido fallados en favor del empleado. Estos nuevos procedimientos podrian aumentar la probabilidad de fallos
adversos y los mismos podrian tener un efecto material adverso en nuestro negocio, posicién financiera y
resultados de operaciones.

Tenemos operaciones en multiples jurisdicciones cada una con sus sistemas regulatorios, codigos
tributarios y otros regimenes estructurales

Operamos en multiples jurisdicciones con complejos entornos regulatorios que estan sujetos a diferentes
interpretaciones de las empresas y de las respectivas autoridades gubernamentales. Tales jurisdicciones
pueden tener diferentes codigos tributarios, regulaciones medioambientales, cddigos laborales y marcos
legales que pueden dificultar nuestros esfuerzos para cumplir con tales normativas y ello podria tener un
efecto material adverso en nuestro negocio, posicion financiera y resultados de operaciones.

Las leyes y normativas medioambientales nos pueden exponer a costos mas altos, obligaciones, demandas e
imposibilidad de cumplir con los objetivos de produccion actuales y futuros

Nuestras operaciones en Chile se encuentran sujetas a normas nacionales y locales relacionadas con la
proteccion medioambiental. De acuerdo con dichas normas, debemos realizar estudios de impacto ambiental o
declaraciones de impacto ambiental en relacion con cualquier proyecto o actividad futura (o0 sus
modificaciones significativas) que puedan afectar el medio ambiente y la salud de las personas.
Adicionalmente, debemos obtener un permiso medioambiental para ciertos proyectos y actividades. El
Servicio de Evaluacion Ambiental evalUa los estudios de impacto ambiental presentados para su aprobacion y
permite a ciudadanos privados, agencias publicas o autoridades locales, revisar y cuestionar los proyectos que
pueden afectar el medio ambiente, ya sea antes de que dichos proyectos se ejecuten 0 una vez que ya estan
operando, si no cumplen con las normas aplicables. Para asegurar el cumplimiento de las normas y
resoluciones medioambientales, las autoridades nacionales, a través de la Superintendencia del Medio
Ambiente, pueden aplicar multas de hasta US$9 millones por infraccion, cerrar las instalaciones en forma
temporal o permanente, o revocar los permisos medioambientales.

Las normas medioambientales Chilenas se han hecho cada vez més rigurosas en afios recientes, tanto
respecto de la aprobacion de nuevos proyectos como en conexién con la implementacion y desarrollo de
proyectos ya aprobados, y creemos que esta tendencia probablemente continuara. Dado el interés del publico
en materias medioambientales, estas normas o su aplicacion pueden también estar sujetas a consideraciones
politicas que estan mas alla de nuestro control.

Monitoreamos continuamente el impacto de nuestras operaciones en el ambiente y la salud de las personas vy,
de tiempo en tiempo, hemos incorporado modificaciones a nuestras instalaciones para minimizar cualquier
impacto adverso.

Los acontecimientos futuros asociados a la creacién o implementacién de requerimientos medioambientales, o
su interpretacion, podrian dar como resultado mayores costos de capital u operacionales o de cumplimiento o
podrian tener un efecto material adverso en nuestro negocio, posicion financiera y resultados de operaciones.
El éxito de nuestras inversiones actuales en el Salar de Atacama y en Nueva Victoria depende del
comportamiento de las variables del ecosistema que se monitorean en el tiempo. Si el comportamiento de
estas variables en afios futuros no cumple con los requerimientos ambientales, nuestra operacion puede estar
sujeta a importantes restricciones por parte de las autoridades llegando a limitar las cantidades maximas
permitidas de extraccion de salmueras y de agua.

Nuestro desarrollo futuro depende de nuestra capacidad de sostener los niveles de produccion proyectados en

el tiempo y ello requiere inversiones adicionales y la presentacion de los estudios y declaraciones de impacto
ambiental correspondientes. Si no podemos obtener la aprobacion pertinente, nuestra capacidad de mantener
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la produccion a determinados niveles puede verse dafiada seriamente y ello podria tener un efecto material
adverso en nuestro negocio, posicién financiera y resultados de operaciones.

Ademas, nuestras operaciones mundiales estan sujetas a otras regulaciones medioambientales nacionales e
internacionales. Dado que las regulaciones y leyes medioambientales en las diferentes jurisdicciones en las
cuales operamos pueden cambiar, no podemos asegurar que futuras leyes medioambientales o cambios en las
existentes, no tendran un efecto material adverso en nuestro negocio, situacion financiera y resultados de
operaciones.

Nuestro suministro de agua podria verse afectado por cambios geolégicos o climaticos

Nuestro acceso al agua puede verse impactado por los cambios en la geologia u otros factores naturales, tales
como el secado de los pozos o el menor caudal de dichos pozos o de los rios, que no podemos controlar. Tales
cambios podrian tener un efecto material adverso en nuestro negocio, posicion financiera y resultados de
operaciones.

Cualquier pérdida de personal clave podria afectar de manera adversa y material nuestro negocio

Nuestro éxito depende, en gran medida, de las capacidades, experiencia y esfuerzos de nuestro equipo de alta
gerencia y otro personal clave. La pérdida de los servicios de miembros clave de nuestra alta gerencia o de
empleados con capacidades criticas podria tener un efecto negativo en nuestro negocio, posicion financiera y
resultados de operaciones. Si no podemos atraer o retener gerentes altamente capacitados, talentosos y
calificados u otro personal clave, nuestra capacidad para llevar a cabo nuestros objetivos puede verse afectada
de manera adversa y material.

Riesgos Relacionados al Mercado en General

Las fluctuaciones en los tipos de cambio pueden tener un efecto negativo en nuestro rendimiento
financiero

Transamos una parte significativa de nuestros negocios en ddlares de los Estados Unidos de América y el
dolar de los Estados Unidos de América es la moneda del ambiente econdmico principal en el cual operamos
y es, ademas, nuestra moneda funcional para efectos de reporte de los estados financieros. Sin embargo, una
parte importante de nuestros costos se encuentra relacionada con el peso chileno. Por ello, un aumento o una
disminucion en el tipo de cambio entre el peso chileno y el ddlar de los Estados Unidos de América afectaran
nuestros costos de produccion. El peso chileno ha estado sujeto a grandes devaluaciones y revaluaciones en el
pasado y puede estar sujeto a fluctuaciones significativas en el futuro. Al 31 de diciembre de 2014, el tipo de
cambio del peso chileno con respecto al ddlar estadounidense era de Ch$606,75 por dolar de los Estados
Unidos de América mientras que al 31 de diciembre de 2013, el tipo de cambio era de Ch$524,61 por délar
de los Estados Unidos de América. Asi, el peso chileno se deprecié en un 16% con respecto al dolar
estadounidense en 2014. Al 28 de abril del afio 2015, el tipo de cambio del peso chileno en relacion con el
dolar estadounidense fue de Ch$611,08.

Dado que somos una empresa internacional que opera en varios otros paises, también transamos negocios y
contamos con activos y pasivos en otras monedas distintas al délar de los Estados Unidos de América. Entre
otras, el euro, el rand sudafricano, el peso mexicano, el yuan chino y el real brasilefio. En consecuencia, las
fluctuaciones en los tipos de cambio de dichas monedas con respecto al délar de los Estados Unidos de
América pueden tener un efecto material adverso en nuestro negocio, posicién financiera y resultados de
operaciones.

Las fluctuaciones en las tasas de interés pueden tener un impacto material en nuestro rendimiento
financiero

Tenemos deudas vigentes a corto y largo plazo que devengan intereses sobre la base de la tasa LIBOR mas

un diferencial (spread). Debido a que en la actualidad s6lo hedgeamos una parte de estos pasivos, estamos
entonces expuestos al riesgo de la tasa de interés relacionado con las fluctuaciones de la tasa LIBOR. Al 31
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de diciembre de 2014, aproximadamente el 14% de nuestra deuda financiera poseia precios basados en la tasa
LIBOR que no estaban hedgeados. Un aumento significativo en la tasa podria tener un efecto material
adverso en nuestro negocio, posicién financiera y resultados de operaciones.

Riesgos Relacionados a Chile

Dado que somos una empresa domiciliada en Chile, estamos expuestos a los riesgos politicos en Chile

Nuestro negocio, posicion financiera y resultados de operaciones podrian verse afectados por cambios en las
politicas del gobierno de Chile, por otros hechos politicos en Chile o que afecten a Chile y por cambios
legales en las normativas o practicas administrativas de las autoridades chilenas o de interpretacion de dichas
normas y practicas y sobre las cuales nosotros no tenemos control.

Modificaciones de las normas relacionadas con, o cualquier revocaciéon o suspensién de, nuestras
concesiones podrian tener un efecto negativo en nuestro negocio

Cualquier modificacion de las normas a las cuales estamos sujetos o cambios adversos de nuestras
concesiones, 0 una revocacién o suspension de tales concesiones, podria tener un efecto material adverso en
nuestro negocio, posicion financiera y resultados de operaciones.

Cambios en las concesiones mineras o portuarias podrian afectar nuestros costos de operacion

Nuestras operaciones mineras (incluida la extraccion de salmueras) se realizan en conformidad con las
concesiones de exploracion y de explotacion otorgadas de acuerdo con las disposiciones de la Constitucion
Politica de la Republica de Chile y las leyes y estatutos correspondientes. En lo fundamental, nuestras
concesiones de explotacion nos otorgan un derecho perpetuo (con la excepcion de los derechos vinculados
con nuestras operaciones en el Salar de Atacama y que nos han sido arrendados hasta el 2030) para realizar
operaciones mineras en las areas cubiertas por dichas concesiones en la medida que paguemos las respectivas
patentes anuales relacionadas con tales concesiones mineras. Nuestras concesiones de exploracion nos
permiten explorar en busqueda de recursos minerales en los terrenos cubiertos por las mismas durante un
periodo especifico y posteriormente solicitar la concesion de explotacién correspondiente. Nuestra filial SQM
Salar, como arrendataria, posee derechos exclusivos y temporales sobre concesiones mineras de explotacion
que cubren un &rea de aproximadamente 140.000 hectareas de terrenos en el Salar de Atacama en el norte de
Chile y, dentro de las cuales SQM Salar tiene el derecho exclusivo de explotar los recursos minerales
existentes en 81.920 hectéreas. Dichos derechos resultan del dominio exclusivo de Corfo sobre las respectivas
concesiones mineras de explotacion y del consiguiente arriendo de las mismas en favor de SQM Salar en
virtud del Contrato de Arrendamiento suscrito por Corfo y SQM Salar. Corfo no puede modificar
unilateralmente el Contrato de Arrendamiento, y los derechos para explotar las sustancias minerales no se
pueden transferir. EI Contrato de Arrendamiento estipula que SQM Salar es responsable de pagar la renta
trimestral respectiva a Corfo, de mantener los derechos de Corfo sobre sus concesiones mineras de
explotacion y de efectuar pagos anuales por concepto de patentes mineras al Estado de Chile. El Contrato de
Arrendamiento expira el 31 de diciembre de 2030. Bajo el Contrato de Arrendamiento y en relacion con la
produccion de litio, la Comision Chilena de Energia y Nuclear (“CCHEN”) establece un limite de extraccion
acumulado total de 180.100 toneladas de litio (958.672 toneladas de carbonato de litio equivalente) para todos
los afos del periodo de vigencia del Contrato de Arrendamiento. Ha transcurrido més de la mitad del periodo
de vigencia del Contrato de Arrendamiento y hemos extraido aproximadamente la mitad del monto total
acumulado del limite sobre la extraccién del litio. Sin embargo, no es posible asegurar que no alcanzaremos el
limite de extraccion de litio antes del plazo de término del Contrato de Arrendamiento. Asimismo, no
podemos asegurarle que Corfo no adoptard otras acciones en el futuro en relaciéon con el Contrato de
Arrendamiento que vayan en contra de nuestros intereses. “—Riesgos Relacionados a Nuestro Negocio—
Procesos de arbitraje en virtud del Contrato de Arrendamiento del Salar de Atacama, si se resuelven en
nuestra contra, afectarian de manera adversa e importante nuestro negocio y operaciones”.

También operamos instalaciones portuarias en Tocopilla, Chile, para el embarque de productos y la recepcion
de materias primas de acuerdo a concesiones maritimas otorgadas por las autoridades reguladoras chilenas.
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Estas concesiones son normalmente renovables siempre y cuando dichas instalaciones se usen segln estén
autorizadas y paguemos los derechos anuales asociados a las mismas.

Cualquier modificacion significativa de cualquiera de estas concesiones podria tener un efecto material
adverso en nuestro negocio, posicién financiera y resultados de operaciones.

Los cambios en leyes y otras normas por derechos de agua podrian afectar nuestros costos operacionales

Mantenemos derechos de aprovechamiento de agua que son claves para nuestras operaciones. Obtuvimos
dichos derechos de la Direccion General de Aguas de Chile para el suministro de agua desde rios y pozos
cercanos a nuestras instalaciones de produccion, y creemos que ellos son suficientes para satisfacer nuestros
requerimientos operacionales actuales. Sin embargo, el Codigo de Aguas de Chile y las leyes y
reglamentaciones respectivas estan sujetos a cambios que pueden tener un efecto material adverso en nuestro
negocio, posicion financiera y resultados de operaciones. Por ejemplo, una enmienda publicada el 16 de junio
de 2005 modificd el Codigo de Aguas permitiendo, bajo ciertas condiciones, otorgar derechos de agua
permanentes de hasta 2 litros por segundo para cada pozo construido antes del 30 de junio de 2004 en las
areas en que realizamos nuestras operaciones mineras, sin considerar la disponibilidad del agua o la manera
en que los nuevos derechos podrian afectar a los titulares de los derechos existentes. Por ello, la cantidad de
agua que podemos efectivamente extraer en virtud de nuestros derechos existentes puede verse reducido si se
ejercen estos derechos adicionales. Ademas, debemos pagar valores anuales para mantener los derechos de
agua que han sido constituidos en nuestro favor y que no estamos ejerciendo. Estos y otros cambios futuros
potenciales al Cédigo de Aguas y a otras normas pertinentes podrian tener un efecto material adverso en
nuestro negocio, posicion financiera y resultados de operaciones.

El gobierno chileno puede imponer una carga impositiva adicional sobre sociedades que operen en Chile

En 2005, el Congreso Chileno aprobd la Ley N° 20.026 que Establece un Impuesto Especifico a la Actividad
Minera (también conocida como la “Ley de Royalty”) y establecié un impuesto de royalty para ser aplicado a
las actividades mineras realizadas en Chile.

Como resultado del terremoto y maremoto ocurrido en Chile en febrero de 2010, el Gobierno elevo la tasa de
impuesto a la renta de las empresas con el objeto de financiar la reconstruccién. Dicha legislacion elevo la
tasa general de impuesto a las empresas de su tasa historica del 17,0% al 20,0% para la renta obtenida en
2011, la que se declaré y pago en 2012. El 27 de septiembre de 2012, la Ley No. 20.630 introdujo nuevas
enmiendas a la legislacion tributaria existente. Entre los cambios introducidos, el impuesto a la renta
corporativo se mantuvo definitivamente en un 20% a partir del afio 2013.

El 29 de septiembre de 2014, se publico la Ley N° 20.780 (la “Reforma Tributaria”) que introdujo cambios
significativos al sistema tributario chileno y fortalecid las facultades del Servicio de Impuestos Internos de
Chile para controlar y evitar la evasion tributaria. La Reforma Tributaria contempla, entre otras materias,
cambios al régimen tributario de las empresas a través de la creacion de dos regimenes tributarios. A partir del
1 de enero de 2017, las empresas Chilenas podran optar entre dos regimenes tributarios: (i) el sistema
parcialmente integrado; o (ii) el sistema de renta atribuida. En ambos regimenes, la tasa de impuesto a las
empresas se elevard a un 21% en 2014, 22,5% en 2015 y 24% en 2016. El 1 de enero de 2017 o después de
esa fecha y dependiendo del régimen tributario elegido por una empresa, las tasas de impuesto pueden
incrementarse a una tasa maxima de 25% en 2017 para el sistema de renta atribuida o a una tasa de 25,5% en
2017 y posteriormente a una tasa maxima de 27% en 2018 para el sistema parcialmente integrado.

Dado que somos una sociedad anénima abierta, el régimen que se nos aplica por defecto es el sistema
parcialmente integrado, a menos que en una futura junta de accionistas nuestros accionistas acuerden optar
por el sistema de renta atribuida. Bajo el sistema parcialmente integrado, la carga impositiva por los
dividendos, cuando se pagan, recae sobre los accionistas, pero podran aplicar como crédito solamente una
porcion del impuesto corporativo chileno pagado por la Compafiia, a menos que el accionista es residente en
un pais que tiene un acuerdo tributario con Chile. En dicho caso el 100% del impuesto corporativo chileno a
la renta pagado por la Compafiia puede aplicarse como crédito contra los impuestos del accionista.
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Producto de lo anterior, accionistas extranjeros que son residentes en una jurisdiccion sin acuerdo tributario
(como los Estados Unidos de América) estaran sujetos a una tasa impositiva efectiva mayor que los residentes
de jurisdicciones con acuerdos. Bajo el sistema de renta atribuida, la carga impositiva chilena sobre las
utilidades devengadas (independiente de si se han distribuido o no dividendos) recae sobre los accionistas,
pero podran aplicar el 100% del impuesto corporativo chileno a la renta pagado por la Compafiia contra los
impuestos de los accionistas.

El aumento en la tasa de impuestos generé un aumento de US$52,3 millones en nuestros pasivos por
impuestos diferidos al 31 de diciembre de 2014.

De acuerdo a la NIC 12, los efectos producidos por el cambio en la tasa del impuesto a la renta aprobado por
Ley N°20.780 sobre los impuestos a la renta e impuestos diferidos han sido aplicados al estado de resultados.
Para efectos de los estados financieros consolidados estatutarios de la Compafiia presentados ante la SVS, de
acuerdo a las instrucciones emitidas por la SVS en su Circular N°856 del 17 de octubre de 2014, los efectos
producidos por el cambio en la tasa del impuesto a la renta se contabilizaron como utilidades retenidas. El
monto que fue cargado a patrimonio fue de US$52,3 millones, lo que generd una diferencia de US$52,3
millones entre la ganancia del ejercicio y el gasto por impuesto a la renta presentados en los Estados
Financieros Consolidados Auditados de la Compafiia y en los estados financieros consolidados estatutarios
presentados ante la SVS.

En virtud de la diferencia entre el tratamiento contable de acuerdo a IFRS y el tratamiento de acuerdo a las
instrucciones de la SVS, seguiremos analizando el impacto de la Reforma Tributaria sobre nuestros estados
financieros y obligaciones de reporte y no podemos estar seguros de como nuestros estados financieros
futuros reflejaran estos cambios.

Adicionalmente, la Reforma Tributaria podria tener otros efectos materiales adversos en nuestro negocio,
posicion financiera y resultados de operaciones. Del mismo modo, tampoco podemos asegurarle que la
manera en que la Ley de Royalty o la tasa de impuesto a las empresas se interpretan y aplican no cambiara en
el futuro. Ademas, el Estado Chileno puede decidir aplicar impuestos adicionales a las empresas mineras 0 a
otras empresas en Chile. Tales cambios podrian tener un efecto material adverso en nuestro negocio, posicion
financiera y resultados de operaciones.

Ratificacion de la Convencién 169 de la Organizacion Internacional del Trabajo acerca de pueblos
indigenas y tribales podria afectar nuestros planes de desarrollo

Chile, miembro de la Organizacion Internacional del Trabajo (“OIT”), ha ratificado la Convencién 169 de la
OIT concerniente a los pueblos indigenas y tribales. Dicha Convencién establece varios derechos para
personas y comunidades indigenas. Entre otros derechos, la Convencién sefiala (i) que los grupos indigenas
seran notificados y consultados antes de efectuar algun proyecto en terrenos definidos como indigenas —el
derecho a veto no se encuentra mencionado— y (ii) que los grupos indigenas tengan, en lo posible,
participacion en los beneficios que resulten de la explotacidn de recursos naturales en los terrenos indigenas.
El Estado de Chile no ha definido el alcance de dichos beneficios. En la medida que estos nuevos derechos
delineados en dicha Convencién se traduzcan en leyes y normas del Estado de Chile, se podria afectar el
desarrollo de nuestros proyectos de inversion en terrenos definidos como indigenas y tal circunstancia podria
tener un efecto material adverso en nuestro negocio, posicion financiera y resultados de operaciones.

Chile se encuentra localizado en una regién sismica activa

Chile esta propenso a terremotos dado que se encuentra localizado a lo largo de importantes lineas de fallas
maritimo-terrestres. El terremoto més reciente en Chile ocurrié en 2014 en el mar, cerca de la costa, y tuvo
una magnitud de 8,2 en la escala de Richter. También hubo un terremoto en el afio 2010 que causo6 un dafio
substancial en varias regiones del pais. Chile ademas ha experimentado actividad volcanica. Un terremoto
importante 0 una erupcion volcanica podria acarrear significativas consecuencias negativas para nuestras
operaciones y para la infraestructura general en Chile, tales como caminos, vias ferroviarias, puertos y vias de
accesos a productos. Aun cuando mantenemos pdlizas de seguros estandares para la industria, que incluyen
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coberturas por terremoto, no podemos estar seguros que un futuro evento sismico o volcanico no tendréd un
efecto material adverso en nuestro negocio, posicion financiera y resultados de operaciones.

Riesgos Relacionados con Nuestras Acciones y ADSs

El precio de nuestros ADSs y el valor en dolares estadounidenses de cualquier dividendo se vera afectado
por fluctuaciones en el tipo de cambio entre el délar de los Estados Unidos de América y el peso chileno

La transaccion en Chile de las acciones subyacentes a nuestros ADSs se realiza en pesos chilenos. El
depositario recibira distribuciones de efectivo que efectuamos con respecto a las acciones en dichos pesos. El
depositario convertira tales pesos a délares estadounidenses utilizando el tipo de cambio vigente para efectuar
pagos de dividendos y otras distribuciones con respecto a los ADSs. Si el valor del peso cae con relacién al
dolar de los Estados Unidos de América, el valor de los ADSs y cualquier distribucion a ser recibida del
depositario también disminuira.

Los acontecimientos en otros mercados emergentes pueden afectar materialmente el valor de nuestros
ADSs

Los mercados financieros y de valores chilenos son, en varios grados, influidos por condiciones econémicas y
de mercado en otros paises o regiones de mercados emergentes del mundo. Aunque las condiciones
econdmicas son diferentes en cada pais o region, la reaccién de inversionistas a los acontecimientos en un
pais o regién puede tener efectos significativos sobre los valores de los emisores en otros paises y regiones,
incluyendo Chile y Latinoamérica. Los acontecimientos en otras partes del mundo pueden tener un efecto
material en los mercados financieros y de valores chilenos y en el valor de nuestros ADSs.

La volatilidad y la baja liquidez de los mercados de valores chilenos pueden afectar la capacidad de
nuestros accionistas para vender nuestros ADSs

Los mercados de valores chilenos son sustancialmente mas pequefios, menos liquidos y mas volatiles que los
principales mercados de valores de los Estados Unidos de América. La volatilidad y la baja liquidez de los
mercados chilenos podrian incrementar la volatilidad del precio de nuestros ADSs y pueden perjudicar la
capacidad de un tenedor de vender nuestros ADSs en el mercado chileno en el monto, precio y momento en el
que él quiera hacerlo.

El precio de nuestra accion puede reaccionar negativamente a adquisiciones e inversiones futuras

Como parte de nuestra estrategia como lideres mundiales en nuestros negocios principales, estamos
constantemente buscando oportunidades que nos permitan consolidar y fortalecer nuestra posicion
competitiva en jurisdicciones en las que actualmente no operamos. De acuerdo con esta estrategia, podemos
llevar a cabo adquisiciones o asociaciones relacionadas con cualquiera de nuestros negocios 0 con nuevos
negocios en los que creemos podemos contar con ventajas competitivas sostenibles. Dependiendo de nuestra
estructura de capital al momento de dichas adquisiciones o asociaciones, puede ser necesario que aumentemos
nuestra deuda y/o patrimonio de manera significativa, lo cual afectard nuestra situacion financiera y nuestros
flujos de caja futuros. Cualquier cambio en nuestra situacion financiera podria afectar nuestros resultados de
operaciones impactando negativamente en el precio de nuestras acciones.

Usted puede no ser capaz de ejercer derechos de acuerdo con leyes de valores de los Estados Unidos de
América

Debido a que somos una empresa chilena sujeta a la legislacion chilena, los derechos de nuestros accionistas
pueden diferir de los derechos de los accionistas de empresas formadas en los Estados Unidos de América y
éstos, entonces, pueden no ser capaces de ejecutar o pueden tener dificultades en hacer valer derechos
actualmente en efecto en las leyes federales o estatales de valores de los Estados Unidos de América.
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Somos una sociedad andnima abierta constituida de acuerdo con las leyes de la Republica de Chile. La
mayoria de nuestros directores y ejecutivos residen fuera de los Estados Unidos de América, principalmente
en Chile. Todo o una parte sustancial de los activos de esas personas se encuentran localizados fuera de los
Estados Unidos de América. Como resultado de ello, si cualquiera de nuestros accionistas, incluyendo
tenedores de los ADSs de la Sociedad, quiere presentar una demanda en contra de nuestros ejecutivos o
directores en los Estados Unidos de Ameérica, podra enfrentar dificultades para iniciar el proceso legal y para
lograr el cumplimiento de una sentencia en contra de nuestros ejecutivos o directores emitida por los
tribunales de los Estados Unidos de América basada en estipulaciones de las leyes de valores federales de
dicho pais.

Adicionalmente, no existe un tratado entre Chile y los Estados Unidos de América que estipule obligaciones
reciprocas con motivo de juicios tramitados en sus territorios. Sin embargo, los tribunales Chilenos han hecho
cumplir sentencias emitidas por tribunales estadounidenses cuando el tribunal Chileno ha verificado que el
tribunal de los Estados Unidos de América ha respetado los principios basicos del debido proceso y que la
sentencia no contiene nada contrario a las leyes de Chile. No obstante, existe duda acerca de si una accion
puede ser exitosamente ejercida en Chile en primera instancia sobre la base de una obligacion sustentada en
las estipulaciones de las leyes de valores federales de los Estados Unidos de América.

Dado que los derechos preferentes pueden no estar disponibles para nuestros tenedores de ADSs, ellos
corren el riesgo de ser diluidos si emitimos nuevas acciones

Las leyes chilenas requieren que las sociedades andnimas ofrezcan a sus accionistas derechos preferentes cada
vez que emitan nuevas acciones para permitir que sus accionistas puedan mantener sus porcentajes de
participacién existentes. Si incrementamos nuestro capital por medio de la emisién de nuevas acciones, un
accionista sélo puede suscribir las mismas hasta el nimero de acciones a que tenga derecho y que le permite
evitar su dilucion.

Si emitimos nuevas acciones, los tenedores de ADSs de los Estados Unidos de América no serdn capaces de
ejercer sus derechos a menos que se haga efectiva una declaracion de registro de acuerdo con la Ley de
Valores con respecto a dichos derechos y las acciones posibles de emitir una vez ejercidos dichos derechos o
una exencién de registro estuvieran disponibles. No podemos asegurar a los tenedores de ADSs que
presentaremos una declaracion de registro o que una exencién de registro estard disponible. Podemos, a
nuestra absoluta discrecién, decidir no preparar y presentar dicha declaracion de registro. Si nuestros
tenedores no estuvieran capacitados para ejercer sus derechos preferentes porque SQM no presentd una
declaracion de registro, el depositario intentaria vender sus derechos y distribuir las utilidades netas de la
venta a ellos, después de descontar los honorarios y gastos del depositario. Si el depositario no pudiera vender
los derechos, expirarian y los tenedores de ADSs no realizarian valor alguno a partir de ellos. En cualquier
caso, los intereses patrimoniales de los tenedores de ADSs en SQM serian diluidos en proporcion al
incremento en el capital social de SQM.

Si la Sociedad fuera clasificada como una Empresa de Inversion Extranjera Pasiva podria haber
consecuencias adversas para los inversionistas de los Estados Unidos de América

Entendemos que no fuimos clasificados como empresa de inversion extranjera pasiva (“EIEP” o “PFIC”) para
el 2014. La caracterizacion como EIEP puede tener consecuencias tributarias adversas para un inversionista
estadounidense titular de acciones o ADSs. Por ejemplo, si nosotros (o cualquiera de nuestras filiales) somos
una EIEP, nuestros inversionistas estadounidenses pueden verse sujetos a obligaciones tributarias adicionales
contempladas en las leyes y normativas tributarias de los Estados Unidos de América y verse sujetos a
requerimientos complementarios de reporte. La determinacién de si nosotros (o cualquiera de nuestras
filiales) somos o no una EIEP se efectlia cada afio y dependera de la composicién de nuestros resultados y
activos (o los de cualquiera de nuestras filiales) de tiempo en tiempo. Vea “Item 10. E. Tributacién —
Consideraciones de Impuestos de los Estados Unidos de América”.

Los cambios en las normas tributarias chilenas podrian tener consecuencias adversas para los
inversionistas de los Estados Unidos de América
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En la actualidad, los dividendos en efectivo pagados por la Sociedad a los accionistas extranjeros estan sujetos
a un impuesto de retencion en Chile del 35%. Si la Sociedad ha pagado el impuesto corporativo (el “Impuesto
de Primera Categoria™) sobre las ganancias sobre las que se calcula y paga el dividendo, se generara un
crédito por el Impuesto de Primera Categoria que reducira la tasa del Impuesto de Retencién. Los cambios en
las normas tributarias chilenas podrian tener consecuencias adversas para los inversionistas de los Estados
Unidos de América.

ITEM 4. INFORMACION DE LA SOCIEDAD

4.A. Historiay Desarrollo de la Sociedad

Antecedentes Histéricos

Sociedad Quimica Minera de Chile S.A. "SQM", es una sociedad anénima abierta, organizada de acuerdo con
las leyes de la Republica de Chile. La Compafiia fue constituida mediante escritura publica emitida el 17 de
junio de 1968 por el Notario Publico de Santiago don Sergio Rodriguez Garcés. Su existencia fue aprobada
por medio del Decreto N° 1.164 del 22 de junio de 1968 del Ministerio de Hacienda, y fue registrada el 29 de
junio de 1968 en el Registro de Comercio de Santiago a fojas 4.537 N° 1.992. La casa matriz de la Sociedad
se encuentra en El Trovador 4285, Piso 6, Las Condes, Santiago, Chile. El teléfono de la Sociedad es el +56 2
2425-2000.

La explotacién comercial de los yacimientos minerales de caliche en el norte de Chile comenz6 en la década
de 1830, cuando el nitrato de sodio era extraido del mineral para usarse en la elaboracion de explosivos y
fertilizantes. A fines del siglo XIX, la produccion de nitrato se habia convertido en la industria lider en Chile
y el pais era el lider mundial en el suministro de nitratos. El desarrollo comercial acelerado de los nitratos
sintéticos en la década de 1920 y la depresién econémica global en la década de 1930 causaron una seria
contraccion del negocio de nitrato chileno, el cual no se recuper6 significativamente hasta poco después de la
Segunda Guerra Mundial. Después de la guerra, la ampliamente expandida produccion comercial de nitratos
sintéticos dio como resultado una contraccion adicional en la industria del nitrato natural en Chile, la cual
continud operando a niveles deprimidos en la década de 1960.

SQM fue constituida en 1968 mediante un negocio conjunto entre la Compafiia Salitrera Anglo Lautaro S.A.
("Anglo Lautaro") y la Corporacion de Fomento de la Produccion (“Corfo”), la corporacion estatal de
desarrollo de Chile. Tres afios luego de nuestra constitucién, en 1971, Anglo Lautaro vendi6 todas sus
acciones a Corfo y pasamos a ser propiedad total del gobierno de Chile hasta el afio 1983. En 1983, Corfo
comenzo6 un proceso de privatizacién vendiendo nuestras acciones al publico y posteriormente registrando
dichas acciones en la Bolsa de Comercio de Santiago. Este proceso duré cinco afios, y en el afio 1988, todas
nuestras acciones ya se encontraban en poder de inversionistas diferentes del gobierno de Chile o de Corfo.
Nuestros American Depositary Shares (“ADSs”) Serie B se han transado en la Bolsa de Nueva York
(“NYSE”) con el nemotécnico “SQM” desde 1993. Volvimos a acceder a los mercados de capital
internacionales para la emision de ADSs adicionales en los afios 1995 y 1999. El 21 de diciembre de 2006,
dos grupos de accionistas, el “Grupo Pampa” (que incluye a Sociedad de Inversiones Pampa Calichera S.A. y
sus empresas relacionadas, Inversiones Global Mining Chile Limitada y Potasios de Chile S.A.) y el “Grupo
Kowa” (que incluye a Kowa Company Ltd., Inversiones La Esperanza (Chile) Limitada, Kochi S.A. y La
Esperanza Delaware Corporation), suscribieron un Acuerdo de Actuacion Conjunta en virtud del cual tienen
actualmente la calidad de Grupo Controlador de SQM S.A.

Desde nuestra incepcion hemos producido nitratos y yodo, los que se obtienen de los yacimientos de caliche
en el norte de Chile. En el afio 1985 comenzamos a aplicar el proceso de lixiviacién en pilas para la
extraccién de nitratos y yodo, y en el 1986 empez6 nuestra produccién de nitrato de potasio en la faena de
Coya Sur. Entre 1994 y 1999, invertimos aproximadamente US$300 millones en el desarrollo del proyecto
Salar de Atacama en el norte de Chile, el que nos permite producir cloruro de potasio, carbonato de litio,
sulfato de potasio y acido bérico.
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Durante el periodo desde 2000 hasta el 2004, principalmente consolidamos las inversiones llevadas a cabo en
los cinco afios anteriores. Concentramos nuestros esfuerzos en reducir costos y en mejorar las eficiencias a lo
largo de la organizacion. Adicionalmente, en el afio 2001 firmamos un acuerdo de distribucion comercial con
la empresa noruega Yara International ASA para aprovechar sinergias de costos en el area de Nutricién
Vegetal de Especialidad.

Desde el afio 2005, hemos fortalecido nuestra posicion de liderazgo en nuestros principales negocios por
medio de una combinacién de inversiones de capital, fusiones y adquisiciones, y desinversiones ventajosas.
Nuestras adquisiciones incluyen Kemira Emirates Fertiliser Company (“Kefco”) en Dubai, en el afio 2005, y
el negocio del yodo de Royal DSM N.V. (“DSM?”), en el afio 2006. También hemos entrado en distintos
negocios conjuntos, que incluyen un negocio conjunto con Migao Corporation ("Migao"), firmado el afio
2008, para la produccién de nitrato de potasio, y SQM VITAS, nuestro negocio conjunto con el grupo francés
Roullier, por medio del cual en el afio 2010 lanzamos una nueva linea de productos fosfatados en el segmento
soluble en Dubai y en el afio 2012 construimos nuevas plantas para la produccién de fertilizantes solubles al
agua en Brasil (Candeias), Pert y Sudafrica (Durban). Por otro lado hemos vendido: (i) Fertilizantes Olmeca,
nuestra ex subsidiaria mexicana, en 2006, (ii) la participacién que manteniamos en Impronta S.R.L., nuestra
subsidiaria italiana, en 2007 y (iii) nuestra ex planta de butillitio, localizada en Houston, Texas, en 2008.
Estas ventas nos han permitido centrar nuestros esfuerzos en nuestros productos principales.

Nuestro programa de inversion de capital nos ha permitido sumar nuevos productos y aumentar nuestra
capacidad de produccién de productos existentes. En 2005, comenzamos la produccién de hidréxido de litio
en una planta en el Salar del Carmen, cerca de la ciudad de Antofagasta en el norte de Chile. En 2007,
completamos la construccién de una nueva planta de prilado y granulado. En 2008 y 2011, completamos
expansiones de nuestra capacidad de produccién de carbonato de litio, alcanzando 40.000 y 48.000 toneladas
métricas por afio, respectivamente. Desde 2010 hemos aumentado nuestra capacidad productiva de productos
potasicos en nuestras operaciones en el Salar de Atacama. En 2011, completamos la construccién de la nueva
planta de nitrato de potasio en Coya Sur, lo que aumentd nuestra capacidad de produccién en 300.000
toneladas métricas por afio. En 2011 y 2013, completamos expansiones de la capacidad productiva de nuestras
plantas de yodo en Nueva Victoria. Nuestro programa de inversion de capital también incluye la exploracion
de minerales metalicos. La exploracion ha generado descubrimientos que en algunos casos pueden derivar en
ventas del descubrimiento y generacion de regalias a futuro. En ese marco en el afio 2013 registramos una
venta por la regalia del proyecto Antucoya a Antofagasta Minerals. El afio 2013 también abrimos una oficina
comercial en Tailandia.

En 2014, invertimos en el desarrollo de nuevos sectores de extraccion y aumentos de produccidn tanto de
nitratos como de yodo en Nueva Victoria, logrando una capacidad productiva de aproximadamente 6.500
toneladas meétricas por afio de yodo en esa faena. Adicionalmente, emitimos un bono en el mercado
internacional por US$250 millones, con el objetivo principal de refinanciar endeudamiento existente.

Programa de Gasto de Capital

Estamos constantemente revisando diferentes oportunidades para mejorar nuestros métodos de produccion,
aumentar nuestra capacidad productiva de actuales productos y desarrollar nuevos productos y mercados.
Ademas, se requieren gastos de capital significativos todos los afios para sostener nuestra capacidad de
produccion. Estamos concentrados en el desarrollo de nuevos productos en respuesta a la demanda de
nuestros clientes, asi como nuevos productos que se pueden derivar como parte de nuestra produccion
existente u otros productos que pueden calzar en nuestra estrategia de desarrollo a largo plazo. Nuestros
gastos de capital en los Gltimos cinco afios estuvieron principalmente relacionados al crecimiento organico del
negocio y a su sustentabilidad, con la construccion de nuevas instalaciones y con la renovacion de plantas y
equipos. Estas inversiones se llevaron a cabo utilizando financiamiento interno a través de nuestro programa
de gastos de capital para inversiones en Chile.

Nuestros gastos de capital para los afios finalizados el 31 de diciembre de 2014, 2013 y 2012 fueron los
siguientes:
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(En millones de US$) 2014 2013 2012
Gastos de Capital 112,1 386,5 450,0

Durante el 2014, tuvimos gastos de capital totales de US$112,1 millones, relacionados principalmente con:

¢ desarrollo de nuevos sectores de extraccion y aumentos de produccion tanto de nitratos como yodo
en Nueva Victoria;

e inversiones orientadas a mantener y mejorar la calidad de los productos terminados de nitratos;

e exploracion y construccion de pozos para sustentar la producciéon de largo plazo del Salar de
Atacama;

e consolidacién ERP corporativo SAP; y

e sustentaciones en todas las unidades productivas para asegurar las metas productivas.

Durante el 2013, tuvimos gastos de capital totales de US$386,5 millones, relacionados principalmente con:

e inversiones relacionadas con el mejoramiento continuo de los productos a base de nitratos en Coya
Sur;

e inversiones relacionadas con el aumento de la produccion de productos a base de potasio en el Salar
de Atacama;

e inversiones continuas relacionadas con el aumento de la capacidad de produccion y la eficiencia de
nuestras instalaciones de nitrato y yodo;

e optimizacién de nuestra instalacion de cloruro de potasio en el Salar de Atacama;

e proyectos para aumentar la eficiencia de nuestros servicios de personal y logistica; y

e diversos proyectos para mantener la capacidad de produccion, aumentar el rendimiento y reducir los
costos.

Durante el 2012, tuvimos gastos de capital totales de US$450,0 millones, relacionados principalmente con:

e proyectos para aumentar las eficiencias y la capacidad en las instalaciones de yodo y nitrato en la
region de Tarapacd;

e lainversion continua relacionada al aumento de la capacidad de produccion de los productos basados
en potasio en el Salar de Atacama, incluyendo varios proyectos relacionados a la produccion de
productos finales; y

e varios proyectos disefiados para mantener la capacidad productiva, incrementar rendimientos y
reducir costos.

Para el afio 2015, el Directorio ha aprobado un plan de inversiones de US$182 millones principalmente
enfocado a sustentacion de sus plantas productivas. No se requiere financiamiento externo para el programa
de inversion de capital para el periodo 2015. Sin embargo, nos reservamos el derecho a acceder a los
mercados de capitales con el fin de optimizar nuestra posicidn financiera.

4.B. Vision General del Negocio
La Sociedad

Creemos que somos el productor mundial mas grande de nitrato de potasio y quimicos de yodo. También
producimos nutrientes vegetales de especialidad, yodo y sus derivados, litio y sus derivados, cloruro de
potasio, sulfato de potasio y ciertos quimicos industriales (incluyendo sales solares y nitratos industriales).
Vendemos nuestros productos en mas de 110 paises a través de nuestra red mundial de distribucion, con un
89% de nuestras ventas realizadas en el extranjero en 2014.

Nuestros productos se derivan principalmente de yacimientos minerales encontrados en el norte de Chile.
Desarrollamos la mineria y procesamos caliche y depoésitos de salmueras. EI mineral caliche en el norte de
Chile contiene los Unicos depdsitos de nitrato y yodo conocidos en el mundo y es la fuente mundial de
explotacion comercial mas grande de nitrato natural. Los yacimientos de salmueras del Salar de Atacama,
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una depresién de sal que se encuentra en el Desierto de Atacama en el norte de Chile, contienen altas
concentraciones de litio y potasio asi como concentraciones significativas de sulfato y boro.

Desde nuestros yacimientos de mineral caliche, nosotros producimos una amplia gama de productos basados
en nitrato usados como nutrientes vegetales de especialidad y aplicaciones industriales, como también yodo y
derivados de éste. En el Salar de Atacama, extraemos salmueras ricas en potasio, litio, sulfato y boro para
producir cloruro de potasio, sulfato de potasio, soluciones de litio, acido bérico y bishofita (cloruro de
magnesio). Producimos el carbonato de litio e hidréxido de litio en nuestra planta cerca de la ciudad de
Antofagasta, Chile, a partir de las soluciones traidas desde el Salar de Atacama. Comercializamos todos estos
productos a través de una red mundial de distribucion establecida.

Nuestros productos se dividen en seis categorias: nutrientes vegetales de especialidad, yodo y sus derivados,
litio y sus derivados, cloruro y sulfato de potasio, quimicos industriales y otros fertilizantes commodity. Los
nutrientes vegetales de especialidad son fertilizantes premium que permiten a los agricultores mejorar sus
rendimientos y la calidad de ciertas cosechas. El yodo y sus derivados se usan principalmente como medio de
contraste de rayos X e industrias de biocidas y en la produccién de pelicula polarizante, que es un importante
componente de pantallas de cristal liquido (“LCDs” segun sus siglas en inglés). El litio y sus derivados se
usan principalmente en baterias, grasas y fritas para la produccién de ceramicas. El cloruro de potasio es un
fertilizante commaodity que producimos y vendemos en todo el mundo. El sulfato de potasio es un fertilizante
de especialidad usado principalmente en los cultivos tales como hortalizas, frutas y cultivos industriales. Los
quimicos industriales tienen una amplia gama de aplicaciones en ciertos procesos quimicos tales como la
produccion de vidrio, explosivos y cerdmica y mas recientemente, los nitratos industriales se estan usando en
plantas de energia solar como medio de almacenamiento de energia. Ademés, complementamos nuestra
cartera de nutrientes vegetales a través de la compra y venta de otros fertilizantes commodity, principalmente
para su uso en Chile.

Para el ejercicio terminado el 31 de diciembre de 2014, tuvimos ingresos de US$2.014,2 millones, margen
bruto de US$583,0 millones y utilidad atribuible a participacion controladora de US$236,9 millones. Nuestra
capitalizacion de mercado al 31 de diciembre de 2014 fue de aproximadamente US$6,3 mil millones.

Nutricién Vegetal de Especialidad: Producimos cuatro tipos principales de nutrientes vegetales de
especialidad: nitrato de potasio, nitrato de sodio, nitrato sddico potasico y mezclas de especialidad. Ademas,
vendemos otros fertilizantes de especialidad incluyendo la comercializacion de productos de terceros. Todos
estos nutrientes vegetales de especialidad se usan en forma sélida o liquida, principalmente en cultivos de
alto valor tales como vegetales, frutas y flores. Son ampliamente usados en cultivos que emplean técnicas
modernas de agricultura tales como hidropédnicos, invernaderos y fertirrigacion (donde se disuelve el
fertilizante en agua antes de la irrigacion) y aplicacién foliar. De acuerdo con el tipo de uso o aplicacion, las
principales marcas bajo las cuales los productos se comercializan son las siguientes: Ultrasol™
(fertirrigacion), Qrop™ (aplicacion en el suelo), Speedfol™ (aplicacion foliar) y Allganic™ (agricultura
organica). Los nutrientes vegetales de especialidad poseen ciertas ventajas sobre los fertilizantes commodity
tales como una rapida y efectiva absorcidn (sin requerir nitrificacion), mayor solubilidad en agua, pH alcalino
(lo cual reduce la acidez del suelo) y bajo contenido de cloro. Uno de los productos mas importantes en el
rubro de los nutrientes vegetales de especialidad es el nitrato de potasio que esta disponible en forma
cristalizada y granulada (prilada) lo que permite métodos de aplicacion multiples. Los productos de nitrato de
potasio cristalinos son ideales para aplicarse mediante fertirrigacion y sprays foliares y los granulos de nitrato
de potasio son adecuados para aplicaciones al suelo.

Las necesidades de los clientes mas sofisticados estan llevando a la industria a proveer soluciones en vez de
productos individuales. Las ventajas de nuestros productos mas las mezclas especialmente personalizadas que
satisfacen necesidades especificas junto al soporte técnico proporcionado por nosotros, nos permiten crear
soluciones de nutricion vegetal que agregan valor a los cultivos por medio de rendimientos méas altos y
produccion de mejor calidad. Debido a que nuestros productos provienen de yacimientos de nitratos naturales
o de salmueras de potasio naturales, poseen ciertas ventajas por sobre los fertilizantes producidos en forma
sintética, incluida la presencia de ciertos micro nutrientes beneficiosos, que los hacen mas atractivos para
clientes que prefieren productos de origen natural. Como resultado, nuestros nutrientes vegetales de
especialidad se venden a un precio premium en comparacion a fertilizantes commodity.
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Yodo y sus Derivados: Creemos que somos los productores lideres de yodo y sus derivados en el mundo, los
cuales se usan en una amplia gama de aplicaciones médicas, farmacéuticas, para la agricultura y para la
industria, incluyendo medios de contraste de rayos X, peliculas polarizantes para pantallas de cristal liquido
(LCDs), antisépticos, biocidas y desinfectantes, en la sintesis de productos farmacéuticos, herbicidas,
electronica, pigmentos y componentes de teflido. Utilizamos la marca Qlodine™ en la comercializacion del
yodo.

Litio y sus Derivados: Somos uno de los principales productores en el mundo de carbonato de litio, el cual se
utiliza en una gran variedad de aplicaciones, incluyendo los materiales electroquimicos para las baterias, fritas
para las industrias de cerdmicas y pintura-esmalte, vidrios resistentes al calor (vidrio cerdmico), substancias
guimicas de aire acondicionado, polvo de cobertura continuo para extrusién de acero, proceso primario de
fundicién de aluminio, productos farmacéuticos y derivados de litio. También somos un proveedor lider de
hidroxido de litio, que se usa principalmente como materia prima en la industria de grasas lubricantes y
ciertos catodos para baterias. Utilizamos las siguientes marcas en la comercializacion del litio:
QLithiumCarbonate™, QLithiumHydroxide™ y QLubelith™,

Potasio: Producimos cloruro de potasio y sulfato de potasio a partir de salmueras extraidas del Salar de
Atacama. El cloruro de potasio es un fertilizante commodity usado para fertilizar una gran variedad de
cultivos incluyendo maiz, arroz, azlcar, soya y trigo. El sulfato de potasio es un fertilizante de especialidad
usado principalmente en los cultivos tales como hortalizas, frutas y cultivos industriales. Para la
comercializacion del cloruro de potasio, utilizamos la marca Qrop™.

Quimicos Industriales: Producimos cuatro quimicos industriales: nitrato de sodio, nitrato de potasio, &cido
borico y cloruro de potasio. El nitrato de sodio se utiliza principalmente en la produccién de vidrio,
explosivos, briquetas de carbon vegetal y para tratamientos metalicos. El nitrato de potasio se utiliza en la
elaboracion de vidrios especiales y también es materia prima importante para la produccion de fritas para las
industrias de ceramica y pintura-esmalte. Las sales solares, una combinacion de nitrato de potasio y nitrato de
sodio, se utilizan como medio de almacenamiento térmico en plantas de generacion de electricidad basada en
energia solar. El acido borico se usa en la fabricacion de fritas para la industria de ceramica y de pintura-
esmalte, pantallas de cristal liquido (LCD), vidrio y fibra de vidrio. El cloruro de potasio se usa como un
aditivo en perforaciones petroleras como también en la produccién de carragenina. Utilizamos las siguientes
marcas en la comercializacion de los quimicos industriales: QSodiumNitrate™, QPotassiumNitrate™,
QPotassiumChloride™, QBoricAcid™ y Ultrasol™,

Otros Productos y Servicios: también vendemos otros fertilizantes y mezclas, algunos de los cuales no
producimos. Somos la Unica empresa que produce Yy distribuye los tres principales fertilizantes de potasio:
nitrato de potasio, sulfato de potasio y cloruro de potasio.

La siguiente tabla presenta el desglose porcentual de nuestros ingresos para 2014, 2013 y 2012 de acuerdo
con nuestras lineas de productos:

2014 2013 2012
Nutricion Vegetal de Especialidad 35% 31% 28%
Yodo y Derivados 17% 21% 24%
Litio y Derivados 10% 9% 9%
Potasio 29% 28% 25%
Quimicos industriales 5% 7% 10%
Otros 4% 4% 4%
Total 100% 100% 100%

Estrategia de Negocios

Nuestra estrategia general de negocios es:
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e mantener el liderazgo en nutrientes vegetales de especialidad, yodo, litio y nitratos
industriales, en términos de la capacidad productiva, la fijacion de precios competitivos y
el desarrollo de nuevos productos;

e mantener nuestra competitividad a través del continuo aumento en la eficiencia de nuestros
procesos productivos y en la reduccion de costos;

e evaluar y ejecutar adquisiciones, negocios conjuntos o alianzas comerciales que tengan
sinergia concreta con nuestros actuales y principales negocios 0 que provean de ventajas
competitivas; y

e mantener una posicion financiera sélida y conservadora y mantener una clasificacion de
riesgo de “investment grade” para nuestros titulos de deuda.

Hemos identificado la demanda del mercado en cada uno de nuestros principales segmentos, tanto dentro de
nuestra base de clientes existente y en nuevos mercados, para productos ya existentes y para productos
adicionales que se pueden producir a partir de nuestros recursos naturales. Para sacar ventaja de estas
oportunidades, hemos preparado una estrategia especifica para cada una de nuestras lineas de producto.

Nutricion Vegetal de Especialidad

Nuestra estrategia para el negocio de nutricion vegetal de especialidad es: (i) continuar expandiendo nuestras
ventas de nitratos naturales al aprovechar continuamente las ventajas de nuestros productos de especialidad
por sobre los fertilizantes tipo commodity; (ii) expandir el negocio de manera selectiva, aumentando nuestras
ventas de nutrientes vegetales de especialidad de mayor margen basados en potasio y nitratos naturales,
particularmente nitrato de potasio soluble y mezclas NPK solubles; (iii) perseguir oportunidades de inversion
en negocios complementarios para mejorar nuestro portafolio de productos, aumentar la produccion, reducir
costos y agregar valor a y mejorar el marketing de nuestros productos; (iv) desarrollar nuevas mezclas de
nutrientes de especialidad producidas en nuestras plantas de mezcla que estan estratégicamente ubicadas en o
cerca de nuestros mercados principales, a modo de satisfacer las necesidades especificas de nuestros clientes;
(v) concentrarse principalmente en los mercados para nuestros nutrientes vegetales en aplicaciones solubles y
foliares con el objeto de establecer una posicion de liderazgo; (vi) continuar desarrollando nuestro sistema de
distribucion global y de marketing directamente y a través de alianzas estratégicas con otros productores y
distribuidores locales o globales; (vii) reducir nuestros costos de produccion a través de procesos mejorados y
mayor productividad de mano de obra para competir de manera mas efectiva; y (viii) proveer un producto de
una calidad consistente de acuerdo a los requerimientos de nuestros clientes.

Yodo y sus Derivados

Nuestra estrategia para el negocio de yodo es: (i) aumentar o a lo menos mantener nuestra participacion de
mercado para asi optimizar el uso de nuestra capacidad de produccién disponible; (ii) fomentar el crecimiento
de la demanda y desarrollar nuevos usos para el yodo; (iii) participar en los proyectos de reciclaje del yodo a
través del Ajay-SQM Group (“ASG”), un negocio conjunto con la empresa estadounidense Ajay Chemicals
Inc. (“Ajay”); (iv) reducir nuestros costos de produccién a través de procesos mejorados y mayor
productividad para asi competir de manera mas efectiva; y (v) proveer un producto de una calidad consistente
de acuerdo a los requerimientos de nuestros clientes.

Litio y sus Derivados

Nuestra estrategia para el negocio del litio es: (i) asignar nuestras ventas de carbonato de litio e hidroxido de
litio de manera estratégica; (ii) fomentar el crecimiento de la demanda y desarrollar nuevos usos para el litio;
(iii) perseguir selectivamente oportunidades en el negocio de los derivados del litio creando nuevos
compuestos de litio; (iv) reducir nuestros costos de produccion a través de procesos mejorados y mayor
productividad para asi competir de manera mas efectiva; y (v) proveer un producto de una calidad consistente
de acuerdo a los requerimientos de nuestros clientes.

Potasio

Nuestra estrategia para el negocio del potasio es: (i) ofrecer una cartera de productos de potasio, incluyendo el
sulfato de potasio, el cloruro de potasio y otros fertilizantes, a nuestros mercados tradicionales; (ii) crear
flexibilidad para ofrecer productos estandares (cristalizados) o compactados (granulados) de acuerdo con los
requerimientos del mercado; (iii) concentrarnos en mercados en donde tengamos ventajas logisticas y
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sinergias con nuestro negocio de nutricién vegetal de especialidad; y (iv) proveer un producto de una calidad
consistente de acuerdo a los requerimientos de nuestros clientes.

Quimicos Industriales

Nuestra estrategia para el negocio de quimicos industriales es: (i) mantener nuestra posicion de liderazgo en
los nitratos industriales, y aumentar nuestra oferta de cloruro de potasio en mercados en los que tenemos
ventajas naturales; (ii) fomentar el crecimiento de la demanda en diferentes aplicaciones; (iii) llegar a ser una
fuente confiable de largo plazo para la industria del almacenamiento térmico; (iv) reducir nuestros costos de
produccion a través de procesos mejorados y mayor productividad para asi competir de manera mas efectiva;
y (v) proveer un producto de una calidad consistente de acuerdo a los requerimientos de nuestros clientes.

Nuevos Negocios

De vez en cuando, evaluamos oportunidades para expandir, tanto en nuestros negocios principales actuales
como en nuevos hegocios en los cuales podemos tener ventajas competitivas sostenibles, tanto dentro como
fuera de Chile, y esperamos seguir haciéndolo en el futuro.

Estamos explorando en forma permanente la posibilidad de adquirir participacién controladora en empresas
gue tienen propiedades mineras en nuestras areas de negocios principales, y que estan en las primeras etapas
de desarrollo. Coherente con nuestra estrategia comercial, seguiremos evaluando adquisiciones, negocios
conjuntos y alianzas en nuestros principales negocios y, dependiendo de todos los hechos y las circunstancias,
podemos buscar adquirir participaciones mayoritarias y otros intereses relacionados con nuestros principales
negocios tanto dentro como fuera de Chile, incluyendo otros mercados emergentes.

Ademaés, estamos llevando a cabo exploracion de minerales metalicos en nuestra propiedad minera, a través
de la generacion de prospectos y la exploracion progresiva de estos. Si se encuentran tales minerales,
podremos decidir entre explotarlos, venderlos o entrar en alguna asociacion para extraer estos recursos.
Hemos identificado distintas areas en las que estamos realizando trabajos de exploracion especificos, los
cuales nos pueden llevar a ejecutar estudios mas avanzados, para finalmente decidir cémo proceder con él o
los prospectos que resulten ser interesantes. Tenemos flexibilidad para aplicar la estrategia que consideremos
mas adecuada, en funcion de las caracteristicas de cada prospecto. Podemos decidir continuar o no con el
desarrollo de algun prospecto metalico potencial descubierto en nuestras operaciones de exploracion. Entre el
2011 y el 2014 los gastos de exploracion han promediado los US$8,5 millones anuales, mientras que para el
2015 los gastos no superarian los US$5 millones como resultado de una nueva estrategia y optimizacion en el
plan de exploracion.

De forma paralela a nuestras operaciones propias de exploracién, a marzo de 2015 teniamos 12 acuerdos
vigentes de exploracion y compraventa de prospectos con terceros y empresas mineras relacionadas con la
exploracién de minerales metalicos. En todos estos acuerdos, hemos retenido los derechos sobre el mineral de
caliche, que contiene nitratos, yodo y potasio, entre otros. Seguimos desarrollando nuestro programa de
alianzas de exploracion con terceros por medio de contratos de opcidn, especialmente por medio de la
participacién minoritaria y manteniendo una regalia sobre las ventas si es que el prospecto llega a ser
explotado. Estas alianzas han permitido financiar los trabajos de exploracién metalica llevados a cabo por
SQM. Nuestro actual objetivo es alcanzar y mantener cerca de un millén de hectareas dentro de acuerdos de
alianzas de exploracion y mantener una inversion de exploracion anual de aproximadamente US$20 millones
por parte de nuestros socios en las alianzas de exploracion presentes y futuras.

Los Negocios Principales

Nutricion Vegetal de Especialidad

Creemos que somos los productores mas grandes de nitrato de potasio en el mundo. Estimamos que nuestras
ventas representaron aproximadamente un 46% de las ventas por volumen de nitrato de potasio en el mundo
en el 2014. Esta estimacion no considera el nitrato de potasio localmente producido y vendido en China, solo
importaciones/exportaciones netas. Durante el 2014, el mercado del nitrato de potasio creci6 alrededor de un
10%, superando un millén de toneladas métricas (sélo considerando el uso agricola y sin considerar el
consumo autoabastecido en China), ayudado por la sustitucion de sulfato de potasio y los precios mas
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competitivos entre estas fuentes de potasio libres de cloro. También producimos los siguientes nutrientes
vegetales de especialidad: nitrato de sodio, nitrato de sodio potasico y mezclas de especialidad (que contienen
varias combinaciones de nitrégeno, fosfato y potasio, generalmente conocidas como “mezclas NPK”).

Dichos nutrientes vegetales de especialidad tienen caracteristicas particulares que incrementan la
productividad y mejoran la calidad cuando se usan en ciertos cultivos y suelos. Nuestros nutrientes vegetales
de especialidad poseen ventajas significativas para ciertas aplicaciones por sobre los fertilizantes commodity
basados en nitrdgeno y potasio, tales como la urea y el cloruro de potasio.

En particular, nuestros nutrientes vegetales de especialidad:

e son totalmente solubles en agua, permitiendo su uso con hidroponicos, fertirrigacion,
aplicaciones foliares y otras técnicas agricolas avanzadas;

e mejoran la eficiencia del uso del agua de las cosechas y ahorran agua;

e son libres de cloro, lo que previene la toxicidad del cloro en ciertas cosechas asociadas a
altos niveles de cloro en los nutrientes;

e proveen nitrdgeno nitrico permitiendo a las cosechas absorber los nutrientes mas
rapidamente que la absorcién de los fertilizantes a base de urea 0 amonio;

e no liberan hidrégeno después de su aplicacion, evitando aumentar la acidez del suelo;

e poseen oligoelementos, los cuales promueven la resistencia a enfermedades en las plantas;

y
e 50N mas atractivos para los clientes que prefieren productos de origen natural.

En el 2014, nuestros ingresos por venta de nutrientes vegetales de especialidad aumentaron a US$708,0
millones, representando el 35% de nuestras ventas totales para ese afio y un 3,0% mejor que los
US$687,5 millones por ventas del afio anterior. Los mayores ingresos fueron el producto de mayores
volimenes de venta, los cuales aumentaron 3,6% en 2014.

Nutricion Vegetal de Especialidad: Mercado

El mercado objetivo para nuestros nutrientes vegetales de especialidad son los cultivos de alta calidad
tales como verduras, frutas, cultivos industriales, flores, algodon y otras cosechas de alto valor. Ademas,
vendemos nutrientes vegetales de especialidad a los productores de cosechas sensibles al cloruro. Desde
1990, el mercado internacional para nutrientes vegetales de especialidad ha crecido a una tasa mas
rapida que el mercado internacional para fertilizantes del tipo commodity. Ello se debe principalmente a:
(i) la aplicacion de nuevas tecnologias agricolas tales como la fertirrigacion e hidroponica y el creciente
uso de los invernaderos; (ii) el incremento del costo de los terrenos y la escasez del agua lo que ha
forzado a los agricultores a mejorar sus rendimientos y reducir el uso de agua; y (iii) el incremento en la
demanda por cultivos de calidad mas alta tales como frutas y vegetales.

Durante los dltimos diez afios la tasa de crecimiento compuesta anual para la produccion per capita de
vegetales fue de un 3% mientras que la misma tasa para la poblacién mundial sélo alcanzé un 1,5%.

La escasez mundial de agua y tierra cultivable lleva al desarrollo de nuevas técnicas agricolas para
maximizar el uso de estos recursos. La irrigaciéon ha estado creciendo a un promedio anual del 1,5%
durante los ultimos 20 afios (a una velocidad igual al crecimiento de la poblacion). Sin embargo, la
micro-irrigacion ha estado creciendo en un 10% por afio en el mismo periodo. Los sistemas de micro-
irrigacion, que incluyen el riego por goteo y la microaspersion son las formas mas eficientes de
irrigacion técnica. Estas aplicaciones requieren nutrientes vegetales totalmente solubles en agua.
Nuestros nutrientes vegetales de especialidad basados en nitrato proveen nitrégeno nitrico, el cual
permite una absorcién mas rapida de nutrientes en las cosechas que cuando se utilizan fertilizantes
basados en urea o amonio, lo que facilita la eficiencia en el consumo de nutrientes en la planta y, por
ende, aumenta el rendimiento de la cosecha y mejora su calidad.
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Cabe destacar que Asia es la regidn donde se registra el menor ratio entre hectareas de micro-irrigacion y
hectéreas irrigadas totales del mundo, situandose alrededor de un 3%. Esto representa un alto potencial
para esta tecnologia, lo cual se ve reflejado en las altas tasas de crecimiento de los dltimos afios. A modo
de ejemplo, se estima que el crecimiento de hectareas bajo micro-irrigacion en China superé el 6%
durante el afio 2014.

El mercado del nitrato de potasio en China representa entre 385.000 y 400.000 toneladas métricas, de
las cuales aproximadamente 160.000 esta ligado a la industria del tabaco y otras 75.000 a 80.000 se
relacionan a la horticultura. De este total, entre 40.000 y 50.000 toneladas métricas corresponden a
importaciones.

Nutricion Vegetal de Especialidad: Nuestros Productos

El nitrato de potasio, nitrato de sodio potasico y mezclas de especialidad son productos de margen mas
alto, derivados de, o que constan de, nitrato de sodio, todos los cuales son producidos en forma
cristalizada o prilada. Las mezclas de especialidad son producidas usando nuestros propios nutrientes
vegetales de especialidad y otros componentes en las plantas de mezclado operadas por la Sociedad o
sus afiliadas y empresas relacionadas en Chile, los Estados Unidos, México, los Emiratos Arabes
Unidos, Sudafrica, Turquia, China, India, Tailandia, Brasil y Perd.

La siguiente tabla muestra nuestros volimenes de venta e ingresos ordinarios de los nutrientes vegetales
de especialidad para el 2014, 2013 y 2012:

2014 2013 2012
Volumen de Ventas (miles de toneladas métricas)
Nitrato de sodio 15,8 26,2 24,4
Nitrato de potasio y nitrato sédico potéasico 531,6 512,6 469,3
Mezclas de especialidad ® 228,0 208,1 197,5
Nutrientes mezclados y otros nutrientes vegetales
de especialidad® 102,5 100,8 89,0
Total de Ingresos (en millones de US$) 708,0 687,5 675,3

(1) Incluye los productos de Yara en conformidad con nuestro acuerdo comercial.
(2) Incluye trading de otros fertilizantes de especialidad.

Dependiendo de los sistemas de aplicacion utilizados para suministrar los nutrientes de especialidad, los
fertilizantes pueden ser clasificados como SFF (Specialty Field Fertilizer) y WSF (Water Soluble
Fertilizer).

Los SFF son aquellos de aplicacion directa al suelo, ya sea via manual o0 mecanizada y en donde las
caracteristicas de alta solubilidad, ser libres de cloro y no presentar reacciones acidas, los hacen
especialmente recomendados para cultivos de tabaco, papas, café, algodon y para diversos frutales y
hortalizas.

En la linea de WSF, se consideran a todos aquellos nutrientes de especialidad que son incorporados en
sistemas tecnificados de riego. Debido a las caracteristicas de alta tecnificacion de estos sistemas, los
productos utilizados deben ser altamente solubles, de gran riqueza nutricional, libre de impurezas e
insolubles y de bajo indice salino. En este segmento destaca especialmente el nitrato de potasio, el que
por su dptimo balance de nitr6geno nitrico y potasio libre de cloro (los dos macronutrientes mas
requeridos por las plantas), lo convierten en una fuente irremplazable en la nutricién de cultivos bajo
sistemas tecnificados de riego.
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Ademas, el uso de nitrato de potasio en aplicaciones foliares, donde hay una necesidad reconocida, es
recomendado para prevenir deficiencias nutricionales antes de la aparicion de los primeros sintomas,
para corregir deficiencias, para incrementar la resistencia a plagas y enfermedades, para prevenir
situaciones de estrés y, finalmente, para promover el buen balance de frutos y/o crecimiento de la planta
y su desarrollo, especialmente en cultivos con desérdenes fisioldgicos.

Estas aplicaciones foliares del nitrato de potasio pueden resultar beneficiosas:

e bajo condiciones quimicas del suelo que limitan la solubilidad y disponibilidad del
nutriente (pH, materia organica, tipo y porcentaje de arcilla);

e cuando la absorcion de nutrientes via radicular es limitada ya que existen desfavorables
condiciones para el crecimiento de las raices (temperatura, humedad, oxigeno y pérdida de
la estructura del suelo);

e ensituaciones en que la demanda local interna de la planta puede exceder la real capacidad
interna de redistribucién de los nutrientes para satisfacer dicha demanda local;

e en el caso de limitada movilidad del nutriente, cuando la floracion precede a la expansion
de las hojas y por consiguiente limita el transporte del nutriente via xilema; y

e para una rapida recuperacion del estrés de hojas causado por condiciones climaticas,
edéaficas y manejo del riego.

Adicionalmente, hemos consolidado un portafolio compuesto por mas de 200 mezclas de especialidad de las
cuales destacan marcas propias como Ultrasol™, para aplicacion via fertirriego; Qrop™, para aplicacion al
suelo; Speedfol ™, para aplicacion foliar; y Allganic™, enfocados en cultivos organicos.

Nutricion Vegetal de Especialidad: Marketing y Clientes

En 2014, vendimos nuestros nutrientes vegetales de especialidad en méas de 85 paises. Durante el mismo afio,
los nutrientes vegetales de especialidad de la Sociedad se exportaron como se indica en la tabla abajo. Ningln
cliente individual represento mas del 10% de las ventas de nutrientes vegetales de especialidad de SQM
durante 2014 y estimamos que nuestros 10 clientes mas grandes representaron en conjunto aproximadamente
el 34% de las ventas durante ese periodo. Ningln proveedor concentré mas del 10% de los costos de venta de
esta linea de negocio.

La siguiente tabla muestra el desglose geografico de nuestras ventas para el 2014, 2013 y 2012:

Desglose de las Ventas 2014 2013 2012
Norteamérica 30% 27% 27%
Europa 21% 20% 17%
América Central y Sudamérica 31% 32% 38%
Asia y Otros 18% 21% 18%

Vendemos nuestros productos de nutrientes vegetales de especialidad fuera de Chile principalmente a través
de nuestra propia red mundial de oficinas representantes y por medio de nuestras coligadas de distribucion.

Mantenemos stocks de nuestros nutrientes vegetales de especialidad en los principales mercados de América,
Asia, Europa, el Medio Oriente y Africa para facilitar prontas entregas a nuestros clientes. Ademas, vendemos
nutrientes vegetales de especialidad directamente a algunos de nuestros grandes clientes. Las ventas se
efectlian de acuerdo a compras a precio spot y contratos a corto plazo.

En relacién con nuestros esfuerzos de marketing, proporcionamos asistencia técnica y agrénoma y apoyo a

algunos de nuestros clientes. Al trabajar cercanamente con nuestros clientes, somos capaces de identificar
nuevos productos y mercados de alto valor agregado. Nuestros productos de nutrientes vegetales de
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especialidad se usan en una amplia variedad de cultivos, particularmente en cultivos de valor agregado que
permiten a nuestros clientes incrementar el rendimiento y manejar un precio premium.

En 2013 lanzamos el proyecto global Speedfol™ Crop SP con el propésito de promover una gama de
formulaciones NPK solubles (basados principalmente en nitrato de potasio), producidas localmente y
enfocadas a cultivos especificos para aplicacion foliar. El desarrollo de este proyecto tomara 5 afios y apunta a
una variedad de cultivos como granos, citricos, mango, algodén, porotos de soja y café, en paises como
Brasil, China, India, México, Sud Africa y los Estados Unidos de América. Los beneficios de las aplicaciones
de Speedfol™ Crop SP han sido probados cientificamente, aumentando los rendimientos de los cultivos,
mejorando la calidad (frutos de mayor tamafio) y reduciendo pérdidas de los mismos (menor caida prematura
de la fruta y menor incidencia de tendidura en cereales).

Nuestros clientes se encuentran localizados en los hemisferios sur y norte. En consecuencia, creemos que no
existen factores estacionales o ciclicos que puedan afectar en forma importante las ventas de nuestros
productos de nutrientes vegetales de especialidad.

Nutricién Vegetal de Especialidad: Negocios Conjuntos y Acuerdos

Consistente con nuestra estrategia de negocios, de vez en cuando evaluamos oportunidades para ampliar
nuestros negocios esenciales actuales, incluyendo nuestro negocio de nutricién vegetal de especialidad, o
dentro de nuevos negocios en los cuales podemos tener ventajas competitivas sostenibles. Evaluamos
adquisiciones, negocios conjuntos y alianzas potenciales con empresas tanto dentro como fuera de Chile,
incluyendo en otros mercados emergentes.

En mayo de 2008, firmamos una carta compromiso para un negocio conjunto con Migao Corporation
(“Migao”) para la produccion y distribucion de nutrientes vegetales de especialidad en China. A través del
negocio conjunto, construimos una planta de nitrato de potasio con capacidad de produccién de 40.000
toneladas métricas por afio. La planta comenzd sus operaciones en enero de 2011. Este negocio conjunto nos
ha permitido aumentar nuestra presencia en China, que representa uno de los mercados mas importantes y de
mas rapido crecimiento para la industria de los fertilizantes.

En mayo de 2009, nuestra subsidiaria Soquimich European Holdings celebré un acuerdo con Coromandel
Fertilizers Ltd. para crear un negocio conjunto para la produccion y distribucion de fertilizantes solubles en
agua en la India. El acuerdo de negocio conjunto comprendié un aporte de 50/50. Como parte del acuerdo, una
nueva instalacion de 15.000 toneladas métricas fue construida en la ciudad de Kakinada para producir
fertilizantes solubles en agua (grados NPK). Las operaciones de esta planta comenzaron en enero de 2012.

En diciembre de 2009, firmamos un acuerdo con el grupo francés Roullier para formar el negocio conjunto
“SQM Vitas”. Este acuerdo retne a dos de las mas grandes compaiiias de nutricion vegetal de especialidad,
nutricién animal de especialidad e higiene profesional. Per(, Brasil y Dubai seran los principales enfoques de
este negocio conjunto. Como parte del acuerdo, nuestra planta de fosfato ubicada en Dubai se convirtio en
parte de este negocio conjunto.

En el 2012, SQM Vitas comenzd la construccién de nuevas plantas en Brasil (Candeias), Per( y Sudafrica
(Durban) para la produccion de fertilizantes solubles en agua que contengan diferentes cantidades relativas de
nitrégeno, fosforo y potasio y, ocasionalmente, cantidades menores de otros quimicos. EI Complejo Industrial
Candeias en Brasil comenz6 su funcionamiento en marzo de 2012 y posee una capacidad de produccion de
25.000 toneladas métricas por afio.

Entre 2010 y 2012, continuamos expandiendo nuestra capacidad de produccion de los productos de potasio en
nuestras operaciones en el Salar de Atacama. En el 2011, finalizamos la construccion de nuestra instalacion
en Coya Sur, aumentando nuestra capacidad promedio de produccidn de nitrato de potasio en 300.000
toneladas métricas.

En el afio 2013 partieron las operaciones de SQM Vitas en Espafia con una planta que posee una capacidad
productiva de 15.000 toneladas métricas por afio para la produccion de fertilizantes NPK solubles.
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Durante 2013, las actividades de marketing de nuestro negocio conjunto con Migao se integraron con nuestra
filial SQM (Beijing). Este cambio tiene por objetivo mejorar la eficiencia de los canales de distribucion de
fertilizantes consolidando asi todo el marketing en una marca unificada y en un solo equipo de gestién,
ademas de bajar costos. Asimismo, nuestra estrategia en este segmento es aumentar la produccién de
fertilizantes solubles en agua y desarrollar nuestras tecnologias y sus aplicaciones con el propésito de crecer
en popularidad y propagar el uso de nuestros productos.

El 8 de marzo del afio 2013, SQM VITAS adquiri6 de AGLUKON el negocio y marca registrada de la
tecnologia Fertilizante de Liberacion Controlada (“CRF”, segin sus siglas en inglés) y Plantacote®.
Plantacote® es altamente eficiente en la utilizacion de nutrientes y ademas es ecoldgico, ya que previene la
lixiviacion, volatilizacién y la fijacion de nutrientes en el suelo asi como la degradacion del recubrimiento por
microorganismos después de la completa liberacion del nutriente. Gracias a una excepcional tecnologia de
recubrimiento y estandares de calidad Plantacote® es un producto confiable para el cultivo de alta calidad.
Esta nueva instalacion tendra el propdsito de elaborar productos CRF de nivel premium y estandar bajo la
marca Plantacote® para abastecer a nivel mundial a nuestros clientes activos en las industrias de la
horticultura, agricultura, césped, inductores del crecimiento y mercados de consumo. SQM VITAS podra
continuar expandiendo su actual cartera de productos de nutricidn vegetal de especialidad, lo que beneficia a
sus clientes.

En diciembre 2014 se firmé el acuerdo de transferencia de activos entre Plantacote BV y Plantacote NV
(nueva empresa que pertenece en un 99,99% a Doktor Tarsa, empresa 50/50 SQM creada en 2000). Con este
acuerdo se transfirio el negocio y la marca Plantacote® a la nueva empresa Plantacote NV, pero sin cambios
en el negocio y proyecto CRF. SQM sigue manteniendo un 50% de participacion en la empresa.

Nutricién Vegetal de Especialidad: Ventas de Fertilizantes en Chile

Comercializamos nutrientes vegetales de especialidad en Chile a través de nuestra filial Soquimich Comercial
S.A. (SQMC).

En la actualidad SQMC es uno de los principales actores del mercado nacional, ofreciendo una amplia gama
de productos desarrollados especialmente para todo los cultivos del pais, entre los cuales los nutrientes
vegetales de especialidad tienen un rol protagdnico, debido a que marcan una diferencia respecto de la oferta
tradicional de fertilizantes.

SQMC comercializa productos nacionales e importados. Dentro de estos Ultimos sus proveedores son
distintos paises del mundo, incluyendo China, México y Venezuela.

Todos los contratos y acuerdos entre Soquimich Comercial S.A. y sus proveedores extranjeros de fertilizantes
generalmente contienen términos y condiciones comerciales que son estandares y habituales, experimentando
un buen desempefio en cuanto al adecuado suministro y precios de dichos productos.

Las ventas de fertilizantes de Soquimich Comercial S.A. representaron aproximadamente el 30% del total de
ventas de fertilizantes en Chile durante el 2014. Solo un cliente represent6 en forma individual mas del 10%
de las ventas, con el 13% de los ingresos totales por ventas de fertilizantes de Soquimich Comercial S.A. Los
ingresos consolidados de Soquimich Comercial S.A. fueron aproximadamente de US$214 millones vy
US$230 millones en 2014 y 2013, respectivamente.

Nutricién Vegetal de Especialidad: Competencia

Creemos que somos el productor mas grande de nitrato de sodio y nitrato de potasio para uso agricola en el
mundo. Nuestros productos de nitrato de sodio compiten indirectamente con sustitutos de tipo especialidad y
también de tipo commodity, los cuales pueden ser usados por algunos clientes en lugar del nitrato de sodio
dependiendo del tipo de suelo y cultivo en el cual el producto sera aplicado. Dichos productos sustitutos
incluyen nitrato de calcio, nitrato de amonio y nitrato de amonio calcico.
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En el mercado de nitrato de potasio nuestro competidor mas grande es Haifa Chemicals Ltd. (“Haifa”) en
Israel, una filial de Trans Resources International Inc. Estimamos que las ventas de nitrato de potasio por
parte de Haifa representaron aproximadamente un 31% de las ventas totales mundiales durante el 2014
(excluyendo las ventas de los productores chinos en el mercado chino interno), en comparacion a nuestra
parte del mercado que representd aproximadamente un 46% de las ventas mundiales por volumen de nitrato
de potasio para el periodo.

ACF, otro productor chileno, principalmente orientado a la produccion de yodo, comenzé la produccién de
nitrato de potasio a partir de caliche y cloruro de potasio durante el 2005. Kemapco, productor jordano de
propiedad de Arab Potash, produce nitrato de potasio en una planta ubicada cerca del Puerto de Agaba en
Jordania. Ademas, existen varios productores de nitrato de potasio en China, de los cuales los mas grandes
son Yuantong (Qinghai Salt Lake 75,5% y Wentong 24,5%) y Migao. La mayor parte de la produccién china
se consume en el mercado interno.

Los principales medios de competencia en la venta de nitrato de potasio son la calidad del producto, el
servicio al cliente, la ubicacion, la logistica, la pericia agronémica y el precio.

En Chile, nuestros productos compiten principalmente con fertilizantes importados. Nuestros nutrientes
vegetales de especialidad también compiten indirectamente con fertilizantes tipo commodity sintéticos de
menor precio tales como el amoniaco y la urea, los cuales son preparados por muchos productores en un
mercado altamente competitivo en cuanto a precios. Nuestros productos compiten sobre la base de ventajas
que los hacen mas adecuados para ciertas aplicaciones, tal como se describi6 con anterioridad.

Yodo y sus Derivados

Creemos que somos el productor de yodo mas grande del mundo. En el 2014, nuestros ingresos por yodo y
sus derivados alcanzaron aproximadamente US$335,4 millones, lo que representa aproximadamente un 17%
de nuestros ingresos totales en ese afio. Estimamos que nuestras ventas representaron aproximadamente el
26% de las ventas mundiales de yodo por volumen en el 2014.

Yodo: Mercado

El yodo y sus derivados se usan en un amplio espectro de aplicaciones médicas, agricolas e industriales asi
como en productos de nutricion humana y animal. El yodo y sus derivados se utilizan como materias primas o
catalizadores en la formulacién de productos tales como medios de contraste para rayos-X, biocidas,
antisépticos y desinfectantes, intermedios farmacéuticos, peliculas polarizantes para pantallas de cristal
liquido (LCD), productos quimicos, herbicidas, compuestos organicos y pigmentos. El yodo también se
agrega en la forma de yodato de potasio o yoduro de potasio a sales comestibles para prevenir desérdenes por
deficiencia de yodo.

Los medios de contraste son la principal aplicacion del yodo, representando un 22% de la demanda. El yodo
es adecuado para esta aplicacion ya que por su alto nimero atémico y densidad, al introducirlo en el
organismo, ayuda a generar contraste entre tejidos, érganos y vasos sanguineos que tienen densidades
similares. Con respecto a otras aplicaciones, los farmacos representan un 13% de la demanda, yodéforos y
povidona yodada un 12%, pantallas LCD un 12%, la nutricion animal un 8%, los fluroderivados un 7%, las
biocidas un 5%, el nylon un 4% y la nutricion humana un 3%.

En los Gltimos 10 afios, excluyendo el afio 2009 que fue afectado por la crisis financiera, hemos visto un
crecimiento consistente en el mercado del yodo, donde la demanda es liderada por los medios de contraste de
rayos-x y farmacos. Durante el 2014, la demanda del yodo experiment6 un crecimiento moderado comparado
al 2013 como consecuencia de la inercia de precios altos que experimenté la industria entre el 2011 y el 2013.
Sin embargo, la tendencia de precios a la baja observada durante el 2014 se ha mantenido, lo que podria tener
un efecto positivo de impulso al crecimiento de la demanda durante el afio 2015. Estimamos que el tamafio
del mercado global el 2014 fue de alrededor de 31,6 mil toneladas métricas, con alrededor de un 56% del
suministro proveniente de productores chilenos, incluyendo a SQM.
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Yodo: Nuestros Productos

Producimos yodo en la planta de Nueva Victoria, cerca de lquique, y la planta de Pedro de Valdivia, cerca de
Maria Elena. Tenemos una capacidad de produccion total de yodo de aproximadamente 13.300 toneladas por
afio, incluida la planta de Iris, al lado de la planta de Nueva Victoria.

A través de ASG, producimos derivados de yodo organicos e inorganicos. ASG se establecié a mediados de la
década de 1990, y cuenta con plantas de produccion en Estados Unidos, Chile y Francia. ASG es el lider
mundial en la produccién de derivados de yodo organicos e inorganicos.

Consistente con nuestra estrategia comercial, estamos constantemente trabajando en el desarrollo de nuevas
aplicaciones para nuestros productos basados en yodo, buscando una continua expansion de nuestros negocios
y manteniendo nuestro liderazgo en el mercado.

Elaboramos nuestro yodo y sus derivados de acuerdo con estandares internacionales de calidad. Hemos
calificado nuestras instalaciones y procesos productivos de acuerdo con el programa 1SO-9001:2008,
proporcionando certificacion de terceros en cuanto al sistema de administracién de calidad y normas
internacionales de control de calidad que hemos implementado.

La siguiente tabla presenta nuestras ventas totales e ingresos por yodo y sus derivados para el 2014, 2013 y
2012:

2014 2013 2012
Volumen de Ventas (miles de toneladas métricas)
Yodo y Derivados 8,8 9,3 11,0
Ingresos (en US$ millones) 3354 461,0 578,1

Nuestros ingresos por ventas en 2014 disminuyeron desde US$461,0 millones en 2013 a US$335,4 millones.
Esta disminucion fue principalmente asociado a la disminucion en los precios del yodo, los cuales bajaron
mas de 20% en promedio durante el afio 2014 comparado con 2013.

Yodo: Marketing y Clientes

En el 2014, vendimos nuestros productos de yodo a alrededor de 260 clientes en mas de 60 paises, y la
mayoria de estas ventas fueron exportaciones: un 31% fue vendida a clientes de Norteamérica, 35% a clientes
de Europa, un 4% a clientes de América Central y Sudamérica y un 30% a clientes de Asia y otras regiones.
Solo dos clientes caen en la categoria de representar en forma individual a lo menos el 10% de las ventas de
este segmento. Dichos clientes en conjunto agrupan alrededor del 31% de las ventas. Estimamos que nuestros
10 clientes mas grandes representaron en conjunto aproximadamente el 61% de las ventas durante ese
periodo. Por otro lado, ningln proveedor presentd una concentracion en forma individual de a lo menos el
10% de los costos de ventas de esta linea de negocio.

La siguiente tabla muestra el desglose geogréafico de nuestras ventas para el 2014, 2013 y 2012;

Desglose de las Ventas 2014 2013 2012
Norteamérica 31% 35% 36%
Europa 35% 36% 30%
América Central y Sudamérica 4% 4% 3%
Asia y Otros 30% 25% 31%

Vendemos yodo a través de nuestra propia red mundial de oficinas representantes y a través de nuestras
coligadas de ventas, soporte y distribucién. Mantenemos existencias de yodo en nuestras instalaciones en todo
el mundo para facilitar una pronta entrega a clientes. Las ventas de yodo se efectdian de acuerdo con érdenes
de compra spot o dentro del marco de los contratos de suministro. Los contratos generalmente especifican
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compromisos minimos y maximos de compra y los precios se ajustan periédicamente de acuerdo con precios
vigentes en el mercado.

Yodo: Competencia

Los mas grandes productores de yodo se encuentran en Chile, Japon y los Estados Unidos de América.
También existe produccion de yodo en Rusia, Turkmenistan, Azerbaijan, Indonesia y China.

En Chile, la produccién de yodo comienza a partir de un Gnico mineral conocido como el caliche, mientras
que en Japdn, los Estados Unidos de América, Rusia, Turkmenistan, Azerbaijan e Indonesia los productores
extraen el yodo de salmueras subterraneas, las cuales se obtienen conjuntamente con la extraccion de gas
natural y petréleo. En China, el yodo es extraido de las algas marinas.

Seis empresas chilenas representaron aproximadamente un 56% del total de ventas mundiales en 2014, de las
cuales 26% correspondieron a SQM y un 30% a los otros cinco productores chilenos. Los otros productores
chilenos son: Atacama Chemical S.A. (Cosayach), controlada por el holding chileno Inverraz S.A.; ACF
Minera S.A., cuyos duefios son la familia de Urruticoechea; Algorta Norte S.A., que es un joint venture entre
ACF Minera S.A. y Toyota Tsusho; SCM Bullmine y RB Energy (una empresa canadiense anteriormente
conocida como Sirocco Mining Inc. y como Atacama Minerals).

Estimamos que ocho productores japoneses de yodo representaron aproximadamente el 31% de las ventas
mundiales de yodo en el 2014, incluyendo yodo reciclado.

Estimamos que los productores de yodo de los Estados Unidos de América (uno de los cuales es de propiedad
de Ise Chemicals Ltd, una sociedad japonesa) representaron el 5% de las ventas mundiales de yodo en el
2014.

El reciclado del yodo es una tendencia creciente a nivel mundial. Varios productores japoneses poseen
instalaciones de reciclaje en donde recuperan el yodo y sus derivados desde corrientes de desecho de yodo. El
reciclaje de yodo, principalmente relacionado con el consumo de LCD, se ha incrementado en los Gltimos
afios y actualmente representa aproximadamente un 17% de las ventas mundiales de yodo. Se estima que
alrededor del 74% del reciclaje mundial fue realizado por productores de yodo japoneses.

SQM, a través de ASG o individualmente, también se encuentra participando activamente en el negocio de
reciclaje de yodo usando corrientes secundarias yodadas a partir de una variedad de procesos quimicos en
Europa y los Estados Unidos de América.

Los precios del yodo y sus derivados se determinan por las condiciones del mercado. Los precios mundiales
de yodo varian, entre otras cosas, dependiendo de la relacidn entre la oferta y la demanda en un momento
dado. La oferta del yodo varia principalmente dependiendo de los niveles de produccién de los productores
(incluyendo a nosotros) y sus respectivas estrategias de negocio. Nuestro precio promedio de ventas de yodo
disminuy? a cerca de US$38 por kilogramo en 2014 como consecuencia del aumento de la oferta en mayor
medida que la demanda.

La demanda por yodo varia dependiendo de los niveles generales de la actividad econémica y el nivel de
demanda en el sector médico, farmacéutico, industrial y otros sectores que son los principales usuarios de
yodo y sus derivados. Hay sustitutos disponibles del yodo para ciertas aplicaciones, como antiséptico y
desinfectante, que pueden representar un alternativa efectiva en términos de costos.

Los factores principales de competencia en la venta de productos de yodo y derivados del yodo son la
confiabilidad, el precio, la calidad, el servicio al cliente y el precio y la disponibilidad de substitutos. Creemos
tener ventajas competitivas en comparacion con otros productores debido al tamafio y calidad de nuestras
reservas mineras y la capacidad de produccion disponible. Creemos que nuestro yodo es competitivo con el
producido por otros elaboradores en ciertos procesos industriales avanzados. También creemos que nos
beneficiamos competitivamente de las relaciones a largo plazo que hemos establecido con nuestros clientes
mas grandes.
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Litio y sus Derivados

Creemos que somos uno de los productores mas grandes del mundo de carbonato de litio e hidréxido de litio.
En el 2014, nuestros ingresos por ventas de litio totalizaron US$206,8 millones, representando
aproximadamente 10% de nuestros ingresos totales. Estimamos que nuestras ventas representaron
aproximadamente 27% de la venta mundial de quimicos de litio en términos de volumen.

Litio: Mercado

El litio se comercializa principalmente en la forma de carbonato de litio. El siguiente compuesto en orden de
importancia es el hidroxido de litio. Ambos quimicos de litio son usados para la produccién de material de
catodo para baterias secundarias (recargables), debido al elevado potencial electroquimico y la baja densidad
del litio. Las baterias representan la principal aplicacion para el litio, con un 46% de la demanda total. El
carbonato de litio se usa también para aplicaciones como fritas para la industria de cerdmica y esmalte vitreos
(5% de la demanda), vidrio resistente al calor (vidrio ceramico) (5% de la demanda), substancias quimicas
para aire acondicionado (4% de la demanda), polvo de cobertura continuo para extrusién del acero (2% de la
demanda), el proceso de fundicion de aluminio primario (1% de la demanda) y otros, incluyendo sintesis de
farmacos y derivados de litio.

El hidroxido de litio se usa principalmente como materia prima en la industria de grasa lubricante (11% de la
demanda), asi como en los colorantes y la industria de las baterias.

Las principales propiedades del litio, las que facilitan su uso en esta variedad de aplicaciones, son:

Es el elemento sélido mas liviano en temperatura ambiente
Tiene un bajo coeficiente de expansion térmica

Tiene un elevado potencial electroquimico y baja densidad
Es el s6lido que posee la mayor capacidad calérica

Durante el 2014, la demanda de quimicos de litio crecié aproximadamente a un 9%, alcanzando
aproximadamente 142 mil toneladas, con cerca del 50% de la oferta mundial realizada por productores
chilenos. Esperamos que las aplicaciones de almacenamiento de energia sigan impulsando el crecimiento de
la demanda en los préximos afios.

Litio: Nuestros Productos

Producimos carbonato de litio en las instalaciones del Salar del Carmen, en las cercanias de Antofagasta,
Chile, desde soluciones con altas concentraciones de litio, en el formato de cloruro de litio, que provienen de
la produccion de cloruro de potasio en el Salar de Atacama. La capacidad productiva de esta planta de
carbonato de litio es de 48 mil toneladas métricas por afio. Creemos que las tecnologias que usamos, junto a
las altas concentraciones de litio y las caracteristicas Unicas del Salar de Atacama, tales como alta tasa de
evaporacion y concentracion de otros minerales, nos permiten ser uno de los productores con costos de
produccion mas bajos del mundo.

Ademas, producimos hidrdxido de litio en nuestra planta del Salar del Carmen, al lado de la operacion de
carbonato de litio. La planta de hidréxido de litio tiene una capacidad de produccién de 6 mil toneladas
métricas por afio y es una de las plantas mas grandes del mundo.

La siguiente tabla muestra nuestras ventas totales e ingresos de carbonato de litio y derivados para 2014,
2013y 2012:

2014 2013 2012
Volumen de ventas (miles de toneladas métricas)
Litio y derivados 39,5 36,1 45,7
Ingresos (en millones de US$) 206,8 196,5 222,2
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Nuestros ingresos por ventas en 2014 aumentaron a US$206,8 millones, de los US$196,5 millones en el 2013,
debido a mayores volimenes de venta, impulsado por el fuerte crecimiento en la demanda.

Litio: Marketing y Clientes

En el 2014, vendimos nuestros productos de litio a mas de 220 clientes en alrededor de 50 paises.
Préacticamente todos nuestros productos de litio se vendieron en el extranjero. S6lo un cliente cae en la
categoria de representar de forma individual a lo menos el 10% de las ventas de este segmento. Dicho cliente
concentra alrededor del 11% de las ventas. Estimamos que nuestros 10 clientes mas grandes representaron en
conjunto aproximadamente el 58% de las ventas durante ese periodo. Ademas, un solo proveedor cumple con
agrupar en forma individual a lo menos el 10% de los costos de venta de esta linea de negocio. Dicho
proveedor representa aproximadamente el 13% de los costos de venta.

La siguiente tabla muestra el desglose geogréafico de nuestras ventas para 2014, 2013 y 2012:

Desglose de las ventas 2014 2013 2012
Norteamérica 11% 12% 10%
Europa 22% 25% 22%
América Central y Sudamérica 1% 2% 2%
Asia y Otros 66% 61% 66%

Vendemos carbonato de litio e hidroxido de litio a través de nuestra propia red mundial de oficinas
representantes y a través de nuestras coligadas de ventas, soporte y distribucion. Mantenemos existencias de
estos productos en nuestras instalaciones en todo el mundo para facilitar una pronta entrega a clientes. Las
ventas de carbonato de litio e hidroxido de litio se efectian de acuerdo con érdenes de compra spot o dentro
del marco de los contratos de suministro. Los contratos generalmente especifican compromisos minimos y
maximos de compra anuales, y los precios se ajustan periddicamente de acuerdo con precios vigentes en el
mercado.

Litio: Competencia

Nuestros principales competidores en el negocio de carbonato de litio e hidroxido de litio son Rockwood
Lithium (“Rockwood”), recientemente adquirida por Albemarle y que segln nuestras estimaciones tiene una
participacion de mercado de aproximadamente 22%, y FMC Corporation (“FMC”), con una participacion de
mercado estimada de aproximadamente 12%. Ademds, un gran nimero de productores chinos conjuntamente
representaron aproximadamente al 37% del mercado mundial en el 2014 en volumen. Este porcentaje se
puede dividir en tres categorias: salmuera china (10%), mineral chino (7%) y mineral australiano (20%). El
principal productor en China es Sichuan Tianqi Lithium Industries (“Tianqi”’). Rockwood produce carbonato
de litio en sus operaciones ubicadas en Chile y en Nevada, Estados Unidos de América. Su produccion de
derivados downstream del litio se efectla principalmente en los Estados Unidos de América, Alemania y
Taiwan. Rockwood y Tiangi son socios, con un 49% y un 51%, respectivamente, en Talison Lithium Pty Ltd.,
una empresa australiana que produce mineral de litio concentrado en el oeste de Australia. Tiangi esta en
proceso de compra de Galaxy, empresa australiana que tiene una planta de carbonato de litio en China. FMC
cuenta con instalaciones productivas en Argentina, a través de Minera del Altiplano S.A., donde produce
cloruro de litio y carbonato de litio. La produccién de sus derivados downstream de litio se efectia
principalmente en los Estados Unidos de América y en el Reino Unido.

Creemos que la produccidn de litio aumentara en el futuro cercano, satisfaciendo el crecimiento de demanda
esperado. Recientemente, entré en funcionamiento Orocobre en Argentina, y un gran nimero de nuevos
proyectos para desarrollar depdsitos de litio han sido anunciados. Algunos de éstos estdn en desarrollo
avanzado y otros podrian materializarse en el mediano plazo.

Potasio
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Producimos cloruro de potasio y sulfato de potasio extrayendo salmueras desde el Salar de Atacama que son
ricas en cloruro de potasio y otras sales.

Desde el 2009, nuestra capacidad para producir productos finales ha aumentado a mas de 2 millones de
toneladas métricas por afio, otorgandonos mejoras en la cobertura de mercado y flexibilidad.

En el 2014, nuestros ingresos por cloruro de potasio y sulfato de potasio totalizaron US$584,3 millones,
representando el 29% de nuestros ingresos totales y una disminucién del 3.6% con respecto al 2013.

El potasio es uno de los tres macronutrientes que una planta necesita para desarrollarse. Aunque el potasio no
forma parte de la estructura de una planta, es esencial para el desarrollo de sus funciones basicas. El cloruro
de potasio es el fertilizante a base de potasio mas cominmente usado. Es usado para fertilizar cultivos que
pueden tolerar altos niveles de cloro o para fertilizar cultivos que crecen bajo condiciones lluviosas o con
practicas agricolas que previenen la acumulacién de cloruro en exceso cerca de la raiz de la planta.

Algunos beneficios que pueden obtenerse a través del uso del potasio son los siguientes:

mejora de rendimiento y calidad,;

aumento de la produccion de proteinas;

aumento en la fotosintesis;

transporte y almacenamiento de asimilados intensificados;
periodo de asimilacion prolongado y mas intenso;

mejora la eficiencia del agua;

apertura y cierre regulado de estoma; y

sintesis de licopeno.

El cloruro de potasio es también un componente importante para nuestra linea de negocios de nutrientes
vegetales de especialidad. Se utiliza como materia prima para producir nitrato de potasio.

Potasio: Mercado

Durante la ultima década, el mercado de cloruro de potasio ha experimentado un rapido crecimiento debido a
varios factores clave, tales como creciente poblacion mundial, demanda méas alta por dietas basadas en
proteinas y menos terrenos cultivables. Todos estos factores han contribuido a creciente demanda por
fertilizantes y, en especial, por cloruro de potasio, a medida que se realizan esfuerzos para maximizar
rendimientos de cultivos y uso eficiente de recursos. Durante los Gltimos diez afios, la tasa de crecimiento
anual compuesta del potasio fue de aproximadamente 2,3%.

De acuerdo a los estudios mas recientes preparados por la Asociacion Internacional de la Industria de los
Fertilizantes en 2010-2011, los cereales recibieron 10,3 TM K20, (es decir, 37,4% del consumo mundial de
K, con baja contribucidn del trigo (6,2%) cuando se le compara al arroz (12,6%) y al maiz (14,9%)). Por otra
parte, las semillas oleaginosas representaron el 19,8% del total (5,4 TM K20), con més de cuatro quintos
aplicados a la semilla de soja (9,0%) y palma aceitera (7,2%). El uso del fertilizante K en cultivos de fibra,
raices y tubérculos fue modesta (2,8 y 3,8%, respectivamente) cuando se les compara a los cultivos de azlcar
(7,7%), frutas y vegetales (16,6%). EI 11,8% restante se aplicaron en otros cultivos.

La demanda en el mercado del cloruro de potasio se incremento el 2014. Estimamos que la demanda alcanzd
el nivel de 61-62 millones de toneladas métricas para el cloruro de potasio durante el 2014, un incremento
aproximadamente de 15% respecto al 2013, siendo un record de produccion y embarques de los productores
Uralkali, en Rusia, y Belaruskali, en Bielorrusia. La demanda se vio principalmente afectada por la
incertidumbre econémica del afio anterior, dado que algunos clientes postergaron sus compras desde el
segundo semestre del afio 2013 al 2014. No esperamos crecimiento para el 2015.

El precio promedio del potasio disminuy6 significativamente entre el afio 2013 y el primer trimestre de 2014
por razones excepcionales. Uralkali, una empresa lider en el mercado del cloruro de potasio, abandond un
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acuerdo comercial que mantenia con BPC, lo que produjo incertidumbre en el mercado internacional,
afectando asi el precio del commodity. A partir del segundo trimestre del afio 2014, el precio comenzé a
recuperarse lentamente, pero sin llegar a los niveles previos al acontecimiento de Uralkali.

Potasio: Nuestros productos

El cloruro de potasio difiere de nuestros nutrientes vegetales de especialidad ya que se trata de un fertilizante
commodity y contiene cloruro. Ofrecemos cloruro de potasio en dos grados: estandar y compactado. El
sulfato de potasio se considera fertilizante de especialidad y lo ofrecemos en tres grados: estandar,
compactado y soluble.

La tabla a continuacién muestra nuestros volimenes de ventas e ingresos por cloruro de potasio y sulfato de
potasio para 2014, 2013 y 2012:

2014 2013 2012
Volumen de ventas ( en miles de toneladas métricas)
Cloruro de potasio y sulfato de potasio 1.556,2 1.434,9 1.209,5
Ingresos (en millones de US$) 584,3 606,3 605,1

Potasio: Marketing y Clientes

En el 2014, vendimos cloruro de potasio y sulfato de potasio en mas de 60 paises. Solo un cliente cae en la
categoria de representar en forma individual a lo menos el 10% de las ventas de este segmento. Dicho cliente
concentra alrededor del 11% de las ventas, y estimamos que los 10 clientes de mayor envergadura representan
en su conjunto aproximadamente el 47% de dichas ventas. Ademas, un solo proveedor represent6 en forma
individual a lo menos el 10% de los costos de venta. Dicho proveedor representd aproximadamente el 12% de
los costos de venta de esta linea de negocio.

La siguiente tabla muestra el desglose geografico de nuestras ventas para 2014, 2013, y 2012:

Desglose de Ventas 2014 2013 2012

Norteamérica 23% 17% 15%
Europa 13% 16% 21%
América Central y Sudamérica 45% 44% 47%
Asia y Otros 19% 23% 17%

Potasio: Competencia

Estimamos que nosotros aportamos con menos del 3% de las ventas globales de cloruro de potasio. Los
mayores competidores son Uralkali, PCS, Belaruskali y Mosaic. Estimamos que Uralkali aporta con cerca del
18% de las ventas mundiales, PCS cerca del 15%, Mosaic el 14% y Belaruskali el 13% de las ventas
mundiales.

En el mercado de sulfato de potasio, tenemos varios competidores de los cuales los mas importantes son K+S
KALI GmbH (Alemania), Tessenderlo Chemie (Bélgica) y Great Salt Lake Minerals Corp. (Estados Unidos
de Ameérica). Creemos que estos tres productores representan aproximadamente el 30% de la produccion
mundial de sulfato de potasio. SQM, por su parte, aporta con menos del 2% de la produccion mundial.

Quimicos Industriales

Ademas de producir nitrato de sodio y nitrato de potasio para aplicaciones en la agricultura, nosotros también
producimos estos dos productos para aplicaciones industriales en distintos grados, los cuales difieren
principalmente en su pureza quimica. Gozamos de cierta flexibilidad operacional cuando producimos nitratos
industriales porque son producidos a partir del mismo proceso que el de su grado equivalente para uso en la
agricultura, necesitando solo un paso adicional de purificacién. Podemos, con ciertas restricciones, cambiar la
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produccion de un grado a otro dependiendo de las condiciones del mercado. Esta flexibilidad nos permite
maximizar nuestros rendimientos asi como también reducir el riesgo comercial.

Ademas de producir nitratos industriales, producimos y comercializamos otros quimicos industriales tales
como el cloruro de potasio de grado industrial y el &cido bérico que es un sub producto de la produccidn de
sulfato de potasio.

En el 2014, nuestros ingresos por quimicos industriales totalizaron US$101,9 millones, representando el 5%
de nuestros ingresos totales del afio.

Quimicos Industriales: Mercado

El nitrato de sodio industrial y el nitrato de potasio industrial son usados en una amplia gama de aplicaciones
industriales, incluyendo la produccién de vidrio, ceramicas, explosivos, briquetas de carbon vegetal,
tratamiento de metal y en varios procesos quimicos.

Ademas, esta linea de productos ha experimentado crecimiento proveniente del uso de los nitratos industriales
para almacenamiento térmico en plantas de concentracion de energia solar (conocidas como “concentrated
solar power” o “CSP”). Las sales solares para esta aplicacion especifica contienen una mezcla del 60% de
nitrato de sodio y un 40% de nitrato de potasio por tasa de peso, y se utilizan como medio para el
almacenamiento y transferencia de calor. A diferencia de las plantas tradicionales fotovoltaicas, las nuevas
plantas utilizan una “bateria” o tanque que contiene sales de nitratos fundidos que almacenan energia en
forma térmica. Las sales se mantienen calientes durante el dia y liberan la energia capturada del sol durante la
noche, permitiendo que la planta opere durante méas horas en el dia, ain en ausencia de luz solar. Otra
diferencia con la tecnologia fotovoltaica es que las plantas CSP son de gran escala y toman pocos afios desde
el desarrollo hasta la fecha de operacién comercial. Su desarrollo es impulsado principalmente por la
implementacion de programas renovables por parte de diferentes gobiernos alrededor del mundo, junto con la
demanda de generacion de electricidad. Este mercado fluctla de acuerdo a estos factores, y se basa en
acuerdos de largo plazo. En 2014 el suministro de sales solares ha sido inferior con respecto a afios anteriores
debido a atrasos en algunos proyectos importantes, y se espera que sea similar en el afio 2015. Sin embargo,
hemos visto recuperacion en la demanda, y hemos cerrado acuerdos para algunas entregas de productos en
2015 y més volimenes para 2016 y 2017.

El cloruro de potasio de grado industrial también se vende para usarse como aditivo para los fluidos de
perforacion de petréleo y gas, asi como en la produccion de carragenina, entre otros.

El &cido borico se usa principalmente en las industrias del vidrio, fibra de vidrio, fritas de ceramicas, esmaltes
y para la fabricacién de pantallas planas de LCD.

Quimicos Industriales: Nuestros Productos

La siguiente tabla presenta nuestros volimenes de ventas de quimicos industriales e ingresos totales en 2014,
2013y 2012:

2014 2013 2012
Volumen de ventas (en miles de toneladas métricas)
Nitratos industriales 124,7 1735 277,7
Acido bérico 0,8 2,0 1,8
Ingresos (en millones de US$) 101,9 154,0 245,2

Las ventas de quimicos industriales disminuyeron de US$154,0 millones en el 2013 a US$101,9 millones en
el 2014, principalmente como resultado de una disminucién en los volimenes de venta de las sales solares.

Quimicos Industriales: Marketing y Clientes

Vendimos nuestros productos de nitratos industriales en alrededor de 70 paises en 2014; 32% de nuestras
ventas de quimicos industriales se efectud a clientes de Norteamérica, un 37% a clientes de Europa, un 14% a
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clientes de América Central y Sudamérica y un 17% a clientes en Asia y otras regiones. Solo un cliente cae en
la categoria de representar en forma individual a lo menos el 10% de las ventas de este segmento. Dicho
cliente representa alrededor del 19% de las ventas. Estimamos que nuestros diez clientes mas grandes
representaron en conjunto aproximadamente 49% de dichas ventas. Por otro lado, ningin proveedor presenta
una concentracién en forma individual de a lo menos el 10% de los costos de ventas de esta linea de negocio.

La siguiente tabla muestra el desglose geografico de nuestras ventas para 2014, 2013 y 2012;

Desglose de Ventas 2014 2013 2012
Norteamérica 32% 45% 49%
Europa 37% 34% 35%
Ameérica Central y Sudamérica 14% 12% 10%
Asia y Otros 17% 9% 6%

Vendemos nuestros productos quimicos industriales principalmente a través de nuestra red propia de oficinas
representantes y a través de nuestras coligadas de venta y distribucién. Mantenemos inventarios de nuestros
diferentes grados de nitrato de sodio y nitrato de potasio en nuestras instalaciones de Europa, Norteamérica,
Sudafrica, Asia y Sudamérica para lograr prontas entregas a clientes. Nuestro departamento de Investigacion
y Desarrollo, junto con nuestras afiliadas extranjeras, proporcionan apoyo técnico a nuestros clientes y
trabajan continuamente con ellos para desarrollar nuevos productos o aplicaciones para nuestros productos.

Quimicos Industriales: Competencia

Creemos que somos los productores mas grandes en el mundo de nitrato de sodio industrial y nitrato de
potasio. En el caso de nitrato de sodio industrial, estimamos que nuestras ventas representaron alrededor de un
45% de la demanda mundial en 2014 (excluyendo la demanda interna de China e India, paises para los cuales
creemos que no se encuentran disponibles estimaciones que sean confiables). Nuestros competidores estan
principalmente en Europa y Asia produciendo nitrato de sodio como sub producto de otros procesos de
produccion. En el mercado de nitrato de sodio de grado refinado, BASF AG, una sociedad alemana, y varios
productores de China y Europa Oriental son altamente competitivos en los mercados de Europa y Asia.
Nuestros productos de nitrato de sodio industrial también compiten indirectamente con quimicos sustitutos,
incluyendo carbonato de sodio, sulfato de sodio, nitrato de calcio y nitrato de amonio, que se pueden usar en
ciertas aplicaciones en lugar de nitrato de sodio y son vendidos por un gran nimero de productores de todo el
mundo.

Nuestro principal competidor en el mercado de nitrato de potasio industrial es Haifa, con un 23% estimado de
la participacion de mercado. Estimamos que nuestra participacion de mercado fue de aproximadamente 25%
para el 2014.

Los productores compiten en el mercado de nitrato de sodio industrial y nitrato de potasio en base a la
confiabilidad, calidad del producto, precio y servicio al cliente. Creemos que somos un productor de bajo
costo para ambos productos y que somos capaces de producir productos de alta calidad.

En el mercado de cloruro de potasio y &cido bdrico somos un productor relativamente pequefio, supliendo
principalmente necesidades regionales.

Otros Productos

Una gran parte de nuestros otros ingresos se relaciona con la comercializacion de fertilizantes, normalmente
fertilizantes commodity. Estos fertilizantes se comercializan en grandes volimenes en todo el mundo. SQM
ha desarrollado un negocio de gestion comercial, de suministro e inventarios que nos permite responder al
cambiante mercado de los fertilizantes en el que operamos y obtener ganancias de estas transacciones.

Proceso de Produccion

Nuestro proceso de produccidn integrado puede ser clasificado de acuerdo a nuestros recursos naturales:
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e Yacimientos de mineral caliche: contienen nitratos, yodo y potasio; y
e Salmueras del Salar de Atacama: contienen potasio, litio, sulfatos, boro y magnesio.

Yacimiento de Mineral de Caliche

Los yacimientos de caliche se encuentran en el norte de Chile. El afio 2014, operamos dos minas de superficie
en dicha region: Pedro de Valdivia y Nueva Victoria. Las operaciones en la faena de Pampa Blanca y la mina
de superficie El Toco (faena de Maria Elena) se encontraban temporalmente suspendidas para optimizar
nuestras instalaciones productivas y reducir costos.

El mineral caliche se encuentra bajo una capa infértil de recubrimiento, en venas de variables espesores desde
veinte centimetros hasta cinco metros, con el recubrimiento que varia en espesor desde medio metro hasta un
metro y medio.

Previamente a la extraccion minera, se realiza la etapa de exploracion, que incluye un reconocimiento
geoldgico integral, con muestreos y campafias de sondajes que tienen el objetivo de determinar la calidad y
caracteristicas de cada yacimiento. Las muestras son preparadas y analizadas en nuestros laboratorios
guimicos. Con la informacion de exploracion sobre una malla definida de sondajes, se continGa con la etapa
de evaluacion del mineral, la cual proporciona informacién para la planificacién minera del largo plazo (10
afios); mediano plazo (3 afios); y corto plazo (1 afio). Con esta Ultima informacion se trabaja en una
planificacion de detalle para la explotacién mineral.

El proceso generalmente comienza con bulldozers que rompen y remueven la sobrecarga de la mancha en
explotacion. Posteriormente se ejecutan sondajes de produccion para luego dar paso a la etapa de tronadura
que rompe el manto caliche. Cargadores frontales cargan el mineral en camiones mineros que llevan el
mineral a proceso.

En la mina de Pedro de Valdivia, los camiones entregan el mineral en las pilas de acopio cerca de las
estaciones de carga. EI mineral acopiado en pilas es luego cargado y enviado por ferrocarril a la planta
procesadora, donde es chancado y lixiviado en bateas para producir soluciones concentradas que contienen
nitrato y yodo.

En la faena de Nueva Victoria, el mineral en bruto es cargado en pilas y lixiviado para producir soluciones
concentradas que contienen nitrato, yodo y potasio. Dichas soluciones se envian luego a plantas en las que se
extrae el yodo a través de procesos de extraccion por solventes y de soplado. Posteriormente, las soluciones
restantes se envian a pozas de evaporacion solar en las que se evaporan las soluciones y se producen sales
ricas en nitrato y potasio. Estas sales de nitratos concentradas son luego enviadas a Coya Sur donde son
usadas para la produccion de nitrato de potasio.

Productos Derivados del Mineral Caliche

Los productos derivados del mineral caliche son: nitrato de sodio, nitrato de potasio, nitrato sodico potésico,
yodo y derivados del yodo.

Nitrato de Sodio

Durante 2014, el nitrato de sodio tanto para su uso en la agricultura como para su uso en aplicaciones
industriales se produjo en la planta de Pedro de Valdivia, para luego ser procesado en las plantas de Coya Sur.
En la planta de Pedro de Valdivia primero se chanca el caliche, generando dos productos: una fraccion gruesa
y una fraccidn fina. La fraccion gruesa del chancado se procesa utilizando el método Guggenheim, el cual fue
originalmente patentado en 1921 y se basa en un circuito cerrado de bateas de lixiviacion. Este proceso usa
una salmuera caliente para lixiviar el caliche chancado en las bateas para disolver selectivamente los
contenidos. La solucion concentrada es entonces enfriada, produciendo cristales de nitrato de sodio que
pueden luego separarse de la salmuera usando centrifugas de cesta. Luego del proceso de cristalizacion y
separacion, los cristales de nitratos son enviados a la planta procesadora, y la salmuera se bombea a las
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instalaciones de yodo en las que se separa el yodo usando una planta de extraccion por solventes. Finalmente
la salmuera se regresa al proceso de lixiviacion en bateas.

La fraccion fina del proceso de chancado del caliche es lixiviada a temperatura ambiente con agua lo que
produce una solucién que es bombeada a un tranque de finas. Después de pasar por un proceso de separacion,
la solucion es bombeada a las instalaciones de yodo. Después de un proceso de extraccion por solventes, la
salmuera se bombea a las pozas de evaporacién solar de Coya Sur a 15 kilometros al sur de Maria Elena para
la concentracidn de nitratos.

Nuestra actual capacidad de produccion de nitrato de sodio cristalizado en la instalacion de Pedro de Valdivia
es de aproximadamente 500.000 toneladas métricas por afio. El nitrato de sodio cristalizado es un producto
intermedio que posteriormente es sometido a un nuevo proceso en las plantas de produccion de Coya Sur y
Maria Elena para producir nitrato de sodio, nitrato de potasio y nitrato sddico potasico en diferentes calidades
quimicas y fisicas (cristalizados o prilados). Finalmente, el producto se transporta por ferrocarril a nuestras
instalaciones portuarias en Tocopilla para ser embarcado a nuestros clientes y distribuidores en el mundo.

Nitrato de Potasio

El nitrato de potasio se produce en nuestra planta de Coya Sur usando un proceso de produccion desarrollado
por nosotros. La salmuera de la lixiviacion de la fraccion fina en Pedro de Valdivia y las salmueras
producidas del proceso de lixiviacion en pilas en Maria Elena se bombean a las pozas de evaporacion de Coya
Sur para un proceso de concentracién de nitrato. Después del proceso de concentracidn de nitrato, la salmuera
se bombea a una planta de conversion en la que se agregan sales de potasio de baja pureza, provenientes de
Nueva Victoria o producidas directamente en Coya Sur. Luego comienza una reaccion quimica en que se
produce salmuera con nitrato de potasio disuelto. Esta salmuera se bombea a una planta de cristalizacion que
cristaliza el nitrato de potasio enfriandolo y separandolo del liquido madre por centrifuga.

Nuestra capacidad productiva actual de nitrato de potasio en Coya Sur es de aproximadamente 1.000.000 de
toneladas métricas por afio. En marzo de 2011, se habilitd una nueva planta de produccion de nitrato de
potasio (NPT3). Esta planta ha ido incrementando su produccién anual, alcanzando 283.000 toneladas el afio
2014. Esta nueva planta fue disefiada para usar sales de materias primas cosechadas en Nueva Victoria (sales
de nitrato) y el Salar de Atacama (sales de potasio).

El nitrato de potasio prilado o cristalizado producido en Coya Sur ha sido certificado por TUV-Rheiland bajo
el estdndar de calidad ISO 9001:2008. EIl nitrato de potasio producido en Coya Sur es transportado a
Tocopilla para ser embarcado y entregado a clientes y distribuidores.

Nitrato Sédico Potésico

El nitrato sodico potasico es una mezcla de aproximadamente dos partes de nitrato de sodio por una parte de
nitrato de potasio. Producimos nitrato sddico potasico en nuestras instalaciones de prilado de Coya Sur y
Maria Elena usando métodos de produccion estandares no patentados, desarrollados por nosotros. El nitrato
de sodio cristalizado es mezclado con el nitrato de potasio cristalizado para obtener el nitrato sédico potasico,
el cual es luego prilado. El nitrato sddico potasico prilado es transportado a Tocopilla para embarque a granel
a clientes.

El proceso productivo para el nitrato sodico potésico es basicamente el mismo que para obtener nitrato de
sodio y nitrato de potasio. Con ciertas restricciones productivas y siguiendo las condiciones del mercado,
podemos proveer nitrato de sodio, nitrato de potasio o nitrato sodico potasico en forma prilada o cristalizada.

Yodo y sus Derivados

Durante 2014 produjimos yodo en nuestras instalaciones de Pedro de Valdivia, Maria Elena y Nueva Victoria
(incluida la instalacion Iris como parte de la instalacion de Nueva Victoria). En las plantas de Maria Elena y
Nueva Victoria, el yodo se extrae de soluciones que resultan de la lixiviacidn en pilas del mineral caliche. En
la planta de Pedro de Valdivia, el yodo se produce a partir de la lixiviacion en bateas del mineral caliche. En
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agosto del 2014, se puso en marcha la produccion de yodo en la planta Iris, para el procesamiento de
soluciones débiles provenientes de pilas de caliche ya agotadas, luego de que las operaciones se habian
suspendido en octubre del 2013.

Como en el caso de la produccién de nitratos, el proceso de extraccién de yodo desde el mineral caliche se
encuentra bien establecido, pero las variaciones en el yodo y en otros contenidos quimicos del mineral tratado
y otros parametros operacionales requieren un alto nivel de conocimientos técnicos para manejar el proceso
en forma efectiva y eficiente.

Las soluciones obtenidas a partir de la lixiviacion del mineral caliche llevan yodo en forma de yodato. Parte
de este yodato en solucion se reduce a yodo usando diéxido de sulfuro, el cual es producido al quemar el
sulfuro. El yodato resultante es combinado con el resto de la solucién de yodo no tratada para liberar el yodo
elemental en bajas concentraciones. Luego se extrae el yodo de las soluciones acuosas y concentradas como
yoduro usando extraccion por solventes y la planta de remocién estéril en las instalaciones de Pedro de
Valdivia y Nueva Victoria y utilizando la planta de soplado en Iris. El yoduro concentrado se oxida a yoduro
solido que luego es refinado a través de un proceso de fundicion y prilado. Hemos obtenido patentes en los
Estados Unidos de América y en Chile (bajo la patente chilena N°47.080) para nuestro proceso de prilado.

El yodo prilado es probado para efectos de control de calidad, usando procedimientos de estandar
internacional que hemos implementado, y luego empacado en tambores de 20-50 kilos o maxi bolsas de 350-
700 kilos y transportado por camién a Antofagasta, Mejillones o lquique para su exportacion. Nuestras
instalaciones de yodo y derivados han calificado de acuerdo con el programa 1S0-9001:2008 en el cual, TUV
Rheinland proporciona certificacion del sistema de gestion de calidad. El Gltimo proceso de recertificacion se
aprobo en febrero de 2011. El yodo de la planta Iris fue certificado bajo 1SO-9001:2008 en abril de 2012.

Nuestra producciéon total de yodo en 2014 fue de aproximadamente 9.602 toneladas métricas:
aproximadamente 5.987 toneladas métricas de Nueva Victoria e Iris, 3.242 toneladas métricas de Pedro de
Valdivia, y 373 toneladas métricas de Maria Elena. La planta de Nueva Victoria también se usa para reciclar
yoduro de potasio contenido en las soluciones de desecho de LCD importadas principalmente desde Corea.
Nueva Victoria también estd equipada para producir yodo a partir de yoduro entregado desde otras plantas de
SQM. Contamos con flexibilidad de ajustar nuestra produccion de acuerdo a las condiciones del mercado.
Nuestra capacidad de produccién actual total en nuestras plantas de produccion de yodo es de
aproximadamente 13.300 toneladas métricas por afio.

Usamos una parte del yodo producido para fabricar derivados inorganicos del yodo, los cuales son productos
intermedios usados para fabricar aplicaciones para la nutricion y la agricultura, en instalaciones localizadas
cerca de Santiago, Chile, y también para producir derivados organicos e inorgénicos del yodo conjuntamente
con Ajay que nos compra yodo. En el pasado, hemos comercializado nuestros productos derivados del yodo
principalmente en América del Sur, Africa y Asia, en tanto que Ajay y sus coligadas han comercializado sus
productos derivados del yodo principalmente en Norteamérica y Europa.

En septiembre de 2010, la Comision Nacional del Medio Ambiente (actual Servicio de Evaluacion
Ambiental) aprobé el Estudio Ambiental de nuestro proyecto de Pampa Hermosa en la Region de Tarapaca en
Chile. Esta aprobacién nos permite aumentar la capacidad de produccién de nuestras operaciones de Nueva
Victoria hasta 11.000 toneladas métricas de yodo por afio y también producir hasta 1,2 millones de toneladas
métricas de nitratos, extraer hasta 33 millones de toneladas métricas de caliche al afio y usar nuevos derechos
de agua de hasta 570,8 litros por segundo. En los Gltimos afios hemos invertido para aumentar la capacidad de
agua en las operaciones de Nueva Victoria de dos fuentes de agua aprobadas por el Estudio Ambiental de
Pampa Hermosa y ampliar la capacidad de los estanques de evaporacion solar e implementar nuevas areas de
mineria y la recoleccion de las soluciones. Actualmente en Nueva Victoria tenemos una capacidad productiva
de aproximadamente 8.500 toneladas métricas por afio de yodo (incluyendo las operaciones de Iris) y de
700.000 toneladas métricas de nitratos por afio. Eventualmente y dependiendo de las condiciones de mercado,
se podrian sumar ampliaciones.

En octubre 2013, el Servicio de Evaluacion Ambiental aprobé el Estudio de Impacto Ambiental Ampliacion
Pampa Blanca, para ampliar nuestra extraccién de mineral caliche en la regidn de Antofagasta para permitir la
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produccion aumentada de 10.000 toneladas de yodo y 1,3 millones de toneladas de nitratos. El proyecto,
ademas, solicita permiso para construir un ducto desde el Océano Pacifico a las faenas mineras. Las
operaciones en la faena de Pampa Blanca fueron temporalmente suspendidas en marzo de 2010.

Yacimientos de Salmueras del Salar de Atacama

El Salar de Atacama, localizado aproximadamente a 250 kilémetros al este de Antofagasta, es una depresion
de sal incrustada dentro del Desierto de Atacama, dentro de la cual yace un deposito subterraneo de salmueras
contenidas en rocas porosas de cloruro de sodio alimentadas por un flujo subterraneo de la Cordillera de los
Andes. Se estima que las salmueras cubren una superficie aproximada de 2.800 kilémetros cuadrados y
contienen depdsitos comercialmente explotables de potasio, litio, sulfatos y boro. Las concentraciones varian
en las diferentes ubicaciones a lo largo del Salar de Atacama. Nuestros derechos de produccion para el Salar
de Atacama corresponden al contrato de arrendamiento suscrito por nuestra filial SQM Salar y por Corfo (el
“Contrato de Arrendamiento”). El Contrato de Arrendamiento expira el 31 de diciembre de 2030. Ademas,
bajo el mismo Contrato de Arrendamiento y en relacién a la produccién de litio, la Comisién Chilena de
Energia y Nuclear (“CCHEN”) establece un limite de extraccion acumulado total de 180.100 toneladas de
litio (958.672 toneladas de carbonato de litio equivalente) para todos los afios del periodo de vigencia del
Contrato de Arrendamiento. Ha transcurrido mas de la mitad del periodo de vigencia del Contrato de
Arrendamiento y hemos extraido aproximadamente la mitad del monto total acumulado del limite sobre la
extraccion del litio.

Las salmueras son bombeadas desde profundidades entre 1,5 y 60 metros bajo la superficie, a través de una
placa de pozos que se encuentran localizados en areas del Salar de Atacama que contienen concentraciones
relativamente altas de potasio, litio, sulfato, boro y otros minerales.

Productos Derivados de las Salmueras del Salar de Atacama

Los productos derivados de las salmueras del Salar de Atacama son: cloruro de potasio, sulfato de potasio,
carbonato de litio, hidréxido de litio, cloruro de litio, &cido borico y bishofita (cloruro de magnesio).

Cloruro de Potasio

Utilizamos el cloruro de potasio en la produccién de nitrato de potasio. La produccion de nuestros propios
suministros de cloruro de potasio nos proporciona ahorros de costo de materias prima substanciales. También
vendemos cloruro de potasio a terceros, principalmente como un fertilizante commodity.

Con el objeto de producir cloruro de potasio, las salmueras del Salar de Atacama son bombeadas a pozas de
evaporacion solar. La evaporacién de los salmueras da como resultado una compleja mezcla cristalizada de
sales de potasio, sodio y magnesio. Los desechos de las sales de cloruro de sodio son removidos por
precipitacién. Después de una evaporacion adicional, las sales de sodio y el potasio se recolectan y envian a
una de las plantas de cloruro de potasio en donde se separan por medio de procesos de triturado, flotacion y
filtrado. Las sales de potasio que contienen magnesio son cosechadas y tratadas en alguna de las plantas de
lixiviacion en frio para remocion de magnesio. El cloruro de potasio es llevado por camién a unos 300
kilometros hasta nuestras instalaciones de Coya Sur a través de un sistema de transporte dedicado por camién
en donde es usado en la produccion de nitrato de potasio. Vendemos a terceros el excedente de cloruro de
potasio producido en el Salar de Atacama. En la actualidad, todas nuestras plantas de produccién relacionada
con potasio del Salar de Atacama cuentan con capacidad de produccién de aproximadamente 2,6 millones de
toneladas métricas por afio. La capacidad de produccion real depende del volumen, las tasas de recuperacion
metalUrgica y la calidad de los recursos mineros bombeados desde el Salar de Atacama.

Los sub productos del proceso de produccion de cloruro de potasio son (i) salmueras restantes luego de
remover el cloruro de potasio, el cual se usa para producir carbonato de litio, segin se describe més adelante y
el monto que sobrepasa nuestras necesidades se reinyecta al Salar de Atacama, (ii) cloruro de sodio que es
similar al material de superficie del Salar de Atacama y se deposita en sitios cerca de la planta de produccién
y (iii) otras sales que contienen cloruro de magnesio.
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Carbonato de Litio y Cloruro de Litio

Una parte de los salmueras restantes luego de la produccién de cloruro de potasio es enviada a pozas de
concentracion solar adicionales adyacentes a la planta productora de cloruro de potasio. Luego de esta
evaporacion adicional, la restante solucion concentrada de cloruro de litio es transportada por camién a una
planta productiva localizada cerca de Antofagasta, aproximadamente a 230 kilémetros del Salar de Atacama.
En la planta productiva, la solucién es purificada y tratada con carbonato de sodio para producir carbonato de
litio, el cual es entonces secado, y si es necesario, compactado y finalmente embalado para su embarque. Una
parte de esta solucién purificada de cloruro de litio se embala y envia a los clientes. La capacidad productiva
de nuestra planta de carbonato de litio es de aproximadamente 48.000 toneladas métricas por afio. La
produccion futura dependera de los volimenes reales y de la calidad de las soluciones de litio enviadas por las
operaciones del Salar de Atacama, asi como las condiciones de mercado predominantes. Nuestra produccion
futura también estd sujeta al limite de extraccion acumulado total de 180.100 toneladas de litio (958.672
toneladas de carbonato de litio equivalente) para todos los afios del periodo de vigencia del Contrato de
Arrendamiento antes mencionado.

El programa de validacion de calidad de produccion de carbonato de litio ha sido certificado por TUV-
Rheiland de acuerdo con ISO 9001: 2000 desde 2005 y de acuerdo con 1SO 9001: 2008 desde octubre de
2009.

Hidroxido de Litio

El carbonato de litio se vende a los clientes y también lo utilizamos como materia prima para la planta de
hidréxido de litio que comenzd a operar al cierre del 2005. Dicha planta cuenta con capacidad de 6.000
toneladas métricas y se ubica en el Salar del Carmen, adyacente a nuestras operaciones de carbonato de litio.
En el proceso de produccién, el carbonato de litio se hace reaccionar con una solucién de cal para producir
salmuera de hidréxido de litio y sal de carbonato de calcio, que se filtra y apila en estanques. La salmuera se
evapora en un evaporador de efecto multiple y se cristaliza para producir el hidroxido de litio que se seca y
empaca para despacharse a los clientes.

El programa de validacion de calidad de produccion de hidréxido de litio ha sido certificado por TUV-
Rheiland de acuerdo con 1SO 9001: 2000 desde 2007 y de acuerdo con ISO 9001: 2008 desde octubre de
20009.

Sulfato de Potasio y Acido Bérico

Aproximadamente a 12 kilémetros al noreste de las instalaciones de cloruro de potasio del Salar de Atacama,
usamos las salmueras del Salar de Atacama para producir sulfato de potasio, cloruro de potasio (como un sub
producto del proceso de sulfato de potasio) y acido borico. La planta esta ubicada en un area del Salar donde
se encuentran concentraciones mas altas de sulfato y potasio en las salmueras. Las salmueras son bombeadas
a estanques de evaporacion solar de pre-concentracion en donde los desechos de sales de cloruro de sodio son
removidos por medio de precipitacion. Luego de la evaporacion adicional, las sales de sulfatos y potasio son
recolectadas y enviadas para su tratamiento a la planta de sulfato de potasio. El sulfato de potasio se produce
usando procesos de flotacidn, concentracion y reaccion, luego de lo cual es cristalizado, secado y empacado
para su embarque.

La capacidad productiva de la planta de sulfato de potasio es de aproximadamente 340.000 toneladas
métricas por afio de las cuales 95.000 toneladas métricas corresponden a cloruro de potasio como subproducto
del procesamiento de sulfato de potasio. Esta capacidad forma parte de la capacidad total de 2,6 millones de
toneladas métricas por afio e incluye esta Planta Dual, donde podemos cambiar, hasta cierta medida, entre la
produccion de cloruro de potasio y sulfato de potasio. Parte del sistema de pozas en esta area se utiliza
también para procesar las salmueras de cloruro de potasio extraidas de las areas de baja concentracion de
sulfato en el salar.

Los principales sub productos de la produccién de sulfato de potasio son: (i) cloruro de sodio no comercial, el
cual se deposita en sitios cerca de la planta de produccion y (ii) las soluciones restantes, las cuales son
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reinyectadas al Salar de Atacama o devueltas a los estanques de evaporacion. Los principales subproductos
del proceso de produccién del acido borico son soluciones restantes que se tratan con carbonato de sodio para
neutralizar la acidez y luego ser reinyectadas al Salar de Atacama.

Materias Primas

La principal materia prima que requerimos para la produccion de nitrato y yodo es el mineral caliche, el cual
se obtiene de nuestras minas a superficie. La principal materia prima para la produccion de cloruro de potasio,
carbonato de litio y sulfato de potasio es la salmuera extraida de nuestras operaciones en el Salar de Atacama.

Otras importantes materias primas son el carbonato de sodio (usado en la produccion de carbonato de litio y
para la neutralizacion de soluciones de yodo), sulfuro, acido sulflrico, keroseno, anti-aglomerante y agentes
anti polvo, nitrato de amonio (usado en la preparacién de explosivos en operaciones mineras), sacas para el
embalaje de nuestros productos finales, electricidad adquirida a empresas de electricidad y gas natural licuado
y petréleo para generar calor. Nuestros costos de materia prima (excluyendo el mineral caliche, salmueras del
salar e incluyendo la energia) representaron aproximadamente un 15% de nuestro costo de explotacion en el
2014,

Tenemos varios acuerdos de suministro de electricidad firmados con importantes productores en Chile, con lo
cual se espera que puedan cubrir nuestras necesidades de electricidad hasta el 2030. Hemos estado conectados
a la red eléctrica norte chilena, la que actualmente provee de electricidad a la mayoria de las instalaciones
industriales y ciudades del norte de Chile, desde abril del 2000.

Para el suministro de gas natural licuado, en los afios 2013 y 2014 tuvimos un contrato con Solgas. Para el
2015 se ha establecido un contrato de suministro con Endesa, principalmente para las operaciones del Salar
del Carmen y Coya Sur.

Obtenemos nitrato de amonio, sulfuro, &cido sulfirico, keroseno y ceniza soda de varios grandes proveedores,
principalmente en Chile y los Estados Unidos, de acuerdo con contratos a largo plazo o acuerdos generales,
algunos de los cuales contienen estipulaciones para revisiones anuales de precios, cantidades y entregas. El
diesel se obtiene bajo contratos que proveen combustible a precios de mercado internacionales.

Creemos que todos los contratos y acuerdos entre SQM y proveedores terceros con respecto a nuestras
principales materias primas contienen términos y condiciones comerciales estdndares y habituales.

Suministro de Agua

Mantenemos derechos de agua para un suministro de agua superficial y subterrdnea cerca de nuestras
instalaciones productivas. Las principales fuentes de agua para nuestras instalaciones de nitrato y yodo en
Pedro de Valdivia, Maria Elena y Coya Sur son los rios Loa y San Salvador que corren cerca de nuestras
instalaciones de produccion. El agua para nuestras instalaciones de Nueva Victoria y Salar de Atacama se
obtiene de pozos cerca de las instalaciones de produccidn. Ademas, compramos agua a terceros para nuestros
procesos de produccion en la planta de carbonato de litio en el Salar del Carmen, y también compramos agua
potable de empresas de agua locales. No hemos experimentado dificultades significativas al obtener el agua
necesaria para realizar nuestras operaciones.

Normas Gubernamentales

Normas en Chile a nivel general

Estamos sujetos a la gama completa de leyes, decretos, reglamentos, normas y supervision gubernamentales
que, en general, son aplicables a sociedades que participan en negocios en Chile, incluyendo leyes laborales,
leyes previsionales, leyes de salud publica, leyes de proteccion al consumidor, leyes tributarias, leyes
medioambientales, leyes de valores y leyes anti monopolio. Las leyes respectivas también incluyen
normativas para asegurar condiciones sanitarias y de seguridad en las plantas manufactureras.
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Realizamos nuestras operaciones mineras de acuerdo a concesiones de explotacion y de exploracion otorgadas
segln la legislacién aplicable en Chile. Las concesiones de explotacion esencialmente otorgan un derecho
perpetuo (con la excepcidn de los derechos vinculados con nuestras operaciones en el Salar de Atacama y que
nos han sido arrendados hasta el 2030) para realizar operaciones mineras en las areas cubiertas por dichas
concesiones en la medida de que paguemos las patentes mineras anuales asociadas a dichas concesiones. Las
concesiones de exploracion nos permiten explorar para verificar la existencia de recursos minerales en los
terrenos cubiertos por ellas por un periodo especifico y pedir, con posterioridad, la concesion de explotacion
correspondiente.

De acuerdo a la Ley N° 16.319, la Sociedad tiene una obligacion para con la Comision Chilena de Energia
Nuclear (“CCHEN”) en relacion con la explotacion y venta de litio proveniente del Salar de Atacama y que
comprende, cada afio, limites acumulados de tonelaje de litio autorizado para ser vendido.

Poseemos también derechos de agua obtenidos de la autoridad chilena del agua para un suministro de agua
desde rios y pozos cercanos a nuestras instalaciones productivas y que creemos son suficientes para cumplir
con requerimientos operacionales actuales. VVea “Item 3. Factores de riesgo—riesgos relacionados a Chile”. El
Cddigo de Agua y las leyes respectivas estan sujetos a cambios que pueden tener un impacto material adverso
en nuestro negocio, situacién financiera y resultados de operaciones. Por ejemplo, la Ley N° 20.017 del afio
2005 modifico las normas relacionadas con derechos de agua y establecid que, bajo ciertas condiciones, se
permite la constitucion de derechos de agua permanentes de hasta dos litros por segundo para cada pozo
construido antes del 30 de junio de 2004 en las areas en que realizamos nuestras operaciones mineras. Al
constituir estos nuevos derechos de agua, la ley no considera la disponibilidad de agua o como los nuevos
derechos pueden afectar a los tenedores de derechos existentes. Por ello, el monto de agua que podemos
efectivamente extraer en virtud de nuestros derechos existentes puede verse reducido si se ejercen estos
derechos adicionales. Estos y otros cambios futuros potenciales al Cédigo de Agua podrian tener un impacto
material adverso en nuestro negocio, situacion financiera y resultados de operaciones.

Operamos las instalaciones portuarias de Tocopilla para el embarque de productos y la recepcién de materias
primas sujeto a concesiones maritimas otorgadas bajo las leyes chilenas. Tales concesiones normalmente son
renovables siempre que dichas instalaciones se usen como se ha autorizado y se paguen los derechos anuales
asociados a las mismas.

En el 2005, el Congreso Chileno aprob6 la Ley de Royalty estableciendo un impuesto o royalty para ser
aplicado a las actividades mineras realizadas en Chile. En 2010, se efectuaron modificaciones a la ley y los
impuestos se elevaron. En 2012, se promulgaron nuevas modificaciones a las leyes de impuestos y que fijan
en un 20% la tasa de impuesto a las sociedades como SQM.

El 29 de septiembre de 2014, se publico la Reforma Tributaria, que introdujo cambios significativos al
sistema ftributario chileno y fortalecié las facultades del Servicio de Impuestos Internos de Chile para
controlar y evitar la evasion tributaria. La Reforma Tributaria contempla, entre otras materias, cambios al
régimen tributario de las empresas a través de la creacién de dos regimenes tributarios. A partir del 1 de enero
de 2017, las empresas Chilenas podran optar entre dos regimenes tributarios: (i) el sistema parcialmente
integrado; o (ii) el sistema de renta atribuida. En ambos regimenes, la tasa de impuesto a las empresas se
elevard a un 21% en 2014, 22,5% en 2015 y 24% en 2016. El 1 de enero de 2017 o después de esa fecha y
dependiendo del régimen tributario elegido por una empresa, las tasas de impuesto pueden incrementarse a
una tasa méxima de 25% en 2017 para el sistema de renta atribuida o a una tasa de 25,5% en 2017 y
posteriormente a una tasa méaxima de 27% en 2018 para el sistema parcialmente integrado.

Dado que somos una sociedad anénima abierta, el régimen que se nos aplica por defecto es el sistema
parcialmente integrado, a menos que en una futura junta de accionistas nuestros accionistas acuerden optar
por el sistema de renta atribuida.

El aumento en la tasa de impuestos generé un aumento de US$52,3 millones en nuestros pasivos por
impuestos diferidos al 31 de diciembre de 2014. De acuerdo a la NIC 12, los efectos producidos por el cambio
en la tasa del impuesto a la renta aprobado por Ley N°20.780 sobre los impuestos a la renta e impuestos
diferidos han sido aplicados al estado de resultados. Para efectos de los estados financieros consolidados
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estatutarios de la Compafiia presentados ante la SVS, de acuerdo a las instrucciones emitidas por la SVS en su
Circular N°856 del 17 de octubre de 2014, los efectos producidos por el cambio en la tasa del impuesto a la
renta se contabilizaron como utilidades retenidas. EI monto que fue cargado a patrimonio fue de US$52,3
millones, lo que generd una diferencia de US$52,3 millones entre la ganancia del ejercicio y el gasto por
impuesto a la renta presentados en los Estados Financieros Consolidados Auditados de la Compafiia y en los
estados financieros consolidados estatutarios presentados ante la SVS.

En virtud de la diferencia entre el tratamiento contable de acuerdo a IFRS y el tratamiento de acuerdo a las
instrucciones de la SVS, seguiremos analizando el impacto de la Reforma Tributaria sobre nuestros estados
financieros y obligaciones de reporte y no podemos estar seguros de cdmo nuestros estados financieros
futuros reflejaran estos cambios.

El Estado de Chile puede una vez mas decidir imponer impuestos adicionales a las compafiias mineras u otras
sociedades en Chile y dichos impuestos podrian tener un impacto material adverso en nuestro negocio,
situacion financiera y resultados de operaciones.

En 20086, el Congreso Chileno modificd el Codigo del Trabajo y desde el 15 de enero de 2007 se efectuaron
cambios que afectan a las compafiias que contratan subcontratistas para proveer ciertos servicios. Esta nueva
ley, conocida como la Ley de Subcontratacion, modificéd una vez mas la Ley N° 16.744 sobre accidentes del
trabajo y enfermedades profesionales y establecié que, cuando ocurra un accidente de determinada gravedad
en el lugar de trabajo, la sociedad debe detener el trabajo en el lugar en el que se produjo el accidente hasta
que las autoridades del Sernageomin, el Servicio Nacional de Salud o la Direccién del Trabajo fiscalicen el
sitio y prescriban las medidas que se deben tomar para prevenir riesgos futuros similares. La faena no se
puede reasumir hasta que la sociedad haya tomado todas las medidas prescritas. El plazo para reanudar las
operaciones puede durar un gran nimero de horas, dias o mas. Dicha ley podria tener un efecto material
adverso en nuestro negocio, situacion financiera o resultados de operaciones.

El 2 de diciembre de 2009 entr6 en vigencia la Ley N° 20.393 que establece la responsabilidad penal de las
personas juridicas en los delitos de (a) lavado de activos, (b) financiamiento de terrorismo y (c) cohecho. Tal
responsabilidad penal se hace efectiva a las personas juridicas por los delitos indicados y cometidos directa o
indirectamente en su interés o provecho por sus duefios, controladores, representantes o ejecutivos principales
en la medida de que la comision del delito sea consecuencia del incumplimiento por parte de la persona
juridica de sus deberes de direccion y supervisién. La misma ley establece que la sociedad cumple con tales
deberes siempre que haya adoptado e implementado modelos de prevencién del delito.

El 1 de enero de 2010 entrd en vigencia la Ley N° 20.382 que modificé la Ley N° 18.045 (relacionada con el
Mercado de Valores) y la Ley N° 18.046 (relacionada con las sociedades andnimas (“Ley de Sociedades
Andnimas”)). La nueva ley regula los gobiernos corporativos y, en general, busca mejorar materias tales
como la profesionalizacion de la alta administracidn de las sociedades, la transparencia de la informacion y la
evaluacion y resolucion de posibles conflictos de interés. La ley establece el requerimiento de contar, al
menos, con un director independiente para ciertas sociedades como SQM. Dicho director integra de pleno
derecho el Comité de Directores y tal integracion confiere facultades especiales de supervision. El director
independiente puede ser propuesto por cualquier accionista con una participacion mayor al 1% en el capital
social y debe satisfacer varios requerimientos de independencia con respecto de la sociedad y de los
competidores, proveedores, clientes y accionistas mayoritarios de la misma. Esta ley también precisa las
normas vinculadas con la informacién que las sociedades deben proporcionar al pablico en general y a la SVS
y aquellas relacionadas con el uso de informacién interna, con la independencia de los auditores externos y
con los procedimientos para el analisis de transacciones con partes relacionadas.

El 2010, el Congreso Chileno modificé la Ley Ambiental para crear el Ministerio del Medio Ambiente, el
Servicio de Evaluacion Ambiental y la Superintendencia del Medio Ambiente. Estos cambios incorporaron
importantes modificaciones a las normas medioambientales estableciendo nuevas agencias e introduciendo
nuevas estipulaciones y procedimientos aplicables a proyectos cuyas operaciones impactan el medio
ambiente. EIl nuevo Ministerio disefia e implementa las politicas ambientales relacionadas con conservacion
ambiental, crecimiento sostenible y proteccién de los recursos de energia renovable de Chile. Ademas, es
responsable de promulgar normas de emision y estandares de calidad asi como planes de recuperacion y
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descontaminacion. El Servicio de Evaluacion Ambiental es parte activa en los procedimientos que se tramitan
por medio del Sistema de Impacto Ambiental y que es donde los proyectos se aprueban o rechazan desde el
punto de vista ambiental. En general, en los procedimientos para obtener la respectiva resolucion de
calificacion ambiental, cualquier persona, incluyendo entidades legales y sociedades, podra presentar
oposiciones y comentarios. Los procedimientos simplificados, tales como los relacionados con Declaraciones
de Impacto Ambiental, permiten comentarios de apoyo u oposicion bajo ciertas circunstancias. Los informes
técnicos de agencias gubernamentales se consideran vinculados a una decision final. La Superintendencia del
Medio Ambiente es una agencia independiente que coordina otras agencias de gobierno a cargo de suspender
0 aprobar proyectos que requieren aprobacion ambiental. Del mismo modo, recibe, investiga y decide quejas
concernientes a infraccion de normas medio ambientales y sanciona transgresores, recomienda medidas
cautelares o impone multas relevantes. La Superintendencia del Medio Ambiente tuvo sus facultades
detenidas hasta que se instal6 en Santiago el Primer Tribunal del Medio Ambiente el 28 de diciembre de
2012.

En la actualidad no existen procedimientos legales o administrativos significativos que estén pendientes en
contra de la Sociedad, con excepcion de los sefialados en “Item 8.A.7—Procedimientos Legales” y a
continuacion, bajo “Normas de Seguridad, Salud y Medio Ambiente en Chile” y creemos que cumplimos en
todos los aspectos significativos con todas las normas administrativas y estatutarias aplicables con respecto a
nuestro negocio.

Normas de Seguridad, Salud y Medio Ambiente en Chile

Nuestras operaciones en Chile estdn sujetas tanto a normativas nacionales como locales relacionadas con
seguridad, salud y proteccion del medioambiente. En Chile, las principales normas acerca de dichas materias
que son aplicables a SQM son el Reglamento de Seguridad Minera, el Cédigo Sanitario, el Reglamento sobre
Condiciones Sanitarias y Ambientales Basicas en los lugares de Trabajo, la Ley de Subcontratacién y la Ley
sobre Bases Generales del Medio Ambiente.

La salud y seguridad en el lugar de trabajo son aspectos fundamentales de la administracion de las
operaciones mineras. Es por esta razon que SQM ha hecho esfuerzos constantes para mantener condiciones de
salud y seguridad de las personas que trabajan en sus faenas. Ademas del rol que juega la Sociedad en esta
importante materia, el Estado de Chile tiene un rol regulatorio, promulgando y ejerciendo normas para
proteger y asegurar la salud y la seguridad de los trabajadores. El Gobierno de Chile, actuando a través del
Ministro de Salud y Sernageomin, realiza fiscalizaciones de seguridad en las faenas mineras y supervisa los
proyectos mineros, entre otras tareas, y tiene poderes exclusivos para ejercer las normas relacionadas con
condiciones medioambientales y la salud y la seguridad de las personas que realizan actividades relacionadas
con la mineria.

El Reglamento de Seguridad Minera protege al trabajador y a las comunidades cercanas de los peligros a la
salud y seguridad, y provee el cumplimiento de la ley donde ésta no se haya alcanzado. Los Reglamentos
Internos Mineros de SQM establecen nuestra obligacion para mantener un lugar de trabajo con los riesgos de
seguridad y de salud adecuadamente controlados. Debemos cumplir con las provisiones generales del
Reglamento sobre Condiciones Sanitarias y Ambientales Bésicas en los Lugares de Trabajo, nuestras normas
internas, y las provisiones del Reglamento de Seguridad Minera. En caso de no cumplirse, el Ministerio de
Salud y particularmente el Sernageomin pueden usar sus facultades para asegurar el cumplimiento de la ley.

En noviembre de 2011, el Ministerio de Mineria promulgd el Decreto N° 20.551 que “Regula el Cierre de
Faenas e Instalaciones Mineras”. Esta nueva ley entr6 en vigencia en noviembre de 2012 y exigio6 a todas las
faenas mineras presentar o actualizar sus planes de cierre a noviembre 2014, cuestion que SQM cumpli6 para
todas sus faenas. Sus principales requerimientos se relacionan con las revelaciones al Sernageomin acerca de
los planes de retiro de servicio para cada faena minera y sus instalaciones, junto con el costo estimado para
implementar dichos planes. Existe un requerimiento de proveer una forma de seguridad financiera al
Sernageomin para garantizar el cumplimiento de los planes de retiro de servicio. Existen varios tipos de
garantias financieras que satisfacen el requerimiento. Los planes de cierre de faenas deben ser aprobados por
el Sernageomin, y las garantias financieras correspondientes estan sujetas a la aprobacién de la SVS.
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La Ley sobre Bases Generales del Medio Ambiente fue sometida a varias modificaciones importantes que
entraron en vigencia en enero de 2010, incluyendo la creacién del Ministerio del Medio Ambiente, el Servicio
de Evaluacion Ambiental y la Superintendencia del Medio Ambiente. La Superintendencia del Medio
Ambiente comenzd sus operaciones el 28 de diciembre de 2012. La nueva y modificada Ley Ambiental
chilena reemplazé la Comisién Nacional del Medio Ambiente (CONAMA) con el Ministerio del Medio
Ambiente, que ahora es la agencia gubernamental responsable de coordinar y supervisar los asuntos
ambientales, y el Servicio de Evaluacion Ambiental. De acuerdo con la nueva Ley Ambiental, se continuara
requiriendo que realicemos estudios o declaraciones de impacto medio ambiental de proyectos futuros (o sus
modificaciones importantes) que pueden afectar el medio ambiente. La Superintendencia del Medio Ambiente
es responsable de fiscalizar el desempefio medio ambiental durante la construccion, operacidn y cierre de los
proyectos evaluados ambientalmente y del cumplimiento de planes de prevencién y descontaminacion
atmosférica. La Ley Ambiental también promueve la participacion de la ciudadania en la evaluacion e
implementacion de proyectos lo que significa mas oportunidades para recibir observaciones u objeciones a un
proyecto durante el proceso de evaluacion ambiental. La Superintendencia del Medio Ambiente fiscaliza, en
forma anual, una muestra de proyectos aprobados para verificar el cumplimiento con los permisos
ambientales, y cuando corresponde, puede aplicar multas o sanciones, las cuales pueden ser apeladas en el
Tribunal Ambiental.

El 10 de agosto de 1993, el Ministerio de Salud publicé en el Diario Oficial una determinacién estableciendo
que los niveles de particulas en la atmosfera en nuestras instalaciones productivas de Maria Elena y Pedro de
Valdivia excedian los estdndares de calidad del aire afectando los pueblos aledafios. Los altos niveles de
particulas son principalmente de polvo, el que se produce durante el procesamiento del mineral caliche,
particularmente del chancado de mineral antes de la lixiviacion. Los residentes del pueblo de Pedro de
Valdivia fueron reubicados dentro del pueblo de Maria Elena, removiendo préacticamente Pedro de Valdivia
del alcance de la referida determinacion del Ministerio de Salud. En 1998, las autoridades aprobaron un plan
para reducir los niveles de particulas en la atmdsfera posteriormente modificados mediante el Decreto N°
37/2004 en marzo de 2004 que demando reducir el 80% de las emisiones de material particulado en la
atmosfera. Esto se logré para el 2008 a través de la implementacion del proyecto que modificd los sistemas de
molienda y harneado usados en el procesamiento de caliche en las instalaciones de Maria Elena. Debido a las
condiciones del mercado internacional, este proyecto suspendi6 sus operaciones en marzo de 2010 y en la
actualidad, en Maria Elena se encuentran detenidos los sistemas de molienda y harneado para procesar el
mineral. La calidad del aire en el &rea ha mejorado significativamente, con lo que se prevé el cumplimiento de
las normas de calidad del aire. Transcurrido 3 afios seguidos (2012 a 2014) cumpliendo con el estandar de
calidad del aire en Chile, la resolucion de 1993 del Ministerio de Salud puede reevaluarse.

El 16 de marzo de 2007, el Ministerio de Salud publico en el Diario Oficial una resolucién que establece que
los niveles de particulas en la atmdsfera excedieron los estandares de calidad del aire en el pueblo costero de
Tocopilla donde tenemos nuestras operaciones portuarias. Los altos niveles de material particulado son
causados principalmente por dos plantas de generacion termoeléctrica que utilizan carbdn y petrdleo y se
ubican cerca de nuestras operaciones portuarias. Nuestra participacion en las emisiones de material
particulado es muy pequefia (menos del 0,20% del total). Sin embargo, la autoridad ambiental incluy6 las
operaciones de la Compafiia en el plan de descontaminacién que definio, cuya implementacion comenzo en
octubre de 2010. Durante el 2008 y el 2009, antes de lo programado, SQM implementé medidas de control
para mitigar las emisiones de material particulado en sus operaciones portuarias de acuerdo con los
requerimientos del plan. No esperamos que se requieran medidas adicionales a SQM luego de la
implementacion del plan.

Monitoreamos continuamente el impacto de nuestras operaciones en el ambiente y la salud de las personas y
hemos efectuado modificaciones a nuestras instalaciones a modo de eliminar cualquier impacto adverso.
Ademas, en el tiempo se han promulgado nuevas normas y regulaciones ambientales que han requerido
ajustes o modificaciones menores de nuestras operaciones para cumplimiento total. Anticipamos que se
promulgaran leyes y normativas adicionales en el tiempo con respecto a materias medioambientales. Aunque
creemos que continuaremos cumpliendo con todas las normativas medioambientales aplicables sobre las
cuales estamos ahora en conocimiento, no podemos asegurar que futuros avances legislativos o regulatorios
no impondradn restricciones nuevas a nuestras operaciones. Estamos igualmente comprometidos tanto a
cumplir con todas las normativas medioambientales aplicables como con el mejoramiento continuo de nuestro
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desempefio medioambiental a través del Sistema de Gestion Ambiental (“SGA”) y certificaciones
internacionales como Conducta Responsable de la Asociacion de Industrias Quimicas de Chile, que aplica a
nuestras operaciones en Nueva Victoria.

Hemos presentado y continuaremos presentando varios estudios de evaluaciéon de impacto ambiental para
nuestros proyectos a las autoridades gubernamentales. Requerimos autorizacién de dichas presentaciones para
mantener e incrementar nuestra capacidad de produccion.

Normativa Internacional

SQM realiza sus mejores esfuerzos para asegurar el cumplimiento con los entornos regulatorios complejos en
los cuales opera.

En octubre de 2014, la Autoridad de Seguridad Alimentaria de Europa (“EFSA”) publicé una opinién
cientifica sobre los riesgos para la salud publica en relacion a la presencia de perclorato en los alimentos, y
especialmente en las frutas y vegetales. La conclusién de la opiniédn cientifica fue, entre otros, que el uso de
fertilizantes naturales y agua de riego contaminada por perclorato, puede producir concentraciones
significativas en vegetales y algunas frutas. La opinién cientifica de EFSA recomendd una recopilacion
adicional de datos con el fin de mejorar la evaluacion de riesgos. La revisién de limites provisionales
establecidos por la Comision Europea en julio del 2013 se llevé a cabo en marzo de 2015, y se establecieron
nuevos limites provisionales para perclorato en frutas, vegetales verdes y hortalizas mas bajos que los
anteriores. Los fertilizantes que comercializa SQM contienen menos de 0,01% de perclorato, y los estudios
agronémicos realizados de absorcidn de perclorato en cultivos seleccionados demuestran el cumplimiento,
con holgura, de los valores limites provisionales antes mencionados, y por lo mismo no se anticipan
problemas de incumplimiento. La Comisién Europea decidié un programa de monitoreo de contenidos de
perclorato en alimentos en general y en agua potable de una duracién de a lo menos un afio por lo que no
estima que los limites vuelvan a ser revisados y definidos en forma definitiva antes de 18 meses.

En septiembre de 2014, entrd en vigencia en toda la Comunidad Europea el Reglamento 98/2013, relativo a la
comercializacion y uso de precursores de explosivos. Dicho Reglamento incluye la obligacion de informar a
la autoridad sobre todas las posibles transacciones sospechosas de diversos productos usados ilicitamente en
la produccion de explosivos, entre los que se incluyen el nitrato potasico y el nitrato de sodio comercializados
por SQM. EIl reglamento cubre indistintamente los productos de uso agronémico o industrial y no establece
rangos de concentracion a los cuales aplique la normativa. Por lo mismo, la Direccidon General de la Industria
de la Comisién Europea desarrollé una Guia de Implementacion de la legislacién, la cual ya estd en su
primera version. SQM se encuentra trabajando en el marco de la Potassium Nitrate Association, y
conjuntamente con Fertilizers Europe, en una nueva revision de la Guia de Implementacién, que permitira la
definicion de rangos de concentracion para productos fertilizantes, dentro de un Comité publico-privado
conformado por la Comision Europea para este fin. Durante 2015, se cumplird ademés con mejorar los
procedimientos de control ya existentes y con un programa de sensibilizacion de la normativa a los
trabajadores de SQM Europa, asi como con programas de auditoria interna para enfrentar de manera adecuada
las fiscalizaciones por parte de la autoridad competente, con foco en Bélgica y Espafia.

SQM ha dado cumplimiento al programa para implementar el nuevo Estandar de Comunicacion de Peligros
de la Agencia de Seguridad y Salud Laboral (“OSHA”) de los Estados Unidos de América para la
clasificacion y actualizacion de las etiquetas y fichas de datos de seguridad antes de junio del 2015. En 2014
se capacité a los trabajadores de SQM North America en esta normativa.

Investigacién y Desarrollo, Patentes and Licencias

Vea “Item 5.C. Investigacion y Desarrollo, Patentes y Licencias”.

4.C. Estructura Organizacional
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Todas nuestras principales filiales operacionales son, esencialmente, de propiedad 100% de SQM, excepto
por Soquimich Comercial S.A., la cual es propiedad en aproximadamente un 61% de SQM vy cuyas acciones
se encuentran registradas y transadas en las Bolsas de Valores de Santiago, y Ajay SQM Chile S.A., la cual es
de propiedad de SQM en un 51%. EIl siguiente es un resumen de nuestras principales filiales al 31 de

diciembre de 2014.

Principales
Subsidiarias

Actividad

Pais de
Incorporacién

Propiedad de SQM
(Directa/Indirecta)

Extrae y vende mineral caliche a las

SQM Nitratos S.A. . . Chile 100%
Q ! filiales y coligadas de SQM ! ’
Produce y comercializa los productos
SQM Industrial S.A. de la Sociedad directamente y a través Chile 100%
de otras filiales y coligadas de SQM
Explota el Salar de Atacama para
SOM Salar S.A. producir y come(mallzar los productgs Chile 100%
Q de la Sociedad directamente y a través ! °
de otras filiales y coligadas de SQM
Produce y comercializa los productos
SQM Potasios S.A. de la Sociedad directamente y a través Chile 100%
de otras filiales y coligadas de SQM
Servic.ios Integrales de | Tiene propiedad y opera un sistema de
Transitos y transporte ferroviario y también posee :
. ; . ! Chile 100%
Transferencias S.A. y opera las instalaciones portuarias de
(SIT) Tocopilla
o ) Comercializa al nivel local los
Soquimich Comercial | productos de nutrientes vegetales de Chile 61%
S.A. especialidad de la Sociedad e importa
fertilizantes para reventa en Chile
Ajay-SQM Chile S.A. Produce y comercializa yodo y Chile 51%

derivados del yodo de la Sociedad

Filiales de Ventay
Distribucion en los
Estados Unidos,
Bélgica, Brasil,
Ecuador, Perd,
Argentina, México,
Sudéfrica, Chinay
Tailandia entre otras.

Comercializan los productos de la
Sociedad a lo largo del mundo

Varios Paises

4.D. Propiedad, Planta y Equipo

Llevamos a cabo nuestras operaciones a través de derechos mineros, instalaciones productivas e instalaciones
de transporte y almacenamiento. Se comentan nuestros derechos mineros de acuerdo con la localidad
geogréfica de nuestras operaciones mineras. Las minas de mineral caliche estan localizadas a lo largo del
valle de las regiones de Tarapaca y Antofagasta del Norte de Chile (el “Norte Grande™). A partir del caliche
producimos productos basados en nitratos y yodo. El caliche también contiene concentraciones de potasio.
Las salmueras del Salar de Atacama se encuentran en el Desierto de Atacama en la region oriente del Norte
Grande. A partir de las salmueras producimos productos basados en potasio, sulfato, litio y boro.
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En el mapa que a continuacion se muestra, se aprecia la ubicacién de las principales operaciones mineras de
SQM vy las concesiones mineras de explotacion y exploracion constituidas de su propiedad, como ademas las
pertenencias mineras arrendadas a Corfo:
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Concesiones Mineras

Concesiones Mineras para la Exploracion y Explotacion de Recursos Mineros de Caliche

Poseemos derechos mineros correspondientes a concesiones mineras de explotacién y exploracion, otorgadas
de acuerdo a la legislacion aplicable en Chile:

(1) “Concesiones Mineras de Explotacion™: Se trata de concesiones mineras que, al estar constituidas,
otorgan el derecho de usar los terrenos para explotar los recursos minerales contenidos en éstos, en
forma perpetua sujeto a pagos de patentes anuales al gobierno chileno; o

(2) “Concesiones Mineras de Exploracion™ Son concesiones mineras que, al estar constituidas,
otorgan el derecho de usar los terrenos para explorar y verificar la existencia de recursos minerales
por un periodo de dos afios, al cabo del cual la concesion se puede prorrogar solo una vez por dos
afios adicionales, si el area cubierta por la concesion minera se reduce a la mitad, o puede ser
manifestada invocando para dar término a una concesion minera de explotacién manteniendo la
antelacion que da la concesion de exploracion invocada.

Una Concesion Minera de Exploracion generalmente se obtiene para efectos de evaluar los recursos minerales
de un éarea definida. Dicha solicitud dard al tenedor prioridad absoluta respecto de dicha Concesién de
Explotacion contra terceros. Si el propietario de la Concesion Minera de Exploracion determina que el &rea no
contiene recursos minerales explotables desde el punto de vista comercial, normalmente dejard que la
Concesion Minera de Exploracién se extinga. También se puede solicitar una Concesion Minera de
Explotacion sin haber tramitado antes una Concesion Minera de Exploracion para el area involucrada.

Al 31 de diciembre del 2014, la superficie en Concesiones Mineras de Explotacidn constituidas asociadas a
recursos de caliche para las faenas mineras de SQM S.A., corresponden aproximadamente a 554.447
hectareas. Ademas, al 31 de diciembre del 2014, la superficie en Concesiones Mineras de Exploracion
constituidas asociadas a recursos minerales de caliche para las faenas mineras, representan aproximadamente
a 9.900 hectéreas, y no se han solicitado nuevos derechos mineros adicionales.

Concesiones Mineras para la Explotacion de Salmueras en el Salar de Atacama

Al 31 de diciembre de 2014, SQM Salar tiene derechos exclusivos y temporales sobre un area que cubre
aproximadamente 140.000 hectareas de terrenos en el Salar de Atacama en el norte de Chile, dentro de los
cuales SQM Salar so6lo puede explotar los recursos minerales existentes en 81.920 hectareas. Dichos derechos
son de propiedad de Corfo y arrendados a SQM Salar en virtud del Contrato de Arrendamiento suscrito entre
Corfo y SQM Salar. Corfo no puede modificar unilateralmente el Contrato de Arrendamiento, y los derechos
para explotar las sustancias minerales no se pueden transferir. EI Contrato de Arrendamiento estipula que
SQM Salar es responsable (i) de pagar la renta trimestral respectiva a Corfo de acuerdo con los porcentajes
establecidos relacionados con el valor de venta de los productos resultantes de le explotacion de las salmueras
del Salar de Atacama, (ii) de mantener los derechos de Corfo sobre sus concesiones mineras de explotacion y
(iii) de efectuar pagos anuales por concepto de patentes mineras al Estado de Chile. ElI Contrato de
Arrendamiento expira el 31 de diciembre de 2030.

De acuerdo con los términos del acuerdo del proyecto Salar de Atacama suscrito entre Corfo y SQM Salar (el
“Acuerdo del Proyecto”), Corfo ha acordado que no permitird que ninguna otra persona explore, explote o
trabaje ningun recurso mineral en el area de las 140.000 hectareas del Salar de Atacama antes mencionadas.
El Acuerdo del Proyecto expira el 31 de diciembre de 2030.

Adicionalmente, SQM Salar posee concesiones mineras de explotacién constituidas sobre unas 254.026
hectéreas en éreas vecinas al Salar de Atacama, que corresponden a reservas mineras sin explotar. También
SQM Salar posee concesiones mineras de explotacion en tramite de constitucién sobre unas 78.530 hectareas
en areas vecinas al Salar de Atacama.
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Ademas, al 31 de diciembre de 2014, SQM Salar posee concesiones mineras de exploracion constituidas por
aproximadamente 102.300 hectareas y ha solicitado derechos adicionales de exploracion por
aproximadamente 46.800 hectareas. Los derechos de exploracion son validos por un periodo de dos afios
luego de lo cual la Sociedad puede (i) solicitar una concesion de explotacion sobre los terrenos, (ii) solicitar
una prérroga de la concesion de exploracion por un periodo adicional de dos afios (la prérroga sélo se aplica a
una superficie equivalente a lo menos a la mitad de la superficie original concedida) o (iii) dejar que la
concesion se extinga por vencimiento del plazo de otorgamiento.

Bajo el Contrato de Arrendamiento y en relacion con la produccion de litio, la Comision Chilena de Energia
Nuclear (“CCHEN”) establece un limite de extraccion acumulado total de 180.100 toneladas de litio (958.672
toneladas de carbonato de litio equivalente) para todos los afios del periodo de vigencia del Contrato de
Arrendamiento. Ha transcurrido méas de la mitad del periodo de vigencia del Contrato de Arrendamiento, y
hemos extraido aproximadamente la mitad del monto total acumulado del limite sobre la extraccion del litio.

En mayo de 2014, Corfo inicié un proceso arbitral en relacién al Contrato de Arrendamiento. Vea “Item
8.A.7—Procedimientos Legales™.

Concesiones a Nivel General

Al 31 de diciembre de 2014, aproximadamente el 93% de la propiedad minera de SQM corresponde a
Concesiones Mineras de Explotacién y el 7% corresponde a Concesiones Mineras de Exploracién. De las
Concesiones Mineras de Explotacién, aproximadamente el 90% se encuentran constituidas en conformidad a
la legislacion chilena aplicable y aproximadamente el 10% se encuentran en proceso de tramitacion. De las
Concesiones Mineras de Exploracion, aproximadamente el 66% se encuentran constituidas en conformidad a
la legislacion chilena aplicable y aproximadamente el 34% se encuentran en proceso de tramitacion.

Efectuamos pagos al gobierno chileno por el concepto de Concesiones de Exploracion y Explotacion
constituidas, incluidas las que arrendamos a Corfo, por aproximadamente US$8,2 millones en el 2014. Estos
pagos no incluyen los pagos trimestrales que efectuamos directamente a Corfo en virtud del Contrato de
Arrendamiento, de acuerdo con los porcentajes establecidos relacionados con el valor de venta de los
productos resultantes de la explotacion de las salmueras del Salar de Atacama.

La siguiente tabla desglosa las Concesiones Mineras de Explotacion y Exploracién constituidas por SQM
S.A. al 31 de diciembre de 2014, incluyendo ademas la superficie de las pertenencias mineras arrendadas a
Corfo:

Concesiones de Concesiones de
Explotacion Exploracién Total
Region NUmero  Hectareas Numero Hectareas NUmero  Hectareas
Total Total Total

PrIMEra. oo 2.233 446.280 33 8.400 2.266 454.680
Segunda....oooioin 8539  2.255.109 269 122.400 8.808  2.377.509
Terceray 261 61.393 123 29.500 384 90.893
otras................
Total

11.033 2.762.782 425 160.300 11.458 2.923.082

La mayoria de las Concesiones Mineras de Explotacion de propiedad de SQM, fueron tramitadas
esencialmente por interés no metalico. Sin embargo un pequefio porcentaje de Concesiones Mineras fueron
tramitadas por interés metalico y el pago de patente anual minera de este grupo corresponde a un valor
superior.
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También es factible que estudios geoldgicos sobre la propiedad minera tramitada esencialmente por interés no
metalico, den como resultado que la concesion minera posea interés metalico para lo cual se debe dar aviso al
Sernageomin, indicando que dichas Concesiones Mineras han cambiado el tipo de sustancia, para efectos de
pago de patente anual.

Caliche: Faenas y Reservas

Caliche: Faenas

Actualmente se explotan las minas Nueva Victoria y Pedro de Valdivia. Las operaciones de la faena Pampa
Blanca se suspendieron temporalmente en el afio 2010 y las de Maria Elena se suspendieron temporalmente
en octubre del 2013.

Maria Elena

La mina Maria Elena y sus instalaciones, llamadas El Toco, estan ubicadas a 220 kilometros al noreste de
Antofagasta y son accesibles por carretera. A partir del caliche esta faena produjo hasta el mes de febrero de
2010 nitratos y yodo a través de lixiviacion en bateas. Posteriormente se activo la faena para producir nitrato y
yodo a partir de lixiviacién en pilas y pozas de evaporacion solar. Las operaciones mineras de esta faena a
partir de la lixiviacién en pilas se suspendieron temporalmente en octubre de 2013. Las principales plantas
productivas de esta faena incluyen las del centro de operacién ubicadas en El Toco y la planta de yoduro
ubicada en Maria Elena. Las areas que se estaban explotando hasta que se suspendieron las operaciones estan
ubicadas a aproximadamente 14 kildmetros al norte de las instalaciones productivas de Maria Elena. Las
principales fuentes de energia para esta faena son electricidad y petréleo diésel.

Nueva Victoria

La faena Nueva Victoria esté situada a 180 kilometros al norte de Maria Elena y es accesible por carretera.
Desde el afio 2007, esta faena incluye las propiedades de Soronal, Mapocho e Iris. A partir del caliche esta
faena produce nitratos y yodo, a través de lixiviacién en pilas y pozas de evaporacion. Las principales plantas
productivas de esta faena incluyen los centros de operacién del proceso de lixiviacion en pilas, las plantas de
yoduro y yodo ubicadas en Nueva Victoria e Iris, mas las pozas de evaporacién en el sector de Sur Viejo. Las
areas que actualmente son explotadas se ubican aproximadamente a 4 kilémetros al noroeste de Nueva
Victoria. Las principales fuentes de energia para esta faena son energia solar y electricidad.

Pampa Blanca
Las instalaciones mineras en Pampa Blanca, que se ubican a 100 kilémetros al noreste de Antofagasta, se

encuentran suspendidas desde marzo del 2010. A partir del caliche esta faena producia nitratos y yodo, a
través de lixiviacion en pilas y pozas de evaporacion. Las principales plantas productivas de esta faena
incluian los centros de operacién del sistema de lixiviacion en pilas y la planta de yoduro. La principal fuente
de energia para esta faena era la electricidad.

Pedro de Valdivia

La mina e instalaciones que operamos en Pedro de Valdivia se encuentran ubicadas 170 kilémetros al noreste
de Antofagasta y son accesibles por carretera. A partir del caliche esta faena produce nitratos y yodo, a través
de lixiviacion en bateas y pilas y pozas de evaporacion. Las principales plantas productivas de esta faena
incluyen las plantas de chancado, lixiviacién en bateas, procesamiento de finos y las plantas de yoduro y
yodo. Las areas que actualmente son explotadas se ubican aproximadamente a 32 kilometros al sureste de las
instalaciones productivas de Pedro de Valdivia. Las principales fuentes de energia para esta operacion son
electricidad, gas natural y petrdleo diesel.

Caliche: Reservas

Nuestro equipo interno de gedlogos e ingenieros en minas preparan nuestras estimaciones de reservas de
caliche. Las cifras de Reservas Probadas y Probables presentadas mas adelante son estimaciones y pueden
tener modificaciones a consecuencia de factores naturales que afectan la distribucion de leyes, modificando la
recuperacion del nitrato y yodo. Por lo tanto, no podemos asegurar que los niveles de recuperacion de nitrato
y yodo indicados efectivamente se realizaran.
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Estimamos las reservas mineras en base a evaluaciones de gedlogos e ingenieros a partir de leyes obtenidas
del muestreo realizado con maquinas de sondajes aire reverso y otros tipos de muestreo de tipo superficial. Se
realizan perforaciones de sondajes a distintas mallas de espaciamiento. Normalmente, se comienza con 400 X
400 metros, luego reducimos el espacio a 200 x 200 metros, 100 x 100 metros y 50 x 50 metros. La
ocurrencia geoldgica del mineral de caliche es Unica y diferente de otros minerales metalicos y no metalicos.
El mineral caliche se encuentra en grandes capas horizontales de potencias que van de uno a cuatro metros
gue en su parte superior presentan material estéril (sobrecarga) que va de cero a dos metros. Dicha capa
horizontal es una condicidn geoldgica natural y permite estimar la continuidad del caliche basado en un
reconocimiento geoldgico de superficie y analisis de muestras de sondajes y zanjas. Los recursos mineros
pueden ser calculados usando la informacidn obtenida de las muestras de perforacion.

Un Recurso Mineral es una concentracion u ocurrencia de material natural, sélido, inorganico, u organico
fosilizado terrestre de tal forma, cantidad, y calidad que existe una razonable apreciacion acerca de su
potencial técnico-econdmico. La localizacidn, tonelajes, contenidos, caracteristicas geoldgicas, y el grado de
continuidad de la mineralizacion es estimada, conocida, o interpretada a partir de especificas evidencias
geoldgicas, metaldrgicas, y tecnoldgicas.

Un Recurso Medido es esa parte de un Recurso Mineral para la cual el tonelaje, las densidades, la forma, las
caracteristicas fisicas, la ley y el contenido del mineral se pueden estimar con alto nivel de confianza. La
estimacion se basa en informacion detallada de exploracion, muestreo y pruebas recopiladas a través de
técnicas apropiadas de muestreo en afloramientos, zanjas y sondajes exploratorios.

Un Recurso Indicado es esa parte de un Recurso Mineral para la cual el tonelaje, las densidades, la forma, las
caracteristicas fisicas, la ley y el contenido de mineral se pueden estimar con un nivel razonable de confianza.
La estimacion se basa en informacion detallada de exploracion, muestreo y pruebas recopiladas a través de
técnicas apropiadas de muestreo en afloramientos, zanjas y sondajes exploratorios.

De acuerdo a nuestra experiencia en relacion con el mineral caliche, las mallas con un espaciamiento igual o
menor a 100 metros definen suficientemente el caliche para considerarlos como Recursos Medidos y luego
ajustarlos con aspectos técnicos, econdmicos y legales, como Reservas Probadas. Dichas reservas se obtienen
usando el Método Kriging y mediante la aplicacién de pardmetros operacionales para obtener reservas
rentables desde el punto de vista econdmico.

De modo similar, la informacién obtenida a partir de un detallado trabajo geoldgico y de muestras tomadas a
partir de mallas de perforacién con espaciamiento igual o menor a 200 metros se pueden usar para determinar
los Recursos Indicados. Al ajustar los Recursos Indicados a factores técnicos, econémicos y legales, es
posible calcular la Reserva Probable. La Reserva Probable se calcula mediante la metodologia de poligonos y
tienen una incertidumbre o margen de error mayor al de las Reservas Probadas. Sin embargo, el grado de
certeza de las Reservas Probables es lo suficientemente alto para asumir continuidad entre puntos de
observacion.

Las Reservas Probadas son la parte econdmicamente explotable de un Recurso Medido. El calculo incluye la
aplicacion de parametros mineros tales como sobrecarga maxima, espesor de caliche minimo, razén estéril
mineral, ley de corte y aplicacion de dilucion a las leyes. Las evaluaciones consideran estudios de
prefactibilidad o factibilidad e incluyen factores metallrgicos, econémicos, de marketing, legales,
medioambientales, sociales y gubernamentales. Dichas evaluaciones demuestran que, al momento de la
realizacién del informe, la extraccidn se justificaria.

Las Reservas Probables son la parte econdmicamente explotable de un Recurso Indicado y en algunas
circunstancias de un Recurso Mineral Medido. El célculo incluye la aplicacién de parametros mineros tales
como sobrecarga maxima, espesor de caliche minimo, razén estéril mineral, ley de corte y aplicacion de
dilucién a las leyes. Las evaluaciones consideran estudios de prefactibilidad e incluyen factores metalGrgicos,
econémicos, de marketing, legales, medioambientales, sociales y gubernamentales, parte de consideraciones
pueden estar en proceso. Dichas evaluaciones demuestran que, al momento de la realizacién del informe, la
extraccion se justificaria.
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A continuacion se presentan las estimaciones de las Reservas Probadas de mineral caliche en cada una de
nuestras minas al 31 de diciembre de 2014. La Compafiia posee el 100% de los derechos de concesion de cada

una de estas minas.

Reservas Probadas (1) Ley Promedio de | Ley Promedio de Ley de Corte
(millones de toneladas Nitrato Yodo Promedio para la
métricas) (porcentaje por (partes por Mina (3)
Mina peso) millén)
Pedro de Valdivia 186,3 7,1% 369 Nitrato 6,0 %
Maria Elena 98,3 7,1% 434 Yodo 300 ppm
Pampa Blanca 54,7 5,7% 538 Yodo 300 ppm
Nueva Victoria (4) 348,1 5,7% 435 Yodo 300 ppm

Ademas, las estimaciones de nuestras Reservas Probables de caliche en cada una de nuestras principales
minas son las siguientes:

Mina Reservas Probables (2) Ley Promedio Ley Promedio de Ley de Corte
(millones de toneladas de Nitrato Yodo Promedio para la
métricas) (porcentaje por | (partes por milln) Mina (3)
peso)
Pedro de Valdivia (5) 264,6 7,8% 438 Nitrato 6,0 %
Maria Elena 133,8 7,3% 377 Yodo 300 ppm
Pampa Blanca 464.,6 5,7% 540 Yodo 300 ppm
Nueva Victoria (6) 1.093,7 5,6% 420 Yodo 300 ppm

Notas sobre las reservas:

(1) En las tablas anteriores se presentan las Reservas Probadas antes de las pérdidas relacionadas con la explotacion
y el tratamiento del mineral. Las Reservas Probadas se ven afectadas por los métodos de explotacion minera, lo
que da como resultado diferencias entre las reservas estimadas que se encuentran disponibles para la explotacion
en el plan minero y el material recuperable que finalmente se transfiere a los tanques o las pilas de lixiviacién.
El factor de explotacion minero promedio para cada una de nuestras minas varia entre un 80% y un 90%,
mientras que la recuperacion metalGrgica global promedio de los procesos de nitrato y yodo contenidos en el
material recuperado varia entre un 55% y un 65%.

(2) Las Reservas Probables se pueden expresar como Reservas Probadas utilizando un factor de conversion sélo
con la finalidad de tener una proyeccién que permita su planificacion a largo plazo, este factor geoldgico posee
como promedio un valor superior al 60%, el cual depende de las condiciones geoldgicas y la continuidad del

mineral caliche, lo que varia de mina en mina.

(3) Las leyes de corte de las Reservas Probadas y Probables varian de acuerdo con los objetivos requeridos en las

distintas minas. Los valores asignados corresponden a los promedios de los distintos sectores.

(4) El incremento en las reservas Probadas en Nueva Victoria de un 3,3% es producto de la recategorizacion de
recursos indicados a medidos en el Sector Oeste.

(5) El incremento de las Reservas Probables en Pedro de Valdivia (145,9 millones de toneladas) son producto de la
recategorizacion a recursos indicados del sector Algorta.

(6) EI incremento de las Reservas Probables de Nueva Victoria es producto de la recategorizacion a Recursos
Indicados de los sectores de Soronal (692,1 millones de toneladas) y Pampa Orcoma (326,1 millones de

toneladas).

La informacion que se presenta en la tabla anterior esté respaldada en Informe “Metodologia, Procedimiento
y Clasificacion de Recursos y Reservas Nitrato y Yodo de SQM, Balance Afio 2014”, preparado por el
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gedlogo Vladimir Tejerina, profesionales Ingenieros de SQM y validado por la Sra. Marta Aguilera y el Sr.
Orlando Rojas

La Sra. Marta Aguilera ge6loga con mas de 20 afios de experiencia en el campo. Actualmente, ella trabaja
para SQM como Gerente de Geologia y desarrollo Minero. La Sra. Aguilera es Persona Competente, inscrita
con el N° 163 en el Registro Publico de Personas Competentes en Recursos y Reservas Mineras de acuerdo a
la Ley N°20.235 que Regula la Figura de las Personas Competentes y Crea la Comision Calificadora de
Competencias de Recursos y Reservas Mineras (“Ley de Personas Competentes™) y su Reglamento vigente en
Chile. Ha trabajado como Geologo en depositos Metalicos como No Metélicos, con vasta experiencia en estos
altimos.

El Sr. Orlando Rojas es Ingeniero Civil en Minas y es consultor independiente. Actualmente es socio y
empleado como gerente general de la empresa EMI-Ingenieros y Consultores S.A., con oficina en calle
Renato Sanchez N°3357 Las Condes Santiago, Chile. Es miembro del Instituto de Ingenieros de Minas y esta
inscrito con el N°118 en el registro publico de Personas Competentes en Recursos y Reservas Mineras de
acuerdo a la Ley de Personas Competentes y su Reglamento vigente en Chile. Ha trabajado como ingeniero
de minas por un total de 35 afios después de su graduacion de la universidad, de los cuales méas de 30 afios en
temas de estimacion de recursos y reservas.

Copias de los certificados de vigencia emitidos por la Comisién Minera para la Sra. Aguileray el Sr. Rojas se
presentan adjuntas en los Anexos 99.1 y 99.2 al presente Form 6-K.

Las reservas probadas y probables que se muestran son el resultado de la evaluacidén de aproximadamente
19,2% del total de la propiedad minera relacionada con el caliche de nuestra compafiia. Sin embargo, hemos
explorado aquellas &reas en las que creemos que hay mayor potencial para encontrar mineral caliche de alta
ley. EI 80,8% restante de esta area todavia no ha sido explorado, o su reconocimiento ha sido limitado, lo que
no permite determinar las fuentes de recursos potenciales e hipotéticos. Las reservas que se muestran en estas
tablas se calculan en base a propiedades mineras que no se encuentran en ninguna disputa legal entre SQM y
otras partes.

El mineral caliche es la materia prima clave que se utiliza en la produccién de yodo, la nutricion de plantas
especializada y los quimicos industriales. Los siguientes margenes brutos para las lineas de negocio indicadas
se calcularon sobre la misma base que las leyes de corte utilizadas para estimar nuestras reservas. Esperamos
que los costos se mantengan relativamente estables en el futuro cercano.

2014 2013 2012
Margen Precio Margen Precio Margen Precio
Bruto Bruto Bruto

Yodo y | 42% US$38/kg 56% US$50/kg 63% US$53/kg
Derivados
Nutricién 21% US$806/ton 22% US$81i/ton | 32% US$866/ton
Vegetal de
Especialidad
Quimicos 40% US$812/ton 28% US$877/ton | 34% US$877/ton
Industriales

Mantenemos en forma permanente un programa de exploracidn, recategorizacion y evaluacion de recursos en
los terrenos que rodean las minas de Nueva Victoria, Pedro de Valdivia, Maria Elena, Pampa Blanca, y otros
sitios en los que tengamos las concesiones correspondientes. En el afio 2014, seguimos con nuestro programa
de reconocimiento basico de las nuevas propiedades mineras, los que incluye la preparacién de un mapa de la
superficie y una campafia de sondajes espaciados para cubrir aproximadamente 7.143 hectéareas. Respecto a
las exploraciones de detalle, durante el afio 2014 no se llevaron a cabo. Para el afio 2015, se cuenta con un
programa de exploracion y recategorizacion de 1.609 hectareas en la | region.

Salmueras del Salar de Atacama: Faenas y Reservas
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Salar de Atacama: Faenas

Salar de Atacama

Nuestras instalaciones en el Salar de Atacama estadn ubicadas a 208 kilometros al este de la ciudad de
Antofagasta y 188 kilometros al sureste de Maria Elena. A partir de las salmueras que se extraen del Salar
esta faena produce cloruro de potasio, sulfato de potasio, acido borico, sales de cloruro de magnesio y
soluciones de litio que son luego enviadas a la planta de carbonato de litio en el Salar del Carmen. Las
principales plantas productivas de esta faena incluyen las de Cloruro de Potasio Himedo (MOP-H | y II),
Sulfato de Potasio Humedo (SOP-H), Acido Bdrico (ABO), Secado Cloruro de Potasio (MOP-S),
Compactado Cloruro de Potasio (MOP-G), Secado Sulfato de Potasio (SOP-S) y Compactado Sulfato de
Potasio (SOP-G). La energia solar es la fuente de energia principal usada en la operacién en el Salar de
Atacama.

Salar de Atacama: Reservas

Nuestro equipo interno de hidrogedlogos e ingenieros de minas prepara nuestras estimaciones de reservas de
potasio, sulfato, litio y boro en el Salar de Atacama. Tenemos las concesiones mineras de explotacién que
cubren un area de aproximadamente 81.920 hectareas, donde llevamos a cabo nuestra exploracion geologica,
muestreos de salmuera y analisis geoestadisticos. Estimamos que las reservas probadas y probables al 31 de
diciembre de 2014, de acuerdo con las restricciones econémicas, la exploracidn geoldgica, los muestreos de
salmuera y los anélisis geoestadisticos hasta una profundidad de 100 metros de todas nuestras concesiones de
explotacion y, adicionalmente, hasta una profundidad de 300 metros sobre un aproximado de 47% de la
misma area total, son las siguientes:

Reservas Probadas @ Reservas Probables Reservas Totales
(millones de toneladas (millones de toneladas
métricas) métricas) (millones de toneladas métricas)
Potasio (K+) @ 50,2 21,8 72,0
Sulfato (S04-2) © 40,1 19,1 59,2
Litio (Li+) ¥ 37 2,3 6,0
Boro (B3+) ©® 0,9 0,3 1,2

Notas sobre las reservas:

(1) Las toneladas métricas de potasio, sulfato, litio y boro consideradas en las reservas probadas y probables
se muestran antes de pérdidas por procesos de evaporacion y tratamiento metallrgico. Las recuperaciones
de cada i6n dependen de la composicion de la salmuera, la cual cambia en el tiempo y el proceso aplicado
para producir los productos comerciales deseados.

(2) Las recuperaciones para el potasio varian entre 47% a 77%.

(3) Las recuperaciones para el sulfato varian entre 27% a 45%.

(4) Las recuperaciones para el litio varian entre 28% a 40%.

(5) Las recuperaciones para el boro varian entre 28% a 32%.

La informacion que se presenta en la tabla anterior fue validada en marzo 2015 por el sefior Alvaro Henriquez
y el sefior Orlando Rojas a partir de informacién generada por profesionales Gedlogos, Ingenieros de SQM y
asesores externos.

El Sr. Henriquez es Gedlogo con mas de 10 afios de experiencia en el campo de la hidrogeologia.
Actualmente se encuentra contratado por SQM como Superintendente de Geologia en la Gerencia de
Hidrogeologia Salar. Es Persona Competente, inscrito con el N° 226 en el Registro Piblico de Personas
Competentes en Recursos y Reservas Mineras de acuerdo a la Ley de Personas Competentes y su Reglamento
vigente en Chile. Ha evaluado como hidroge6logo varios proyectos de salmuera, y cuenta con experiencia en
evaluacién de Recursos y Reservas.
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El Sr. Orlando Rojas es Ingeniero Civil en Minas y es consultor independiente. Actualmente es socio y
empleado como gerente general de la empresa EMI-Ingenieros y Consultores S.A., con oficina en calle
Renato Sanchez N°3357 Las Condes Santiago, Chile. Es miembro del Instituto de Ingenieros de Minas y esta
inscrito con el N°118 en el registro publico de Personas Competentes en Recursos y Reservas Mineras de
acuerdo a la Ley de Personas Competentes y su Reglamento vigente en Chile. Ha trabajado como ingeniero
de minas por un total de 35 afios después de su graduacion de la universidad, de los cuales méas de 30 afios en
temas de estimacion de recursos y reservas.

Copias de los certificados de vigencia emitidos por la Comisién Minera para los Sres. Rojas y Henriquez se
presentan adjuntas en los Anexos 99.2 y 99.3 al presente Form 6-K.

En el calculo se utiliz6 una ley de corte de 1% K, considerando solamente el MOP-S como un escenario de
margen bajo, utilizando como materia prima una salmuera diluida con méas contaminantes y un rendimiento
en el extremo inferior del rango, de aproximadamente 47% de recuperacién. En este escenario, y
considerando las condiciones de mercado actuales y de afios recientes, el costo de la produccién de MOP es
aun competitivo.

La ley de corte para la extraccién de litio se ha establecido en un 0,05% Li. El costo del proceso es
competitivo en el mercado, aungue se considera un pequefio aumento del costo actual para acomodar mejor el
area de evaporacion (permitiendo alcanzar la concentracién de Li requerida) y el uso de aditivos para
mantener la calidad de la salmuera que se alimenta la planta.

Las reservas probadas y probables se basan en la experiencia productiva, registros de sondajes, muestreos de
salmuera y modelos geo-estadisticas del reservorio, con objeto de estimar los volimenes de salmuera y su
composicion. Calculamos el volumen de la salmuera efectivamente drenable o explotable en cada unidad de
evaluacién hidrogeoldgica, en base a medidas de porosidad drenable obtenidas en testigos de roca, datos de
pruebas de bombeo, registros geofisicos y cambios en el nivel de la salmuera. Consideramos pardmetros
quimicos para determinar el proceso a aplicarse a las salmueras. Basandonos en las caracteristicas quimicas,
el volumen de salmuera y porosidad drenable, determinamos el nimero de toneladas métricas para cada ion
quimico evaluado.

Las reservas se definen principalmente en base a aquellos bloques geograficos que pertenecen a unidades
hidrogeoldgicas adecuadamente identificadas, con produccién histérica demostrada de salmuera, y que
cuenten con una red de monitoreo que permita controlar la evolucién quimica y piezométrica de la salmuera
en el tiempo. La clasificacion de reservas finalmente se logra a través del uso del error de estimacion
geoestadistico y el volumen de busqueda, como indicador entre reservas probadas y reservas probables. Este
criterio aplica a todas las unidades hidrogeoldgicas con una profundidad menor a 100 metros.

Para unidades de mayor profundidad (mayor a 100 metros) y unidades no explotadas, los bloques fueron
estimados y se consideraron en la evaluacién como reserva probable y recurso indicado si se encuentran
dentro del primer volumen de busqueda. Los bloques dentro del segundo y tercer volumen de busqueda
fueron clasificados como recursos inferidos hasta que se lleve a cabo exploracion adicional. La exploracion
incluye ensayos con obturadores, muestreos quimicos de salmueras y pruebas de bombeo de larga duracién en
pozos de produccion piloto.

Este procedimiento se utiliza para estimar las potenciales restricciones sobre los rendimientos de produccion y
determinar la factibilidad econdmica de producir productos comerciales como el cloruro de potasio, sulfato de
potasio, carbonato de litio y acido boérico, en base a la evaluacion.

Para complementar la informacién de las reservas, SQM cuenta con una resolucién de calificacién ambiental
(RCA 226/06) que define una extraccion de salmueras méxima por afio hasta el final de la concesion (en el
afio 2030). Considerando las tasas maximas de produccion de salmueras, e incluyendo los factores de
reinyeccion, hemos realizado simulaciones hidrogeoldgicas mediante modelos numéricos, para estimar el
cambio en el volumen y calidad de la salmuera durante a la vida del proyecto. Este procedimiento permite
estimar un total de 26,5 millones de toneladas métricas de potasio desde nuestras reservas aprobadas
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ambientalmente, las que son consideradas como una fraccion de las reservas probadas y probables definidas
anteriormente.

Las salmueras del Salar de Atacama son la principal materia prima que se utiliza en la produccién de cloruro
de potasio y sulfato de potasio, asi como de litio y sus derivados. Los siguientes margenes brutos para las
lineas de negocio indicadas se calcularon sobre la misma base que las leyes de corte utilizadas para estimar
nuestras reservas. Esperamos que los costos se mantengan relativamente estables en el futuro cercano.

2014 2013 2012
Margen Bruto Precio Margen Precio Margen Precio
Bruto Bruto
Cloruro de Potasio 28% US$375/ton 27% US$423/ton 41% US$500/ton
y Sulfato de Potasio
Litio y Derivados 42% | US$5.235/ton 49% | US$5.444/ton 50% | US$4.863/ton

Otras Instalaciones Productivas

Coya Sur
La faena de Coya Sur se ubica a aproximadamente 15 kilémetros al sur de Maria Elena y las actividades

productivas se relacionan principalmente con la produccion de nitrato de potasio y productos terminados. Las
principales plantas productivas de esta faena incluyen cuatro plantas de nitrato de potasio con capacidad total
de 1.000.000 de toneladas métricas por afio. También existen cinco lineas de produccion para nitratos
cristalizados, con capacidad total de 1.200.000 toneladas por afio y una planta de produccion de producto
prilado con capacidad de 320.000 toneladas por afio. Cabe mencionar que el nitrato de potasio producido en
Coya Sur es un producto intermedio que sirve como insumo para la produccion de los productos terminados
(nitratos cristalizados y nitratos prilados), por lo que las capacidades de esta faena no son sumables entre si.
La fuente de energia principal usada en la operacién en Coya Sur es gas natural.

Salar del Carmen

La faena del Salar del Carmen se ubica a aproximadamente 14 kilometros al este de la ciudad de Antofagasta.
Las plantas productivas de esta faena incluyen la planta de carbonato de litio, con una capacidad para producir
48.000 ton/afio, y la planta de hidroxido de litio, con una capacidad para producir 6.000 ton/afio. Las fuentes
de energia principales usadas en la operacion en el Salar del Carmen son energia eléctrica y gas natural.
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La siguiente tabla proporciona un resumen de nuestras instalaciones productivas:

~ . L Edad Valor
Tamafio Capacidad de produccién romedio | libro bruto
Instalacion Tipo de instalacion aproximado (miles de toneladas P :
(hectéreas) ) métricas/afio) ponderada | - (millones
(afios) @ | de US$) @
Coya Sur®® Produccién de nitratos 1.518 | Nitrato de potasio: 1.000 7.4 463,1
Nitratos cristalizados: 1.200
Nitratos prilados: 320
Maria Elena @ ® Produccién de nitratos y 35.830 | Nitratos: 250 116 4272
yodo Yodo: 1,6
Nueva Victoria @™ | Produccion de sales de 47.492 | Yodo: 8,5 7,2 372,2
nitrato concentradas y
yoduro
Pampa Blanca ®® Produccidn de sales de 10.441 | Nitratos: n/a 6,8 12,1
nitrato concentradas y Yodo: n/a
yoduro
Pedro de Valdivia® | Produccién de nitratos y 253.880 | Nitratos: 500 11,2 203,2
yodo Yodo: 3,2
Salar de Atacama ® | Produccién de cloruro de 35.911 | Cloruro de potasio: 2.600 10,6 1.444.1
© potasio, cloruro de litio, Sulfato de potasio: 240
sulfato de potasio y acido Acido bérico: 15
borico.
Salar del Carmen, Produccion de carbonato de 126 | Carbonato de litio: 48 11,2 170,5
Antofagasta © litio e hidréxido de litio. Hidroxido de litio: 6
Tocopilla @ Instalaciones portuarias 22 - 11,1 155,2
(1) Tamarfio aproximado considera area industrial y mina para Maria Elena, Nueva Victoria, Pampa Blanca, Pedro

@)
®3)
(4)

(®)
(6)
U]

(8)
)

(10)

de Valdivia y Salar de Atacama. Las zonas de mina corresponden a las autorizadas para su explotacion por la
autoridad ambiental y/o Sernageomin.

Edad promedio ponderada y valor libro bruto corresponden a las instalaciones productivas, excluyendo las
minas, para Maria Elena, Nueva Victoria, Pampa Blanca, Pedro de Valdivia y Salar de Atacama.

Incluye instalaciones productivas y pozas de evaporacion solar.

El nitrato de potasio producido en Coya Sur es un producto intermedio que sirve como insumo para la
produccién de los productos terminados (nitratos cristalizados y nitratos prilados), por lo que las capacidades de
esta faena no son sumables entre si.

Incluye instalaciones productivas, pozas de evaporacion solar y pilas de lixiviacion.

Las operaciones en la mina de El Toco (Maria Elena) fueron temporalmente suspendidas en noviembre 2013.
Las operaciones en la planta Iris fueron temporalmente suspendidas en octubre 2013, y se reiniciaron en agosto
2014.

Las operaciones en Pampa Blanca fueron temporalmente suspendidas en marzo 2010.

El cloruro de potasio y el sulfato de potasio se producen en una planta dual, y la capacidad de produccion de
cada producto depende de la mezcla de produccion. Por lo tanto, las capacidades de produccion de estos dos
productos no son sumables entre si.

Las instalaciones portuarias de Tocopilla fueron originalmente construidas en 1961 y han sido restauradas y
expandidas desde esa fecha.

Nuestra linea de ferrocarril entre nuestras instalaciones productivas y Tocopilla fue originalmente construida
en 1890, pero los rieles, locomotoras y vagones de carga han sido reemplazados y restaurados segun fue
necesario. Consideramos buena la condicién de nuestras plantas y equipos principales.

Somos propietarios, directa o indirectamente a través de filiales, de todas las instalaciones y las mismas se
encuentran libres de cualquier prenda, gravamen o encumbramiento material y creemos que son aptas y
adecuadas para el negocio que realizamos en ellas.
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Rendimientos de Extraccion

La siguiente tabla establece ciertos datos operacionales relacionados con cada una de nuestras minas para
2014, 2013y 2012:

(\Valores en miles a menos que se indique lo contrario) 2014 2013 2012
Pedro de Valdivia

Toneladas métricas de mineral trabajo 11.401 11571 12.027
Nitratos ley promedio (% por peso) 8,1 75 7,3
Yodo (partes por millén (ppm)) 418 415 406
Toneladas métricas de nitratos cristalizados producidas 453 445 466
Toneladas métricas de yodo producidas 3,2 3,2 3,2

Maria Elena®

Toneladas métricas de mineral de trabajo - 5.870 6.787
Nitrato ley promedio (% por peso) - 6,6 6,2
Yodo (ppm) - 484 454
Toneladas métricas de nitratos cristalizados producidas - - -
Toneladas métricas de yodo producidas 0,4 15 1,7
Coya Sur®

Toneladas métricas de nitratos cristalizados producidas 519 429 487

Pampa Blanca®

Toneladas métricas de mineral de trabajo - - -
Yodo (ppm) - - -
Toneladas métricas de yodo producidas - - -

Nueva Victoria®

Toneladas métricas de mineral de trabajo 19.792 23.515 23.937
Yodo (ppm) 467 462 465
Toneladas métricas de yodo producidas 6,0 6,1 6,0

Salar de Atacama
Toneladas métricas de carbonato de litio producidas 30 33 41

Toneladas métricas de cloruro de potasio, sulfato de potasio y

sales de potasio producidas 1993 1922 1.979

Instalaciones de Transporte y Almacenamiento

Somaos propietarios y operamos lineas de ferrocarril y equipos asi como también instalaciones portuarias y de
almacenamiento, para el transporte y manejo de productos terminados y materiales consumibles.

Nuestro principal centro para la produccién y el almacenamiento de materias primas es el eje compuesto por
las instalaciones de Coya Sur, Pedro de Valdivia y Salar de Atacama. Otras instalaciones incluyen Nueva
Victoria, y las plantas de terminado de carbonato de litio e hidroxido de litio en la faena del Salar del Carmen.
El terminal portuario de Tocopilla de nuestra propiedad, es la principal instalacion para almacenamiento y
embarque de nuestros productos.
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Las materias primas de nitratos se producen y se almacenan primero en nuestra mina de Pedro de Valdivia y
luego se transportan por camion a las plantas descritas en el proximo péarrafo, para procesamiento adicional.
La materia prima de nitrato también se produce en Nueva Victoria desde donde se transporta en camiones a
Coya Sur para efectuar un procesamiento adicional.

Los productos terminados de nitratos se producen en nuestras instalaciones de Coya Sur y luego se
transportan mediante nuestro sistema ferroviario al terminal portuario de Tocopilla donde se almacenan y
embarcan ya sea en bolsas o a granel. El cloruro de potasio se produce en nuestras instalaciones del Salar de
Atacama y lo transportamos ya sea al puerto de Tocopilla 0 Coya Sur en camién propiedad de un tercero
contratista dedicado. El producto transportado a Coya Sur se usa como materia prima para la produccién de
nitrato de potasio. El sulfato de potasio y el acido bérico se producen en nuestras instalaciones del Salar de
Atacama y luego se transportan en camiones al terminal del Puerto de Tocopilla.

Las soluciones de litio, producidas en nuestras instalaciones del Salar de Atacama, se transportan a la planta
de carbonato de litio del area del Salar del Carmen donde se produce el carbonato de litio terminado. Parte del
carbonato de litio se alimenta a la planta de hidréxido de litio adyacente, donde se produce hidréxido de litio
terminado. Estos dos productos se empacan en bolsas y se almacenan en las instalaciones y se transportan con
posterioridad por camion al terminal portuario de Tocopilla o a los terminales de contenedores,
principalmente Antofagasta y Mejillones, para embarcarse en buques de alquiler o bugues contenedores.

La materia prima de yodo, obtenida en las mismas minas en las que los nitratos, se procesa, se empaca en
bolsas o tambores y se almacena exclusivamente en las instalaciones de Pedro de Valdivia y Nueva Victoria y
luego se envia por camidn a terminales portuarios de contenedores, principalmente Antofagasta, Mejillones o
Iquique, donde posteriormente se envian a los distintos mercados por buque contenedor o por camion a
Santiago, donde se producen los derivados del yodo.

Las instalaciones del Terminal del Puerto de Tocopilla se ubican aproximadamente a 186 kilometros al norte
de Antofagasta y aproximadamente a 124 kilometros al oeste de Pedro de Valdivia, 84 kilometros al oeste de
Maria Elena y Coya Sur y 372 kilémetros al oeste del Salar de Atacama. Nuestra filial, Servicios Integrales de
Transitos y Transferencias S.A. (SIT) opera las instalaciones para el embarque de productos y entrega de
ciertas materias primas en base a concesiones renovables otorgadas por las autoridades reguladoras chilenas,
siempre que dichas instalaciones se usen segln estén autorizadas y paguemos los valores de concesion
anuales. El puerto también cumple con la norma ISPS (Codigo de Seguridad de Barco Internacional e
Instalacion Portuaria). Las instalaciones del Terminal del Puerto de Tocopilla incluyen un autovia basculador
para transferir el producto a granel al sistema de correas transportadoras usado para almacenar y embarcar el
producto a granel.

Las instalaciones de almacenamiento constan de un sistema de seis silos, con capacidad de almacenamiento
de un total de 55.000 toneladas métricas y area de almacenamiento abierta de aproximadamente 250.000
toneladas métricas. Ademas, para cumplir con necesidades de almacenamiento futuras, la Sociedad continuara
efectuando inversiones de acuerdo con el plan de inversion trazado por la administracion. Los productos
también se ensacan en las instalaciones portuarias de Tocopilla donde la capacidad de ensacado nominal es de
aproximadamente 300.000 toneladas métricas por afio.

Para el transporte de producto a granel, el sistema de correas transportadoras se extiende sobre la linea costera
para entregar productos directamente dentro de escotillas de buques de carga a granel. Usando este sistema, la
capacidad de carga nominal es de 1.200 toneladas por hora. Las bolsas se cargan en los mismos barcos
graneleros usando remolques que se ubican en el muelle del Terminal del Puerto de Tocopilla y se descargan
mediante grdas de buques en las bodegas correspondientes. Tanto los camiones a granel y los empacados en
bolsas se cargan en el Terminal Portuario de Tocopilla para transferir el producto directamente a clientes o
para transporte en buques contenedores desde otros puertos, principalmente Antofagasta, Mejillones e
lquique.

Principalmente contratamos carga de un buque de carga a granel en el Terminal del Puerto de Tocopilla para
transferir el producto a nuestros ejes alrededor del mundo o para embarque a clientes, que en casos limitados,
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usan sus propios barcos contratados para la entrega. El transporte por camidn lo proporciona una mezcla de
equipos en terreno, contratados y de propiedad del cliente.

Los procesos de Tocopilla relacionados con la recepcion, manejo, almacenamiento y embarque de nitratos a
granel/embalados producidos en Coya Sur son certificados por la organizacién externa TUV-Rheiland de
acuerdo con la norma de calidad 1SO 9001:2008.

Derechos de Agua

Mantenemos derechos de agua para un suministro de agua superficial y subterranea cerca de nuestras
instalaciones productivas. Las principales fuentes de agua para nuestras instalaciones de nitrato y yodo en
Pedro de Valdivia, Maria Elena y Coya Sur son los rios Loa y San Salvador que corren cerca de nuestras
instalaciones de produccion. El agua para nuestras instalaciones de Nueva Victoria y Salar de Atacama se
obtiene de pozos cerca de las instalaciones de produccion. Ademas, compramos agua a terceros para nuestros
procesos de produccion en la planta de carbonato de litio en el Salar del Carmen. Ademas, compramos agua
potable de empresas de agua locales. No hemos experimentado dificultades significativas al obtener el agua
necesaria para realizar nuestras operaciones.

Sistema Computacional

Ademas de las instalaciones enumeradas anteriormente, operamos un sistema de computacién e informacién
que vincula a nuestras principales filiales e instalaciones operativas a lo largo de Chile a través de una red de
area local. El sistema computacional y de informacidn se usa principalmente para contabilizacion, monitoreo
de suministros y existencias, facturacion, control de calidad y actividades de investigacion. El equipo
computacional principal se ubica en nuestras oficinas de Santiago.

ITEM 4A. COMENTARIOS DE STAFF SIN RESOLVER
No aplica.

ITEM 5. REVISION FINANCIERA Y OPERACIONAL Y PROSPECTOS

La informacion de este Item 5 deberia leerse en conjunto con los Estados Financieros Consolidados de la
Sociedad y sus notas incluidos en otra seccién de este Informe Anual.

A partir del 1 de enero de 2010, los Estados Financieros Consolidados de la Sociedad han sido preparados de
acuerdo con las Normas Internacionales de Informacion Financiera (IFRS) segln se publican por el IASB.

CRITICAL ACCOUNTING POLICIES AND ESTIMATES

Las politicas contables criticas son definidas como aquellas que reflejan juicios significativos e
incertidumbres, las cuales podrian potencialmente significar resultados materialmente diferentes bajo
suposiciones y condiciones diferentes.

Creemos que nuestras politicas contables criticas aplicadas en la preparacion de nuestros estados financieros
consolidados se encuentran limitadas a aquellas descritas a continuacion. Cabe notar que en muchos casos, las
NIIF dictan especificamente el tratamiento contable de una transaccién en particular, limitando el juicio de la
administracion en su aplicacion. Existen también areas en las cuales el juicio de la administracion para
seleccionar alternativas disponibles, no produciria resultados materialmente diferentes.

Deudores Comerciales y Otras Cuentas por Cobrar
Los deudores comerciales y otras cuentas por cobrar se relacionan con activos financieros no derivados con
pagos fijos que pueden determinarse y que no se cotizan en un mercado activo. Estos surgen de las

operaciones de venta que involucran a los productos y/o los servicios que la Sociedad comercializa
directamente a sus clientes que no estan dentro de las siguientes categorias:
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e Los que la Sociedad tiene la intencidn de vender inmediatamente en el futuro cercano y que
se mantienen para la venta;

e Los designados a su reconocimiento inicial como disponibles para la venta; y

e Aguellos a través de los cuales el tenedor no tiene intencién de recuperar su inversion
completa parcial y substancialmente por razones diferentes al deterioro del crédito y por
ello, se deben clasificar como disponibles para la venta.

Estos activos se reconocen inicialmente a su valor razonable (que es equivalente a su valor nominal,
descontando el interés implicito por las ventas en cuotas) y posteriormente a costo amortizado de acuerdo con
el método de tasa de interés efectiva menos una provision por pérdida por deterioro. Cuando el valor nominal
de la cuenta por cobrar no difiere significativamente de su valor razonable, se reconoce a valor nominal. Una
provision por pérdida por deterioro se establece para los deudores comerciales cuando existe evidencia
objetiva de que la Sociedad no podréa cobrar los montos adeudados a ella misma de acuerdo con los términos
originales de las cuentas por cobrar.

El interés implicito en las ventas en cuotas se reconoce como ingresos por interés cuando el interés es
devengado en la duracién de la operacion.

Impuesto a la renta

El impuesto sobre la renta de las sociedades para el afio se determina como la suma del impuesto corriente de
las diferentes compafiias consolidadas. Los impuestos corrientes se calculan sobre la base en las leyes
promulgada o sustantivamente promulgada a la fecha del balance general en los paises en los que operamos y
nuestras subsidiarias operan y generan ingresos imponibles.

Los impuestos diferidos se calculan, de acuerdo con el método del pasivo, sobre las diferencias temporarias
que surgen entre las bases fiscales de los activos y pasivos y sus valores en libros en nuestros estados
financieros consolidados auditados. Los impuestos a la renta diferidos son calculados utilizando tasas de
impuestos que se esperan sean aplicables cuando los activos y pasivos se realicen.

En conformidad con las normas fiscales chilenas actuales, la provisién para el impuesto a la renta de
sociedades e impuestos a la actividad minera se reconocen segln la base devengado, presentando los
balances netos de los pagos provisionales de impuesto mensual acumulado para el periodo fiscal y créditos
asociados a éste. Los balances de estas cuentas son presentados en impuestos corrientes recuperables o
impuestos corrientes pagables.

Los impuestos a las sociedades y las variaciones en el impuesto diferido de activos y pasivos que no resultan
de combinaciones de negocios se registran en las cuentas de beneficios o0 en las cuentas de los integrantes del
patrimonio neto en nuestros estados financieros consolidados, dependiendo del origen de las utilidades o
pérdidas que las ha generado.

A fin afio, el valor en libros de los impuestos diferidos han sido revisados y reducidos tanto como sea posible
para que no exista suficiente ingreso imponible que permita la recuperacion de todo o una porcion del
impuesto diferido. Del mismo modo, en la fecha de los estados financieros, el impuesto diferido no
reconocido es revaluado y reconocido tanto como sea posible para que el ingreso imponible futuro permita la
recuperacion el impuesto diferido.

Con respecto a las diferencias temporarias deducibles asociadas a las inversiones en subsidiarias, sociedades
asociadas e intereses en negocios conjuntos, el impuesto diferido es reconocido Gnicamente para que exista la
posibilidad de que las diferencias temporarias seran reversibles en el futuro cercano y que existira una utilidad
imponible en la cual pueda ser usado.

El impuesto diferido relacionado a las entradas directamente reconocidas en el patrimonio se reconoce con un
efecto en patrimonio y no en el efecto del resultado.
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Los impuestos diferidos de activos y pasivos son compensados si existe un derecho de recepcion legal para
compensar los impuestos de activos contra pasivos y el impuesto diferido estd relacionado a la misma
autoridad y entidad fiscal.

Existencias

La Sociedad valora los inventarios al que resulte menor entre el costo de adquisicion y el valor de realizacion
neto. El método usado para determinar el costo de inventarios es el costo promedio ponderado. El precio de
costo de los productos terminados y los productos en progreso incluye los costos directos de los materiales; v,
segln sea aplicable, los costos de mano de obra, los costos indirectos incurridos para transformar las materias
primas en productos terminados y los gastos generales incurridos en llevar los inventarios a su ubicacion
fisica y condiciones.

El valor de realizacion neto representa la estimacién del precio de venta menos todos los costos estimados de
terminacion y los costos en que se incurrird en los proceso de comercializacién, ventas y distribucion. Los
descuentos comerciales, las rebajas obtenidas y otras entradas similares se deducen en la determinacion del
precio de adquisicién. La Sociedad realiza una evaluacion del valor de realizacion neto de las existencias al
cierre de cada afio, registrando una estimacién con cargo a resultados cuando las circunstancias lo justifiquen.
Cuando las circunstancias que previamente dieron lugar a la rebaja dejan de existir o cuando existe una
evidencia clara de un aumento en el valor de realizacion neto debido a un cambio en las circunstancias
econdmicas o precios de las materias primas principales, la estimacion efectuada previamente se modifica. La
valuacion de productos obsoletos, deteriorados o de lenta rotacién se relaciona con su valor de realizacion
neto estimado.

Las provisiones sobre los inventarios de la Sociedad se han efectuado basandose en un estudio técnico que
abarca las diferentes variables que afectan los productos en stock (densidad, humedad, entre otros).

Las materias primas, los suministros y los materiales se registran al que resulte menor entre el costo de
adquisicion o el valor de mercado. El costo de adquisicion se calcula de acuerdo con el método de precio
promedio anual.

Obligaciones relacionadas con indemnizaciones por afios de servicio y compromisos previsionales

Las obligaciones con el personal de la Sociedad estan de acuerdo con lo que se establece en los contratos
colectivos en vigor, formalizadas a través de contratos de trabajo colectivos y contratos de trabajo
individuales. Para el caso de algunos empleados en los Estados Unidos, nuestras obligaciones se establecen de
acuerdo con el plan previsional respectivo, el cual fue finalizado en 2002.

Estas obligaciones se valorizan usando el célculo actuarial que considera tales hip6tesis como la tasa de
mortalidad, la rotacion del personal, las tasas de interés, las fechas de retiro, los efectos relacionados con
aumentos en los sueldos del personal, asi como efectos en las variaciones en los servicios derivados de
variaciones en la tasa de inflacion.

Las pérdidas y las ganancias actuariales que pueden ser generadas por variaciones en las obligaciones
definidas previamente se registran directamente en el resultado anual.

Las pérdidas o ganancias actuariales tienen su origen en las desviaciones entre la estimacién y la conducta
real de las hipétesis actuariales o en la reformulacion de las hip6tesis actuariales establecidas.

La tasa de descuento usada por la Sociedad para calcular la obligacién fuera de los Estados Unidos fue de 6%
para los periodos terminados al 31 de diciembre de 2014 y 2013.

Nuestra afiliada estadounidense, SQM North America Corp. ha establecido planes previsionales para sus
empleados retirados que se calculan al medir la obligacion proyectada de las IAS usando la tasa progresiva
salarial neta de ajustes a supuesto de inflacion, mortalidad y rotacion, deduciendo los montos resultantes al
valor presente usando una tasa de interés de 5,0% para 2014 y 2013. El saldo neto de esta obligacion se
presenta en la categoria llamada Provisiones de Beneficios al Personal No Corrientes.
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Costos de desarrollo de mina

Los costos de exploracion minera y los costos stripping para mantener la produccion de recursos minerales
extraidos desde minas operacionales se consideran costos de produccion variables y se incluyen en el costo de
existencias producidas durante el periodo. Los costos de desarrollo de mina en nuevas minas y los costos mas
importantes de desarrollo en minas en operacion fuera de las areas existentes en extraccion que se espera
beneficiar la produccién futura, se capitalizan bajo "otros activos a largo plazo" y se amortizan usando el
método de unidades de produccidn sobre las reservas asociadas probadas y probables. La Sociedad determina
sus reservas probadas y probables basandose en la perforacién, muestra de salmueras y modelo de reserva
geoestadistica para estimar el volumen y composicion del mineral. .

Todos los deméas costos de activos de exploracion de minas, incluidos gastos relacionados con recursos de
mineral de baja ley que rinden reservas que no son econémicamente explotables, se cargan a los resultados de
operaciones en el periodo en el que se incurren.

Deterioro del valor de los activos

La Sociedad evalla cada afio cualquier deterioro en el monto de Edificios, planta y equipo, activos
intangibles, plusvalia e inversiones registradas segin el método de la participacién de acuerdo con la NIC 36.
Los activos a los que se aplica este método son:

Las inversiones reconocidas usando el método de la participacion;
Propiedades, planta y equipo;

activos intangibles; y

plusvalia

El deterioro de los activos se determina como la existencia de cualquier indicacién que el valor en libros es
menor que el importe recuperable. Si dicha indicacion existe, el monto recuperable del activo se calcula para
determinar el alcance de este deterioro, de existir alguno. En el caso que el activo no genere flujo de efectivo
alguno independiente de otros activos, la Sociedad determina el monto a recuperar de la unidad generadora de
activo a la que pertenece este activo de acuerdo con el segmento comercial respectivo (nutrientes vegetales de
especialidad, yodo y derivados, litio y derivados, potasio, quimicos industriales y otros productos y servicios).

La Sociedad realiza pruebas de deterioro sobre activos intangibles y plusvalia con vidas Gnicas indefinidas
sobre una base anual y cada vez que exista indicacion de deterioro. Si el valor recuperable de un activo se
estima a un monto menor que a su valor en libros, el dltimo disminuye su importe recuperable.

Derivados financieros y transacciones de cobertura

Los derivados se reconocen inicialmente a su valor razonable a la fecha en la que el contrato de derivados se
ha firmado y con posterioridad se han valorizado a cada cierre de periodo. El método para reconocer la
pérdida o ganancia resultante depende de si el derivado ha sido designado como un instrumento de cobertura
contable y, de ser asi, el tipo de cobertura, que puede ser:

a. Cobertura de valor razonable de activos y pasivos reconocidos (coberturas de valor
razonable); o

b. Cobertura de un solo riesgo asociado con un activo o pasivo reconocido o transaccion
pronosticada altamente posible (cobertura de flujo de efectivo);

Al comienzo de la transaccion, la Sociedad documenta la relacion entre los instrumentos de cobertura y las

partidas cubiertas, asi como sus objetivos para efectos de administracién de riesgo y la estrategia para realizar
las operaciones de cobertura.
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La Sociedad también documenta su evaluacion, tanto el comienzo como el cierre de cada periodo, de si los
derivados usados en las transacciones de cobertura son altamente efectivos para compensar los cambios en el
valor razonable o en flujos de efectivo de las partidas cubiertas.

El valor razonable de los instrumentos derivados usados para efectos de cobertura se muestra en la Nota 9.3
de nuestros Estados Financieros Consolidados.

Las que no son de cobertura se clasifican como activos o pasivos corrientes y el cambio en su valor razonable
se reconoce directamente en el resultado.

a. Cobertura del valor razonable

El cambio en el valor razonable de un derivado se reconoce con un cargo o abono a resultado, segln sea
aplicable.

El cambio en el valor razonable de una partida cubierta atribuible a riesgo cubierto se reconoce como parte
del valor en libros de la partida cubierta y también se reconoce con un cargo o abono a resultado.

Para la cobertura de valor razonable relacionada con partidas registradas a costo amortizado, el ajuste del
valor razonable se amortiza contra resultado en el afio restante a su expiracion. Cualquier ajuste al valor en
libros de un instrumento financiero cubierto para el cual la tasa efectiva se usa es amortizado con un cargo o
abono a resultado a su valor razonable atribuible al riesgo cubierto.

Si la entrada cubierta no cumple con el criterio para la cobertura financiera, el valor razonable no amortizable
se reconoce de inmediato con un cargo o abono a resultado.

b. Cobertura de flujo de efectivo

La porcion efectiva de las ganancias o pérdidas del instrumento de cobertura se reconoce inicialmente como
“otro ingreso” con un débito o crédito a otros resultados integrales mientras que cualquier porcion no efectiva
se reconoce de inmediato con un cargo o abono a resultado, seglin sea aplicable.

Los montos llevados a patrimonio se traspasan a resultados cuando la transaccion cubierta afecta el resultado
por el periodo ya que cuando los ingresos o gastos por interés cubiertos se reconocen cuando ocurre una venta
programada. Cuando la partida cubierta es el costo de un activo o pasivo no financiero, los montos Ilevados a
patrimonio se traspasan al valor inicial en libros del activo o pasivo no financiero.

En caso que la transaccion compromiso esperado en firme ya no se espera que ocurra, los importes
reconocidos previamente en otros resultados integrales se transfieren al resultado. Si expira un instrumento de
cobertura, se vende, finaliza y ejerce sin reemplazo alguno o si se realiza una transferencia o si su designacion

como cobertura se revoca, los montos reconocidos previamente en el patrimonio se mantienen en el
patrimonio hasta que ocurre la transaccion o compromiso en firme esperado.

5.A. Resultados de Operaciones

Introduccién
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La siguiente discusion debiera leerse en conjunto con los Estados Financieros Consolidados de la
Sociedad. Se han redondeado ciertos calculos que aparecen en el presente informe, incluidos
porcentajes.

Nuestros Estados Financieros Consolidados son preparados de acuerdo con las normas NIIF y se
preparan en dolares de los Estados Unidos. El ddlar de los Estados Unidos es la moneda principal en
cual operamos.

Operamos como sociedad independiente. Sin embargo, somos una “sociedad controlada” ya que dicho
término se define de acuerdo con la ley chilena. Vea el Item 6.E. Participacién en la Propiedad.

Vision general de nuestros resultados operacionales

Dividimos nuestras operaciones en las siguientes lineas de productos:
e la produccién y venta de nutrientes vegetales de especialidad,;
e la produccion y venta de yodo y sus derivados;
e laproduccién y venta de litio y sus derivados;
¢ la produccion y venta de potasio, incluyendo cloruro de potasio y sulfato de potasio;
e la produccién y venta de quimicos industriales, principalmente nitratos y sales solares; y
guimicos industriales, particularmente nitratos y sales solares; y
e lacompray venta de otros fertilizantes commodity para uso principalmente en Chile.

Vendemos nuestros productos a través de tres canales principales: nuestras propias oficinas de venta, una
red de distribuidores y, en el caso de nuestros productos de fertilizantes, a través de la red de
distribuidores de Yara International ASA (anteriormente conocida como Norsk Hydro ASA) (“Yara”) en
paises donde su presencia y su infraestructura comercial es mas grande que la nuestra. Del mismo modo,
en aquellos mercados donde nuestra presencia es mayor, tanto nuestros nutrientes vegetales de
especialidad como los de Yara son comercializados a través de nuestras oficinas.

Factores que afectan nuestros resultados operacionales

Nuestros resultados de operaciones dependen substancialmente de:

e tendencias en demanda y oferta de nuestros productos incluyendo las condiciones econémicas
globales las cuales impactan precios y volimenes;

e nuestra eficiencia en la operacion de nuestras instalaciones, particularmente ya que algunas
estan funcionando a su capacidad de produccidn;

e nuestra capacidad de cumplir con nuestro programa de gastos de capital de forma oportuna;

e los niveles de nuestras existencias;

o las tendencias del tipo de cambio entre el dolar estadounidense y el peso chileno, ya que una
parte significativa de los costos de explotacion se relaciona con el peso chileno, y las
tendencias en la tasa de cambio entre el doélar estadounidense y el euro, ya que una parte
significativa de nuestras ventas son denominadas en euros; y

e costos de energia, logistica, materias primas, mano de obra y mantencion

La siguiente tabla establece nuestros ingresos (en millones de US$) y el porcentaje registrado de cada
una de nuestras lineas de productos para los periodos indicados:

2014 2013 2012
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US$ % US$ % US$ %
Nutricién vegetal de 708,0 35% 687,5 31% 675,3 28%
especialidad
Yodo y derivados 3354 17% 461,0 21% 578,1 24%
Litio y derivados 206,8 10% 196,5 9% 222,2 9%
Potasio 584,3 29% 606,3 28% 605,1 25%
Quimicos industriales 1019 5% 154,0 7% 245,2 10%
Otros productos y servicios 77,7 4% 97,9 4% 103,2 4%
Total 2.014,2 100 2.203,1 100 2.429,2 100
La siguiente tabla establece cierta informacion financiera de la Sociedad bajo NIIF (en millones de
US$) para cada uno de los periodos indicados, como porcentaje de ingresos:
Afio terminado el 31 de diciembre de
2014 2013 2012
(en millones de US$) US$ % US$ % Us$ %
INQresos por VENLas .........c.cccevevrerveeerennen, 2.014,2 100,0 2.203,1 100,0 2.429,2  100,0
COSt0S POI VENEAS ... (1431,2) 71,1 (1.481,7) 67,3 (1.400,6) 57,7
Margen bruto .......cccceeveeeceecicinininnnn, 583,0 28,9 721,5 32,7 1.028,6 423
OLroS iNQreS0S ...vcoveveeveivcerereirereresresve e 24,1 1,2 96,7 4.4 12,7 0,5
Gastos administrativos ..........c.cccceeeernennnes (96,5) 4,8 (105,2) 4,8 (106,4) 4,4
O1ros gastos Y ... (64,3) 3,2 (49,4) 2,2 (34,6) 1,4
Otras ganancias (perdidas) ...........cccccevee. 44 0,2 (11,4) 0,5 0,7 —
Ingresos financieros ..........ccccceveevevenennen, 16,1 0,8 12,7 0,6 29,1 1,2
Gastos finanCieros ...........ccocovvocecvnnenes (63,4) 31 (58,6) 2,6 (54,1) 2,2
Ingreso por patrimonio de asociados y
negocios conjuntos registrados segun el
método de participacion...........c.ccccoeue.n. 18,1 0,9 18,8 0,8 24,4 1,0
Diferencia de cambio ...........ccccocvvirinenne (16,5) 0,8 (12,0) 0,5 (26,8) 11
Ganancia antes del gasto por
impuestoalarenta® ... 4050 20,1 613,1 278 8735 36,0
Gasto por impuesto a larenta® ............. (160,7) 8,0 (138,5) 6,3 (216,1) 8,9
Ganancia atribuible a:
Participacion controladora ¥ ............. 2369 11,8 467,1 21,2 649,2 26,7
Participacién no controladora ................ 7.4 0,4 7,5 0,3 8,2 0,3
Ganancia del ejercicio @@ ................. 2443 12,1 474.6 21,5 657.4 271

(1) La cifra del afio 2014 incluye provisiones por aproximadamente US$7 millones que corresponden a pagos efectuados
en el afio 2015 al SlI por gastos que podrian no calificar como gastos tributarios de acuerdo al Codigo Tributario de
Chile. Dichos pagos se efectuaron después del 3 de marzo de 2015, fecha en la cual la Compafiia present6 sus estados
financieros consolidados estatutarios ante la SVS. Por lo tanto, este monto no fue reflejado en dichos estados
financieros consolidados estatutarios. Para mas informacion, vea “Item 3D. Factores de Riesgo—Riesgos
Relacionados a Nuestro Negocio—Podriamos estar sujetos a riesgos producto de investigaciones que estan siendo
realizadas por el Servicio de Impuestos Internos y el Ministerio Pdblico de Chile en relacion con ciertos pagos

efectuados por SQM entre los afios tributarios 2009 y 2014

(2

~

De acuerdo a la NIC 12, los efectos producidos por el cambio en la tasa del impuesto a la renta aprobado por Ley

N°20.780 sobre los impuestos a la renta e impuestos diferidos han sido aplicados al estado de resultados. Para efectos
de los estados financieros consolidados estatutarios de la Compafiia presentados ante la SVS, de acuerdo a las
instrucciones emitidas por la SVS en su Circular N°856 del 17 de octubre de 2014, los efectos producidos por el
cambio en la tasa del impuesto a la renta se contabilizaron como utilidades retenidas. El monto que fue cargado a
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patrimonio fue de US$52,3 millones, lo que gener6 una diferencia de US$52,3 millones entre la ganancia del ejercicio
y el gasto por impuesto a la renta presentados en los Estados Financieros Consolidados Auditados de la Compafiia y
en los estados financieros consolidados estatutarios presentados ante la SVS. Futuras modificaciones seran
reconocidas en el estado de resultados del ejercicio en los estados financieros consolidados estatutarios de la
Compafifa, de acuerdo a la NIC 12.

Resultados de operaciones: 2014 comparado con 2013

Ingresos

Los ingresos disminuyeron un 8,6% a US$2.014,2 millones en 2014 frente a los US$2.203,1 millones en
2013.

A continuacién se describen los principales factores causantes de la disminucién de los ingresos y la
variacion en las diferentes lineas de productos.

Nutricidn vegetal de especialidad

Los ingresos correspondientes a la nutricion vegetal de especialidad disminuyeron un 3,0% a US$708,0
millones en 2014 frente a los US$687,5 millones en 2013. A continuacion se presentan datos sobre el
volumen de ventas para los afios especificados por categoria de producto en esta linea de productos:

(en miles de ton. métricas) 2014 2013 % cambio
Nitrato de potasio y nitrato potasico de SOdio ........cccccevveveiieiesnieannas 531,6 512,6 4%
Mezclas de especialidad .........c.coevveieiie i 228,0 208,1 10%
Otra nutricion vegetal de especialidad (*) .....c.coocverernienennieneinee, 102,5 100,8 2%
NItrato de SO0 .....ccuviiieiiieie et 15,8 26,2 (40%)

* Incluye el comercio de otros fertilizantes de especialidad.

Nuestros volimenes de ventas en la linea de negocio de nutricion vegetal de especialidad aumentaron
3,6% en 2014 en comparacion con 2013. Los ingresos para nuestro producto mas importante en esta
linea de negocio, el nitrato de potasio, crecieron aproximadamente 5%. En general, los precios del
nitrato de potasio son menos volatiles que los de otros fertilizantes commaodity, como el cloruro de
potasio. En 2014, los precios en la linea de negocio fueron mayormente planos en comparacién con el
afio 2013.

Yodo y sus derivados

Los ingresos correspondientes al yodo y sus derivados disminuyeron un 27,2% a US$335,4 millones en
2014 frente a los US$461,0 millones en 2013. A continuacién se presentan datos sobre el volumen de
ventas para los afios indicados:

(en miles de ton. métricas) 2014 2013 % cambio

YOdO Y SUS AEFVAAOS ... 8,8 9,3 (5%)

SQM se vio afectado por los precios mas bajos en general en 2014, y nuestros precios cayeron
aproximadamente un 23% en 2014 en comparacién con 2013. Esperamos que los precios promedio sigan
disminuyendo a lo largo de 2015. Creemos que somos el productor de méas bajo costo en Chile y, como
resultado de esto, estamos bien posicionados para enfrentar este dificil entorno.
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Nuestros volimenes de ventas en la linea de negocio del yodo y sus derivados disminuyeron
aproximadamente un 5% en 2014 en comparacion con 2013. En 2015, esperamos que nuestros
volimenes de ventas aumentaran a medida que trabajamos para recuperar la cuota de mercado.

Litio y sus derivados

Los ingresos correspondientes al litio y sus derivados aumentaron un 5,3% a US$206,8 millones en 2014
frente a los US$196,5 millones en 2013. A continuacion se presentan datos sobre el volumen de ventas
para los afios indicados:

(en miles de ton. métricas) 2014 2013 % cambio

Litio Y SUS deriVados. ........ccccviuririreieiicsiesesieeeeieeseesve e seeaeas 39,5 36,1 10%

Durante el 2014, los precios en el mercado del carbonato de litio se redujeron ligeramente, lo que se
reflejé en los precios promedio en esta linea de negocio, que se redujeron casi un 4% en 2014 en
comparacién con 2013. Esperamos que la competencia existente afiada nuevos suministros en 2015, pero
el crecimiento de la demanda debe exceder esta nueva oferta. Por lo tanto, esperamos que los precios
promedio aumenten en 2015.

Nuestros volumenes de ventas en la linea de negocio del litio y sus derivados aumentaron cerca de un
10% en 2014 en comparacion con 2013. Logramos volimenes de ventas particularmente fuertes en el
cuarto trimestre, en el que se inform6 de los fuertes volimenes de ventas trimestrales de 2014.
Esperamos que nuestros volimenes de ventas en 2015 se mantengan relativamente estables en
comparacién con 2014, por un total apenas bajo las 40.000 toneladas métricas.

Potasio

Los ingresos correspondientes al potasio disminuyeron un 3,6% a US$584,3 millones en 2014 frente a
los US$606,3 millones en 2013. A continuacion se presentan datos sobre el volumen de ventas para los
afios indicados:

(en miles de ton. métricas) 2014 2013 % cambio

Cloruro de potasio y sulfato de potasio ............cccccoceevvireinncnns 1.556,2 1.434,9 8%

El aumento de aproximadamente el 8% en nuestro volumen de ventas en 2014 en comparacién con 2013
fue compensado por menores precios promedio en 2014. Aungue los precios se recuperaron
gradualmente durante el segundo semestre de 2014, en promedio para todo el afio, nuestros precios de
venta fueron aproximadamente un 11% mas bajos en 2014 en comparacion con 2013.

Durante el 2014, seguimos tomando ventaja de nuestra red de distribucion desarrollada y nuestro cloruro
de potasio distribuido a los clientes en todo el mundo. Nuestro principal mercado sigue siendo Brasil,
gue representd aproximadamente un tercio de nuestras ventas de cloruro de potasio del afio.

Quimicos industriales

Los ingresos correspondientes a los quimicos industriales disminuyeron un 33,8% a US$101,9 millones
en 2014 de los US$154,0 millones del afio 2013. A continuacion se presentan datos sobre el volumen de
ventas por categoria de producto para los afios indicados:
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(en miles de ton. métricas) 2014 2013 % cambio

Nitratos INAUSEIIAIES..........oovvviiiiiii e, 124,7 173,5 (28%)
ACIO DOTICO ...t s 0,8 2,0 (62%)

La demanda quimica industrial para aplicaciones tradicionales se mantuvo relativamente estable en
comparacion con el afio 2013. Los volimenes de ventas de sal solar alcanzaron poco mas de 22.000
toneladas métricas en 2014, lo que produjo una disminucién significativa en comparacién con el afio
2013.

SQM ha ejecutado acuerdos de suministro de sal solar por mas de 200.000 toneladas métricas, que seran
suministradas a cuatro nuevos proyectos en Africa y América Latina entre 2015 y 2017. Se espera que la
mayoria de estos volimenes sea entregados en 2016 y 2017. Seguiremos persiguiendo nuevos negocios
relacionados con la sal solar en un esfuerzo por aumentar ain mas el volumen de ventas. Las
perspectivas en el mercado de la sal solar siguen siendo positivas, y se espera que en 2015 los volimenes
de ventas en esta linea de negocio sean superiores a los del afio 2014.

Otros productos y servicios

Los ingresos provenientes de otros productos y servicios, relacionados principalmente con las ventas de
otros fertilizantes commodity y otros productos, disminuyeron un 20,6% a US$77,7 en 2014 frente a los
US$97,9 millones en 2013.

Costo de ventas

El costo de ventas disminuy6 3,4% a US$1.431,2 millones en 2014, que representd el 71% de los
ingresos, frente a los US$1.481,7 millones en 2013, que represent6 el 67% de los ingresos. Este aumento
en el porcentaje de los ingresos se debid principalmente a los precios mas bajos en la mayoria de
nuestros productos. El costo de ventas incluye, entre otras cosas, la depreciacion y amortizacion de los
costos.

Ganancia bruta
La ganancia bruta disminuy6 19,2% a US$583,0 millones en 2014, que representd el 28.9% de los
ingresos, frente a los US$721,5 millones en 2013, que representd el 32,7% de los ingresos. Esta

disminucion en el porcentaje de los ingresos se debid principalmente a los precios promedio mas bajos
en 2014 en comparacion con 2013 en nuestras lineas de negocios de yodo, nitratos y litio.

Otros ingresos

Los otros ingresos disminuyeron 75,1% a US$24,1 millones en 2014, que represent6 el 1,2% de los
ingresos, frente a los US$96,7 millones en 2013, que representd el 4,4% de los ingresos.

Gastos administrativos

Los gastos administrativos disminuyeron 8,3% a US$96,5 millones en 2014, que representé el 4,8% de
los ingresos, frente a los US$105,2 millones en 2013, que represento el 4,8% de los ingresos.

Otros gastos

Los otros ingresos aumentaron 30,2% a US$64,3 millones en 2014, que represent6 el 3,2% de los
ingresos, frente a los US$49,4 millones en 2013, que representd el 2,2% de los ingresos.
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Otras ganancias (pérdidas)

Las otras ganancias (pérdidas) aumentaron a una ganancia de US$4,4 millones en 2014, que represento
el 0,2% de los ingresos, frente a la pérdida de US$11,4 millones en 2013, que represento el 0,5% de los
ingresos.

Ingresos financieros

Los ingresos financieros aumentaron 26,8% a US$16,1 millones en 2014, que represento el 0,8% de los
ingresos, frente a los US$12,7 millones en 2013, que representd el 0,6% de los ingresos.

Gastos financieros

Los gastos financieros aumentaron 8,2% a US$63,4 millones en 2014, que represent6 el 3,1% de los
ingresos, frente a los US$58,6 millones en 2013, que represento el 2,6% de los ingresos.

Ingresos de participacion de asociados y negocios conjuntos valorados por el método de la
participacion

Los ingresos de participacion de asociados y negocios conjuntos valorados por el método de la
participacion disminuyeron 3,7% a US$18,1 millones en 2014, que representd un 0,9% de los ingresos,
frente a los US$18,8 millones en 2013, que representd el 0,8% de los ingresos.

Diferencias de cambio de moneda extranjera

Las pérdidas derivadas de las diferencias de cambio de moneda extranjera aumentaron 37,5% a US$16,5
millones en 2014, que representd el 0,8% de los ingresos, frente a los US$12,0 millones en 2013, que
represento el 0,5% de los ingresos. Una parte significativa de nuestros costos se relaciona con el peso
chileno ya que la mayoria de nuestras operaciones se produce en Chile. Ademas, aunque la mayor parte
de nuestros ingresos son en ddlares estadounidenses, tenemos ingresos en otras monedas, como el euro y
el rand sudafricano, que se deprecié durante 2014. Debido a que el délar estadounidense es nuestra
moneda funcional, estamos sujetos a las fluctuaciones monetarias. Nuestro objetivo es mitigar este
impacto a través de un programa de cobertura activa. Durante el afio 2014, el peso chileno se depreci6
un 15,7% frente al délar estadounidense.

Gasto por impuesto a la renta

Los gastos por impuesto a la renta aumentaron un 16,0% a US$160,7 millones en 2014, frente a los
US$138,5 millones del afio 2013. La tasa efectiva de impuestos fue de 39,0% en 2014 en comparacion
con el 22,6% en 2013. El incremento se debié a un aumento de US$52,300 millones en nuestros pasivos
por impuestos diferidos, como resultado de la reforma fiscal chilena del afio 2014. Consulte
"Reglamentos gubernamentales-Reglamentos generales en Chile". Excluyendo este efecto, el gasto por
impuesto a la renta disminuy6 21,7%, a US$108,4 millones en 2014, una tasa efectiva del 26,3%. La
diferencia entre las tasas de impuesto estatutarias y eficaces se debid principalmente a los impuestos de
derechos sobre la renta.

Ganancia del afio
La ganancia del afio disminuyé 48,5% a US$244,3 millones en 2014 frente a los US$474,6 millones en

2013, principalmente como resultado de los factores anteriores y los precios mas bajos a través de
multiples lineas de negocio en comparacion con 2013.
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Resultados de operaciones: 2013 comparado con 2012

Ingresos

Los ingresos disminuyeron un 9,3% a US$2.203,1 millones en 2013 frente a los US$2.429,2 millones en
2012. A continuacion se describen los principales factores causantes del aumento de los ingresos y la
variacion en las diferentes lineas de productos.

Nutricidn vegetal de especialidad

Los ingresos correspondientes a la nutricidon vegetal de especialidad aumentaron un 1,8% a US$687,5
millones en 2013 frente a los US$675,3 millones en 2012. A continuacién se presentan datos sobre el
volumen de ventas para los afios especificados por categoria de producto en esta linea de productos:

(en miles de ton. métricas) 2013 2012 % cambio
Nitrato de potasio y nitrato potasico de Sodio ..........ccccecervieiireiniennns 512,6 469,3 9%
Mezclas de especialidad ..........coovivreiiereiiiiese e 208,1 197,5 5%
Otra nutricion vegetal de especialidad (*) .....c.coocveerevnieneinieneinee 100,8 89,0 13%
NItrato de SO0 .....ccveiiiiicei ittt 26,2 24.4 7%

* Incluye el comercio de otros fertilizantes de especialidad.

Nuestros volimenes de ventas en la linea de negocio de nutricién vegetal de especialidad aumentaron
8,6% en 2013 en comparacion con los volimenes de ventas del 2012. En general, los precios del nitrato
de potasio son menos volatiles que aquellos de otros fertilizantes commaodity como el cloruro de potasio;
vimos que los precios en la linea de negocio disminuyeron un 6% durante 2013 en comparacion con el
afio 2012.

Yodo y sus derivados

Los ingresos provenientes del yodo y sus derivados disminuyeron un 20,3% a US$461,0 millones en
2013 frente a los US$578,1 millones en 2012. A continuacion se presentan datos sobre el volumen de
ventas para los afios indicados:

(en miles de ton. métricas) 2013 2012 % cambio

Y00 Y SUS DEriVados .........coociriiiiiiiiiiiiiieneee e 9,3 11,0 (15%)

Nuestros volimenes de ventas se redujeron aproximadamente 15% en 2013 en comparacion con 2012.
Los precios promedio para el afio 2013 estuvieron un poco bajo los US$50/kg, casi un 6% menos que los
precios reportados durante 2012. Estas disminuciones de precios estaban alineadas con las condiciones
del mercado y nuestras expectativas.

Litio y sus derivados

Los ingresos provenientes del litio y sus derivados disminuyeron un 11,6% a US$196,5 millones en
2013 frente a los US$222,2 millones en 2012. A continuacion se presentan datos sobre el volumen de
ventas para los afios indicados:

(en miles de ton. métricas) 2012 2012 % cambio

Litio y SUS derivados. .........cccoeriviiiniciiiiieiienee e 36,1 45,7 (21%)
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Nuestros volumenes de ventas en el segmento del litio disminuyeron aproximadamente un 21% en 2013
en comparacion con 2012. Esto se debié a una mayor oferta de varios competidores. Creemos que
nuestra cuota de mercado tuvo un total de 27% en 2013. Los precios se mantuvieron fuertes en el
mercado del litio, y nuestro precio promedio en la linea de negocio del litio fue casi un 12% mayor en
2013 que los precios observados en 2012.

Potasio
Los ingresos correspondientes al potasio aumentaron un 0,2% a US$606,3 millones en 2013 frente a los

US$606,3 millones en 2012. A continuacidn se presentan datos sobre el volumen de ventas para los afios
indicados:

(en miles de ton. métricas) 2013 2012 % cambio

Cloruro de potasio y sulfato de Potasio ............cccccoevvverevnncnns 1.434,9 1.209,5 19%

Nuestros volimenes de venta de cloruro de potasio y sulfato de potasio aumentaron mas del 18% en
2013 en comparacién con 2012, lo que estuvo alineado con nuestras expectativas. Como se menciond
anteriormente, la fijacién de precios para el segundo semestre de 2013 se mantuvo inestable, y no
éramos inmunes a los impactos. Nuestro precio promedio para la linea de negocio del cloruro de potasio
y sulfato de potasio en 2013 fue aproximadamente un 16% mas bajo que los precios promedio
registrados durante 2012.

Seguimos tomando ventaja de nuestra red de distribucién desarrollada y nuestro cloruro de potasio
distribuido a los clientes en todo el mundo. Nuestro principal mercado sigue siendo Brasil que, en 2013,
representd aproximadamente un tercio de nuestras ventas de cloruro de potasio.

Quimicos industriales

Los ingresos correspondientes a los quimicos industriales disminuyeron un 37,2% a US$154,0 millones
en 2013 de los US$245,2 millones del afio 2012. A continuacion se presentan datos sobre el volumen de
ventas por categoria de producto para los afios indicados:

(en miles de ton. métricas) 2013 2012 % cambio
Nitratos INAUSTIIAIES ..o 173,5 271,7 (38%)
Yol o (o3 1o ¢ [o]o 2,0 1,8 (6%)

Los precios promedio para la linea de negocios de los productos quimicos industriales en el afio 2013 se
mantuvieron practicamente sin cambios en comparacion con 2012. Como era de esperar, durante 2013
los volumenes disminuyeron significativamente en comparacion con los volimenes de ventas reportados
durante 2012. Este es un resultado directo de una reduccién en la venta de sales solares, productos
utilizados para fuentes de energia alternativas. Esta disminucién en el volumen de ventas fue
especialmente relevante durante la segunda mitad de 2013, cuando los volimenes de ventas de sales
solares eran triviales.

Otros productos y servicios

Los ingresos provenientes de otros productos y servicios, principalmente otros fertilizantes commodity y
otros productos, disminuyeron un 5,1% a US$97,9 en 2013 frente a los US$103,2 millones en 2012.

Costo de ventas
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El costo de ventas disminuy6 5,0% a US$1.481,7 millones en 2013, que representd el 67% de los
ingresos, frente a los US$1.400,6 millones en 2012, que representd el 58% de los ingresos. Este
aumento en el porcentaje de los ingresos se debid principalmente a los volimenes mas altos y a los
precios mas bajos en la mayoria de nuestros productos. El costo de ventas incluye, entre otros, los gastos
de depreciacion y amortizacion.

Ganancia bruta

La ganancia bruta disminuyd 29,9% a US$721,5 millones en 2013, que representd el 32,7% de los
ingresos, frente a los US$1.028,6 millones en 2012, que represento el 42,3% de los ingresos. El margen
bruto se vio afectado por los precios promedio generalmente mas bajos en 2013 en comparacion con
2012 en las lineas de negocio de fertilizantes.

Otros ingresos

Los otros ingresos aumentaron 661,4% a US$96,7 millones en 2013, que representd el 4,4% de los
ingresos, frente a los US$12,7 millones en 2012, que represento el 0,5% de los ingresos.

Gastos administrativos
Los gastos administrativos disminuyeron 1,1% a US$105,2 millones en 2013, que representé el 4,8% de
los ingresos, frente a los US$106,4 millones en 2012, que represento el 4,4% de los ingresos. EI aumento

en porcentaje de los ingresos se debi6 principalmente a la disminucién de los ingresos y los gastos
relativamente estables.

Otros gastos

Los otros ingresos aumentaron 42,6% a US$49,3 millones en 2013, que representd el 2,2% de los
ingresos, frente a los US$34,6 millones en 2012, que representd el 1,4% de los ingresos.

Otras ganancias (pérdidas)

La otras ganancias (pérdidas) disminuyeron a una pérdida de US$11,3 millones en 2013, frente a una
ganancia de US$0,7 millones en 2012,

Ingresos financieros

Los ingresos financieros disminuyeron 43,6% a US$12,6 millones en 2013, que represento el 0,6% de
los ingresos, frente a los US$29,1 millones en 2012, que representd el 1,2% de los ingresos. Los ingresos
financieros disminuyeron como resultado de los menores retornos en inversiones financieras, tales como
el mercado monetario y los depoésitos a plazo.

Gastos financieros
Los gastos financieros aumentaron 8,3% a US$58,6 millones en 2013, que represent6 el 2,7% de los

ingresos, frente a los US$54,1 millones en 2012, que represento el 2,2% de los ingresos. El aumento de
los gastos financieros se debi6 a un incremento neto del endeudamiento durante 2013.

Ingresos de participacion de asociados y negocios conjuntos valorados por el método de la
participacion
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Los ingresos de participacion de asociados y negocios conjuntos valorados por el método de la
participacion disminuyeron 23,0% a US$18,8 millones en 2013, que representd un 0,8% de los ingresos,
frente a los US$24,4 millones en 2012, que representd el 1,0% de los ingresos.

Diferencias de cambio de moneda extranjera

Las pérdidas derivadas de las diferencias de cambio de moneda extranjera disminuyeron 44,9% a
US$12,0 millones en 2013, que representd el 0,5% de los ingresos, frente a los US$26,8 millones en
2012, que represento el 1,1% de los ingresos. Una parte significativa de nuestros costos se relaciona
con el peso chileno ya que la mayoria de nuestras operaciones se produce en Chile. Debido a que el
ddlar estadounidense es nuestra moneda funcional, estamos sujetos a las fluctuaciones monetarias.
Tratamos de mitigar este impacto a través de un programa de cobertura activa. Durante el afio 2013,
el peso chileno se depreci6 un 9,3% frente al dolar estadounidense.

Gasto por impuesto a la renta

Los impuestos a la renta disminuyeron US$138,5 millones en 2013 frente a los US$216,1 millones en
2012. La tasa efectiva de impuestos fue de 22,5% en 2013 en comparacion con el 24,7% en 2012. La
diferencia entre las tasas de impuesto estatutarias y eficaces se debe principalmente a los impuestos de
derechos sobre la renta.

Ganancia del afio

La ganancia del afio disminuyd 27,8% a US$474,6 millones en el 2013 frente a los US$657,4 millones
en 2012, como resultado de los factores anteriores. La ganancia del afio fue menor en 2013 como
resultado de los precios mas bajos a través de maltiples lineas de negocio, y menores volimenes en litio,
yodo y quimicos industriales, en comparacion con 2012.

Impacto de Tipos de Cambio de Moneda Extranjera

Transamos una parte significativa de nuestro negocio en délares de los Estados Unidos. El délar de los
Estados Unidos es la moneda del ambiente econémico primario en el que operamos y nuestra moneda
financiera para efectos de reporte de estados financieros. Una parte significativa de nuestros costos
operacionales es en pesos chilenos y, por ello, un aumento o disminucion en la tasa de cambio entre el
peso chileno y el dolar de los Estados Unidos afecta nuestros costos de produccién. Ademas, como una
compaiiia internacional que opera en Chile y en varios otros paises, transamos una parte de nuestros
negocios y tenemos activos y pasivos en pesos Chilenos y en otras monedas distintas al délar, tales como
el Euro, el rand sudafricano y el peso mexicano. Como consecuencia, fluctuaciones en la tasa de cambio
de dichas monedas con el délar de los Estados Unidos afecta nuestra condicién financiera y nuestros
resultados operacionales. Vea Nota 23 a los Estados Financieros incluidos en este Informe Anual.

Monitoreamos e intentamos mantener nuestra posicién en activos y pasivos que no se encuentran en
délares en equilibrio y hacemos uso de contratos de moneda extranjera y otros instrumentos de cobertura
para tratar de minimizar nuestra exposicion al riesgo de tipo de cambio. Al 31 de diciembre de 2014,
para efectos de cobertura tuvimos opciones abiertas para comprar délares de Estados Unidos y vender
Euros por aproximadamente US$31,7 millones (EUR25,2 millones) y vender rands sudafricanos por
aproximadamente US$25,3 millones (ZAR289 millones), asi como contratos forward de moneda
extranjera para venta de doélares de los Estados Unidos y compra de pesos chilenos por US$89,5
millones (Ch$54.304 millones). Al 31 de diciembre de 2014, todos nuestros bonos en UF y pesos
chilenos estaban cubiertos con swaps de moneda cruzada al dolar de los Estados Unidos por
aproximadamente US$368 millones.
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Ademas, tuvimos contratos forward abiertos para comprar dolares de los Estados Unidos y vender pesos
chilenos para cubrir nuestros depdsitos a plazo en pesos chilenos por aproximadamente US$274
millones (Ch$166.229 millones).

5.B. Liquidez y Recursos de Capital

As of December 31, 2014, we had US$1,008.0 million of cash and cash equivalents and time deposits. In
addition, as of December 31, 2014, we had US$546.0 million of unused uncommitted working capital
credit lines.

Al 31 de diciembre de 2013, tuvimos US$1.008,0 millones de efectivo y efectivo equivalente y
depdsitos a plazo. Ademas, al 31 de diciembre de 2014, contdbamos con lineas de crédito no
comprometidas ni usadas por un monto de US$546.0 millones.

El patrimonio disminuyé a US$2.292,5 millones al 31 de diciembre de 2014 desde US$2.432,2 millones
al 31 de diciembre de 2013. La razon total de los pasivos totales a la patrimonio total (lo que incluye la
participacion no controladora) en una base consolidada aument6 a 1,03 al 31 de diciembre del 2014
desde 0,96 al 31 de diciembre del 2013.

De tiempo en tiempo evaluamos nuestros requerimientos de efectivo para financiar gastos de capital,
pagos de dividendos y aumentos en el capital de trabajo, pero creemos que nuestro capital de trabajo es
suficiente para nuestros requerimientos actuales. Ya que los requerimientos de deuda también dependen
del nivel de cuentas por cobrar y existencias, no podemos determinar en forma precisa el monto de
deuda que requeriremos. Nuestros requerimientos de deuda generalmente no son estacionales.

La tabla a continuacion presenta los flujos de efectivo de SQM para 2014, 2013 y 2012;

(millones de US$) 2014 2013 2012
Efectivo generado por (usado en):
Actividades de OPEIaCION .........cccciveieiieriiie et 591,0 651,7 650,2
Actividades de fiNaNCIaCION .........ccccveveiiiiiiii e s (388,0) 2,3) (197,7)
Actividades de INVEISION .......ccooeiiiiiiie e (311,4) (487,4)  (562,9)
Efectos de las fluctuaciones de la tasa de intercambio en efectivo y

efectivo eqQUIVAIENTE ........co i (13,7) (9,8) (10,3)
Aumento (disminucion) de efectivo y efectivo equivalente .......................... (122,1) 152,3  (120,6)

Operamos un negocio que es intensivo en capital y que requiere inversiones significativas en activos que
produzcan ingresos. En el pasado nuestras estrategias de crecimiento han incluido la compra de
instalaciones y equipos productivos y la mejora y expansién de las instalaciones existentes. El
financiamiento para gastos de capital y requerimientos de capital de trabajo se ha obtenido del efectivo
neto generado por actividades operacionales, préstamos corporativos de acuerdo con lineas de crédito y
emision de titulos de deuda.

El Directorio ha aprobado un plan de gastos de capital para el 2015 de US$182 millones en relacion con
las inversiones que se deben llevar a cabo en Chile. El programa de inversion de capital para el 2015 se
enfoca principalmente en la mantencion de nuestras dependencias de produccion. Nuestro programa de
inversion de capital para el 2015 no requiere de financiamiento externo, aunque nos reservamos el
derecho a acceder a mercados de capital con el fin de optimizar nuestra posicion financiera. Vea “ltem 4.
Historia y Desarrollo de la Compafiia—Programa de gastos de capital.”

Nuestro otro uso mas importante de fondos es el pago de dividendos. Pagamos dividendos por US$373,8
millones y US$273,6 millones durante los afios 2014 y 2013, respectivamente. Nuestra politica de

83



dividendos para el afio 2014, que fue aprobada por los accionistas, es pagar dividendos por un monto
equivalente al 50% de nuestra utilidad neta segdn los estados financieros presentados ante la SVS para
cada afio fiscal. De acuerdo con la legislacidn chilena, el pago minimo de dividendo es del 30% de
utilidad neta por cada ejercicio.

Actividades de Financiamiento

Nuestra razon corriente (activos corrientes divididos por pasivos corrientes) aument6 a 4,80 al 31 de
diciembre de 2014, desde 3,40 al 31 de diciembre de 2013. La siguiente tabla presenta informacion
acerca de nuestra deuda vigente a largo y corto plazo al 31 de diciembre de 2014.

Instrumento de deuda®® Tasa de Fecha de Fecha de Amortizacion
interés emisién vencimiento
Crédito bilateral — US$20 millones 0,41% 28 ago. 2014 25 feb. 2015 Bullet
Crédito bilateral — US$20 millones. 0,38% 17 nov. 2014 22 may. 2015  Bullet
Iflri?ldo'rtlzsb"atera' — US$20 059%  19jun.2014 10jun.2015  Bullet
glrifl‘i'ltl‘;sb"atera' — Us$20 046%  26ago.2014 2lago.2015  Bullet
Crédito bilateral — US$20 millones.. 0,59% 14 oct. 2014 2 sept. 2015 Bullet
Iflri?ldo'rtlzsb"atera' — US3$50 137%  190ct. 2012 190ct. 2015  Bullet
6,125% Notas con vencimiento en
2016 — US$ 200 6,13% 15 abr. 2006 15 abr. 2016 Bullet
millones...............
Crédito bilateral — US$40 millones 2,34%  6oct 2011  6oct 2016 ggg‘(')la;‘”a' a partir
Crédito bilateral — US$40 millones 0,97% 12 oct. 2011 12 oct. 2016 gs%—lazual apartir
Crédito bilateral — US$40 millones 1,94% 2 dic. 2011 21 dic. 2016 Bullet
Series M Bond — UF 1.0 millones... 2,90% 1 feb. 2012 1 feb. 2017 Bullet
gﬁl‘i’)‘;‘;sb”atera' — US$140 233%  290ct. 2009 13sept. 2017  Bullet
o .
e D eento e 550%  21abr.2010 21abr.2020  Bullet
0 L
g e ento e 3,63%  3abr.2013  3abr.2023  Bullet
o L
o g vene miento en 438%  280ct. 2014 28ene.2025  Bullet
Bono Serie C— UF 1,8 millones...... 5,84% 1 dic. 2005 1 dic. 2026 Ssr;(l)-g?ual a partir
Bono Serie H— UF 4 millones....... 4,03% 5 ene. 2009 5 ene. 2030 Ssrgé-lalgual a partir
Bono Serie O— UF 1,5 millones... 3,56% 1 feb. 2012 1 feb. 2033 Bullet

(1) Bonos en UF estan completamente hedgeados a délares estadounidenses con swaps de moneda cruzada.
(2) Algunos créditos bilaterales de tasa flotante actualmente se encuentran hedgeados a tasa fija utilizando
swaps de tasas de interés.

Al 31 de diciembre del 2014, teniamos una deuda financiera total de US$1.748 millones, en
comparacion con los US$1.815 millones al 31 de diciembre de 2013. Si se toman en cuenta los efectos
de los derivados financieros, nuestra deuda financiera total es de US$1.786 millones al 31 de diciembre
de 2014 y US$1.792 millones al 31 de diciembre de 2013. Del total de la deuda al 31 de diciembre de
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2014, US$211,4 millones corresponde a deuda a corto plazo. Todos nuestros bonos locales en UF, al 31
de diciembre de 2014, estaban hedgeados con swaps de moneda cruzada a délares estadounidenses.

Toda nuestra deuda a largo plazo (que incluye la parte corriente) al 31 de diciembre de 2014 estaba
denominada en dolares estadounidenses, y todos nuestros bonos locales en UF fueron hedgeados con
swaps de moneda cruzada a délares estadounidenses.

Las obligaciones financieras relacionadas con nuestros instrumentos de deudas incluyen: (i) limitaciones
en la razén de pasivos totales a patrimonio (incluyendo intereses no controladores) en una base
consolidada, (ii) requerimientos de patrimonio neto minimo, (iii) limitaciones de deuda financiera neta a
EBITDA, (iv) limitaciones sobre la deuda de interés sobre las subsidiarias activas y (v) activos de
produccién minimos. Creemos que los términos y las condiciones financieras de nuestros acuerdos de
deudas son estandares y habituales y que cumplimos con todos los aspectos importantes de tales
términos y condiciones al 31 de diciembre de 2014.

La siguiente tabla establece los vencimientos de nuestra deuda a largo plazo por afio al 31 de diciembre
de 2014 (en millones de US$):

Vencimiento®” Monto

200D 196,1
2006 o 286,1
2007 186,7
2008 6,1
200 13,5
2020 AN ThEIEATIEE .....viiiuieiiie ettt e e e e e st e e st e e st e e e ate e streesabeesrbeesareesraaas 1.058,5
TOtAl oo 1.746,9

(1) Solo se ha incluido el monto del capital. Para los bonos locales en UF, los montos presentados representan la
obligacion real en US$ al 31 de diciembre de 2014, sin incluir los efectos de los swap de moneda cruzada que
hedgean dichos bonos a dolares estadounidenses y los cuales tenian, al 31 de diciembre de 2014, un valor de
mercado de US$37 millones a favor de SQM.

Proyectos del Medio Ambiente, Salud y Seguridad Ocupacional

En 2014, efectuamos desembolsos por un monto de US$7,8 millones relacionados con proyectos
ambientales, de seguridad y de salud. Hemos presupuestado desembolsos futuros para el 2015 en un
monto aproximado de US$7,9 millones en relacidn con proyectos ambientales, de seguridad y de salud.
Este monto forma parte del programa de gastos de capital que se comenta anteriormente.

5.C. Investigacion y Desarrollo, Patentes y Licencias, etc.

Uno de los principales objetivos de nuestro equipo de investigacién y desarrollo consiste en desarrollar
nuevos procesos y productos con el objeto de maximizar los retornos obtenidos a partir de los recursos
que explotamos. Nuestra investigacién se desarrolla por cuatro unidades diferentes quienes cubren temas
tales como disefio de procesos quimicos, quimica de fase, metodologias de analisis quimicos y
propiedades fisicas de productos terminados.

Nuestra politica de investigacién y desarrollo enfatiza lo siguiente: (i) optimizacién de actuales procesos
con el objeto de disminuir los costos y mejorar la calidad de productos a través de la implementacion de
nuevas tecnologias v (ii) desarrollo de productos de mayor margen a partir de los actuales productos por
medio de integracion vertical o diferentes especificaciones de productos.

Nuestras actividades de investigacion y desarrollo han sido decisivas en el mejoramiento de nuestros
procesos de produccion y en el desarrollo de nuevos productos de valor agregado. Como consecuencia
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de nuestras actividades de investigacion y desarrollo, se han desarrollado nuevos métodos de extraccion,
cristalizacion y terminado. Los avances tecnoldgicos en afios recientes nos han permitido mejorar la
eficiencia de procesos para las operaciones de nitrato, potasio y litio para mejorar la calidad fisica de
nuestros productos granulados y reducir las emisiones de polvos y sedimentacién compacta aplicando
aditivos disefiados especialmente para nuestros productos manejados a granel. Nuestros esfuerzos de
investigacion y desarrollo también nos han permitido entrar en nuevos mercados de valor agregado para
nuestros productos. Un ejemplo es el uso del nitrato de sodio y nitrato de potasio como almacenamiento
térmico en plantas de energia solar.

Hemos patentado varios procesos de produccion para productos de nitrato, yodo y litio. Estas patentes se
han registrado principalmente en los Estados Unidos de América, Chile y otros paises cuando ha sido
necesario. Las patentes que se utilizan en nuestros procesos de produccion son la patente N° 47.080 de
Chile para yodo (produccion de granulos con forma esférica para productos que sublimen), la patente N°
4.889.848 de Japon para nitratos (fertilizantes granulados), y las patentes N° 41.838 de Chile, N° 5393-B
y 5391-B de Bolivia, N° AR001918B1 y AR001916B1 de Argentina, y N° 5.676.916 y 5.939.038 de
EE.UU. para litio (remocion de boro desde salmueras).

Para los ejercicios terminados el 31 de diciembre de 2014, 2013 y 2012, invertimos US$7,4 millones,
US$9,2 millones y US$10,4 millones, respectivamente, en actividades de investigacion y desarrollo.

5.D. Informacion sobre Tendencias

Nuestros ingresos disminuyeron un 8,6% a US$2.014,2 millones en 2014 frente a los US$2.203,1
millones en 2013. EI margen bruto disminuy6 19,2% a US$583,0 millones en 2014, que represento el
28,9% de los ingresos, frente a los US$721,5 millones en 2013, que representd el 32,7% de los ingresos.
La ganancia atribuible a los intereses de control disminuy6 un 49,3% a US$236,9 millones en 2014
frente a los US$467,1 millones en 2013.

Nuestros vollimenes de ventas en la linea de negocio de nutricién vegetal de especialidad aumentaron
3,6% en 2014 en comparacion con 2013, mientras que los precios eran relativamente planos. Como
resultado, nuestros ingresos en esta linea de negocio aumentaron aproximadamente un 3,0%. El nitrato
de potasio es el producto mas importante en esta linea de negocio, y de acuerdo a nuestras estimaciones,
el crecimiento de la demanda mundial de este producto crecié mas del 10% en 2014, impulsada por la
demanda en América del Norte. Creemos que el crecimiento de la demanda también fue apoyado por la
escasez en el mercado del sulfato de potasio durante el afio, a medida que las granjas buscaron fuentes
alternativas de potasio libres de cloruro. Esperamos que la demanda de nitrato de potasio siga creciendo
alrededor de 5% en 2015. Creemos que estamos preparados para satisfacer la creciente demanda del
mercado en el futuro.
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Nuestros volumenes de ventas en la linea de negocio del yodo disminuyeron un 5,4% en 2014, y la
presion a la baja significativa sobre los precios a lo largo del afio llevd a una disminucidn total de poco
mas de 23% en los precios promedio, en comparacion con el afio 2013. Se espera que los precios sigan
disminuyendo en 2015. Sin embargo, creemos que somos el productor de mas bajo costo en Chile y, por
lo tanto, estamos bien posicionados para enfrentar el entorno de precios desafiante. Esperamos que
nuestros volimenes de ventas aumenten a medida que trabajamos para recuperar algo de nuestra cuota
de mercado. Segun nuestras estimaciones, el mercado de yodo en todo el mundo crecid
aproximadamente un 3% durante el 2014. Creemos que la demanda del mercado alcanzd
aproximadamente las 31.600 toneladas métricas, de las cuales SQM tenia una participacion de mercado
de alrededor de 26%. La demanda fue liderada por el crecimiento de los medios de contraste de rayos X
y de las industrias farmacéuticas. Esperamos ver un crecimiento de la demanda global de méas del 3% en
2015, en parte, relacionado con precios mas bajos.

Nuestros volimenes de ventas en la linea de negocio del litio aumentaron 9,4% en 2014 en comparacion
con 2013, y esperamos que nuestros volimenes de ventas se mantengan relativamente estables en 2015.
Segun nuestras estimaciones, la demanda mundial de litio creci6 mas del 9% en 2014, impulsado
principalmente por el crecimiento de mas del 14% en el mercado de las baterias recargables, y el
crecimiento deberia continuar en 2015. Esperamos que otros productores de litio agreguen alguna nueva
oferta en 2015, pero creemos que el crecimiento de la demanda superara la nueva oferta, lo que deberia
conducir a un aumento en los precios promedio. Estimamos que nuestra participacion en el mercado fue
de aproximadamente 27% para el 2014.

Nuestros volumenes de ventas en la linea de negocio del potasio aumentaron cerca de un 8,5% en 2014
en comparacién con 2013. Aunque los precios promedio de la linea de negocio fueron un 11,1%
menores afio tras afio, los precios aumentaron durante la segunda mitad de 2014. La demanda de cloruro
de potasio fue muy fuerte en 2014, alcanzando un total estimado de mas de 60 millones de toneladas
métricas. No esperamos ver un mayor crecimiento del mercado durante 2015, y esperamos gque nuestros
volimenes de ventas en la linea de negocio del potasio sean similares en 2015 a su nivel de 2014.

Nuestros volimenes de ventas en la linea de productos quimicos industriales se redujeron un 28,5% en
2014 en comparacién con 2013, debido principalmente a los menores volimenes de ventas de sal solar.
Sin embargo, seguimos confiando en las perspectivas a largo plazo en el mercado de almacenamiento de
energia solar térmica. Hemos ejecutado acuerdos de suministro de sales solares por mas de 200.000
toneladas métricas que serdn suministradas entre 2015 y 2017. Se espera que la mayoria de estos
volimenes de ventas sean entregados en 2016 y 2017. La demanda para aplicaciones tradicionales de
quimicos industriales se mantuvo relativamente estable en 2014 en comparacion con 2013.

5.E. Disposiciones no incluidas en el balance

No hemos entrado en ninguna transaccion con entidades no consolidadas con las cuales tendriamos
garantias financieras, intereses retenidos o contingentes en los activos transferidos, instrumentos
derivados y otros acuerdos contingentes que nos podrian exponer a importantes riesgos de continuidad,
compromisos contingentes o cualquier otra obligacion que emane de un interés variable en una entidad
no consolidada que nos provea apoyo de financiamiento, liquidez, riesgo de mercado o riesgo de crédito
0 que participe en servicios de arrendamiento, cobertura o investigacién y desarrollo con nosotros.

5.F. Presentacién tabular de obligaciones contractuales
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En la siguiente tabla se muestran las obligaciones y compromisos esperados importantes al 31 de

diciembre de 2014:

Menos de 1-3 3-5 Més que

Total 1 afio anos anos 5 afios

MUS$ MUS$ MUS$ MUS$ MUS$
Deuda a largo y corto plazo 0 1.787.397 213.172 472.376 12.176 1.089.673
Obligaciones de arrendamiento de capital - - - - -
Arrendamiento operativo 45.365 2.835 5.671 5.671 31.188
Compromisos de compra @ 15.966 15.966 - - -
Indemnizaciones por afios de servicio 30.952 - - - 30.952
Obligaciones y compromisos contractuales
totales 1.879.680 231.973 478.047 17.847 1.151.813

(1) Incluye intereses.

(2) Los compromisos de compra de la compafiia se reconocen como un pasivo cuando los servicios y los bienes son

recibidos por la compafiia.

5.G. Amparo para informes financieros

La informacion contenida en los items 5.E y 5.F tiene declaraciones de caracter prospectivas. Vea
"Declaracion de precaucién en torno a las declaraciones prospectivas" en este Informe Anual para

clausulas de amparo.
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ITEM6. DIRECTORES, GERENCIAY EMPLEADOS
6.A. Directores y Gerencia

Somos dirigidos por los gerentes ejecutivos guiados por el Directorio, el cual, de acuerdo con nuestras
regulaciones, consiste de ocho directores, siete de los cuales son elegidos por titulares de acciones comunes
de serie A'y uno por titulares de acciones comunes serie B. Todo el Directorio se elige regularmente cada tres
afios, en la junta ordinaria anual de accionistas. En la eleccién de directores se permiten los votos acumulados.
El Directorio puede designar reemplazos para llenar cualquier vacante que ocurra durante los periodos entre
elecciones. Si ocurre una vacante, todo el Directorio deberd ser elegido o reelegido en la proxima junta
ordinaria de accionistas. El gerente general es nombrado por el Directorio, y su tiempo en el cargo también
depende del Directorio. El gerente general nombra a los funcionarios ejecutivos. Hay reuniones de Directorio
programadas regularmente una vez al mes. El presidente puede citar a reuniones extraordinarias cuando lo
solicite (i) el director elegido por los titulares de acciones comunes serie B, (ii) cualquier otro director con el
consentimiento del presidente o (iii) una mayoria absoluta de todos los directores. EIl Directorio cuenta con
un comité de directores, cuyas regulaciones se presentan mas abajo.

El Directorio actual fue elegido por un periodo de tres afios en la Junta General Ordinaria de Accionistas
celebrada con fecha de 24 de abril de 2015.

Nuestros directores actuales son los siguientes:

Nombre Cargo y experiencia pertinente Cargo actual desde
Juan Antonio Guzman M.  Presidente del Directorio y Director. EI Sr. Guzman es Abril 2015

Ingeniero Industrial y Quimico de la Universidad

Catolica de Chile, ademas de tener un Doctorado de la

Politécnica del Norte de Londres. Tiene experiencia

profesional administrando diversas organizaciones,

tanto en el servicio publico (Ministro de Educacion)

como en el sector privado donde ha sido nhombrado en

varios cargos ejecutivos como Gerente General y

Director (Gener, Polpaico, CGE, Sonda, Indisa, CAmara

Chilena Canadiense de Comercio). Junto con lo

anterior, se ha mantenido activo como propietario en

diversos sectores empresariales como energia,

educacidn, bienes raices y salud. Ha sido Director de

SQM desde el afio 2013.
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Nombre

Cargo y experiencia pertinente

Cargo actual desde

Edward J. Waitzer ¥

Joanne L. Boyes

Hernan Biichi B.

Robert A. Kirkpatrick

Vicepresidente del Directorio y Director. EI Sr. Waitzer
fue Director de Stikeman Elliott LLP desde 1999 al afio
2009 y se mantiene como socio senior con enfoque en
transacciones de alta complejidad. También aconseja en
temas de politica publica y gobierno corporativo. Es
profesor y Director de Jarislowsky Dimma Mooney en
gobierno corporativo y Director del Hennick Centre for
Business and Law at Osgoode Hall y Schulich School of
Business en York University. Entre 1993 y 1996 fue
Director de Ontario Securities Commission (y del
Technical Committee of the International Stock
Exchange Organization of Securities Commission) y
hasta 1981 como Vice-Presidente del Toronto Stock
Exchange. Es Director del Liquor Control Board de
Ontario. Ha escrito y presentado, ampliamente sobre
variados temas legales y otros de politica publica y es
parte 0 ha sido parte como director de corporaciones,
fundaciones, organizaciones comunales, editoriales y de
grupos asesores. Obtuvo su LL.B. (1976) y su LL.M.
(1981) de la Faculty of Law, University of Toronto. Fue
integrado al Bar de Ontario en 1978 y al de New York
en 1985.

Directora. La sefiora Boyes es Directora Senior de
Reporting, Finanzas y Cumplimiento. Ha trabajado en
PotashCorp desde el afio 2004 y es responsable de
finanzas, contabilidad, tesoreria y control internacional.
Ella es también participante regular del Comité de
Auditoria de PotashCorp.

Director. ElI Sr. Bichi es Ingeniero Civil de la
Universidad de Chile. Se desempefi6 como
Vicepresidente del Directorio de SQM desde enero de
2000 a abril de 2002. Actualmente es miembro del
Directorio de Quifienco S.A. y S.A.C.1. Falabella, entre
otros. También es Presidente del Directorio de la
Universidad del Desarrollo.

Director. El Sr. Kirkpatrick es Vicepresidente Legal y
Secretario Corporativo Asistente de PotashCorp. Ha
trabajado en PotashCorp desde 1994 y es responsable
del cumplimiento regulaciones del mercado de valores,
junto con ser un asesor en temas de finanzas
corporativas y desarrollo. Es también participante
regular del comité de Gobierno Corporativo y
Nominaciones de PotashCorp.
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Nombre

Cargo y experiencia pertinente

Cargo actual desde

2—|)ans Dieter Linneberg A.
2

Arnfinn F. Prugger

Wolf von Appen B.

Director. El Sr. Linneberg es Economista de
Universidad de Chile, ademas de tener un Doctorado de
la Université Catholique Louvain, Louvain la Neuve,
Bélgica. Actualmente es Director Ejecutivo del Centro
de Gobierno Corporativo y Mercados de Capitales de la
FEN en la Universidad de Chile. Adicionalmente, es
académico de la misma universidad, dictando el curso
Gobierno Corporativo y Finanzas Internacionales.

Director. El Sr. Prugger es Vicepresidente Técnico de
PotashCorp. Ha trabajado PotashCorp por mas de 25
afios y tiene una amplia experiencia en posiciones
ejecutivas en mineria y geofisica.

Director. El Sr. Von Appen es
empresario. Actualmente es Vicepresidente del Centro
de Estudios Publicos.

Nuestros ejecutivos principales actuales son los siguientes:

Nombre

Cargo y experiencia pertinente

Abril 2015

Abril 2015

Mayo 2005

Cargo actual desde

Patricio de
Solminihac T. @

Matias Astaburuaga S.

Ricardo Ramos R.

Eugenio Ponce L.

Gerente General. El Sr. de Solminihac es ingeniero
industrial de la Pontificia Universidad Catélica de Chile
ademéas de tener un Magister en Administracién de
Empresas de la Universidad de Chicago. Se unié a
SQM en 1988 como Vicepresidente de Desarrollo de
Negocios. Actualmente integra el Directorio de Melén
S.A

Fiscal. El Sr. Astaburuaga es abogado de la Pontificia
Universidad Catélica de Chile. Se uni6 a SQM en
1989. Antes de eso, fue Asesor Juridico Regional de
The Coca-Cola Export Corporation, region andina y
Asesor Juridico regional de American Life Insurance
Company, region de América Latina.

Vicepresidente de Finanzas y Desarrollo. EI Sr.
Ramos es un ingeniero industrial de la Pontificia
Universidad Catdlica de Chile. Se uni6 a SQM en
1989. El Sr. Ramos también es un miembro del
Directorio de Soquimich Comercial S.A.

Vicepresidente Comercial. EI Sr. Ponce es un
ingeniero mecénico de la Universidad Catolica de
Valparaiso. En 1981, se uni6 a SQM como Gerente de
Ventas. Asumié como Gerente Comercial en 1982,
Gerente Comercial y de Operaciones en 1998, y
Director General de SQM Nitratos S.A. en 1991.
Actualmente, es miembro del directorio de Soquimich
Comercial S.A. y Vicepresidente del Directorio de
Pampa Calichera S.A.
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Nombre

Cargo y experiencia pertinente

Cargo actual desde

Carlos Diaz O.

Pauline De Vidts S.

Juan Carlos Barrera P.

O]

Daniel Jiménez Sch.

Vicepresidente Operaciones, Nitratos y Yodo. El Sr.
Diaz es un ingeniero civil graduado y con un MBA
de la Pontificia Universidad Catélica de Chile. En
1996, se uni6 a SQM como ingeniero en
planificacion en el Departamento de Ventas, donde
fue ascendido a Gerente de Planificacion en 1998. En
2002, asumio el cargo de Gerente de Finanzas de las
oficinas comerciales y, luego de 4 afios, asumié como
Gerente de Logistica.

Vicepresidente Personas y Sustentabilidad. La Sra.
De Vidts es una ingeniera industrial de la Pontificia
Universidad Catolica de Chile, y tiene un doctorado
en ingenieria quimica de Texas A&M University. Se
unié a SQM en 1996 para trabajar en desarrollo de
procesos en las operaciones del Salar de Atacama, y
en 1998 se convirtié en Gerente de Desarrollo para
estas operaciones, y luego en Vice Presidenta de
Investigacion y Desarrollo Corporativo y Temas
Medioambientales en el 2001. Desde el 2005, ella se
ha encargado de temas de seguridad, salud y medio
ambiente, y en el 2011 ella también se empez6 a
hacer cargo de las comunicaciones corporativas y los
asuntos publicos de SQM.

Vicepresidente Operaciones, Potasio y Litio. EIl Sr.
Barrera es un ingeniero industrial de la Pontificia
Universidad Catélica de Chile y tiene un Masters en
Administracién de Empresas de Tulane University y
un Masters en Administracién de Empresas de la
Universidad de Chile. Se unié a SQM en 1991 como
asesor del area de Desarrollo y ha servido en distintos
cargos desde ese entonces. En 1995, se convirtié en
Gerente de Desarrollo de Negocios de SQM Nitratos
S.A. En 1999, asumid como Gerente de Calidad
Corporativo, en el 2000 asumié como Vicepresidente
de la Cadena de Suministro Corporativo, y en el 2006
como Gerente General de Soquimich Comercial S.A

Vicepresidente de Exploracion. El Sr. Jiménez es
Ingeniero Industrial. El Sr. Jiménez es un ingeniero
industrial de la Pontificia Universidad Catélica de
Chile, y tiene un Masters en Administracion de
Empresas de Old Dominion University. Se uni6 a
SQM en 1991, trabajando en distintos cargos en las
areas de finanzas y ventas en la sede de SQM y
subsidiarias extranjeras en los Estados Unidos y en
Bélgica, paises en los que residio por 8 afios. En el
2002, se convirtio en Vicepresidente de Ventas y
Marketing de Yodo y Quimicos Industriales. En el
2007, se convirtid en Vicepresidente de Recursos
Humanos y Asuntos Corporativos. El Sr. Jiménez
también es miembro del directorio de Soquimich
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Comercial S.A.

Nombre Cargo y experiencia pertinente Cargo actual desde
Macarena Brisefio C. Gerente de Riesgo y Control de Cumplimiento. La Sra. Agosto 2013

Brisefio es ingeniero civil de la Pontificia Universidad

Catolica de Chile. Se uni6 a SQM en 1993 como

ingeniero de planificacion, primero en el area comercial

y posteriormente en el area de finanzas. Se convirtié en

Gerente de Control de Gestion en el 2001 y Contralor

en el 2003.

@ Al 24 de abril de 2015, el Sr. Waitzer tenia 10.000 acciones de SQM.

2 Al 24 de abril de 2015, el Sr. Linneberg tenia 455 acciones de SQM.

3) Al 16 de marzo de 2015, el Sr. Patricio de Solminihac T. fue nombrado Gerente General de SQM.
4) Al 24 de abril de 2015, el Sr. Barrera tenia 224 acciones de SQM.

6.B. Compensacion

Durante el 2014, se les pag6 a los directores una suma mensual, independiente de su asistencia y del nimero
de sesiones del Directorio. Para el Presidente los honorarios fueron de UF 300 por mes. Para los siete
directores restantes, los honorarios fueron de UF 50 por mes para el periodo entre enero y abril, UF 125 por
mes para el periodo entre mayo y diciembre. Sumado a lo anterior, los directores recibieron compensacion
variable (en pesos chilenos) segin un programa de participacion en las utilidades aprobado por los
accionistas. En el 2014, el Presidente recibié el equivalente de 0,35% de las utilidades del 2013 y cada uno de
los siete directores recibid el equivalente de 0,04% de las utilidades del 2013.

Ademas, durante el 2014, se les pagé a los miembros del Comité de Directores UF 17 por mes para el periodo
entre enero y abril y UF 75 por mes para el periodo entre mayo y diciembre, independiente del nimero de
sesiones llevadas a cabo por el Comité. Ademas, los miembros del Comité de Directores recibieron
compensacion variable (en pesos chilenos) segiin un programa de participacién en la utilidades aprobado por
los accionistas. En 2014, cada uno de los miembros del Comité de Directores recibieron el equivalente de
0,013% de las utilidades de 2013. Esta remuneracion también es independiente de lo que los miembros del
Comité obtengan como miembros de nuestro Directorio.

En la Junta General Ordinaria de Accionistas celebrada el 25 de abril de 2014, los accionistas aprobaron la
creacion de un Comité de Salud, Seguridad y Medio Ambiente. A los miembros de este comité se les pagd UF
30 por mes, independiente del nimero de sesiones llevadas a cabo.

Durante el 2014, la compensacién que se pagd a cada uno de nuestros directores que formaron parte del
Directorio durante ese afio fue el siguiente (monto en pesos chilenos):

Comité Comité Salud
Directores SQM  Seguridad y Medio Directorio
Directorio (Ch$) (Ch$) Ambiente SQM (Ch$) SQMC (Ch$) Total (Ch$)

Julio Ponce

Lerou 994.050.636 — —  86.438.001 1.080.488.637
Wayne R.

Brownlee 131.599.461 — 5.075.089 — 136.674.550
Hernan Biichi

Buc 132.761.291 49.068.490 — — 181.829.781
Patricio

Contesse Fica 129.245.311 43.973.524 5.075.089 — 134.320.100
José Maria 131.599.454 — 5.075.089 — 136.674.543
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Eyzaguirre

Baeza

Juan Antonio

Guzman

Molinari 131.599.460 48.673.467 — — 180.272.927
Alejandro

Montero

Purviance 131.602.164 — — — 131.602.164
Wolf Von

Appen

Behrman 132.761.293 49.068.491 — — 181.829.784
Total 1.915.219.070 146.810.448 15.224.967  86.438.001 2.163.692.486

Para el afio terminado el 31 de diciembre de 2014, la compensacion acumulada que se le pag6 a nuestros 108
ejecutivos principales ubicados en Chile fue de Ch$15.573 millones (aproximadamente US$25,7 millones).
No divulgamos ni a nuestros accionistas ni al pablico general informacion sobre la compensacién de
funcionarios individuales.

Contamos con programas de incentivos para nuestros empleados, basado en el desempefio individual, el
desempefio de la compafiia, e indicadores de corto, mediano y largo plazo. Ademas, para incentivar a nuestros
ejecutivos claves y asi mantenerlos en la empresa, tenemos un plan de compensacion de efectivo a largo plazo
para algunos altos ejecutivos, que consiste en un bono a largo plazo vinculado al precio de la accidn, que se
pagara entre el 2016 y el 2018.

Al 31 de diciembre de 2013, la provisién del bono a largo plazo vinculado al precio de nuestra accion habria
aumentado o disminuido en aproximadamente US$1,5 millones por cada movimiento de US$1 en el precio de
la accion ordinaria serie B, cuando el precio de la accién se encuentra sobre los US$50. EI monto de los bonos
de efectivo reales que se pagaran como parte del programa de incentivos variara dependiendo del precio de
mercado de la accion ordinaria serie B a la fecha en que se paguen los bonos.

Al 31 de diciembre de 2014, tuvimos una provision relacionada a todos los programas de incentivos de un
acumulado de US$18,4 millones.

No mantenemos ningun plan de pensiones o de jubilacién para los integrantes del Directorio o nuestros
ejecutivos en Chile.
6.C. Practicas del Directorio

Informacion acerca del periodo en que se ha desempefiado en su cargo cada uno de los actuales Directores de
SQM se proporciona mas arriba en el punto 6.A Directores y Gerencia.

La fecha de término de vigencia del actual Directorio es abril de 2018. Los contratos de los ejecutivos son
indefinidos.

Los integrantes del Directorio son remunerados de acuerdo con la informacion proporcionada més arriba en el
punto 6.B. Compensacion. No hay contratos entre SQM o cualquiera de las filiales de SQM y los miembros
del Directorio que estipulen beneficios a la finalizacidn de su mandato.

Comité de Directores — Comité de Auditoria

Conforme a lo requerido por la ley chilena, durante 2014 tuvimos un Comité de Directores integrado por tres

Directores, el que realiza muchas de las funciones de un comité de auditoria. Este Comité de Directores
cumple con las exigencias de las normas NYSE sobre gobierno corporativo aplicables a los comités de
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auditoria. Segun las normas NYSE sobre gobierno corporativo, el comité de auditoria de una empresa de los
Estados Unidos debe efectuar las funciones que se detallan en las reglas 303A.06 y 303A.07 del Manual para
compafiias que cotizan en la NYSE. Las empresas no estadounidenses estan obligadas a cumplir con la Regla
303A.06, pero en ningln caso es necesario que cumplan con la Regla 303A.07.

Al 24 de abril de 2015, nuestro Comité de Directores estaba integrado por tres Directores: Hernan Biichi B.,
Hans Dieter Linneberg A. y Edward J. Waitzer. Cada uno de los tres miembros cumple con los requisitos de
independencia que estipula la NYSE para los integrantes de un comité de auditoria. De acuerdo con los
requisitos de independencia de Chile, los Sres. Linneberg y Waitzer cumplen los requisitos de independencia.

Durante el afio 2014, nuestro Comité de Directores estaba integrado por tres Directores: Sr. Bichi, Sr.
Guzman y Sr. von Appen. Cada uno de los tres miembros cumple con los requisitos de independencia que
estipula la NYSE para los integrantes de un comité de auditoria. De acuerdo con los requisitos de
independencia de Chile, el Sr. Guzman cumple los requisitos de independencia.

Durante el afio 2014, el Comité de Directores de SQM esencialmente analiz6 (i) los Informes y Estados
Financieros No Auditados de la Sociedad; (ii) los Informes y Estados Financieros Auditados de SQM; (iii) los
Informes y propuestas de los Auditores Externos, Inspectores de Cuentas y Clasificadoras Independientes de
Riesgo de la Sociedad; (iv) la propuesta al Directorio de SQM acerca de los Auditores Externos y de los
Clasificadores Independientes de Riesgo que dicho Directorio podria recomendar a la respectiva Junta de
Accionistas para su consiguiente designacion; (v) los servicios tributarios y otros, diferentes de los de
auditoria propiamente tales, prestados por los Auditores Externos de la Sociedad en favor de ésta y de sus
filiales en Chile y en el extranjero; (vi) los planes de remuneraciones y compensaciones de los Ejecutivos
Principales de la Sociedad; (vii) los antecedentes relativos a las operaciones sociales a que se refiere el Titulo
XVI de la Ley de Sociedades Anbénimas; (viii) el Informe de Control Interno de la Sociedad y (ix) las
diferentes materias a que se hace referencia en el capitulo “Comité de Directores” que se encuentra inserto en
los Estados Financieros de SQM al dia 31 de diciembre del afio 2014.

Dentro de dicho contexto y en relacion con lo anterior, el Comité:

(@) Examino los antecedentes relativos a los Estados Financieros de SQM correspondientes al ejercicio
comercial del afio 2013 y el Informe emitido al respecto por los Auditores Externos de SQM.— Del
mismo modo, también examind los Estados Financieros Consolidados Intermedios de la Sociedad
correspondientes al ejercicio comercial del afio 2014.

(b)  Examind —i— en su Sesion N°88 de 7 de enero del afio 2014 la suscripcion de dos “Contratos de
Transporte Maritimo” entre el “Grupo SQM” y el “Grupo Ultramar” —vinculado a don Wolf von
Appen B., Director de SQM S.A—. El Comité de Directores de la Sociedad aprobd tales
suscripciones y el Directorio de SQM S.A., después, en su Sesién de Directorio N°680 de 21 de
enero del afio 2014, fue oportunamente informado acerca de dichas aprobaciones y, por su parte,
también confirmo que tales Contratos fueron convenidos en precios, términos y demas modalidades
similares a las prevalecientes en los mercados respectivos en el momento pertinente vy
consiguientemente aprobé su suscripcién —por unanimidad de los Directores presentes y con la sola
abstencion del Director sefior Von Appen— y declard que los mismos no constituyen un Hecho
Esencial para la Sociedad —ii— la suscripcion de dos “Contratos de Transporte Maritimo™ entre el
“Grupo SQM” y el “Grupo Ultramar” —vinculado a don Wolf von Appen B., Director de SQM
S.A.—y que el Directorio de SQM S.A., en su Sesion de Directorio N°690 de 16 de septiembre del
afio 2014, confirmé que tales Contratos fueron convenidos en precios, términos y demas
modalidades similares a las prevalecientes en los mercados respectivos en el momento pertinente y
consiguientemente aprobd su suscripcion —por unanimidad de los Directores presentes y con la sola
abstencion del Director sefior Von Appen- y declaré que los mismos no constituyen un Hecho
Esencial para la Sociedad —iii— en su Sesion N°94 de 16 de diciembre del afio 2014 los tres
“Acuerdos de Prestacion de Servicios Legales” entre el “Grupo SQM” y el “Estudio de Abogados
Claro y Cia.” —vinculado a los sefiores Wayne R. Brownlee y José Maria Eyzaguirre B., Directores
de SQM-. EI Comité de Directores de la Sociedad aprobé tales Acuerdos y el Directorio de SQM
S.A., después, en su Sesion de Directorio N°694 de 16 de diciembre del afio 2014, fue
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oportunamente informado acerca de ello y, por su parte, también confirmé que tales Acuerdos
fueron convenidos en precios, términos y demas modalidades similares a las prevalecientes en los
mercados respectivos en el momento pertinente y consiguientemente aprobdé los mismos —por
unanimidad de los Directores presentes y con la sola abstencién de los Directores sefiores Wayne
R. Brownlee y José Maria Eyzaguirre B.— y declar6é que ellos no constituyen un Hecho Esencial
para la Sociedad y —iv—en su Sesion N°94 de 16 de diciembre del afio 2014 la suscripcién de un
“Contrato de Transporte Maritimo” entre el “Grupo SQM” y el “Grupo Ultramar” —vinculado a don
Wolf von Appen B., Director de SQM S.A.—. EIl Comité de Directores de la Sociedad aprobo tal
suscripcion y el Directorio de SQM S.A., después, en su Sesion de Directorio N°694 de 16 de
diciembre del afio 2014, fue oportunamente informado acerca de dicha aprobacion y, por su parte,
también confirmé que tal Contrato fue convenido en precios, términos y demas modalidades
similares a las prevalecientes en los mercados respectivos en el momento pertinente y
consiguientemente aprob6 su suscripcion —por unanimidad de los Directores presentes y con la sola
abstencion del Director sefior Von Appen- y declaré que el mismo no constituye un Hecho
Esencial para la Sociedad.

(c) Propuso al Directorio de la Sociedad los nombres de los Auditores Externos y de los Clasificadores
Independientes de Riesgo de SQM y que el Directorio de ésta, a su vez, podria sugerir para su
designacion a la respectiva Junta General Ordinaria de Accionistas de SQM.— EIl Directorio de la
Sociedad aprobd dichas sugerencias y la Junta, por su parte, también acogio las mismas.

(d)  Examiné los sistemas de remuneraciones y los planes de compensaciéon de los trabajadores y
Ejecutivos Principales de la Sociedad.

El Comité de Directores, finalmente, emitio el informe Anual de Gestidn a que se hace referencia en la Ley
N°18.046.

El 25 de abril de 2014, la Junta General Ordinaria de Accionistas de SQM aprobé un presupuesto operacional
para el Comité de Directores; el presupuesto operacional es equivalente a la remuneracion anual de los
miembros del Comité de Directores.

Las actividades realizadas por el Comité y los gastos en que incurra deben figurar en la Junta General de
Accionistas. En 2014, el Comité de Directores no incurrié en ningln gasto de consultoria.

El articulo 50 bis de la Ley de Sociedades Anénimas de Chile establece que el Comité debe constar de tres
Directores, de los cuales por lo menos un miembro debe ser de preferencia independiente del controlador (es
decir. cualquier persona o entidad que “controle” a la compafiia para los propdsitos de la ley chilena), si lo
hay, y que sus funciones deben ser remuneradas.

Resumen Comparativo de Diferencias en Normas de Gobierno Corporativo

La siguiente tabla presenta un resumen comparativo de las diferencias en practicas de régimen corporativo
seguidas por nosotros de acuerdo con nuestras normas del pais de origen como aquellas aplicables a emisores
locales de los Estados Unidos de acuerdo a la Seccion 303A de la Bolsa de Nueva York (NYSE) del Manual
de Empresas Registradas.

A las empresas registradas que sean emisores privados extranjeros, tales como SQM, se les permite seguir
practicas del pais de origen con valor de las estipulaciones de la Seccién 303A, excepto por el hecho que a
dichas empresas se les requiere cumplir con los requerimientos de la Seccién 303A.06, 303A.11 y 303A.12

(b) y (c)-

Seccion | Normas NYSE Practicas de SQM en lo correspondiente a

normativas de la Bolsa de Valores Chilena

303A.01 |La mayoria de los directores de sociedades |No existe obligacion legal de tener directorio

integrado por una mayoria de miembros
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Seccién

Normas NYSE

Practicas de SQM en lo correspondiente a
normativas de la Bolsa de Valores Chilena

registradas deben ser independientes.

independientes del Directorio pero de acuerdo con
la legislacion chilena, los directores de la
Sociedad no pueden servir como alto ejecutivo.

303A.02

Ningln director califica como "independiente” a
menos que el directorio determine
afirmativamente que el director no posee relacion
material con la empresa registrada (ya sea
directamente o como socio, accionista o alto
gjecutivo de una organizacion que tiene relacion
con la sociedad).

Ademas, un director no es independiente si:

(i) El director es o ha sido durante los tres ultimos
afios, un empleado de la sociedad registrada o un
familiar inmediato es o ha sido dentro de los
Gltimos tres afios, un alto ejecutivo, de la empresa
registrada.

(ii) El director ha recibido o tiene un familiar
inmediato quien ha recibido, durante cualquier
periodo de doce meses dentro de los Gltimos tres
afios, mas de US$120.000 en compensacion
directa de parte de la sociedad registrada que no
sea honorarios de director y honorarios a
miembros del comité y pension u otras formas de
compensacion diferida por servicio anterior
(siempre que dicha compensacion no sea
contingente de modo alguno en servicio continuo).

(iii) (A) El director es socio o empleado actual de
una firma que es el auditor interno o externo de la
Sociedad; (B) el director cuenta con un familiar
inmediato quien es un socio actual de dicha firma;
(C) el director tiene un familiar inmediato que es
empleado actual de dicha firma vy trabaja
personalmente en la auditoria de la sociedad
registrada; o (D) el director o un familiar
inmediato fue dentro de los Ultimos tres afios socio
0 empleado de dicha firma y trabajé
personalmente en la auditoria de la sociedad
registrada dentro de ese tiempo.

(iv) El director o un familiar inmediato es o ha
sido dentro de los Ultimos tres afios un alto
ejecutivo de otra sociedad en la que alguno de los
altos ejecutivos presentes de la sociedad registrada
proporciona servicios 0 proporciond servicios en
el comité de compensacion de esa sociedad.

(v) El director es un empleado actual o un familiar

Un director no seria considerado independiente si,
en cualquier momento, dentro de los ultimos 18
meses él o ella:

(i) Mantuviera cualquier relacion de naturaleza
relevante y monto con la sociedad y con otras
sociedades del mismo grupo con su accionista
controlador o con los ejecutivos principales o
cualquiera de ellos ha sido un director, gerente,
administrador o alto ejecutivo de cualquiera de
ellas.

(ii) Mantuviera una relacion familiar con alguno
de los miembros descritos en (i) anterior.

(iii) Ha sido director, gerente, administrador o
ejecutivo principal de organizaciones sin fines de
lucro que han recibido aportes de (i) anterior.

(iv) Ha sido socio o accionista que ha tenido o
controlado, directa o indirectamente, el 10% o
maés del capital social o ha sido director, gerente,
administrador o ejecutivo principal de una entidad
gue ha proporcionado servicios de consultoria o
legales para una contraprestacion relevante o
servicios de auditoria externa a las personas
incluidas en (i) anterior.

(v) Ha sido un socio o accionista que ha tenido o
controlado, directa o indirectamente el 10% o més
del capital social o ha sido director, gerente,
administrador o  ejecutivo  principal  del
competidor, proveedor o clientes principales.
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Seccién

Normas NYSE

Practicas de SQM en lo correspondiente a
normativas de la Bolsa de Valores Chilena

inmediato es alto ejecutivo actual de una sociedad
que ha efectuado pagos a, o recibido pagos de, la
sociedad registrada por propiedad o serviciasen un
monto que, en cualquiera de los Ultimos tres
ejercicios, sobrepasa el que resulte mayor entre
US$1 millén o el 2% de los ingresos brutos
consolidados de dicha otra sociedad.

303A.03

Los directores que no pertenecen a la
administracion deben reunirse en sesiones
programadas regularmente sin la administracion.

Estas reuniones no son necesarias ya que los
directores no pueden servir también como altos
ejecutivos.

303A.04

(a) Las sociedades registradas deben contar con un
comité de gobernacion nominativo/corporativo
compuesto  completamente  de  directores
independientes.

(b) El comité de gobernacién
nominativo/corporativo debe contar con una carta
de constitucion escrita que trate:

(i) el objetivo y las responsabilidades del comité —
que, como minimo, deben ser: identificar a
personas para que se conviertan en miembros del
directorio, consistente con los criterios aprobados
por el directorio y seleccionar o recomendar que el
directorio seleccione, los nominados para director
para la préxima junta anual de accionistas;
desarrollar y recomendar al directorio un grupo de
pautas de gobernacién corporativa aplicables a la
sociedad; y supervisar la evaluacion del directorio
y la administracion; y

(i) una evaluacién de desempefio anual del
comité.

Este comité no es necesario como tal en la
normativa chilena. Sin embargo, en lo
correspondiente a la normativa chilena SQM tiene
un Comité de Directores (ver practicas del
Directorio, antes descritas).

303A.05

Las sociedades registradas deben tener un comité
de compensacion compuesto totalmente por
directores independientes y deben contar con una
carta de constitucion escrita.

Este comité no esta contemplado como tal en la
normativa chilena. De acuerdo con la normativa
chilena, SQM tiene un Comité de Directores (ver
practicas del Directorio antes descritas) que es
responsable de revisar las compensaciones de la
administracion
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Seccion | Normas NYSE Practicas de SQM en lo correspondiente a
normativas de la Bolsa de Valores Chilena
303A.06 | Las empresas registradas deben tener un comité de | Este comité no esta contemplado como tal en la
auditoria normativa chilena. Seglin la normativa Chilena,
SQM tiene un Comité de Directores que
desempefia las funciones de un comité de
auditoria y que cumple con los requerimientos de
las normas de gobierno corporativo de NYSE.
303A.07 | El comité de auditoria debe tener un minimo de |En lo correspondiente a la Seccién 303.A.00, no
tres miembros. Cada uno de estos miembros debe [se requiere que SQM cumpla con los
satisfacer requerimientos de independencia y el | requerimientos de 303A.07. En lo correspondiente
comité debe contar con una carta de constitucion | a las normas chilenas SQM cuenta con un Comité
escrita. Las empresas registradas deben contar con | de Directores (vea las practicas del Directorio
una funcién de auditoria interna para proporcionar | indicadas anteriormente) con ciertos
a la administracion asistencia continua del proceso | requerimientos de independencia.
de gestion de riesgo y el sistema de controles
internos de la Sociedad
303A.08 |Los accionistas deben tener la oportunidad de |SQM no cuenta con plan de compensacion
votar sobre todo los planes de patrimonio— | patrimonial alguno. Sin embargo, segin se
compensacion y revisiones materiales de estos. menciona en item 6.B Compensacion, la Sociedad
si tiene un bono de efectivo a largo plazo para
ciertos altos ejecutivos que consta de bono a largo
plazo vinculado con el precio de las acciones de la
Sociedad. Los Directores y ejecutivos s6lo pueden
adquirir acciones de SQM mediante compras
individuales. ElI comprador debe dar aviso de
dichas compras a la Sociedad y a Ila
Superintendencia de Valores y Seguros (SVS).
303A.09 | Las empresas registradas deben adoptar y revelar | La ley Chilena no requiere que se adopten dichas
pautas de régimen corporativo. pautas de régimen corporativo. Las
responsabilidades del Director y acceso a la
administracion y a asesores independientes se
estipulan directamente por la ley aplicable. La
compensacion de los directores se aprueba en la
junta anual de accionistas en lo correspondiente a
la ley aplicable.
303A.10 |Las empresas registradas deben adoptar y revelar | No se contempla en la normativa chilena. SQM ha

un cddigo de conducta de negocios y ética para
directores, altos ejecutivos y personal y revelar
prontamente cualquier renuncia del cédigo para los
directores o los altos ejecutivos.

adoptado y revelado un codigo de conducta de
negocios y ética, disponible en el sitio web de la
Sociedad: www.sgm.com.
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Seccién

Normas NYSE

Practicas de SQM en lo correspondiente a
normativas de la Bolsa de Valores Chilena

303A.11

Los emisores privados extranjeros deben revelar
cualquier modo significativo en el que sus
practicas de gobierno corporativo difieren de las
seguidas por empresas locales de acuerdo con las
normas registradas en la NYSE.

En lo correspondiente a 303A.11, esta tabla
establece un resumen comparativo de diferencias
en practicas de régimen corporativo seguidas por
SQM de acuerdo con las normas chilenas y las
aplicables a emisores locales de los Estados
Unidos en lo correspondiente a la Seccién 303A.

303A.12

El CEO de cada empresa registrada debe (a)
certificar a la NYSE cada afio que él o ella no esta
al tanto de trasgresion alguna de la Sociedad en
cuanto a las normas de registro de régimen
corporativo NYSE (b) notificar prontamente a la
NYSE por escrito luego de que cualquier alto
ejecutivo sepa de cualquier incumplimiento
significativo de cualquiera estipulacién aplicable
de la Seccién 303A; (c) debe presentar una
Afirmacién Escrita anualmente a la NYSE cada
vez que ocurra un cambio en el directorio p en
cualquiera de los comités sujetos a la Seccion
303A. Las Afirmaciones Escritas anuales e
interinas deben estar en el formato especificado
por la NYSE.

No se requiere en la normativa chilena. EI CEO
solo debe cumplir con la Seccion 303A.12 (b) y

(©).

303A.13

La NYSE puede emitir una carta de reprimenda
escrita a cualquier empresa registrada que
transgreda una norma de registro NYSE.

No se especifica en la normativa chilena

6.D. Empleados

Al 31 de diciembre de 2014, teniamos 4.800 empleados permanentes, de los cuales 190 estaban contratados
fuera de Chile. En promedio nuestros empleados permanentes se quedan en la empresa por alrededor de 7,4

anos.

Empleados en Chile
Empleados fuera de Chile
Total de empleados
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Al 31 de diciembre

2014 2013 2012
4.610 4.583 5.450
190 209 193
4.800 4.792 5.643




Al 31 de diciembre de 2014, el 68% de nuestros empleados permanentes en Chile estaban representados por
25 sindicatos, los que representan a sus miembros en las negociaciones colectivas con nosotros. La
remuneracion del personal sindicalizado se establece de acuerdo con los convenios de negociacién colectiva
pertinentes. El plazo de la mayoria de tales acuerdos actualmente en vigencia es de tres afios y las fechas de
vencimiento de los mismos varian de contrato en contrato. Segln estos convenios, los empleados reciben un
sueldo conforme a una escala que depende de la funcién del trabajo, la antigiiedad y la productividad. Los
empleados sindicalizados también reciben ciertos beneficios dispuestos por la ley y ciertos beneficios
dispuestos por el convenio de negociacion colectiva aplicable, los que varian dependiendo de los términos del
convenio colectivo, tales como becas de estudio y prestaciones adicionales para salud, muerte e invalidez,
entre otros.

Ademas, poseemos todo el patrimonio de Institucion de Salud Previsional Norte Grande Limitada (“Isapre
Norte Grande™), la cual es una organizacion de atencion de salud que brinda servicios médicos principalmente
a nuestros empleados, y de Sociedad Prestadora de Servicios de Salud Cruz de Norte S.A. (“Prestadora”), la
cual es un hospital en Maria Elena. Hacemos contribuciones a Isapre Norte Grande y a Prestadora de acuerdo
con las leyes chilenas y con las estipulaciones de nuestros diversos convenios de negociacion colectiva, pero
no somos responsables de sus pasivos.

Los empleados no sindicalizados reciben los sueldos que negocian individualmente, los beneficios dispuestos
por la ley y ciertos beneficios adicionales que proporcionamos.

Ofrecemos facilidades y servicios para la vivienda y otros a los empleados y a sus familias en Maria Elena.

No mantenemos ningln plan de pensiones o de jubilacién para nuestros empleados chilenos. La mayoria de
los trabajadores en Chile estan sometidos a una ley nacional de pensiones. Adoptada en 1980, la cual
establece un sistema de planes independientes de jubilacién administrados por la correspondiente Sociedad
Administradora de Fondos de Pensiones. No tenemos responsabilidad alguna en el desempefio de ninguno de
estos planes de pension y de ningln pago de pensiones para nuestros empleados. Sin embargo, financiamos
los planes de indemnizacidn por desvinculacion de personal para nuestros empleados y para los empleados de
nuestras filiales chilenas, por lo cual nos comprometemos a proporcionar un pago de suma alzada a cada
empleado al finalizar su contratacion, sea por muerte, finiquito, renuncia o jubilacion.

Més del 96% de nuestros empleados estan contratados en Chile. De ellos, al 31 de diciembre de 2014,
aproximadamente el 68% esta representado por 25 sindicatos de trabajadores. Como en los afios anteriores,
durante 2014 renegociamos los convenios colectivos pertinentes con los sindicatos un afio antes del
vencimiento de los mismos. Al 31 de diciembre de 2014, concluimos renegociaciones con 21 sindicatos que
representan un 91,9% de nuestros empleados sindicalizados y firmamos nuevos acuerdos con cada sindicato
por una duracion de tres afios. En enero de 2015 se cerraron los procesos con dos sindicatos mas, totalizando
un 99,7%. Para cerrar el ciclo de negociacion colectiva, nos falta negociar con dos sindicatos. Estamos
expuestos a huelgas laborales o a acciones ilegales de hecho que pueden suspender nuestras operaciones e
impactar nuestros niveles de produccion. En caso de producirse una huelga o una accion ilegal de hecho y
extenderse por un periodo sostenido en el tiempo, podriamos enfrentarnos a un aumento de costos e, incluso,
a una interrupcion de nuestro flujo de produccién, lo que podria tener un efecto material adverso en nuestro
negocio, posicion financiera y resultados de operaciones.

6.E. Propiedad Accionaria

Al 30 de abril del 2015, SQM tiene un grupo controlador conforme a la definicidon que establece para tal
efecto el Titulo XV de la Ley N°18.045. En efecto, al 30 de abril del 2015 SQM ha sido informada que don
Julio Ponce Lerou (RUT: 4.250.719-9) y personas relacionadas con él controlan el 100% de la sociedad
Inversiones SQYA Ltda. y el 100% de la sociedad Inversiones SQ Ltda. y que éstas, por su parte, controlan
actual e indirectamente el 29,94% de la totalidad de las acciones de SQM (71.805.464 acciones Serie Ay
7.007.688 acciones Serie B).- Esto ultimo (i) en virtud de que la sociedad Inversiones SQ Ltda. controla el
0,0258% de las acciones de la sociedad Norte Grande S.A., de que la sociedad Inversiones SQYA Ltda.
controla el 67,53% de las acciones de la sociedad Norte Grande S.A., de que la sociedad Norte Grande S.A.
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controla, a su vez, el 76,51% de las acciones de la Sociedad de Inversiones Oro Blanco S.A., de que la
Sociedad de Inversiones Oro Blanco S.A. controla, por su parte, el 88,64% de las acciones de la Sociedad de
Inversiones Pampa Calichera S.A. y de que la Sociedad de Inversiones Pampa Calichera S.A. controla, por
Gltimo, el 19,69% de las acciones de SQM (ii) en virtud, también, de que la Sociedad de Inversiones Pampa
Calichera S.A. controla el 99,99% de la sociedad Inversiones Global Mining (Chile) Limitada y de que la
sociedad Inversiones Global Mining (Chile) Limitada controla, a su vez, el 3,34% de las acciones de SQM y
(iii) en virtud, finalmente, de que la sociedad Norte Grande S.A. controla el 76,34% de las acciones de la
sociedad Nitratos de Chile S.A., de que la sociedad Nitratos de Chile S.A. controla, a su vez, el 98,89% de las
acciones de la sociedad Potasios de Chile S.A., y de que la sociedad Potasios de Chile S.A. controla, por una
parte, el 10,07% de las acciones de la Sociedad de Inversiones Pampa Calichera S.A. y, por otra parte, el
6,91% de las acciones de SQM.- Asi, entonces, Sociedad de Inversiones Pampa Calichera S.A. y sus
empresas relacionadas Inversiones Global Mining (Chile) Limitada y Potasios de Chile S.A. controlan el
29,94% de la totalidad de las acciones de SQM (“Grupo Pampa”). Adicionalmente, el Grupo Pampa también
ha informado que al 30 de abril de 2015, es duefio de 17.748 acciones de SQM y que ellas se encuentran en
custodia en “EuroAmerica Corredores de Bolsa S.A.”, y de otras 2.000 acciones de SQM y que ellas se
encuentran en custodia en “Negocios y Valores Corredores de Bolsa S.A.” y que las mismas estan incluidas
en el 29,94% precedentemente sefialado.

Kowa Company Ltd., Inversiones La Esperanza (Chile) Limitada, Kochi S.A. y la Esperanza Delaware
Corporation (“Grupo Kowa”) son duenas de un 2,09% de la totalidad de las acciones de SQM. EI Grupo
Pampa y el Grupo Kowa suscribieron el dia 21 de diciembre del afio 2006 un Acuerdo de Actuacion Conjunta
que les permite, actualmente, controlar un 32% de la totalidad de las acciones de SQM.- Como consecuencia
de dicho Acuerdo, el Grupo Pampa controla indirectamente el 32% de la totalidad de las acciones de SQM y
tal circunstancia le permite tener la calidad de Controlador de la misma.

No le entregamos a directores, gerentes ni empleados opciones accionarias u otros esquemas que involucren
el capital de SQM.

La siguiente tabla muestra las participaciones combinadas que tiene el grupo controlador en SQM por fecha:

% Propiedad

30 de abril de 2015 32,03%
31 de diciembre de 2014 32,03%
31 de diciembre de 2013 32,00%
31 de diciembre de 2012 34,05%

Aparte de cualquier interés propietario del Grupo Controlador, al 30 de abril de 2015, se ha informado a SQM
que la compafiia canadiense Potash Corporation de Saskatchewan Inc. (“PCS”) controla en forma indirecta
100% de las acciones de Inversiones El Boldo Limitada, 100% de las acciones de Inversiones RAC Chile
Limitada y 100% de las acciones de Inversiones PCS Chile Limitada. Mediante estas compafiias, PCS posee
32% de las acciones totales en SQM. Para conocer mas sobre la propiedad accionaria de la Empresa, vea
“Item 7. Principales Accionistas y Transacciones con Partes Relacionadas”.

No otorgamos opciones de compra de acciones ni otros arreglos que involucren el capital de SQM a
directores, ejecutivos o empleados. Con respecto a las personas identificadas en el Item 6B. Compensacién,
para mayor informacion sobre las acciones de propiedad del Sr. Ponce, vea “Item 7A. Accionista
Mayoritarios”. EI Sr. Montero era propietarios de menos del 1% de las acciones de la Compafiia al 31 de
diciembre de 2014, la fecha més reciente a la que la Compaiiia dispone de dicha informacion. Para mayor
informacion sobre la propiedad accionaria que poseen los actuales directores y ejecutivos en SQM, vea “Item
6. Directores, Gerencia y Empleados”.

ITEM7. PRINCIPALES ACCIONISTAS Y TRANSACCIONES CON PARTES RELACIONADAS

7.A. Principales Accionistas
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La siguiente tabla muestra informacién determinada sobre la propiedad beneficiosa de las acciones comunes
de la Serie A y de la Serie B de SQM al 30 de abril de 2015 con respecto a cada accionista conocido por
nosotros como propietario beneficioso de méas de 5% de las acciones comunes en circulacién de la Serie A o
de la Serie B. La siguiente informacidn se deriva de nuestros registros e informes presentados por algunas de
las personas que se nombran a continuacion ante la SVS y la Bolsa de Valores de Santiago.

Namero Namero
de acciones % acciones de acciones % acciones % acciones
Accionista Serie A serie A Serie B serie B totales
The Bank of New York — — 61.851.832 51,38% 23,50%
Sociedad de Inversiones
Pampa Calichera S.A. W@ 44.827.778 31,39% 7.007.688 5,82% 19,69%
Inversiones El Boldo Ltda.® 29.330.326 20,54% 17.963.546 14,92% 17,97%
Inver(s3i)ones RAC Chile 19.200.242 13,44% 2.202.773 1,83% 8,13%
Ltda.
Potasios de Chile S.A.® 18.179.147 12,73% = = 6,91%
Inversiones PCS Chile 15.526.000 10,87% — — 5,90%
Limitada.®
Inversiones Global Mining
Chile Ltda.® 8.798.539 6,16% — — 3,34%
Banco de Chile por Cuenta de
Terceros No Residentes — — 7.625.343 6,33% 2,90%
(1) Pampa Calichera es una sociedad abierta cuyas acciones se transan en la Bolsa de Valores de

O]

Santiago. En su origen, los accionistas de Pampa Calichera eran empleados de SQM. Pampa
Calichera se form¢6 para reunir el capital social de SQM contribuido por dichos empleados o
adquirido posteriormente en el mercado abierto.

Al 30 de abril del 2015, SQM tiene un grupo controlador conforme a la definicion que establece para
tal efecto el Titulo XV de la Ley N°18.045. En efecto, al 30 de abril del 2015 SQM ha sido
informada que don Julio Ponce Lerou (RUT: 4.250.719-9) y personas relacionadas con él controlan
el 100% de la sociedad Inversiones SQYA Ltda. y el 100% de la sociedad Inversiones SQ Ltda. y
gue éstas, por su parte, controlan actual e indirectamente el 29,94% de la totalidad de las acciones de
SQM (71.805.464 acciones Serie A'y 7.007.688 acciones Serie B).- Esto Gltimo (i) en virtud de que
la sociedad Inversiones SQ Ltda. controla el 0,0258% de las acciones de la sociedad Norte Grande
S.A., de que la sociedad Inversiones SQYA Ltda. controla el 67,53% de las acciones de la sociedad
Norte Grande S.A., de que la sociedad Norte Grande S.A. controla, a su vez, el 76,51% de las
acciones de la Sociedad de Inversiones Oro Blanco S.A., de que la Sociedad de Inversiones Oro
Blanco S.A. controla, por su parte, el 88,64% de las acciones de la Sociedad de Inversiones Pampa
Calichera S.A. y de que la Sociedad de Inversiones Pampa Calichera S.A. controla, por ultimo, el
19,69% de las acciones de SQM (ii) en virtud, también, de que la Sociedad de Inversiones Pampa
Calichera S.A. controla el 99,99% de la sociedad Inversiones Global Mining (Chile) Limitada y de
que la sociedad Inversiones Global Mining (Chile) Limitada controla, a su vez, el 3,34% de las
acciones de SQM vy (iii) en virtud, finalmente, de que la sociedad Norte Grande S.A. controla el
76,34% de las acciones de la sociedad Nitratos de Chile S.A., de que la sociedad Nitratos de Chile
S.A. controla, a su vez, el 98,89% de las acciones de la sociedad Potasios de Chile S.A., y de que la
sociedad Potasios de Chile S.A. controla, por una parte, el 10,07% de las acciones de la Sociedad de
Inversiones Pampa Calichera S.A. y, por otra parte, el 6,91% de las acciones de SQM.- Asi,
entonces, Sociedad de Inversiones Pampa Calichera S.A. y sus empresas relacionadas Inversiones
Global Mining (Chile) Limitada y Potasios de Chile S.A. controlan el 29,94% de la totalidad de las
acciones de SQM (“Grupo Pampa”). Adicionalmente, el Grupo Pampa también ha informado que al
30 de abril de 2015, es duefio de 17.748 acciones de SQM y que ellas se encuentran en custodia en
“EuroAmerica Corredores de Bolsa S.A.”, y de otras 2.000 acciones de SQM vy que ellas se
encuentran en custodia en “Negocios y Valores Corredores de Bolsa S.A.” y que las mismas estan
incluidas en el 29,94% precedentemente sefialado.
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Kowa Company Ltd., Inversiones La Esperanza (Chile) Limitada, Kochi S.A. y la Esperanza
Delaware Corporation (“Grupo Kowa”) son duefias de un 2,09% de la totalidad de las acciones de
SQM. EIl Grupo Pampa y el Grupo Kowa suscribieron el dia 21 de diciembre del afio 2006 un
Acuerdo de Actuacion Conjunta que les permite, actualmente, controlar un 32% de la totalidad de las
acciones de SQM.- Como consecuencia de dicho Acuerdo, el Grupo Pampa controla indirectamente
el 32% de la totalidad de las acciones de SQM Yy tal circunstancia le permite tener la calidad de
Controlador de la misma.

(3) PCS posee 100% de Inversiones El Boldo Limitada, el 100% de Inversiones RAC Chile Ltda. y el
100% de Inversiones PCS Chile Limitada, y por consiguiente es el propietario beneficioso de
84.222.887, 0 32,00%, de las acciones totales de SQM. La participacién de PCS al 31 de diciembre
de 2013 y de 2012 era, respectivamente, de 32,00% y 32,00% de las acciones totales de SQM.

El 21 de diciembre de 2006, Pampa Calichera y Kowa ejecutaron un acuerdo de desempefio comun que les
permite convertirse en el "grupo controlador” de la Empresa, segun se define dicho término en la ley chilena.
Se nos ha informado que, al 31 de diciembre de 2014, el Sr. Julio Ponce L. y las personas relacionadas eran
propietarios beneficiarios, a través de Pampa Calichera y de ciertas otras empresas, de 29,94% de las acciones
de la empresa. Al 31 de diciembre de 2014, Grupo Kowa era el propietario, en forma directa o indirecta, de
2,09% de las acciones de la Empresa. Al 31 de diciembre de 2014, conforme al acuerdo de desempefio
comun, el "grupo controlador” dirigido por el Sr. Julio Ponce L. era el propietario beneficiario de 32,03% de
las acciones totales en la Empresa.

Las acciones comunes de la Serie A y Serie B tienen los mismos derechos econdmicos (vale decir, ambas
series pueden compartir equitativamente todos los dividendos declarados en las acciones en circulacion) y
derechos de votacion en cualquier junta de accionistas, sea esta ordinaria o extraordinaria, a salvedad de la
eleccion del Directorio, donde los accionistas de la Serie A eligen a siete miembros y los accionistas de la
Serie B eligen a un miembro. Ademas, las acciones ordinarias de la Serie B no pueden sobrepasar el 50% de
las acciones de SQM en circulacion y emitidas. Los accionistas de al menos el 5% de esta Serie pueden
solicitar una junta extraordinaria de accionistas, donde el director elegido por esta Serie puede solicitar una
junta extraordinaria del Directorio sin previa autorizacién del Presidente del Directorio. Estas condiciones
mantendran su validez hasta el afio 2043. Bajo nuestros estatutos, el maximo poder de voto individual, ya sea
de manera personal 0 en representacion de otros accionistas de la Serie, se limita al 37,5% de las acciones
suscritas de cada Serie con derecho a voto y al 32% de las acciones suscritas con derecho a voto. Para calcular
estos porcentajes, se deben afiadir las acciones que pertenecen a las personas relacionadas con el accionista
votante. Ademas, el director elegido por los accionistas de las Serie B no puede votar en la eleccion del
Presidente del Directorio en caso de haber ocurrido un empate durante el proceso de votacion anterior. Al 11
de mayo de 2015, hay 142.819.552 acciones ordinarias de la Serie A y 120.376.972 acciones ordinarias de la
Serie B en circulacion.

7.B. Transacciones con Partes Relacionadas

El Titulo XVI de la Ley de Sociedades Anonimas, regula transacciones con empresas relacionadas para
compafiias publicas y sus empresas relacionadas.

Los articulos 146 a 149 de la Ley de Sociedades Andnimas requiere que nuestras transacciones con partes
relacionadas (i) tengan como proposito contribuir a los intereses de la Compafiia (ii) tengan precio, términos y
condiciones similares a aquellas normalmente prevalecientes en el mercado al momento de sus aprobaciones
(iii) satisfagan los requerimientos y procedimientos establecidos por la Ley de Sociedades Andnimas. La
violacion de dichos Articulos puede ademas resultar en sanciones administrativas o criminales y se pueden
generar demandas por responsabilidad civil en nombre de SQM, accionistas u terceros interesados que sufran
pérdidas como resultado de dichas violaciones.

Adicionalmente, el Articulo 89 de la Ley de Sociedades Andnimas requiere que las transacciones entre

afiliadas, filiales o empresas relacionadas de una sociedad anénima cerrada tal como algunas de las afiliadas y
subsidiarias de la Sociedad deben también ser en términos similares a aquellos regularmente prevalecientes en
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el mercado. Los Directores y ejecutivos de compafiias que violan el Articulo 89 son responsables por las
pérdidas resultantes de dichas violaciones.

Con respecto a las operaciones de SQM con partes relacionadas, éstas incluyen negociaciones,
procedimientos, contratos u operaciones que involucran a SQM y a su controlador, directores, gerentes y
ejecutivos, y sus conyuges y parientes, y otras compafiias y personas vinculadas con las partes antes
mencionadas 0 mencionadas en los estatutos o por el Comité de Directores. Dichas operaciones s6lo pueden
ser llevadas a cabo si: (i) sus objetivos son los de contribuir con los intereses de la Compafiia y si sus precios,
términos y condiciones estan de acuerdo con los precios de mercados prevalecientes y con los términos y
condiciones al momento de su aprobacion, y (ii) ellas satisfacen los requerimientos y procedimientos
establecidos por la Ley de Sociedades Andnimas. Dichos requerimientos incluyen, entre otros:

e que la operacion sea informada al Comité de Directores y al Directorio antes de su ejecucion;

e (que el Directorio, excluyendo a cualquier Director involucrado en la operacion, apruebe la operacién
con mayoria absoluta de sus miembros, o, si una mayoria absoluta no es factible, con un voto
unanime de los Directores no involucrados en la transaccion, o, si ninguna de estas opciones esta
disponible, que una Reunién Extraordinaria de Accionistas sea celebrada y los accionistas
representando a 2/3 de las acciones vigentes con derecho a voto, apruebe la operacion. En el Gltimo
caso, antes de realizar la reunion mencionada, los accionistas deben ser provistos de un informe
emitido por un evaluador independiente que incluya declaraciones de directores en cuanto a si dicha
operacion contempla o no los intereses de la Compafiia;

e (que las bases para esta decision y por la exclusion sean registradas en las respectivas actas del
Directorio; y

e que el acuerdo y los nombres de los directores quienes aprobaron el mismo sean informados en la
siguiente Junta de Accionistas. Las eventuales infracciones no afectaran la validez de la operacién
pero otorgaran a la Compafiia o sus accionistas el derecho de demandar que la parte relacionada que
cometi6 dicha infraccion reembolse a la Compafiia el monto equivalente a los beneficios recibidos
por dicha parte en la operacion, y que dicha parte indemnice a la Compafiia por cualquier eventual
dafio correspondiente.

Sin embargo, el Directorio puede autorizar las siguientes operaciones con empresas relacionadas a ser
llevadas sin seguir dichos requerimientos y procedimientos, siempre que dicha autorizacién sea obtenida por
anticipado: (a) operaciones en donde el monto de la transaccién no sea significativo, o (b) operaciones que, de
acuerdo con las politicas generales sobre précticas regulares determinadas por la Junta de Directores, sean
consideradas como de base normal sobre las actividades comerciales de la Compafiia, o (c) operaciones
llevadas a cabo entre entidades legales en donde la Compafiia posea al menos 95% de interés de propiedad en
la contraparte.

Creemos que hemos cumplido con las exigencias aplicables de los Articulos referidos en todas las
transacciones con empresas relacionadas. Las cuentas por cobrar a y por pagar a empresas relacionadas son
presentadas en délares de los Estados Unidos y no devengan interés. Las transacciones son realizadas bajo los
términos y condiciones que son similares a aquellas ofrecidas a partes no relacionadas. Mas aln, creemos que
podemos obtener de parte de terceros toda la materia prima que actualmente estd siendo proporcionada por
terceros que no son afiliados de la Compafiia. La provision de dicha materia prima por nuevos proveedores
puede inicialmente suponer gastos adicionales.

En cada caso, los términos y condiciones varian dependiendo de la transaccion por la que haya sido generado.

La Compafiia habitualmente entra en negocios con partes relacionadas, principalmente con sus negocios
conjuntos y asociadas.

7.C. Participacion de expertos y asesores

No aplica.

106



ITEMS8. INFORMACION FINANCIERA

8.A. Estados Financieros Consolidados y Otra Informacién Financiera
8.A.1 Vea “Item 18. Estados Financieros”.

8.A.2 Vea “Item 18. Estados Financieros”.

8.A.3 Vea “Item 18. Estados Financieros—Informe del Auditor Independiente”.

8.A.4 No aplica.

8.A.5 No aplica.

8.A.6 Exportaciones

Obtenemos la mayor parte de nuestros ingresos de ventas fuera de Chile. La distribucion de las ventas

gue se presenta a continuacion refleja las regiones en las cuales esta ubicadas las filiales de la Sociedad
y no necesariamente reflejan el destino final de los productos vendidos.

La siguiente es la composicidn de las ventas consolidadas para los periodos que terminan el 31 de
diciembre 2014, 2013y 2012:

MUS$ 2014 2013 2012
Ventas al 1.786.953 1.960.767 2.159.739
extranjero
Ventas totales 2.014.214 2.203.140 2.429.160
% ventas al 88,72% 89,00% 88,91%
extranjerao

8.A.7 Procedimientos Legales
Investigaciones en Chile

El SII ha estado llevando a cabo investigaciones relacionadas con el pago de boletas y facturas por diversas
sociedades, incluyendo SQM, por servicios que podrian no contar con la documentacion de respaldo
apropiada. EI Ministerio Pablico de Chile ha estado llevando a cabo investigaciones relacionadas con lo
anterior para determinar si dichos pagos pueden o no estar vinculados a supuestas violaciones de las leyes que
rigen las donaciones a campafias politicas y que involucran a varias sociedades chilenas, incluyendo a SQM, y
a empleados publicos.

El 26 de febrero del 2015, el Directorio de SQM constituyé un comité ad-hoc conformado por tres directores
(el “Comité ad-hoc”) y autoriz6 al Comité ad-hoc para que lleve a cabo una investigacion relacionada con los
temas referidos en el parrafo anterior y a solicitar todo el asesoramiento externo que considere necesario. Los
miembros originales del Comité ad-hoc fueron José Maria Eyzaguirre B., Juan Antonio Guzman M. y Wolf
von Appen B.

El Comité ad-hoc contratd a sus propios abogados en Chile y en los Estados Unidos de América y a
contadores forenses de los Estados Unidos de América para apoyar en su investigacion interna.
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El 12 de marzo de 2015, José Maria Eyzaguirre B. renuncio al Comité ad-hoc y fue reemplazado por Hernan
Bichi B.

El 16 de marzo, el Directorio decidi6 desvincular al ex Gerente General de la Compafiia, Patricio Contesse G.,
luego de la negativa del sefior Contesse de cooperar con la investigacién del Comité ad-hoc.

El 17 de marzo del 2015, renunciaron tres miembros del Directorio que habian sido designados por Potash
Corp., uno de los dos principales grupos de accionistas de SQM. Potash Corp. emitié un comunicado de
prensa indicando que los tres Directores renunciaron porque les preocupaba no poder asegurar que la
Compafiia estuviera llevando a cabo una investigacién adecuada y colaborando efectivamente con el
Ministerio Publico.

El 20 de marzo de 2015, la Compaifiia identificé ante el SlI cerca de US$11 millones en pagos de boletas y
facturas que podrian no reunir los requisitos para ser calificados como gastos bajo la norma chilena, debido a
la falta de documentacién de respaldo por los servicios asociados. Dichos pagos se originaron desde la oficina
del ex Gerente General durante el periodo tributario de seis afios, desde 2009 a 2014. De acuerdo a la ley
chilena, el plazo de prescripcion para reclamaciones tributarias es de hasta seis afios, periodo durante el cual
el ex Gerente General tuvo un presupuesto discrecional anual incluyendo a la Compafiia y sus filiales de
aproximadamente US$6 millones.

El 23 de marzo de 2015, el Sll, en base a la Ley de Impuesto a La Renta, presentd una querella por delito
tributario contra del ex Gerente General, del actual Gerente General y del actual Vicepresidente de Finanzas y
Desarrollo de la Compafiia, en sus calidades de representantes legales de la Compafiia, en relacion a los pagos
por US$11 millones referidos mas arriba. Dicha querella y posteriores denuncias presentadas por el Sl estan
sujetas a tramitacion por el Ministerio Publico para determinar si corresponde formalizar a alguna de las
personas en sus calidades individuales.

El 30 de marzo de 2015, la Compaiiia present6 rectificaciones a sus declaraciones de renta para los afios
tributarios 2009 a 2014 y ha pagado impuestos e intereses en relacién a dichas rectificaciones por un monto
total de aproximadamente US$7 millones. ElI monto total se distribuia de manera aproximadamente pareja
durante el periodo de seis afios, pero dado que los montos fueron insignificantes en cada afio individual, la
Compaiiia registrd una provision por el monto total bajo el rubro “otros gastos” del estado de resultados para
el afio terminado el 31 de diciembre de 2014.

El 31 de marzo de 2015, la SVS inici6 un proceso administrativo en contra de cinco de los actuales Directores
0 ex Directores de SQM por la supuesta falta de entrega oportuna y fidedigna al mercado de informacion
relacionada con los pagos que estan siendo investigados, de acuerdo a lo sefialado mas arriba.

El 24 de abril de 2015, la Compafiia informé que habia identificado hasta US$2 millones en pagos efectuados
por sus filiales durante el mismo periodo de seis afios tributarios que fueron autorizados por el ex Gerente
General y que también podrian no contar con la documentacion de respaldo suficiente. Con la misma fecha, se
eligié un nuevo Directorio en la Junta Ordinaria Anual de Accionistas, incluyendo a tres nuevos miembros
que fueron nominados por Potash Corp., y, posteriormente, el Comité ad-hoc fue reconstituido por los
Directores Robert A. Kirkpatrick, Wolf von Appen B. y Edward J. Waitzer.

El 30 de abril de 2015, el Ministerio Publico, luego de revisar las acciones judiciales presentadas por el SlI,
formalizo al ex Gerente General de la Compafiia en conexién con pagos de boletas y facturas que habrian sido
aprobadas por él y que podrian no estar suficientemente respaldadas por los servicios asociados y, en relacién
con lo anterior, con la supuesta presentacion de declaraciones maliciosamente incompletas o falsas o el
empleo de otros procedimientos dolosos encaminados a ocultar o desfigurar el verdadero monto de las
operaciones realizadas o a burlar el impuesto. Si, como resultado de la subsiguiente investigacion, el ex
Gerente General es consiguientemente condenado por el Tribunal Oral, la Compafiia también puede estar
sujeta al pago de una sancién impuesta por el Octavo Tribunal de Juicio Oral en lo Penal de Santiago por un
monto equivalente entre un 50% y un 300% del impuesto pagado. La Compafiia estima que no es necesario
reconocer una provision en esta etapa. La formalizacion por parte del Ministerio Publico no constituye la
determinacion de una condena. Bajo el sistema legal chileno, el ex Gerente General no se ha declarado
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culpable o inocente, y no esta obligado a prestar declaracion. Es posible que el Ministerio Publico concluya su
investigacion sin presentar cargos formales, pero si el Ministerio Publico decide presentar cargos formales, el
ex Gerente General puede presentar una defensa vigorosa sin presentar una declaracién de culpable o inocente
u otro tipo de presentacion. Los acusados en causas penales en Chile tienen el derecho a guardarse silencio en
todo momento durante el proceso judicial.

Con fecha 11 de mayo de 2015, el SlII presentd una querella criminal adicional en contra del ex Gerente
General y de los actuales Gerente General y Vicepresidente de Finanzas y Desarrollo en sus calidades de
representantes legales de la Compafiia por supuestas violaciones de la Ley sobre Impuesto a las Herencias,
Asignaciones y Donaciones. La querella dice que la Compafiia habria pagado dos boletas en los afios 2009 y
2010 por un monto total de aproximadamente US$175.000 que podrian no contar con la documentacion de
respaldo suficiente. La querella indica que dichos pagos debiesen haber sido clasificados como donaciones, y
que se debiese haber pagado los impuestos correspondientes. Dichos pagos fueron incluidos en las
declaraciones de impuesto rectificadas presentadas ante el Sl el 30 de marzo de 2015. Esta querella esta
sujeta a tramitacién por el Ministerio Publico para determinar si corresponde formalizar a alguna de las
personas en sus calidades individuales.

En los Estados Unidos de América se han presentado demandas colectivas en contra de la Compaiiia, del ex
Gerente General de la Compafiia y del actual Gerente General y Vicepresidente de Finanzas y Desarrollo por
supuestas violaciones de las leyes de valores de dicho Pais sustentadas en la supuesta falta de entrega
oportuna de asuntos relacionados con las materias indicadas y que estan siendo investigadas en Chile. Para
maés informacién, vea “—Demandas Colectivas”.

La investigacion y las solicitudes de las autoridades regulatorias Chilenas no han concluido. No podemos
predecir el resultado ni la duraciéon de dichas investigaciones. Podriamos estar sujetos a procedimientos
civiles, criminales o regulatorios en Chile, y podriamos estar sujetos a procedimientos civiles, criminales o
regulatorios fuera de Chile, incluyendo por la violacion de leyes de valores o de anti-corrupcion en los
Estados Unidos. Hemos estado comunicandonos con nuestros reguladores en Chile y en los Estados Unidos
de América. Actualmente es dificil evaluar de manera precisa el potencial impacto de estas reclamaciones, o
su probabilidad de éxito. Sin embargo, la Administracion de la Compafiia, en base a su conocimiento de la
investigacion a la fecha, no cree que habra un impacto material adicional al negocio, posicién financiera,
flujos de efectivo o resultados de operaciones de la Compafifa.

Demandas colectivas

Entendemos que en los Estados Unidos de América se han presentado tres demandas colectivas en contra de
la Compafiia, del ex Gerente General de la Compafiia y del actual Gerente General y Vicepresidente de
Finanzas y Desarrollo por supuestas violaciones de las leyes de valores de dicho Pais, las cuales pretenden
representar a todos los compradores de valores durante periodos especificos durante los cuales los valores de
SQM transaban en la Bolsa de Valores de Nueva York.

Las demandas son sustentadas principalmente en acusaciones de la supuesta falta de entrega oportuna por
parte de la Compafiia de asuntos relacionados con las materias de las varias investigaciones chilenas y que la
Compafiia no habria contado con controles internos adecuados. Como resultado, las demandas alegan que
ciertos de nuestros estados financieros y/o informacion presentada a las autoridades regulatorias en EE.UU.
presentarian informacidn incorrecta o engafiosa.

Las demandas estan en las etapas iniciales, y a la fecha no se ha determinado un demandante principal.
Nuestra expectativa es que después de que se determine el demandante principal, se presentaria una demanda
modificada consolidada que reemplazaria las demandas actuales. Actualmente es dificil evaluar de manera
precisa el impacto potencial de estas demandas o su probabilidad de éxito, y no hemos registrado provisiones
contables. Las aseguradoras de la Compafiia han sido notificadas de estas reclamaciones.

Litigio Corfo
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SQM Salar, nuestra filial, posee derechos de explotacion exclusivos sobre los recursos minerales existentes en
81.920 hectareas del Salar de Atacama en virtud de lo dispuesto en el Contrato de Arrendamiento. Las
concesiones mineras de explotacion relacionadas con dichos derechos son de dominio de Corfo y ésta las ha
entregado en arriendo a SQM Salar contra el pago de rentas trimestrales realizadas en favor de Corfo que se
basan en porcentajes especificos asociados al valor de los productos que resulten de los minerales extraidos
desde dichas concesiones. Para el afio concluido el 31 de diciembre de 2014, los ingresos de SQM
relacionados con los productos originados en el Salar de Atacama correspondieron al 39% de nuestros
ingresos consolidados (correspondientes a ingresos de nuestras lineas de potasio y de litio y sus derivados
para tales periodos). Todos nuestros productos originados en el Salar de Atacama son el resultado de
operaciones de extraccion efectuadas en virtud del Contrato de Arrendamiento.

En mayo de 2014, Corfo inicié un proceso arbitral en contra de SQM Salar sefialando en su demanda (i) que
SQM Salar habria aplicado incorrectamente las formulas para determinar los pagos de las rentas de
arrendamiento y que ello habria conllevado para Corfo un menor pago de ~US$8,9 millones en el periodo
2009-2013 y (ii) que SQM Salar no habria cumplido con su obligacion de proteger los derechos mineros de
Corfo al no reponer los linderos—vértices de algunas de las concesiones mineras de explotacién entregadas en
arriendo. En virtud de dichos supuestos incumplimientos del Contrato de Arrendamiento, Corfo busca (i) el
pago de a lo menos US$8,9 millones méas cualquier otra cantidad que se le pueda adeudar por periodos
posteriores a 2013 (ii) el término anticipado del Contrato de Arrendamiento (iii) los pagos de las rentas que se
habrian pagado hasta el 2030 como compensacion por el término anticipado del Contrato de Arrendamiento y
(iv) el pago del dafio moral en una cantidad equivalente al 30% de los dafios contractuales que se determinen.
SQM Salar afirma en contrario que ambas partes han aplicado las férmulas de calculo y pago de las rentas de
arrendamiento por més de 20 afios sin conflicto alguno y de manera consistente y en concordancia con los
términos del Contrato de Arrendamiento, con su compresion comun y con los acuerdos de las partes durante
el plazo del Contrato de Arrendamiento. SQM Salar también sostiene que los incumplimientos alegados por
Corfo son basicamente técnicos y que el término anticipado del Contrato de Arrendamiento sélo puede
fundarse en un incumplimiento contractual sustancial que, en este caso, no existe. SQM Salar estima que sus
argumentos prevaleceran en el proceso. Las partes estan actualmente discutiendo potenciales resoluciones.

Litigio SQMNA

En octubre de 2010, la Ciudad de Pomona, California, nombré a Sociedad Quimica y Minera de Chile S.A. y
SQM North America Corporation (“SQMNA”) como acusadas en una accion entablada en el Tribunal
Superior de California para el Condado de Los Angeles. En esta materia, la demandante alega dafios por una
supuesta contaminacién de aguas subterraneas por fertilizantes elaborados o distribuidos por los acusados. El
Tribunal ha fijado una fecha para el juicio de junio 2015. SQM ha sido eliminado de esta accién legal.
SQMNA pretende defender vigorosamente esta accién.

En Octubre de 2010, la ciudad de Lindsay, California, nombro6 a Sociedad Quimica y Minera de Chile S.A. y
SQMNA como acusados en una accion legal presentada ante el Tribunal Superior de California para el
Condado de Tulare. En esta materia, la demandante alega dafios por una supuesta contaminacion de aguas
subterraneas por fertilizantes elaborados o distribuidos por los acusados. El caso se encuentra pendiente en la
corte. SQMNA y SQM (si es notificada legalmente) pretenden defender vigorosamente ambas acciones.

Otros Asuntos

Adicionalmente, varias demandas, reclamaciones y procedimientos, aparte de los que se han divulgado en
forma especifica mas arriba, han sido o pueden ser presentados en contra de la Compafiia, en relacién a las
actividades de la Compafiia, incluyendo aquellas pertinentes a asuntos mineros, civiles, de agravio,
comerciales, laborales y regulatorios, entre otros. Aunque no se puede predecir con certeza el resultado de
otros litigios, y algunas demandas, reclamaciones o procedimientos pueden ser decididos de manera no
favorable para la Compafiia, nuestra administracion cree que los resultados de tales otros asuntos pendientes
no tendran un efecto material sobre el negocio, condicion financiera, resultados de operaciones o flujos de
efectivo de la Compafiia.

8.A.8. Politica de Dividendos
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Segun lo requieren la ley y las normas chilenas, nuestra politica de dividendos la decide de tiempo en tiempo
nuestro Directorio y se anuncia en la Junta Anual Ordinaria de Accionistas que, en general, se celebra en abril
de cada afio. No se requiere aprobacion de los accionistas en la politica de dividendos. Sin embargo, cada afio,
el Directorio debe presentar a la junta anual ordinaria de accionistas para su aprobacién, la declaracién del
dividendo o los dividendos finales respecto del afio anterior, consistentemente con la politica de dividendos
entonces establecida. Segun lo requiere la Ley de Sociedades Anénimas, a menos que se decida de otro modo
por medio de voto unanime de los tenedores de las acciones emitidas, debemos distribuir un dividendo en
efectivo igual a, al menos, el 30% de nuestra utilidad neta consolidada para ese ejercicio (determinada de
acuerdo con las normas de la SVS), a menos y excepto en la medida de que la Compafiia presente un déficit
en las utilidades retenidas.

La politica de dividendos para el afio 2014 establecio que SQM debe distribuir y pagar a favor de sus
accionistas, como dividendo definitivo, el monto en pesos chilenos equivalente al 50% de las utilidades
distribuibles para el afio 2014. En la junta anual de accionistas celebrada el 24 de abril de 2015, los
accionistas de SQM aprobaron el pago de un dividendo definitivo equivalente al 50% de las utilidades
distribuibles para el afio 2014 (determinadas de acuerdo con las normas de la SVS).

Con fecha 3 de marzo de 2015, la Compafiia presentd sus estados financieros consolidados estatutarios ante la
SVS, y con fecha 1 de abril de 2015, la Compafiia presentd una copia en inglés de los mismos sobre el Form
6-K. Dichos estados financieros consolidados estatutarios chilenos fueron preparados de acuerdo con las
normas e instrucciones de la SVS, las que se componen de las NIIF tales como fueron emitidas por el IASB e
instrucciones adicionales de la SVS emitidas en su Circular N°856 del 17 de octubre de 2014 que requieren
que los efectos generados por el cambio en la tasa del impuesto a la renta aprobado por la Ley N°20.780 sobre
los activos y pasivos por impuestos diferidos sean reconocidos en las utilidades retenidas en vez del estado de
resultados. EI monto que se cargo a las utilidades retenidas fue de US$52,3 millones.

Adicionalmente, los estados financieros consolidados estatutarios chilenos no incluyen una provision por por
aproximadamente US$7 millones que corresponden a pagos efectuados en el afio 2015 al Servicio de
Impuestos Internos de Chile (“SII”) por gastos que podrian no calificar como gastos tributarios de acuerdo al
Cadigo Tributario de Chile. Dichos pagos se efectuaron después del 3 de marzo de 2015, fecha en la cual la
Compafiia present6 sus estados financieros consolidados estatutarios ante la SVS. Para mas informacion, vea
“Item 3.D. Factores de Riesgo—Riesgos Relacionados con Nuestro Negocio— Podriamos estar sujetos a
riesgos producto de investigaciones que estan siendo realizadas por el Servicio de Impuestos Internos y el
Ministerio Pablico de Chile en relacion con ciertos pagos efectuados por SQM entre los afios tributarios 2009
y 20147,

Dichos estados financieros consolidados estatutarios son considerados como estados financieros no auditados
por la Securities and Exchange Commission de los Estados Unidos (la “Comision™) para efectos de la
Comisién y fueron preparados antes de que se desvinculara al ex Gerente General de SQM luego de su
negativa de cooperar con la investigacién interna de la Compafiia. Para informacidn sobre la investigacion
interna que actualmente se esta llevando a cabo en relacion a ciertos pagos de servicios efectuados por SQM,
vea “Item 3.D. Factores de Riesgo—Riesgos Relacionados con Nuestro Negocio”.

En la junta anual de accionistas celebrada el 24 de abril de 2015, los accionistas de SQM aprobaron el pago de
un dividendo definitivo equivalente al 50% de las utilidades distribuibles para el afio 2014 (determinada de
acuerdo a las normas de la SVS). Los dividendos en efectivo para 2014 han sido calculados y aprobados por
los accionistas en base a la ganancia atribuible a los propietarios de la controladora de US$296,4 millones, la
que resulta de la aplicacion de las normas e instrucciones de la SVS.

El monto del dividendo definitivo aprobado por la Junta General Ordinaria de Accionistas celebrada el 24 de
abril de 2015 fue de US$0,56304 por accion. Este monto fue parcialmente pagado con fecha 12 de diciembre
de 2014 a través de un dividendo provisorio de US$0,41493 por accion. El restante US$0,14811 serd pagado
con fecha 8 de mayo de 2015.
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La politica de dividendos para 2015 que fue anunciada en la Junta General Ordinaria de Accionistas celebrada
el 24 de abril de 2015 establecié que SQM debe distribuir y pagar a favor de sus accionistas, como dividendo
definitivo, el monto en pesos chilenos equivalente al 50% de las utilidades distribuibles del afio 2015,
incluyendo el pago de un dividendo provisorio durante el cuarto trimestre del afio.

En una Junta Extraordinaria de Accionistas celebrada el 7 de Julio de 2014, accionistas acordaron pagar y
distribuir un dividendo eventual por US$230 millones. Dicho dividendo fue pagado en julio de 2014.

En general, declaramos dividendos en dolares estadounidenses (pero podemos declarar dividendos en pesos
chilenos), y pagamos dichos dividendos en pesos chilenos. Cuando se declara un dividendo en délares, el tipo
de cambio a usarse para convertir el dividendo a pesos la deciden los accionistas en la junta que aprueba el
dividendo, el que normalmente es el Tipo de Cambio Observado de la fecha en que se declara el dividendo.
En el caso de los dividendos provisorios, el tipo de cambio a usarse es el Tipo de Cambio Observado
publicado cinco dias antes de la fecha de pago.

Aungue el Directorio no cuenta con un plan actual para recomendar un cambio en la politica de dividendos, el
monto y la oportunidad del pago de dividendos estan sujetos a revisién de tiempo en tiempo, dependiendo de
nuestro entonces existente nivel de ventas, costos, flujo de efectivo y requerimientos de capital, asi como las
condiciones de mercado. De acuerdo con ello, no puede haber seguridad acerca del monto o la oportunidad de
la declaracién o pago de dividendos en el futuro. Cualquier cambio en la politica de dividendos seria
comunmente efectiva para dividendos declarados en el afio siguiente a la adopcion del cambio y se debe
notificar de cualquier cambio de politica a las autoridades reguladoras chilenas y dicho registro seria
informacion disponible al publico.

Dividendos

Cada accién Serie A y Serie B tiene derecho a participacion igualmente en cualquier dividendo declarado
sobre el capital social vigente de SQM.

La siguiente tabla establece el equivalente de dolares de los Estados Unidos de dividendos por accién y por
ADS pagados en cada uno de los ejercicios indicados, basandose en el Tipo de Cambio Observado para la
fecha en la cual se declard el dividendo.

Dividendos Por Accién Por ADS

Declarado para el

afio comercial Pagado en Ch$ US$
2009 (provisorio) 2009 191,32 0,37994
2009 2010 126,69 0,24137
2010 (provisorio) 2010 198,90 0,41794
2010 2011 142,40 0,30798
2011 (provisorio) 2011 376,99 0,73329
2011 2012 147,66 0,30350
2012(provisorio) 2012 456,93 0,94986
2012 2013 134,56 0,28337
2013 (provisorio) 2013 401,60 0,75609
2013 2014 73,48 0,13129
n/a (eventual) 2014 479,51 0,87387
2014 (provisorio) 2014 253,80 0,41493
2014 2015 91,55 0,14811
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Los dividendos por pagar a tenedores de ADSs se pagaran netos de gastos de conversion del Depositario y
estaran sujetos al impuesto de retencién, que actualmente se impone con una tasa del 35% (sujeto a créditos
en ciertos casos).

Como requerimiento general, un accionista que no sea residente en Chile debe registrarse como un
inversionista extranjero de acuerdo con uno de los regimenes de inversion extranjera contemplado por la
legislacion chilena para tener dividendos, utilidades por venta u otros montos, respecto de sus acciones
remesadas fuera de Chile a través del Mercado Cambiario Formal. De acuerdo con el Contrato de Inversion
Extranjera, al Depositario, a nombre de los tenedores de ADSs, se le dard acceso al Mercado Cambiario
Formal para convertir los dividendos en efectivo de pesos chilenos a dolares de los Estados Unidos y a pagar
dichos délares a tenedores de ADSs fuera de Chile, neto de impuestos y no se requiere registro separado de
tenedores de ADSs.

8.B. Cambios Significativos

No han ocurrido cambios significativos desde la fecha de los estados financieros presentados en el Item 18.

ITEM9. OFERTAY REGISTRO
9.A. Detalles de la Oferta y el Registro

Precios Historicos

La tabla a continuacion presenta, para los periodos indicados, los precios de cierre mayores y menores para
nuestras acciones en la Bolsa de Valores de Santiago y los precios de cierre mayores y menores de los ADRs
segln se informara por la NYSE, como las dos Bolsas principales en las que se transan nuestras acciones. El
27 de marzo de 2008, la Sociedad deslistd voluntariamente sus ADSs Serie A de la Bolsa de Valores de
Nueva York. El ratio de acciones ordinarias a ADSs Serie B es de 1:1.

() Ultimos 5 afios

Bolsa de Comercio de Santiago NYSE

Por Accién @ Por ADS
Serie A Serie B SerieB @
Mayor Menor Mayor Menor Mayor Menor
Ch$ Ch$ Chs$ Chs$ US$ Uss$

2010 27.000 21.000 26.600 17.150 59,77 30,98
2011 31.400 25.000 31.280 23.000 67,75 43,00
2012 30.100 26.000 30.700 26.000 65,31 50,41
2013 27.350 15.500 27.900 11.956 59,06 22,50
2014 19.071 15.245 19.594 12.883 36,25 21,52

(b) 2013 a 2015 por trimestre

Bolsa de Comercio de Santiago NYSE
Por Accién ® Por ADS
Serie A Serie B SerieB @
Mayor Menor Mayor Menor Mayor Menor
Ch$ Ch$ Ch$ Ch$ USs$ uUss$

2013
I trimestre 27.350 25.500 27.900 25.500 59,06 53,63
Il trimestre 25.500 20.600 26.200 19.600 55,60 38,89
11 trimestre 21.200 15.500 20.700 12.600 40,78 24,75
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IV trimestre 21.500 17.404 15.450 11.956 30,78 22,50

2014
I trimestre 19.071 17.650 19.594 13.100 36,25 24,24
Il trimestre 18.500 16.505 18.300 15.048 32,75 27,01
11 trimestre 16.700 15.279 16.807 15.344 30,45 25,64
IV trimestre 16.600 15.245 16.800 12.883 28,32 21,52
2015
I trimestre 16.300 15.000 16.400 10.100 26.40 15.02
(c) Octubre 2014 a marzo 2015
Bolsa de Comercio de Santiago NYSE
Por Accion @ Por ADS
Serie A Serie B SerieB @
Mayor Menor Mayor Menor Mayor Menor
Chs$ Chs$ Ch$ Chs$ USs$ uUss$
Octubre 2014 16.600 15.245 15.506 12.883 25,99 21,86
Noviembre 2014 16.600 16.600 16.800 13.400 28,32 23,13
Diciembre 2014 16.600 16.000 15.455 13.388 25,20 21,52
Enero 2015 16.000 16.000 15.805 14.000 25,33 22,56
Febrero 2015 16.000 15.000 16.400 14.999 26,40 23,78
Marzo 2015 16.300 15.498 16.100 10.100 25,91 15,02
Abril 2015 16.500 15.999 13.644 11.340 22,14 18,25

(1) Peso por accion refleja el precio nominal en la fecha de la transaccion.

(2) Acciones de la Serie B empezaron a transar en la Bolsa de Valores de Nueva York (NYSE) el 20 de
septiembre de 1993.

Al 30 de abril de 2015, habia 61.851.832 ADSs serie B emitidas. Al 30 de abril de 2015, tales ADSs

representaban aproximadamente el 23,50% del numero total de acciones emitidas y suscritas de nuestra

Compaifiia.

9.B Plan de Distribucion

No aplica.

9.C Mercados

Actualmente, las acciones de la Serie A y de la Serie B se tranzan en la Bolsa de Comercio de Santiago, la

Bolsa Electrénica de Chile Bolsa de Valores S.A., y en la Bolsa de Corredores Bolsa de Valores S.A (la bolsa

de valores de Valparaiso). Al 31 de diciembre de 2014, las acciones Serie B también se transan en la Bolsa de

Valores de Nueva York en forma de ADS a una proporcion de 1:1. Los ADS que representan a las acciones

de la Serie B se han transado en la bolsa NYSE desde el 20 de septiembre de 1993. El banco depositario para

estos ADS es el banco The Bank of New York Mellon.

9.D Accionistas que Venden

No aplica.

9.E Dilucién

No aplica.
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9.F Gastos de la Emision
No aplica.
ITEM 10. INFORMACION ADICIONAL

10.A. Capital Social
No aplica.

10.B. Memorando y articulos de asociacién

SQM S.A. con sede en El Trovador N° 4285, Piso 6, Santiago, Chile, es una sociedad anonima abierta
organizada de acuerdo a las leyes de la Repulblica de Chile. La Sociedad se constituyé mediante escritura
publica emitida el 17 de junio de 1968 por el notario publico de Santiago don Sergio Rodriguez Garcés. Su
existencia fue aprobada mediante Decreto N° 1.164 del 22 de junio de 1968 del Ministerio de Hacienda, y se
registro el 29 de junio de 1968 en el Registro de Comercio de Santiago a fojas 4.537 N° 1.992.

Objetivos Corporativos

Nuestros objetivos principales, que aparecen en el Articulo 4 de nuestro estatuto corporativo son:

(a) realizar todo tipo de actividades quimicas o0 mineras y negocios afines y, entre otros, las que se relacionan
con el estudio, prospeccién, extraccién, produccion, trabajo, procesamiento, compra, baja y comercializacion
de propiedades, segun sea aplicable, de todas las substancias y elementos minerales metalicos y no metalicos
y fosiles de cualquier tipo o naturaleza que se obtengan de ellos o de una 0 méas concesiones o yacimientos
minerales y en su estado natural o convertido o transformado en diferentes materias primas o productos
elaborados o manufacturados parcialmente y todos los derechos y propiedades en éstos; (b) elaborar,
producir, trabajar, comprar, transferir propiedad, importar, exportar, distribuir, transportar y comercializar de
cualquier modo, todo tipo de fertilizantes, componentes, materias primas, productos quimicos, mineros,
agrénomos e industriales y sus sub productos; (c) generar, producir, distribuir, comprar, transferir propiedad y
comercializar, de cualquier modo, todo tipo de energia eléctrica, termal o de otro tipo y recursos hidricos o
derechos de agua en general; (d) requerir, manifestar, reclamar, constituir, explorar, trabajar, arrendar,
transferir propiedad y comprar, de cualquier modo, todo tipo de concesiones mineras; (e) comprar, transferir
propiedad y administrar, de cualquier modo, cualquier tipo de telecomunicaciones, ferrocarriles, barcos,
puertos y cualquier medio de transporte y representar y administrar empresas navieras, transportadores
comunes por agua, aerolineas y transportadores en general; (f) elaborar, producir, comercializar, mantener,
reparar, ensamblar, construir, desensamblar, comprar y transferir propiedad y, de cualquier modo, cualquier
tipo de estructura electromecénica y sub-estructura en general, componentes, partes, repuestos o piezas de
equipos y maquinas y ejecutar, desarrollar, asesorar y comercializar todo tipo de actividades electromecénicas
y de fundicién; (g) comprar, transferir propiedad, arrendar y comercializar todo tipo de actividades
agroindustriales y forestales agronomas, de cualquier modo; (h) comprar, transferir propiedad, arrendar y
comercializar, de cualquier manera, cualquier tipo de propiedades urbanas o rurales; (i) proporcionar
cualquier tipo de servicio de salud y administrar hospitales, clinicas privadas o instalaciones similares; (j)
construir, mantener, comprar, transferir propiedad y administrar, de cualquier modo, cualquier tipo de
caminos, tlneles, puentes, sistemas de abastecimiento de agua y otras obras de infraestructura requeridas sin
limite alguno, irrestricto de si pueden ser publicas o privadas, entre otras, para participar en licitaciones y
celebrar cualquier tipo de contratos y ser propietario legal de las concesiones aplicables; y (k) comprar,
transferir propiedad y comercializar, de cualquier modo, todo tipo de propiedades intangibles tales como
valores, bonos, bonos de deuda, activos financieros, papeles comerciales, acciones o derechos en sociedades y
cualquier tipo de valores o instrumentos al portador y administrar dichas inversiones, siempre actuando dentro
de las Politicas de Inversién y Financiamiento aprobadas por la Junta de Accionistas General aplicable. La
Sociedad puede cumplir con lo anterior actuando por si misma o a través de o con otras diversas entidades
legales o personas naturales, dentro del pais o en el extranjero, con propiedades que posea o de terceros vy,
ademas, en los caminos y territorios y con los antes mencionados propiedades y objetivos, también puede
construir y operar instalaciones o dependencias industriales o agricolas; constituir, administrar, comprar,
transferir propiedad, disolver, liquidar, transformar, modificar o formar parte de sociedades, instituciones,
fundaciones, empresas o asociaciones de cualquier tipo o naturaleza; realizar todas las acciones, celebrar
todos los contratos e incurrir en todas las obligaciones convenientes o necesarias para lo anterior; realizar
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cualquier negocio o actividad relacionada con sus propiedades, activos o patrimonio o con el de sus coligadas,
asociadas o relacionadas y proporcionar servicios financieros, comerciales, técnicos, legales, de auditoria,
administrativos, de asesoria y otros servicios pertinentes.

Directores

Segun se indica en el articulo 9 de los Estatutos de la Sociedad, la Sociedad tiene 8 Directores. Uno de los
Directores debe ser necesariamente “independiente” segun se define en el Articulo 50 bis de la Ley N°
18.046. Ademas, la posesion de acciones no es condicidn necesaria para convertirse en director de nuestra
Sociedad.

Segun se establece en el articulo 10 de los Estatutos de la Sociedad, el término de eleccion de los directores es
de tres afios y los directores pueden reelegirse indefinidamente, por lo que no existe limite de edad para su
jubilacion.

El Estatuto Corporativo, en sus articulos 16 y 16 bis, basicamente establece que las transacciones en las cuales
un director posea interés significativo deben cumplir con las estipulaciones de los articulos 146 a 149 y 136
de la Ley N° 18.046 y las normas aplicables de dicha Ley.

Las labores del Directorio son remuneradas segun se establece en el articulo 17 de los estatutos de la Sociedad
y el monto de dicha remuneracion se fija cada afio en la Junta General Ordinaria de Accionistas. Por ello, los
Directores, no pueden determinar ni modificar su remuneracion.

Los directores no pueden autorizar préstamos de la Sociedad en su beneficio.

El Directorio debe proporcionar a los accionistas y al publico informacion suficiente, confiable y oportuna en
relacion a la situacion econdmica, financiera y legal de la Compafiia, segun es establecido por la Ley de la
Superintendencia de Valores y Seguros. El Directorio debe adoptar las medidas necesarias con el objeto de
evitar la divulgacion de dicha informacion a personas distintas a aquellas que debieran poseer tal informacién
como resultados de su titulo, puesto o actividad dentro de la Compafiia antes de que la informacion sea
divulgada a los accionistas y el publico. El Directorio debe tratar los asuntos de negocio y otra informacion
acerca de la Compafiia como confidencial hasta que esa informacion sea oficialmente divulgada. Ningun
Director(a) puede obtener ventaja de estos con