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Destacados

e Para el cuarto trimestre de 2006 las utilidades crecieron un 10,6% desde US$ 0.102 por
accion el cuarto trimestre de 2005 a US$ 0.113 por accion durante el cuarto trimestre del
2006.

e Aumento de utilidades acumuladas por accion en 24.5%, desde US$0.431 al 31 de
Diciembre del 2005, a US$0,537 al 31 de Diciembre del 2006.

e Con estos resultados hemos completado ya 23 trimestres en los que nuestras utilidades
trimestrales han sido superiores al mismo periodo del afio anterior

Santiago, Chile, Febrero 27, 2007.- Sociedad Quimica y Minera de Chile S.A. (SQM) (NYSE: SQM,
SQMA; Bolsa de Santiago: SQM-B, SQM-A) reportd en el dia de hoy utilidades para el afio 2006, las
cuales ascendieron a US$141,3 millones (US$0,537 por accién), monto superior en un 24.5% a los
US$113,5 millones (US$0,431 por accion) registrados durante el mismo periodo del afio anterior. El
resultado de explotacion alcanzé los US$219,9 millones (21,1% de las ventas), 21,4% superior a los
US$181,2 millones (20% de las ventas) obtenidos en igual periodo del 2005. Los ingresos consolidados
totalizaron US$1.042,9 millones, superiores en aproximadamente 15,1% a los US$906,0 millones
registrados en igual periodo del afio anterior.

Patricio Contesse, Gerente General de SQM, senalé “Hemos logrado nuestro sexto afio con resultados
crecientes y este cuarto trimestre estuvo en linea con lo que ya habiamos anticipado. A pesar que en
SQM estamos contentos con lo que hemos logrado hasta ahora, creemos que hay mucho mas por hacer
en términos de aumentos de productividad y desarrollo de nuevos productos”.

Las utilidades de SQM para el cuarto trimestre del 2006 fueron de US$29.7 millones (US$0,113 por
accion), 10,6% superiores a los US$26,8 millones (US$0,102 por accion) obtenidos durante el mismo
periodo del afio anterior. El resultado de explotacion alcanzo los US$49,4 millones, 15,1% superior a
los US$42,9 millones obtenidos durante el cuarto trimestre del afio anterior. Los ingresos consolidados
obtenidos totalizaron US$267,0 millones, superiores en aproximadamente 23,2% a los US$216,8 millones
obtenidos durante el mismo periodo del afio 2005.

Patricio Contesse indico, “Entonces, ;Qué es lo que queda por hacer? Bueno, me gustaria ver a SQM
logrando otros 6 afos de resultados cada vez mejores. Para lograrlo tenemos que concluir nuestro plan
de inversiones de mediano plazo, reducir nuestros costos y continuar desarrollando nuevos productos
para diferenciarnos aun mas de nuestra competencia”.
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Analisis por areas de negocio

1.- Nutriciéon Vegetal de Especialidad

Durante el cuarto trimestre del afio 2006 los ingresos llegaron a US$124,6 millones, cifra superior en
7,5% a los US$115,9 millones registrados durante el cuarto trimestre del afio 2005.

Los ingresos de nutricidn vegetal de especialidad registrados durante el afio 2006 alcanzaron los
US$502,8 millones, 1,3% superiores a los US$496,5 millones del afio anterior.

2006 2005 2006/2005
Nitrato de sodio Mton 55,0 63,3 -8,3 -13%
Nitrato de potasio y nitrato sédico potasico Mton 635,0 689,4 -545 -8%
Mezclas de especialidad y Boratos Mton 219,2 219,8 -0,7 0%
Otros fertilizantes de especialidad no-SQM(*) Mton 1423 144,6 23 2%
Sulfato de potasio Mton 172,4 178,6 6,2 -3%
Ingresos Nutrientes de Especialidad MMUS$ 502,8 496,5 6,4 1%

(*) Incluye principalmente trading de otros fertilizantes de especialidad

Los menores volumenes de venta obtenidos durante el 2006 se explican principalmente por:

Niveles adicionales de produccion registrados por otros productores, afectaron principalmente
nuestras ventas de nitrato de potasio y nitrato sddico potasico en el mercado Brasilefio.
Nuestras ventas de nitrato sddico potasico al mercado Brasileiio también han sido afectadas
por una reduccion en las hectareas plantadas de los cultivos objetivo. Esta reduccion en las
hectareas plantadas se cree ha sido causada en parte por el fortalecimiento del Real contra el
Délar que se observé durante el primer semestre de este afio, afectando los volumenes de
exportacion de los productores locales.

Durante el afio, Espafa, un importante mercado de fertilizantes solubles, fue afectado por una
de las sequias mas grandes de los ultimos afos. Esta situacién generd una disminucién del
6% en los volumenes vendidos a ese mercado comparado con el afio 2005.

Menores volumenes de nitrato de sodio al mercado Japonés. Este es el efecto causado por un
retraso en un embarque destinado a Japon, el que fue retrasado hasta la primera mitad del
2007.

Los menores volumenes de venta observados durante este periodo fueron mas que compensados por
mejores condiciones de precio en la mayoria de los mercados. Los ingresos de nutricion vegetal de
especialidad fueron principalmente impulsado por las mejores condiciones de precio, los cuales
crecieron en promedio un 5% comparados con el afio anterior. El incremento en precios se debio
principalmente a la positiva tendencia de precio que beneficid a todos los fertilizantes potasicos.

Para el futuro, esperamos que los problemas que afectaron la demanda durante el afio 2006 se vean
revertidos. Por esta razon esperamos un incremento en los volumenes de venta durante el 2007,
manteniéndose un ambiente estable de precios.



Consistentes con la decision de la companiia de focalizar sus actividades en sus principales negocios,
durante la segunda mitad del afio 2006 SQM vendié su participacién en la compafiia italiana Impronta
y en la filial mexicana Fertilizantes Olmeca. Las ventas de nutrientes vegetales de especialidad en
€so0s paises seran centralizadas en las empresas SQM lItalia y SQM México, respectivamente.

En relacién con nuestra operacion en Chile, durante el aino 2006 nuestra filial Soquimich Comercial
alcanzo ventas por US$141,2 millones, con un significante aumento de los margenes relacionados al
trading de fertilizantes.

El margen de explotacion'" de nutricién vegetal de especialidad, representé aproximadamente 37%
del margen de explotacién consolidado de SQM.

2.- Yodo y Derivados

Durante el cuarto trimestre del 2006 los ingresos obtenidos alcanzaron los US$54,8 millones, 48,2%
superiores a los US$37,0 millones obtenidos al cuarto trimestre del afio 2005.

Los ingresos de yodo y derivados para el afio 2006 totalizaron US$217,7 millones, 46% superiores a
los US$149,1 millones del afio anterior.

2006 2005 2006/2005
Yodo y derivados Mton 9,8 8,1 1,7 21%
Ingresos Yodo y derivados MMUS$ 217,7 1491 68,6 46%

Los mayores ingresos obtenidos en esta linea de negocio son explicados principalmente por mayores
volumenes y precios:

= Los mayores volumenes son principalmente explicados por la adquisicion del negocio de yodo
de DSM y al aumento de capacidad en Nueva Victoria, ambos durante el primer trimestre del
afio 2006.

= Las principales aplicaciones de yodo y derivados que lideran el aumento de la demanda son
yodoforos y biocidas, en USA; film polarizador para pantallas LCD, en Asia; y medios de
contraste, en Europa y USA.

En promedio los precios de yodo y derivados de yodo crecieron en aproximadamente US$3,5 por
kilogramo comparado con el afio anterior. Considerando el positivo escenario de precio que predominé
durante el cuarto trimestre del 2006, esperamos que en promedio los precios para el afio 2007
debieran ser superiores a los registrados durante el 2006.

Durante la primera parte del 2006, SQM informé la adquisicion de los negocios de yodo y derivados de yodo
del grupo Holandés DSM. El acuerdo involucré el pago base de US$72 millones mas capital de trabajo.
Esta adquisicion entregd sinergias logisticas, comerciales y productivas, ademas de confirmar el
compromiso de SQM con el desarrollo y fortalecimiento de sus negocios principales y con la industria del
yodo como parte de su estrategia de ser un proveedor de yodo confiable en el largo plazo.

El margen de explotacion de yodo y derivados para el afio 2006 representé aproximadamente 29% del
margen de explotacion consolidado de SQM.



3.- Litio y Derivados
Los ingresos de litio y derivados durante el cuarto trimestre del 2006 fueron US$37,2 millones, 81,1%
superiores a los US$20,5 millones registrados durante el mismo periodo del afio anterior.

Durante el afio 2006 los ingresos alcanzaron los US$128,9 millones, 58,4% superiores a los US$81,4
millones registrados durante el afio 2005.

2006 2005 2006/2005
Carbonato de litio y derivados Mton 30,4 28,2 2,2 8%
Ingresos Carbonato de litio y derivados MMUS$  128,9 81,4 47,5 58%

Los mayores ingresos en esta linea de negocios son principalmente explicados por las mejores
condiciones de precio. La fuerte demanda observada durante los ultimos afios, la cual crecio
aproximadamente un 6% durante el 2006, afecté positivamente las condiciones de precio y se espera
que este positivo escenario se repita en el 2007.

Los mayores volumenes de venta observados durante el 2006 se explican principalmente por un
aumento del consumo en mercados como las baterias en Japon, Corea y China y vidrios en Europa.
Otra aplicaciéon que registré un importante crecimiento durante este periodo fue el continuous casting
powder un fluidificante usado en la industria del acero, en Asia.

Como la planta de carbonato de litio esta trabajando cercana a plena capacidad, el incremento en
volumenes se encuentra limitado por este hecho y por el uso de inventarios. Debido a esto SQM
planea terminar la expansién de capacidad de 10.000 ton / afio de la planta de carbonato de litio para
la segunda mitad del 2008.

Respecto al hidroxido de litio, la demanda continué creciendo lo que generd mejores condiciones de
precio. Durante el 2006 los precios para este producto crecieron aproximadamente en un 30%
comparado con el afio anterior.

El margen de explotacion de litio y derivados durante el afno 2006 fue aproximadamente 23% del
margen de explotacion consolidado de SQM.



4.- Quimicos Industriales

Los ingresos de quimicos industriales durante el cuarto trimestre del 2006 alcanzaron los US$18,8
millones, 2,9% superiores a los US$18,2 millones registrados para el cuarto trimestre del 2005.

Durante el afio 2006 los ingresos fueron US$71,3 millones, superiores en 0,8% a los US$70,7
millones del afio anterior.

2006 2005 2006/2005
Nitratos Industriales Mton 162 176 -15 -8%
Acido Bérico Mton 15 6 8 130%
Ingresos Quimicos Industriales MMUS$ 71 71 1 1%

Los volumenes de nitratos industriales fueron menores que el afo anterior. La mayoria de los clientes
finales de utilizan estos nitratos se encuentran en industrias maduras, lo cual afecta negativamente el
crecimiento de las ventas a futuro.

Parcialmente compensando el efecto de los voliumenes, el aumento en los precios observado durante
el 2006 ha permitido que esta linea de negocio mantenga sus ingresos.

El margen de explotacion de los quimicos industriales durante el afio 2006 fue aproximadamente 7%
del margen de explotacidn consolidado de SQM.

5.- Otros

Cloruro de Potasio

Los ingresos de cloruro de potasio obtenidos durante el cuarto trimestre del aino 2006 alcanzaron los
US$7,1 millones, menores a los US$8,5 millones alcanzados durante el mismo periodo del afio 2005.

Durante el afio 2006 los ingresos totalizaron US$32,1 millones, similares a los registrados en el afio
2005.

2006 2005 2006/2005
Cloruro de potasio Mton 126 129 -2 -2%
Ingresos Cloruro de potasio MMUS$ 32 32 0 1%

Los ingresos se han mantenido relativamente constantes debido al aumento en los precios promedio,
lo cual a compenso la disminucion en los volimenes de venta.



Otros fertilizantes Commodity

Las ventas de fertilizantes commodity aumentaron de US$76,0 millones durante el afio 2005 a
US$90,1 millones para el afio 2006, incrementando significativamente su contribucién al margen de
explotacion.

El margen de explotacion de Oftros durante el afio 2006 fue aproximadamente 5% del margen de
explotacién consolidado de SQM

Costos de Produccion

Los costos de produccion durante el 2006 fueron mayores a los registrados el afio 2005. Los
principales factores que afectaron los costos de produccion fueron los siguientes:

= Mayores costos de energia: Los costos de petroleo, electricidad y gas natural fueron superiores
el 2006 comparados con los del ano anterior. A la variacion experimentada por los precios de
estos insumos se agregaron los cortes en el suministro del gas natural proveniente de
Argentina.

= Un tipo de cambio menos favorable en Chile. El peso chileno se aprecioé en promedio un 5,6%
lo que generd un efecto negativo en nuestros costos asociados al peso.

* La depreciacién aumenté en aproximadamente US$20 millones durante el 2006.

SQM esta focalizado en implementar una serie de iniciativas relacionadas con reduccion de costos,
principalmente orientadas a ahorros de energia y mejora de los rendimientos productivos.

Gastos de Administracion y Ventas
Los gastos de administracion y ventas alcanzaron los US$69,7 millones (6,7% de los ingresos)
durante el afio 2006, lo cual se compara con los US$63,2 millones (7% de los ingresos) registrados
durante el afio 2005.

Resultado fuera de explotaciéon
El resultado fuera de explotacion para el afio 2006 reflejo una pérdida de US$36,0 millones que se

compara con una pérdida de US$34,2 millones para el afio anterior. Las principales variaciones del
resultado fuera de explotacion fueron las siguientes:

» Los gastos financieros netos® totalizaron US$(16,2) millones durante el 2006, superiores a los
US$(11,2) millones registrados durante el 2005. Este incremento en los gastos financieros esta
asociado al incremento de la deuda financiera de la Compaiiia.

= Durante el afio 2006, la compaiiia registré pérdidas por tipo de cambio del orden de US$2,3
millones, menores a los US$3,8 millones del afio 2005.



Deuda Financiera

Para financiar el plan de inversiones y un bono de 10 afios con vencimiento en Septiembre 2006, SQM
realizé las siguientes emisiones de deuda:
= Enero 2006. SQM emitié en el mercado Chileno un bono en UF (moneda ajustada por inflacién
chilena) a una tasa del 4,18% por un periodo de 21 afios. Actualmente esta deuda se encuentra
cubierta a través de un instrumento de cobertura (“cross currency swap”), lo que permite a la
Compaiia fijar el interés a dolares a una tasa de 5,84% por un periodo de 21 afios.
= Abril 2006. SQM emitié en Estados Unidos un bono a 10 afios, bullet, de US$200 millones con
una tasa de interés del 6,125%
= Noviembre 2006, SQM suscribio un crédito sindicado a 5 afios, bullet, por US$80 millones a
una tasa variable de Libor + 0,3%.

Debido a lo anterior la Compafiia incrementd su deuda financiera neta® a US$361,5 millones al 31 de
Diciembre de 2006, desde los US$243,7 millones registrados el afio anterior. La razén Deuda Financiera
Neta / EBITDA a finales del 2006 fue levemente inferior a las 1,2 veces.

Notas:

(1) Margen de explotacion corresponde a los ingresos consolidados menos los costos totales, incluyendo la depreciacion y sin
incluir los gastos de administracion y ventas.

Un porcentaje importante de los costos de explotacion de SQM son costos asociados a procesos productivos comunes (mineria,
molienda, lixiviacion, etc.) los cuales se distribuyen entre los distintos productos finales. Para la estimacion de los margenes de
explotacién por areas de negocio en ambos periodos, se utilizaron criterios similares de asignacién de los costos comunes en las
distintas areas de negocio. Esta distribucion del margen de explotacién debe utilizarse sélo como una referencia general y
aproximada de los margenes por areas de negocio.

(2) Los gastos financieros netos corresponden a los gastos financieros totales netos de los ingresos financieros y de los
intereses capitalizados obtenidos durante el periodo.

(3) La deuda financiera neta corresponde a todos los pasivos que generan intereses netos de los activos financieros al fin de
cada periodo



SQM es un productor y comercializador integrado de Nutricién Vegetal de Especialidad, Quimicos Industriales, Yodo
y Litio. Sus productos se basan en el desarrollo de recursos naturales de alta calidad que le permiten ser lider en
costos, apoyado por una red comercial internacional especializada con ventas en mas de 100 paises. La estrategia
de desarrollo de SQM apunta a mantener y profundizar el liderazgo mundial en sus tres negocios principales:
Nutricion Vegetal de Especialidad, Yodo y Litio.

La estrategia de liderazgo se fundamenta en las ventajas competitivas de la Compariia y en el crecimiento
sustentable de los distintos mercados donde participa. Las principales ventajas competitivas de SQM en sus
distintos negocios son:

e Bajos costos de produccion basados en amplios recursos naturales de alta calidad.

¢ Know-How y desarrollo tecnoldgico propio en sus diversos procesos productivos.

e Infraestructura logistica y altos volumenes de produccion que permiten tener bajos costos de distribucion.
Alta participacion de mercado en todos sus productos

Red comercial internacional con oficinas propias en mas de 20 paises y ventas en mas de 100 paises.
Sinergias comerciales debido a la produccion de una completa gama de fertilizantes de especialidad.
Continuo desarrollo de nuevos productos de acuerdo a las necesidades especificas de los distintos clientes.
Conservadora y solida posicién financiera.

Informacién adicional: Patricio Vargas, 56-2-4252274 | 56-2-4252485 / patricio.vargas@sgm.com
Romina Soza, 56-2-4252074 | 56-2-4252485 / romina.soza@sgm.com

Las expresiones contenidas en este comunicado que tengan relacion con las perspectivas o el futuro desempefio
econdémico de la Compadia, ganancias anticipadas, ingresos, gastos u otros itemes financieros, sinergias de costos
anticipadas y crecimiento de productos o lineas de negocios, junto a cualquier otra declaracién, que no sean hechos
histéricos, son estimaciones de la Compafia. Estas estimaciones reflejan el mejor juicio de SQM basado en
informacion disponible al momento de la declaracién e involucran una cantidad de riesgos, incertidumbres y otros
factores que podrian provocar que los resultados finales difieran significativamente de los expuestos en estas
declaraciones.



Estado de Resultados

Acumulado al 31 de

(en millones de US$) 4to Trimestre Diciembre
2006 2005 2006 2005
Ingresos de Explotacion 267,0 216,8 1.042,9 906,0
Nutricion Vegetal de Especialidad 124,6 115,9 502,8 496,5
Nitrato de potasio y Mezclas de
especialidad(1) 109,3 99,1 442,7 437,6
Sulfato de Potasio 15,3 16,8 60,2 58,8
Quimicos para la Industria 18,8 18,2 71,3 70,7
Nitratos Industriales 17,5 17,1 65,6 67,0
Acido Borico 1,3 1,2 5,6 3,7
Yodo y derivados 54,8 37,0 217,7 149,1
Litio y derivados 37,2 20,5 128,9 81,4
Otros Ingresos 31,7 25,2 122,1 108,4
Cloruro de Potasio (KClI) 7,1 8,5 32,1 32,4
Otros 24,6 16,7 90,1 76,0
Costos de Explotacion (174,6) (138,3) (663,0) (591,5)
Depreciacion (24,2) (19,8) (90,4) (70,1)
Margen de Explotacion 68,3 58,7 289,6 2444
Gastos Administracion y Ventas (18,9) (15,8) (69,7) (63,2)
Resultado de Explotacion 49,4 42,9 219,9 181,2
Resultado Fuera de Explotacion (10,7) (10,2) (36,0) (34,2)
Ingresos Financieros 1,9 1,3 11,4 55
Gastos Financieros (8,5) (5,8) (38,5) (21,8)
Intereses Capitalizados (2) 29 1,7 10,9 5,1
Otros (6,9) (7,5) (19,9) (23,1)
Utilidad Antes de Impuesto 38,7 32,7 183,8 146,9
Impuesto a la Renta (6,9) (6,0) (37,9) (32,6)
Otros (2,2) 01 (4,6) (0,9)
Utilidad del Ejercicio 29,7 26,8 141,3 113,5
Utilidad por Accién (US$ centavos) 11,3 10,2 53,7 43,1

(1) Incluye Mezclas de Especialidad, Nutrientes Vegetales de Especialidad Yara y Otros
Nutrientes Vegetales de Especialidad
(2) Intereses capitalizados en el activo fijo




Balance

(en millones de US$) Al 31 de Diciembre
2006 2005
Activo Circulante 845,9 746,5
Caja y depésitos a plazo (1) 183,9 148,1
Cuentas por cobrar (2) 243,0 213,56
Existencias 365,5 329,0
Otros 53,56 55,9
Activo Fijo 916,9 794,7
Otros Activos 108,4 103,0
Inversion EE.RR. (3) 52,7 47,6
Otros 55,7 55,4
Total Activos 1.871,2 1.644,2
Total Pasivo Circulante 197,6 430,7
Deuda Financiera Corto Plazo 64,7 291,7
Otros 132,9 138,9
Total Pasivos Largo Plazo 548,4 157,4
Deuda Financiera Largo Plazo 480,7 100,0
Otros 67,7 57,4
Interés Minoritario 39,2 35,7
Total Patrimonio 1.085,9 1.020,4
Total Pasivos 1.871,2 1.644,2
Liquidez (4) 4,3 1,7
Deuda Neta/ Capitalizacion Total (5) 24.3% 18,8%

(1) Disponible + depdsitos + valores negociables

(2) Deudores por ventas + docs. por cobrar + docs. y ctas. EERR
(3) Inversion EE.RR. neto de amortiz. mayor y menor valor
4)
(5)

4) Activos circulantes / Pasivos circulantes
5) Deuda Neta Financiera/ (Deuda Neta Financiera + Patrimonio + Int. minoritario)




